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INTRODUCTION

Le but de ce travail est de rechercher ce que sont, a 'heure
actuclle, les mécanismes et les lois qui président 4 la formation des
prix des sciages chéne sur le marché francais.

Pomquul cette étude et cette Jimitation?

Les prix industriels et les prix agricoles ont fait I'objet de nom-
1)1euses recherches. Un grand nombre de leurs caractéres propres
sont bien connus, certaines des normes qui les régissent ont été ana-
lysées et formulées. D’aucunes sont devenues classiques, sinon fami-
licres.

Etant professionnellement intéressé par les problemes que pose
le commerce des produits ligneux, nous nous sommes demandé si
'on retrouve 1a, pour les bois, ce que P'on a constaté dans 'un ou
lautre ordre de chose, ou si méme l'on se trouve en présence d'un
cas régi par certaines régles particuliéres. Les résultats qu’on peut
obtenir offrent un intérét théorique, mais aussi pratique, car ils
peuvent notamment contribuer a définir Jes politiques d’achat ou
de vente, '

IMPORTANCE DES ACTIVITES RELATIVES AU BOIS

Il est bon de rappeler quelques-uns des chiffres qui situent I'im-
portance en France, des ’l(‘ti\/'ités‘ afférentes au bois.

D'aprés une étude de VLN.S. LIS (1), faite en vue de rechercher
lattribution du coefficient de pondération du groupe bois dans le
nouvel indice général des prix de gros, on trouvait en 1949, d’aprés
I'importance des transactions, que la valeur totale retenue pour le
calcul de la production du groupe bois était de 154 milliards au der-
nier stade de commercialisation. Ce chiffre doit étre, a 'heure actuel-
le, nettement majoré pour tenir compte de la hausse des prix (I'indi-
ce Bois de PI.N.S.E.L. est passé¢ de 100 en 1949 4 247 fin 1957). A
la méme date, 'T.N.S.E.E. (2), daprés les renseignements fournis
par le Service des Contributions Directes, est conduit a évaluer a
208,2 milliards la valeur globale du chiffre d’affaires de la Branche
Bois, alors que pour Pensemble de toutes les activités ce chiffre
est de 12.146,4 milliards. Ces valeurs ne doivent €tre acceptées que
sous les réserves exprimées dans cet article: T.e chiffre « toutes

(1) Bulletin de Statistique. Supplément trimestricl de juillet-septembre 1951,
(2) Bulletin mensuel de 'TN.S.E.E. d’avril 1952.
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activités » ne comporte pas les résultats pour un certain nombre d’en-
treprises non assujetties a 'impot sur les sociétés et 4 la taxe pro-
portionnelle (notamment dans le domaine agricole ou celui des pro-
fessions libérales), de méme que divers services publics. Par ailleurs,
certaines entreprises, classées sous la rubrique « Activités multi-
ples », auraient pu, pour une part, reatrer dans celle de U'industrie
du bois et dérivés. De nombreuses difficultés s’élévent aussi dans
Iinterprétation de la notion de chiffre d’affaires (notamment du
chef de l'intégration verticale). Enfin, n’oublions pas que la branche
« Bois et dérivés » regroupe les rubriques

53 (Bois et ameublement)

54 (Papiers et cartons).

Quoi quil en svit, Fimportance relative des industries intéressées
par lutilisation de matériaux ligncux dans Pactivité générale du
pays est de P'ordre de 2 %. Ce pourcentage parait faible. D’aprés la
méme source, il est néanmoins sensiblement comparable & celui du
groupe « Cuirs et caoutchouc » (258,5 milliards) et représente plus
de 60 % de celui des Industries chimiques (327,0 milliards). S'il ne
s'agit pas d'une des plus grosses activités de notre pays, clle n’est
cependant pas négligeable.

MOTIFS DE LA LIMITATION DE L'ETUDE
AUX SCIAGES DE CHENE

Si cette étude offre quelque intérét, pourquoi n'envisager que les
seuls sciages en chéne? II faut, pour expliquer cette position, bros-
ser un rapide tableau des principales productions ligneuses fran-
caises.

Sur 55,2 millions d’hectares, 11,4 millions, soit 20 % sont dans
notre pays couverts de foréts

7,9 sont occupés par des hoisements d’essences feuillues (le reste
par des essences résineuses), dont 3,99 soit 35 % du total général,
par le chéne qui est de trés loin I'essence principale (le hétre, qui
vient immeédiatement dcrrlere, ne représeate que 15 % et le totql
pour lensemble des résineux atteint 30 %).

D’aprés le Dilan national forestier de 1956, la production de gru-
mes en meétres cubes sous écorce (y compris bois sous-rail et hois
4 merrain) est de 14439 000, dont 2 370 000 pour le seul chéne.

Le chéne est I'essence francaise la plus importante, C'est au reste
celle qui est la plus caractéristique de notre pays et on ne la re-
trouve nulle part ailleurs aussi bien représentée, tout au moins en
especes nobles (chéne rouvre et pédonculé).

Cela explique qu'on s'intéresse ici spécialement a elle.

Mais pourquoi ne pas avoir entrepris une étude d’ensemble des
divers produits ligneux?
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Sans préjuger de ce qui sera dit apres, on peut remarquer dés
maintenant que s'ils ont au premier abord wne parenté étroite, ils
offrent en fait, sur l¢ marché, des différences considérables: Ta
France est exportatrice de produits feuillus et importatrice de rési-
neux. Certaines essences (acacia on orme, par exemple), du fait de
leurs qualités propres ¢t de leur utilisation, ont un marché restreint,
alors que celui du chéne qui satisfait des besoins multiples est trés
large. I semble donc bien qu'une limitation de 'objet étudié s'im-
pose.

La méme exigence se trouve a l'intéricur des diverses catégories
de produits en chéne.

D’'une forét de chénes, on tire des hois d'ceuvre dont Iéventail
de qualité est trés étendu:

— bois de tranchage, les plus nobles, destinés a U'industrie du pla-
cage,

— bois d’éhénisterie, essentiellement utilisés dans le mobilier,

— bois de menuiserie courante (huisserie, mobilier grossier),

— bois de qualité¢ « fonds de wagon » ou planches a cercueil,

— bois pour traverses de voie de chemin de fer,

— bois de mine,

— bois de feu.

Ies bois e tranchage répondent & une utilisation nettenient défi-
nic et sont commercialisés sur un marché national ou étranger, bien
particulier: les acheteurs sont les professionnels fabricants de pla-
cages ou les courtiers qui les approvisionnent,

Les bois de mine et les bois de few ne sont requis qu’en vue d'un
usage déterminé: ce sont des boix rouds de- petite dimension,

Par contre, les sutres catégories qui ont été énumérées ci-dessus
présentent ce caractere commun d'Ctre destinées an débit a la scie.

De cette aptitude rézultent des affinités de comportement en ma-
ticre commerciale. T.es grumes, c’est-d-dire les arbres abattus, sont
acquises par des scienrs pour étre débitées et vendues dés lors sous
forme de s‘«'ci;’\ges, Ces grumes peuvent étre « capables » des diver-
SCS ('[11'1litf4< de Péhénisteric au hois & traverses, que le scieur est
amené i distinguer, a classer au cours des diverses opérations qu "1l
leur fait subir et, si leurs acheteurs peuvent étre différents, il exis-
te ainsi certaines affinités entre ces PI‘”fTIUtQ Notamment, le prix
d'acquisition de la maticre est un pl‘l\ intercatégories. Il est donc
normal, dans une étude, de les envisager ensemble et d’en exclure,
par contre, les hois de mine ou de feu qui, dés Pexploitation en fo-
rét, sont nettement séparés.

Au deld dun débit proprement dit, les transformations des scia-
ces sont multiples: usinage par dégauchissage, rabotage, profi-
lage, puis assemblage d’éléments, ctc... Mais nous entrons alors dans
un domaine proprement industriel, ces travaux étant parfois faits
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par les scieurs qui se sont créé des ateliers ad hoc, — mais l'inté-
gration verticale n’est pas fréquente dans le domaine du bois —
ou par des spécialistes, notamment pour le meuble, les huisseries,
charpentes, etc...

On retrouve alors certaines des lois de l'industrie — par exem-
ple, pour la fabrication de mobiliers standardisés — et le probleme
n'est plus spécifiquement celui du bois en tant qué matérian. S’il
nest pas pour autant dénué d’'intérét, nous avons préféré le laisser
de cOté ici pour ne faire porter Panalyse que sur un sujet bien
individualisé.

MOTIFS DE LA LIMITATION DE L’ETUDE DANS LE TEMPS

Pourquoi baser la recherche sur une période récente et breve?
La raison en est que le matériel statistique qu’elle nécessite est
trés difficile & regrouper et que les données sont d’autant plus im-
précises qu’efles sont plus anciennes. Si I'on exige un certain dé-
tail, on ne trouve que peu de chose dans la période qui a précédé
la derniére guerre. Lorsque des chiffres peuvent &tre obtenus. ils
n'ont pas les mémes références que ceux des toutes «lernieres
années et les comparaisons sérieuses sont impossibles. Cela exclut
donc de remonter dans le passé.

La date de 1949 a été prise comme origine parce que les mé-
thodes dirigistes nées de P'état de guerre ont subsisté quelques
années aprés la fin de celle-ci. Durant qu’elles furent appliquées.
les lois du marché ont été ou celles de la répartition autoritaire ou
hen celles du marché noir. Ce n’est qu’a partir de 1949, que sur le
marché du bois on voit renaitre une certaine liberté, parfois bien
fragile, bridée par les contingents ou les blocages de prix, etc...
Malis, quoi qu'il en soit et sous ces réserves, on peut espérer depuis
cette date trouver les éléments de Iétude en cause.

PLAN DE L’ETUDE

Nous nous proposons, dans ce qui emt de traiter la matiére se-
lon le plan suivant:

Ftude de Toffre: Quels sont les vendeurs et comment travail-
lent-i1s? Quelles sont leurs diverses athtude% possibles? Caractéres
de Toffre qui en découlent.

Etude de la demandc: Quels sont les acheteurs et quelles sont
les positions qu’ils peuvent adopter? Caractéres de la demande
qui en résultent.

Recherche relative au marché en tenant compte des phénoménes
internes et externes.

T.es interventions en vue de régulariser ce marché.

FEnfin, les hypothéses d’évolution possible, notamment dans le ca-
dre de Pouverture du Marché commun.
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Avertissement

sur la présentation des tableaux et graphiques

Une étude de prix fait nécessairement appel & de nombreuses
données chiffrées.

Elles sont regroupées par rubrique sous forme de tableaux et
de graphiques.

Afin d'alléger la présentation, les graphiques sont inclus a leur
place dans U'exposé. Par contre, les tableaux sont reportés dans une
annexe finale. Une table des uns et des autres permet de les retrou-
ver aisément. Elle les indique dans lordre ot ils ont été énoncés
pour la premiére fois dans le texte.

Etant donné la période étudice, toutes les valeurs sont exprimées
en anclens francs.






PREMIERE PARTIE

L’OFFRE

Nous étudierons d'abord par qui l'offre est faite sur le marché,
ce qui nous conduira a esquisser rapidement la structure profes-
sionnelle.

Nous rechercherons ensuite, dans les phases de production, les
éléments d'ordre économique pouvant nous intéresser: achat de la
matiére premiére, transformation, incidence de la fiscalité, du cré-
dit.

Nous en déduirons les caractéres spécifiques de cette produc-
tion et les diverses positions qu'elle permet au vendeur de prendre
sur le marché.

Nous pourrons ainsi dégager les principaux traits de Poffre de
sciages chéne.

I. — Les vendeurs

Les vendeurs sur le marché des sciages sont les producteurs et
les négociants.

1° ILES PRODUCTEURS

Données statistiques

Pour avoir un apercu de la profession, nous pouvons douner, tout
Labord quelques chiffres s’y rapportant.

A) L’IN.S.E.I., qui tient un répertoire des établissements in-
dustriels et commerciaux, établit & des intervalles de temps plus
ou moins longs, une récapitulation par branche d'activité.

C'est ainsi qu'il en a été effectué en 1952, 1954, 1956.

Les comparaisons entre elles sont difficiles selon les renseigne-
wents recueillis auprés de 'ILN.S.E.E., étant donné que les bases
de la répartition ne sont pas identiques. Toutefois, on peut en éta-
blir entre 1954 et 1956. Elles montrent peu de changement. Notons
nne légere contraction du nombre total d’établissements:

1954: 57 586 dont 14289 pour la rubrique 53-1 (Scieries).

1956: 55968 dont 13841 pour la rubrique 53-1 (Scieries)
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Elle semble préjudicier surtout a celles des entreprises qui em-
ploient le plus de salariés. Mais peut-étre faut-il voir 12 une in-
fluence de la modernisation des entreprises qui conduit les plus im-
portantes d’entre elles a réduire leur personnel.

Un autre élément intéressant nous est apporté par la méme
source (1): les redevables des taxes sur le chiffre d'affaires sont
classés selon leur forme juridique et nous obtenons, pour la bran-
che « Bois et ameublement », les résultats suivants:

Bois
et

Dérivés
Propriétés individuelles ......ovviri i 45743
Sociétés de personnes ou par iNtEréts ..........eeeiieriiinniaa.n. 6244
SOCIEtES COOPETAtIVES . ovvtt i ittt ettt ei et eeananeanns 49
Sociétés de capitatx ou par actions ......eviiireiniiiiieee ... 339
Services publics industriels et commerciatix .........c.veieeinnenns 3
LT T 75
Non déelatds oottt i it i i e 46
Total f e e e e, 52499

Si les chiffres en valeur absolue ne doivent étre retenus qu'avec
certaines réserves puisqu'il s'agit d'un recensement de 1952, la ré-
partition offre d’utiles indications que 'cn ne doit accepter qu'avec
un correctif de tendances: ces toutes derniéres années ont vu —
pour des raisons fiscales — de nombreuses transformations d’affaires
personnelles en sociétés, alors que l'inverse est pratiquement in-
connu.

Toujours d’aprés le meéme organisme (2), la classification du
nombre des entreprises par tranche de chiffre d’affaires déclaré
montre que rares sont les firimes trés importantes dans la branche
« Bois et dérivés ».

B) La Direction Générale des Laux ot Foréts est chargée de la
délivrance des cartes professiomnelles, indispensables pour Pexercice

de la profession d’exploitant forestier ou de scicur. Voici des chif-
fres récents recueillis sur ce point:

Nombre de cartes:

A (propriétaires exploitants) ............. 2573
R (exploitants non propriétaires) ........ 21756
C (SCIeurs) «ovvvvvniiii i 12 384

Total ..o, ee.. 36713

(1) Bulletin mensuel de Statistique de 'LN.S.E.E. de juin 1952.
(2) Bulletin mensuel de Statistique de 'IN.S.E.E. d’avril 1952.
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Ce total est celui du nombre d'activités. IEn fait, certaines entre-
prises sont titulaires de plusicurs cartes.
Le regroupement est le suivant:

Cartes:
A (propriétaires exploitants) ... ... ... 2573
B (exploitants) ... i il 12 094
B-C (exploitants et scieurs) .......... cee. 9662
C (scieurs) ............... e cee. 2722
Total ... .. 27051

On estime au Service des Faux ¢t Foréts que, pour tenir compte
de Pabsence d'activité de certains titulaires de cartes, ce chiffre doit
étre ramené & 24 000, mais que, par ailleurs, de nombreux utilisa-
teurs du hois — surtout au stade artisanal (par exemple sahotiers)
— disposent de scies, débitant d'ailleurs un cube treés faible, pour
leur usage personnel, sans étre titulaires de carte. Nous remarque-
rons que cette derniere correction n'offre pas d'intérét direct pour
nomus puisque nous ne nous intéressons qu'aux firmes qui commer-
cialisent les sciages.

D’aprés PAnnuaire statistique de la France de 1957 — qui, pour
notre objet, reproduit les chiffres transmis par le Service des Faux
et Foréts —, les exploitations foresti¢res dont le nombre était alors
estimé 4 30 000, se répartissent comme suit en 1955:

Production annuelle Nombre Proportion
d’exploitations du volum? 'total
de grumes exploité
en % en %
Moins de 1500 m8 ........ 76 24
1501 2 3500 m8 .......... 16 25
3501 a4 9000 m3 .......... 6 25
9001 et'plus 2 26
Ensemble ..... 1_00 100

Elles mettent en ceuvre:
95 % du bhois d'ceutvre, soit 11 millions de m3,
100 % des bois d'industrie, soit 4 millions de m?,
15 4 20 % du bois de feu, soit 5,7 millions de m3,
le reste I'étant par des propriétaires ou exploitants agricoles.
Selon Ta méme source, le nombre des scieries était, en 1955, esti-
meé a 14 000, dont:
66 % avaient de 0 a 5 ouvriers,
26 % avaient de 6 a 20 ouvriers,
8 % avaient plus de 20 ouvriers,
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Enfin, sur 100 producteurs:

52 sont uniquement exploitants foresticrs,
36 sont exploitants forestiers et scieurs,
12 sont uniquement scieurs.

C) M. CamrrEDON, Directeur au  Centre Technique du Dbois,
note (3) que les deux tiers de la production indigéne totale sont
commercialisés par les exploitants et scieurs.

Ajoutons que les exploitants et scieurs sont groupés dans des
organismes professionnels: syndicats départementaux, unis en une
Fédération Nationale des syndicats d’exploitants forestiers, scieurs
et industriels du bois.

Interprétation de ces données

Les caracteres les plus frappants qui ressortent de ces données
sont les suivants:

-1° le nombre des producteurs est trés grand,
2° la plupart des affaires sont de petite dimension,

3° une part importante du chiffre d’affaires global est faite par
les petites et moyennes entreprises.

Une proportion trés- forte d’entreprises est sous forme daffaire
personnelle — d’ott Uinfluence prépondérante du chef d’entreprise.

On ne rencontre en fait les Sociétés que dans les tranches les
plus élevées du chiffre d’affaires,

Si les données précédentes peuvent faire 'objet de critique, no-
tamment parce que les statistiques de 'I.N.S.E.E. regroupent dans
la branche « Bois et dérivés » d’autres activités que la scierie et
Iexploitation foresti¢re, cela ne porte pas atteinte’ & ce qui vient
d’étre dit: le recoupement avec les données du Service des Eaux et
Foréts confirme I'extréme division de la profession et par ailleurs,
dans les statistiques concernant le chiffre d’affaires et la forme ju-
ridique des entreprises, le nombre en valeur absolue de firmes im-
portantes reste trés faible, nonobstant le regroupement des diffé-
rentes hranches, ce qui exclut toute autre interprétation.

4° une proportion tres forte des scieurs (les 3/4) sont en méme

temps exploitants forestiers, mais le nombre des exploitants purs
reste trés élevé.

Nous semmnnes donc en présence, au niveau de la production des
sciages, d'une offre atomique. n outre, les producteurs commercia-
lisent directement au stade du demi-gros, sinon du détail, les deux
tiers de la production indigéne totale.

(3) Industrie et Commerce du Bois.
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2° LYs INTERMEDIATRES

[autre tiers est proposé sur le marché par des négociants qui ne
sont pas de simples intermédiaires: leur activité consiste a ache-
ter les sciages chez certaing producteurs, mais aussi, afin de les
présenter sur leurs propres chantiers, a les classer en choix con-
formes aux désirs de la clientcle,

Cette opération néeessite une connaissance approfondie du mé-
tier. I<n outre, le négociant, disposant de possibilités de stockage,
peut spéeuler ¢t choisit Topportunité de vente qui lui parait la
meilleure. Enfn, pendant cette durée de stockage, le bois séche —
ce qui lui confére une plus-value ct assure un meilleur écoule-
ment.

T.e nombre des négociants en bots est, a 'heure actuelle, estimé
a 2000. Dans la seule région parisienne, il en existe 200 faisant
un chiffre daffaires moyen de 87 500 000 F. 11 s’agit donc de firmes
assez importantes.

T.e nombre de ces professionnels tend a se restreindre 1égérc-
ment (surtout dans les grands centres). Cette évolution peut étre
attribuée au fait qu'il sagit d'un commerce exigeant des connais-
sances précises et qui exclut 'mprovisation.

Ajoutons qu'une proportion importante d'entre eux (40 % envi-
ron) est groupée au scin de la Fédération du Négoce des Bois docu-
vre et d'industrie, clle-méme affiliée au Groupement Général du
Cotmumnerce et de I'Industrie du Bois en France.

Signalons conmie antres intermédizires, mais n’intervenant pas
dans la présentation de la maticre, les courtiers — dont Je nombre
difficile a évaluer est certainement assez grand —, les vovageurs, re-
présentants. placiers. Sionons les mentionnons ici, c'est — comme
nous le verrons par la suite, surtout pour les courtiers — qu’ils
cnt une action non néeligeable dans Ja formation des prix.

3o CoNCLUSION

L.e nombre des vendeurs sur le marché des sciages est élevé. Les
chiffres cités précédenmment regroupent les professionnels sans spé-
cifier Jes essences qu'ils traitent. Mals, — et les statistiques dépar-
tementales des Tlaux et Foréts, que nous ne reproduisons pas ici
pour ne pas alourdir cet exposé, le confirment — les régions for-
tes productrices de chéne présentent un éparpillement de points de
production an moins égal & la movenne générale.

Nons pouvons donc bien conclure qu'il s’agit d’une offre trés
divisée, ot les décisions individuelles joneront beaucoup et, sans
vouloir préjuger de ce qui sera dit ci-aprés de la concurrence, ot
les ententes en vue de la vente seront en fait impossibles.
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1I. — L’activité des scieurs

Nous allons exposer les phases successives de lactivité des
scieurs dans la fabrication des sciages, en retenant surtout les élé-
ments constitutifs du prix de revient. Nous y ajouterons un exa-
men rapide de Ja fiscalité propre a la matiére et du role du crédit.

l° T’ACHAT DE LA MATIERE PREMIERE

Nous avons vu précédemment qu'un grand nombre des scieurs
assurent eux-mémes lexploitation des arbres quils débitent. Les
autres achétent les grumes & des exploitants. Dans tous les cas, la
valeur des arbres sur pied, matiére premiére, est un élément dé-
terminant du prix de revient des sciages.

D’oli provient cette matiére premiére?

L’Annuaire statistique de la France pour 1957 (1) nous ap-
prend que la répartition des surfaces boisées par catégorie de pro-
priétaire est la suivante (en milliers d’hectares):

— Etat ... e e .. 1.6440
— Départements ...... e e 6,0
— Communes et établissements publics ............... 24670
— Particuliers :

Soumis au régime forestier ............ 1,3

Gestion directe des Faux et Foréts ...... 53,8

Soumis au Controle des Eaux et Foréts .. 3934

Secteur de reboisement ............... 38

3
Privées non contrdlées ............... 67337

7 186,0
~— Plantation de peupliers (2):
Jeunes plantations ................ ceen 73,0
Plantations exploitables ............... 31,0
104,0
TOTAL GENERAL .............. ... 114070

(1) 11 s'agit de la situation au 31-12-1952, mais il est noté dans cet annuai-

re que les modifications sont trés lentes et que ces chiffres sont valables &
. 1 % prés pour 1956.

(2) Ce sont essenticllement des plantations privées, quelquefois communales.
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A — Foréts soumises au régime forestier

Plus du tiers de la surface (36 %) est directement géré par le
Service des Eaux et Foréts qui procéde non seulement A tous les
travaux d'entretien, d’enrichissement et de régénération des peu-
plements, mals aussi a Ja vente des produits et cela a une grande
importance ¢n ce qui nous concerne,

Dans les coupes de Dbois exploitables, les arbres aptes a4 donner

du bois dceavre, sont marqués individuellement — opération Jon-
gue si Uon veut qu'elle soit sélective et profitable — et c’est en

principe en dehors de la période de séve, c'est-a-dire du milieu de
lautomne a la fin de Uhiver, quiaura lieu 'abattage (tout au moins
dans les régions de plaine, celles ot croit le chéne). En fait, si
cette dernicre régle nest pas toujours bien respectée — ce qui est
regrettable dailleurs pour la qualité des bois —, il n’en reste pas
moins qu'un rythme saisonnier marque les travaux forestiers et de
ce qui vient d'¢tre dit, on déduit que la périnde la plus appropriée
pour la vente des arbres sur pied est le déhut de Tautommne. Clest
pourquoi, chaque année, le Service des Taux et Foréts procéde
dans la métropole — a Uexception des départements recouvrés d’Al-
sace-Torraine 4 ce quion appelle les grandes ventes de la forét
soumise, de la mi-septembre & fin  octobre.

Fn Bas-Rhin, Tlaut-Rhin et Moselle, ot les pratiques du service
forestier allemand sont restées en vigueur, les arbres sont vendus
abattus par Padministration ¢t comme on ne peut les laisser en forét
dans cet état trop longtemps sans risque (altération, les ventes
n'ont pas leu en une fois dans Pannée, mais & plusicurs reprises,
ce qui imprime av marché lecal une allure différente.

'fmportance relative des ventes annuelles découle des chiffres
suivants:

Pour 1956, la production totale francaise de grumes de bois
d’ceuvre (cube sous écorce) a été estimée dans le hilan forestier a:
14 439000 m3
dont 4045000 m? de feuillus autres que peuplier
8230000 m”* de résineux

soit approximativement des cubes correspondants sur écorce de:
18 000 000 m3
5000 000 m?
10 000 000 m?

Te Service des Faux et Foréts (3) ¢value pour la méme année
les ventes e hois dccuvre produit par la forét soumise a environ
5000000 m® dont plus de Ta moitié adjugés a Uautomne, soit:

(3) Revue Forestiére Trancaise d’avril 1957,
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2793000 m* sur les 3700000 vendus sur pied dans l'année (le
reste faisant l'objet de cessions diverses surtout au
printemps, pour 'ensemble du domaine sauf en Al-
sace-Lorraine).

Par ailleurs
850 000 m® sont vendus fagonnés en Alsace-Lorraine au cours de
nombreuses adjudications, comme indiqué ci-dessus,
et 650 000 m? délivrés aux communes a titre d’affouages: les habi-
tants disposent des bois et en revendent une grande
partie en dehors des adjudications d’automne.

Si l'on exclut les peupliers qui font 'objet d’'un marché parti-
culier, on peut dire que la production de la forét soumise repré-
sente le tiers de la production nationale et qu’en définitive, environ
le cinquiéme de cette production nationale est proposé sur le mar-
ché au cours des grandes ventes d’automne.

En ce qui concerne plus spécialement le chéne, cette méme an-
née 1956, il est adjugé aux grandes ventes 691 753 m® de bois
d’ceuvre, quil faut comparer aux 2800000 m? du bilan national
(2370000 m? sous écorce): nous constatons que pour cette essence
c’est prés du quart de la production nationale qui est commercia-
lisé a cette date. Cela s'explique par le fait que le domaine privé
est moins riche en essences de valeur que celui soumis au régime
forestier. La forét soumise, gérée en général de longue date par
une administration soucieuse de la conserver, renferme des hois de
haute qualité et, en ce qui concerne le chéne, la futaie y est tout
spécialement bien représentée.

Or, cest le mode de traitement des peuplements qui conduit
aux arbres de choix noble. Le faible rendement des sujets agés, les
coupes qui, lors des mutations, sont effectuées pour payer les im-
pots, la fréquence de 'aménagement en taillis, expliquent que les
foréts privées n'apportent pas un contingent de bois d’'ceuvre en
rapport avec la surface qu'elles occupent.

En 1956, le produit en argent pour I'ensemble des ventes d’au-
tomne des bois de toutes catégories (bois d’ceuvre, d’industrie, de
chauffage) a été (charges comprises) d'un peu plus de 15 milliards
de francs, dont environ 4,3 milliards pour le hois d’ceuvre de
chéne qui a le prix moyen unitaire de loin le plus élevé. En 1957,
les chiffres restent dans la méme proportion: 18 et 5,3 milliards.

En résumé, a une époque déterminée de I'année, le cinquiéme de
la production nationale de bois d’ceuvre — et le quart pour le chéne
— sont mis sur le marché, ces volumes renfermant généralement
les plus belles qualités.

Nous avons noté précédemment qu’un peu plus de 40 % des
produits de la forét soumise sont cédés en dehors de ces adjudi-
cations.
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Nls proviennent des régies 'Alsace-T.orraine, des affouages com-
munaux, des lots qui n'ont pas trouvé preneurs aux grandes adju-
dications et de tous ceux pour lesquels une réalisation exceptionnelle
simpose (par exemple, & la suite d’accidents naturels: chablis).

B — Foréts privées

Les foréts dlappropriation particuliére sont ainsi réparties (4)
selon I'imiportance de la superficie:

Surface unitaire Surface totale Proportion en %
en ha (en milliers d’ha) du total
moins de 10 ........ 2700 37
10 3 moins de 50 ........ 1600 22
50 & moins de 100 ......... 850 12
100 & moins de 200 ......... 700
200 a moins de 500 ..... 800 1
500 et plus ....viiiinn..... 650
7 300 100

La plus grande partie des foréts privées appartient donc a de
petits ou movens propriétaires. T.es aménagentents sont souvent loin
d'étre rigourenx ct en définitive, Ja vente est décidée, plus pour
des raisons d'opportunité financiére que pour appliquer un plan pré-
cis d'exploitation. Ta nécessit¢ d'assurer le paiement des droits de
mutation, ou tout autre besoin dargent, sont des motifs détermi-
nants. Certaius propriétaires éclairés apportent a lenr gestion tous
les soins désirables. Ils Ta confient parfois dailleurs & des experts
et procedent & des ventes régulicres. Certains se groupent pour as-
surer plux de publicité et d'efficacité a cette opération (c’est le cas
de la vente annuelle d'FEntrains-sur-Nohain dans la Niévre, par
exemple). Mais ces cas mis a part, les ventes privées ont lieu en
ordre dispersé. Ceel explique 'nportance particuliere des ventes de
la forét soumise qui, tous les ans, parce qu'elles sont régulicres, at-
tendues et apportent en hloc un gros volume de bois, donnent le
ton des prix pour la campagne annuclle. Clest pourquoi nous allons
lex étudier spécialement,

C — Le fonctionnement des Ventes annuelles
de la forét soumise

Les ventes sont nombreuses (une ou plusicurs par département);
elles sont plus ou moins importantes suivant 'étendue des disponi-
bilités foresticres locales: dans Jes régions de I'Est oti les massifs

(4) Annuaire Statistique de la France 1957.
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de résineux sont riches en quantité et qualité, il est adjugé en une
seule journée 700 a 800 millions de francs de bois (Pontarlier,
Saint-Dié).

Pour le chéne, on n'atteint pas de chiffres unitaires aussi éle-
vés, étant douné la large répartition de cette essence sur le terri-
toire. Néanmoins, en 1957, on note plus de 300000000 F 4 Alen-
con, plus de 200 a Chiteauroux, Nevers, Cérilly, Melun, Le Mans,
Saint-Dizier, Bar-le-Duc.

IT est expressément prévu par le Code Forestier (articles 17 et
88) que les coupes des foréts de I'Ttat et des diverses collectivités
publiques doivent étre, sauf quelques exceptions (hois incendiés,
chablis, ete...), vendues par adjudication publique pour laquelle il
est en outre prescrit des mesures de publicité. L'art. 27 du Code
Forestier prévoit que les divers modes d’adjudication sont préci-
sés par déeret et que, de toute facon, ces adjudications doivent avoir
lieu avec publicité et libre concurrence.

Au Titre T du Cahier général des charges, approuvé par le Mi-
nistre de I"Agriculture le 4 mai 1917, il est décidé que les adjudi-
cations auront lieu aux enchéres descendantes. Les modificatifs suc-
cessifs & ce cahier des charges n'ont rien changé sur ce point.

Dans la pratique, les services forestiers locaux, aprés avoir mar-
qué dans les coupes les arbres A abattre et établi les relevés cor-
respondants, composent des lots. Ceux-ci sont réunis par les Ins-
pections forestiéres, niveau aucuel s'effectue fréquemment la vente.
Un cahier-affiche est constitué. Sen importance est trés variable:
Pour Alencon, par exemple, on trouve en 1957, 212 articles (mon-
tant de la vente: 325000000 F), alors qu’a Montargis, la. méme
année, il v en a 38 (montant de la vente: 76 000 000 F).

Ce cahier précise liew, date ct heure-des enchéres. T.e lieu est
variable: Salle des fétes — voire théitre — salle municipale, etc...:
on le choisit assez grand et de sorte que chacun soit assis car la
vente dure plusieurs heures et méme une journée. T.a date coin-
cide parfois avec celle du marché local.

Les diverses ventes de France se succédaient généralement dans
le méme ordre — la premiére étant celle de Beaunec (Cote-’Or) qui
porte essentiellement sur le chéne. Cela a une certaine importance
car la premiére vente est assez indicative de la tendance d’en-

semble. Il apparait que depuis peu on attache moins d'importance
a cet ordre.

Pour une méme région, elles sont fixées de facon que les mémes
personnes puissent les suivre toutes.
Fn résumé, toutes les dispositions sont prises pour que la con-

currence puisse jouer. Au reste, le Code forestier prévoit que les
associations secrétes ou manceuvres entre les marchands de bois
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ou autres, tendant a4 nuire aux enchéres et notamment a abaisser
le prix des hois, tombent sous le coup de Tarticle 412 du Code Pé-
nal, indépendamment de tous dommages-intéréts,

La vente sc passe dans une ambiance trés variable, parfois terne,
autres fois — et cela souvent — passionnée. Clest que les compéti-
tions sont vives et que. ainsi que nous le verrons plus loin, il y
a en France une capacité de sciages de beaucoup supérieure aux
possibilités annuelles des foréts. Dang de nombreux endroits, et
pour peu que la conjoncture soit honne, se crée donc une psychose
de pénurie dapprovisionnements qm incite a 'achat.

Dautre part, pour chaque scierie, il existe au cahier-affiche des
lots micux situés que dantres ou dent la qualité des bois répond
bien a celle des débits dont elle fait conumerce habituel. Par con-
séquent, il existe, pour chaque acquéreur éventuel, un groupe d’ar-
ticles de Tenchére pour lesquels i1 est disposé & consentir un prix
plus élevé, Sic ponr certaines raisons, dautres acquéreurs désirent
les obtenir éealement, la lutte devient trés vive, les inimitiés ve-
nant aiguiser les passions

Les acheteurs ne se laissent cependant pas guider par les seuls
soucis que nous venons d'évoquer et il ost intéressant danalyser la
méthode qui conduit chacun d'eux & se fixer tel ou tel prix d’acqui-
sition,

Ta valeur des hois sur pied est estiniée d'aprés celle & la vente
des produits qui en sont tirés.

C'est ainsi (prix valables a Pautomne 1957) que le raisonnement
sera articnl¢ selon Tanalyse figurant sur tableau I, pour Vachat
de chénes de futaie ou taillis <ous futaie.

Dans Ta pratique, Texploitant forestier disposant ainsi d'une bhase
pour déterminer Ta valeur des hois proposés, examinera sur le terrain
fes Tots qui Pintéressent. 11 établira wne valeur globale pour cha-
cun deux. Tes eahiers-affiches dn Service forestier sont assez ex-
plicites et mentionnent les catéeorics de grosseur par essence ainsi
ate le volume de bois deeuvre,

Toutefois, Pestimation foresticre est une chose délicate, ot les
coefficients Tappréciation personnelle jouent beaucoup. T1 ne suffit
pas de comaitre te cube global de bois d'oettvre mais aussi la ré-
partition a intérieur de ce chiffre des diverses qualités. Tst trés
importante également, Ta connaissance des défauts (roulures, gélivu-
res, pourritures, ote...) qui reuvent entrainer des pertes considéra-
bles.

1T achat raisonné exiee done un examen sur le terrain.

T possession de ces données, Tacheteur ne se limitera pas au
chiffre résultant de Iétude ainsi étahlie,

N’oublions pas, tout d’abord, ]UP le calenl figurant au tableau T
détermine le prix d’achat actuel de bois sur pied en partant du
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cours actuel des sciages, mais que ces arbres ne seront exploités et
débités qu'au cours des mois a venir, de sorte que les chiffres ne
valent qu'autant que les prix des sciages se maintiennent. Nous
touchons donc au domaine de la spéculation. L'orientation présu-
mée de la conjoncture corrigera dans un sens ou l'autre l'apprécia-
tion formulée.

Par ailleurs, lorsque la conflance dans la monnaie est ébranlée,
I'achat d'une coupe représente un refuge de capitaux temporaire,
puisqu’il y a des délais d’exploitation, mais qui est intéressant pour
le scieur puisqu'il s’agit d'une immobilisation d’argent rentrant dans
le cadre de la marche de son affaire. Cette considération aménera a
consentir un supplément de prix.

Ces divers chefs de correctifs de tendance sont diversement ap-
préciés par les tenants de la corporation. Clest ainsi, par exem-
ple, qu'aux ventes de Pautommne 1957, certains croyaient & une ré-
cession, alors que 'aucuns continuaient & avoir foi dans l'expan-
sion. Mais les uns peuvent entrainer les autres et c’est pourquoi
I'on voit, en cours ’enchéres, les estimations individuelles se mo-
difier. Il se crée des mouvements collectifs portant & la hausse, ou,
au contraire, concourant a la mollesse des enchéres. La nécessité
de sassurer un approvisionnement suffisant, la psychose de pénu-
rie qui en résulte, sont des facteurs de hausse qui verront leur
influence amplifiée par ces mouvements collectifs. Au reste, il est
assez fréquent de voir le total des adjudications au cours d’'une
seule vente atteindre, pour un méme acheteur. 30 ou 40 millions de
francs: cet acheteur est assez rapidement pris dans un courant
de dépenses que les wéactions raisonnées ne freinent pas toujours.

La technique méme de Tenchére descendante agit dans le méme
sens. Décrivons-la rapidement.

T.e Conservateur des Eaux et Foréts fait connaitre, avant la mise
en adjudication de chaque Iot, Te prix de départ de I'enchére. Un
garde appelle alors des nombres selon un tarif de rabais, qui sont
unitairement plus importants dans les gammes de prix les plus
élevés. Lorsque P'on arrive au prix que s’est fixé un acheteur. celui-
ci crie « prends » et décline au bureau ses qualités. S’il satisfait &
un certain nombre de conditions fixées par Vadministration (indica-
tion préalahle de cautions. situation hypothécaire, etc...), il est dé-
claré adjudicataire.

T.es choses ne sont pas toujours aussi simples: Si deux ache-
teurs « parlent » sensiblement en méme temps, le bureau est amené
a trancher des cas délicats. T.es décisions it’il prend pour dépar-
tager sont parfois véhémentement contestées. car suivant sa posi-
tion dans la salle, chacun estime que le plus prompt a été I'un ou
Pautre des concurrents. Le bureau fait d’ailleurs assez fréquem-
ment procéder a des tirages au sort.
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Quoi qu'il en soit, chaque amateur risque toujours, s’il ne parle
pas le premier, de n'étre pas déclué adjudicataire. Alors qu’aux
enchéres montantes, i1 pourrait constamment reviser sa position par
approches snccessives et de ce fait ne pas craindre d’étre éliminé
brutalement, il est ici dans une situation telle quaucune possibilité
de récupération ne lui est offerte. Or, si quelques professionnels
peuvent A la rigueur, s'entendre pour éviter de se concurrencer, il y
aura toujours unc incertitude sur le comportement des autres acqué-
reurs ¢ventuels et il suffit quun seul intervienne pour que tout
caleul soit déjoué, St 'on veut absolument acquériv un lot, il n'y
a done quune méthode: payer au moins un peu plus cher que le
prix courant pour une telle qualité.

Certains déclarent que cette méthode d'adjudication est une véri-
table lotevie: la coupe que Ton désire peut ¢tre prise par un autre
pour un retard a parler d'un dixieme de scconde ou simplement
parce que mal situé dans la salle, un peu éloigné du bureau, on
est mal entendu par celui-ci, Or, Fexploitant achéte en une matinée
Q’encheres une part importante de la matiere nécessaire a une an-
née de travail. IT risque, pour Jex simples raisons qui viennent d’étre
données, de ne pas pouvoir dispeser des coupes les mieux situées
pour lui et en étant obligé de se convrir par ailleurs, il augmentera
les frais de transport, done le prix de la matiére.

Clest pourquol, d'aucuns réclament les enchéres montantes qui,
s1 elles sont plus longues, sont plus raisonnées,

Dans les ventes privées, les soumissions cachetées sont assez sou-
vent utilisées. Celles-ci jouent au bénéfice du vendeur, comme les
enchéres descendantes. Toes positions prises né peuvent Ctre recti-
fiées, de sorte que les acheteurs sont portés a surévaluer pour étre
certains "acqudérir,

Dans 1'm et Tantre cas, le vendenr reste assuré du prix le plas
élevé,

20 TRANSFORMATION DE LA MATIERE PREMIERE
DE LA FORET AU SCIAGE
COOT DES DIVERSES OPIRATIONS

Le coftt de certaines des opérations aboutissant @ la production
de sciages est évoqué lors de la recherche dn prix d’achat des gru-
mes (5). Tt est indispensable d'expliciter et de compléter ce qui y
est dit.

A -— [Exploitation forestiére

It faut abatire Varbre et pour cela on a recours a des blicherons,
généralement pavés a la tache (métre cube abattu). Bien que le
niétier soit rémundérateur, e recrutement des biicherons est diffi-

(5) Cf. Tablean I. Calcul type du prix d’achat des chénes sur pied.
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cile et T'on doit faire appel a la main-d’ccuvre étrangére (Italiens,
LEspagnols, Portugais).

Il y a la un facteur de hausse de longue durée, pour la matiere
premiere.

La grume est ensuite — parfois aprés un trongonnage qui sé-
pare les diverses qualités et notamment lorsque les traverses sont
faconnées en forét — débardée, c'est-a-dire amenée de la coupe au
bord de la route, d’ott elle est reprise et transportée a la scierie.
Les deux opérations s’effectuent avec un personnel et un matériel
spécialisés. Ils consomment du carburant, fuel ou essence. Pour
tous ces €léments, il y a aussi une tendance constante des cotits a
la hausse. On peut remarquer que certains scieurs, exploitants ou
non, font effectuer le débardage, comme le transport, par des en-
treprises spécialisées. La discussion des prix de ces travaux peut
conduire, dans les périodes de réeession, a les comprimer au mini-
mum en espérant réduire la marge hénéficiaire de lentrepreneur.
Mais il sagit souvent d’entreprises peu importantes, dont le chef
travaille manuellement, et dés lors la part bénéficiaire et le salaire
se confondent de sorte qu’il est difficile d’espérer les diminuer for-
tement. Ajoutons que le débardage, notamment, est une opération
délicate, qui fatigue beaucoup le matériel, ce qui impose son amor-
tissement accéléré.

Ouvrons ici une parenthése pour noter que, apres I'abattage des
arbres, on obtient d’autres produits que les grumes. Les petits brins
donneront les bois d'industrie (mines, bois pour extraits tannants,
etc...) et du bois de chauffage. Ce sont les sous-produits de Uex-
ploitation, le but de celle-ci étant essentiellement de procurer du
hois d’ceuvre. Leur écoulement est plus ou moins facile, alors qu'ils
exigent beaucoup de main-dccuvre. Les bois de chauffage, notam-
ment, en stéres ou en fagots, ne procurent pratiquement pas de
hénéfice. Iin 1955, les exploitants forestiers et scieurs de 'Orne
estintaient que chaque stére de bois de chauffage constitué coiitait
500 F qui ne sont jamais récupérés et que cette somme devait étre
déduite des estimations. Ce bois a retrouvé une faveur passagére
fin 1956, quand on a commencé & connaitre des difficultés ’ap-
provisionnement en carburant. Ces sous-produits sont donc généra-
lement une charge pour lacheteur de coupe, alors que dans les
taillis sous futaie notamment, ils sont trés abondants.

On ne peut donc espérer qu'ils interviennent pour diminuer le
prix de revient de la matiére premiére des sciages. Sur la longue
durée, les découvertes récentes relatives a lUincorporation des es-
sences dures dans la pate a papier ne semblent pas devoir changer
la nature du probléme, car il s’agira, de toute fagon, de produits
requérant beaucoup de main-d’ceuvre (notamment pour les classe-
ments dimensionnels) et par suite devant avoir des prix de revient
en constant accroissement.
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De toute fagon, la vente des produits secondaires — si elle est
unc nécessité (1l faut débarrasser les coupes de tous les rémanents
d'exploitation) — ne procure pas de profits suffisants pour agir sur
le prix du bois dceuvre dont Ja valeur est souvent celle des coupes
elles-mémes.

On peut remarquer, dans le calcul type du prix des arbres sur
pled qui a été effectué, que les frais dabattage, de débardage et
de tramsport sont évalués 2 2000 F en gros, pour un prix des arbres
sur pied qut va de 4000 a moins de 11000 F.

I s'agit done d'un, ¢lément non ndgligeable puisqu'il représente de
18 2 50 % du prix de la matiére brute.

Dautre part, comme les prix pratiqués pour ces opérations ont
pour hase le métre cube et que le rendement des arbres est fone-
tion croissante de Tear grosseur, les frais d'exploitation sont d’au-
tant plus lourds & supporter que les arbres sont petits.

B — Scierie
Ie trongonnage des grumes en billes effectué, chacune de ces der-
nicres est débitée sur une seie — le plus souvent 4 ruban —, selon

des plans parallcles appelés traits de scie. On obtient un « plot »
composé e« plateaux ». Chacun des plateaux ainsi obtenus est
déligné, c'est-a-dire w'on enléve & T'aide d'une seconde scie, les
deus rives du plateau, lesquelles présentaient les irrégularités de
surface de la grume, On a ainst un parallélépipede qu’on coupe a
la longueur désivée. Ce qui vient d'étre exposé est la maniere la
plus commune, 11 existe d'autres modes plus ou moins complexes.

Citons le débit sur « noyau » ou « moule », qui vise & extraire
de Ja Dbille le pius grand parallélépipede nscrit, une des dimensions
de la section ¢tant la largeur des débits a obtenir, puis & le scier
selon des plans paralicles. Notons simplement que pour les hois de
choix et pour des raisons techniques qui n'ont pas Jeur place ici, on
opcre en divisant la bille en quatre quartiers par des plans médians
perpendiculaires entre cux, puis en traitant chaque quartier séparé-
ment.

Tous ces modes de débits entralnent des pertes dont U'importance
est variable. e rendement maticre, qui varie selon le débit recher-
ché et les dimensions des billes, a ¢ estimé dans le calcul type
du prix des grumes. Cette perte est un élément trés important du
prix de revient., Son appréciation erroncée peut compromettre la ren-
tabilité d'une opération.

Nous avons noté précédemment que les grumes sont découpées
en billes de qualité homogene, opération qui permet en méme temps
Péliminer les troncons inutilisables parce (u'ils présentent des pour-
ritures ou divers autres défauts.
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Mais dans les billes sélectionnées, ces mémes défauts peuvent se
retrouver partiellement et leur présence dans l'un des débits obli-
gera 4 éliminer ou déclasser celui-ci. Par ailleurs, lorsqu’on scie
la bille en traits paralléles, ceux-ci sont plus ou moins €loignés de la
zone de coeur, ce qui présente certains avantages ou inconvénients.
Pour ces raisons, les sciages d'une méme bille ne correspondent pas
tous au méme choix et un classement définitif doit étre opéré.

Celui-ci dans le chéne est en gros le suivant, en allant des qua-
lités les plus nobles aux plus basses:

Ebénisterie,

Menuiserie choisie,
Menuiserie courante,
Charpente, fonds de wagon,
Bois pour appareils de voie,
Traverses de chemins de fer.

I1 est basé sur la grosseur et le nombre des nceuds, la propor-
tion d’aubier — toujours assez forte chez le chéne alors qu'il pré-
sente de sérieux inconvénients —, la présence de certaines altéra-
tions, etc...

Ln fait, il existe une certaine interdépendance entre ces catégo-
ries.

Tout d'abord, le découpage en hilles n’est pas aussi aisé qu’il peut
paraitre. Le chéne type comporte une premiére bille de qualité me-
nuiserie, puis une premiere surbille de qualité fonds de wagon,
enfin une seconde de qualité traverse de chemin de fer.

Les sujets les plus beaux offrent avant la qualité menuiserie, une
bille apte aux débits d’ébénisterie, voire au tranchage, mais 1a, in-
tervient en outre de la présence et de la grosseur des nceuds, la
notion du « grain » du bois qu'on qualifie de plus ou moins dur
selon sa structure.

Or, les diverses billes — sauf celles réservées aux traverses —
ne sont séparées le plus souvent que par des éléments structurels —
en général des nceuds — dont Pappréciation n’est pas purement

objective. Ainsi, un scieur, si le marché des qualités nobles est
trés demandeur, aura tendance a rechercher le maximum de vo-
lume pour celles-ci en découpant les billes un peu plus longues au
détriment des qualités secondes. Inversement, les qualités secondes,
lorsqu’elles seront d’écoulement facile, pourront renfermer, en fait
une certaine proportion de matiére plus noble,

Par ailleurs, une méme qualité peut donner des débits de di-
mensions et d'utilisation différentes: c’est ainsi que de la bille a
fonds de wagon, on peut tirer des planches pour cet usage, mais
aussi des planches a cercueil, des frises a4 parquet, etc...
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Il y a donc, d'une part, du fait du déplacement de la découpe
des Dbilles de qualités différentes et, d’autre part, des utilisations
multiples d'une méme qualité, une interdépendance des débits telle
gqu'un scieur peut oricnter sa production vers tel ou tel type de
sciage particulicrement demandé, Mais, bien siir, les diverses solu-
tions ne sont pas également rentables et les plus intéressantes sont
celles qui conduisent a la vente de la plus forte proportion de scia-
ges de prix le plus élevé.

T.es sciages ne sont généralement pas vendus dés sortie de la
scierie, Tls sont 'abord assortis en qualités et dimensions, puis
stockés sur un parc de facon propre a assurer leur conservation.

Or, st le stockage entraine, comme dans toute industrie, une im-
mobilisation de capital, il y a ict une action bénéfique, car le bois séche
et acquiert upe plus-value. La nécessité de devoir conserver en
attente ’écoulement des débits n'est done pas forcément un incon-
vénient. Un caleul économique s'impose, bien entendu. Le séchage
dit & Yair — c’est-a-dire dans les conditions normales de stockage
sur parc — coitte, outre 'intérét du capital engagé, les assurances,
les pertes par détérioration (fentes, etc...), les frais de main-d’ceu-
vre pour les manipulations nécessaires aux empilages et dépilages,
enfin, éventucllement, la location des lieux. Des méthodes de séchage
artificie] existent dont la plus courante est le séchage & 'air chaud.
T.a comparaison e leur colit avec celui du séchage naturel & Vair
est délicate, On estime qu’elles reviennent aussi cher pour les qua-
ftés supérieures, plus cher pour les qualités inférieures et sont
moins intéressantes pour les fortes ¢épaisseurs.

Comime Pemploi rationnel du bois dans la majorité des cas né-
cessite en général qu'il seit sce et qu’on pratique Pune ou lautre
méthode, le stockage sur parc n'est, en définitive, pas forcément
unc opération onéreuse pour le scieur qui récupérera la plus-value,
tout au moins si ce stockage ne dure pas an deld du temps techni-
(quement nécessaire,

D’autres traitements peuvent étre pratiqués avant usinage, notam-
ment Pimprégnation de substances anticryptogamiques ou insecti-
cides, mais nous ne faisons cue les mentionner car ils ne sont pas
oénéralisés et leur cofit comme leur rentabilité sont encore mal
définis.

Dans le calcul type précédent, le cofit des opérations en scierie
a été évalué de 2800 a 3500 T selon les types de débit. Ces chiffres
constituent une movennc assez généralement admise pour le chéne
A cette époque (automne 1957). On doit considérer qu’ils incluent
les frais de sciage proprement dits, ainsi que dempilage, réception
par Vacheteur et chargement au départ.

Tls représentent de 7 & 11 9% du prix de vente des plots de
27 mm et de 84 15 % de celui des avivés. 1.4, comme pour le cofit
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de Texploitation en forét, les frais sont d’autant plus lourds pro-
portionnellement que les produits obtenus ont moins de valeur. Ce-
la explique que les scieurs aient parfois quelque répugnance a uti-
liser la matiére au maximum -— ce qui, dans le cas du chéne, consis-
te par exemple a fabriquer des frises a parquet ou des lambourdes,
car le colit du service incorporé dans le prix devient trop fort.

Nous avons déja noté que pour le bois de chauffage, la produc-
tion pouvait devenir onéreuse pour le fabricant. Il en a été jugé de
méme, ces derniéres années, pour les traverses de chemin de fer.

A remarquer que le colit des opérations de scierie fait intervenir
des salaires — mais ausst un amortissement de matériel et des frais
de manutention. Ces deux dernier chefs de dépenses, a l'inverse du
premier, peuvent étre diminués par un emploi judicieux d'outils
modernes.

Les scies a ruban, sur lesquelles diverses opérations ont été mé-
canisées, de méme que les engins autoporteurs pour les transports
permettent certaines économies.

Il semble que le poste de dépenses « frais en scierie » apparaisse,
a l'heure actuelle, plus facile & maintenir que celui des dépenses
d’exploitation forestiére. Ils sont, en tenant compte des rendements,
sensiblement de la méme importance. Si donc une rationalisation
des opérations de scierie est utile, celle de I'exploitation s'impose
également.

Qu'advient-il des cofits de production lorsquw’on cherche & ac-
croitre la quantité des sciages?

Une scierie a une capacité maximum de sciage qu'on peut dé-
terminer pour un type de grume ct une certaine gamme de débits.
L’opération méme du sciage est d'autant plus rapide et aisée que
les billes sont bien conformées, présentent moins de défauts, mais
le fait de demander un volume important de débits de qualité et
dimensions fixées permet-il d’abaisser les prix de revient?

Tout d’abord, hormis l'opération de réglage des scies — qui est
de plus en plus rapide —, il n’apparait pas que les autres en soient
facilitées: On tire un bien meilleur parti d’une grume feuillue dont
la conformation n'est, en général, pas réguliére, en cherchant a en
obtenir unc gamme de sciages de dimensions et qualités différentes.

Ensuite, pour avoir un volume important de sciages identiques,
on est obligé de traiter un cube également élevé de grumes. Le
scieur est donc amené a s’approvisionner loin de sa scierie, ce qui
accroit le prix du transport de la matiére, donc son cofit. Certes,
lorsque la distance est trés grande, on aura intérét 4 mettre en
place une scierie mobile, mais son installation est elle-méme oné-



SUR LE MARCIIE FRANCAIS DES SCIAGES CHENE 157

reuse. De toute facon, le scicur sera amené a acheter des coupes
dans des secteurs habitucllement réservés a certains de ses con-
fréres, d'ott unc concurrence tendant 4 faire monter les prix.

FEn définitive, il apparait qu’au niveau de Pentreprise, lorsqu’on
dépasse un chiffre correspondant a la zone d'approvisionnement not-
mal de la scieric et & la qualité courante des bois qu’elle renferme,
les cofits de production doivent monter. On se trouve en pré-
sence d'une loi de cofits croissants, comme en agriculture, mais
tres difficile a formuler et ne reposant pas sur les memes bases.

En est-il de meéme pour 'ensemble de la branche profession-
nelle? Cette question se rameéne a celle~ci: Lorsque la quantité to-
tale demandée a Pindustric du sciage s'accroit, quelles modifica-
tions affectent les colits?

Cette augmentation globale est répercutéc au niveau des entre-
prises, au moins ('une grande partie d’entre elles, celles qui sont
commercialement placées pour conclure les contrats. De la sorte,
la loi de cotit croissant dont nous venons de faire état entre en
jeu, que Paccroissement de la demande intéresse une qualité dé-
terminée ou un ensemble de qualités.

On peut ajouter que la concurrence entre les scieries pour l'achat
de la mati¢re premiere se fait plus vive, non seulement parce qu'un
scieur veut acheter dans la zone d’approvisionnement normale d’un
collégue, mais aussi parce que ce dernier, s’il bénéficie de comman-
des également plus importantes, doit sortir aussi de son rayon d’ac-
tion habituel.

Si des quantités supplémentaires de grumes ne sont pas mises
alors & disposition, i1 v a donc hausse des cofits de production du
fait:

— de Paccroissement des frais de transport,

— de la concurrence d lachat de la matiére premiére.

Nous verrons plus loin cc qu'on doit penser de 1élasticité de
loffre des produits forestiers. Notons ici que si elle est mauvaise
a4 la hausse, ce sera un facteur d’augmentation des cotits de produc-
tion.

3° LA FISCALITE

La fiscalité n'épargne pas le bois. Les professionnels (et les arti-
cles des journaux corporatifs sont éloquents a cct égard) déclarent
ménie qu’elle le vise tout spécialement,

Une étude détaillée de cette question serait hors du cadre de
notre propos, mais dans une analyse des prix, nous ne pouvons la
passer complétement sous silence.

Trés modérée avant la guerre, la taxation des sciages est deve-
nue beaucoup plus lourde de nos jours.
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Les taxes a la vente purement fiscale ont été:

— la taxe de transaction jusqu'au 1° juillet 1955;

— la taxe locale; .

— la taxe a la production, qui, du 10 janvier au 1°" juillet 1954
(date de sa suppression), était ramenée 4 un taux réduit pour les
bois bruts de scierie;

— la taxe 3 la valeur ajoutée qui a remplacé la précédente le 1*
juillet 1954, Depuis le 1°" décembre de cette méme année, elle frappe
tous les sciages bruts, y compris les petits sciages, au taux réduit.

Il n’y a pas eu de changement depuis.

Aux taxes de production, transaction, se sont ajoutées, a partir
de 1946, diverses autres taxes dites forestieres. En 1949, elles
étaient au nombre de quatre, toutes assujetties & une perception
parafiscale: -

— taxe de péréquation pour favoriser I'exploitation des coupes
difficiles,

— contribution professionnelle au profit des organismes profes-
sionnels prévus par la loi, -

— fonds forestier national,

— fonds de solidarité agricole.

La premicre disparait le 1" juillet 1949, a partir du 1* janvier
1830 les trois autres sont percues par le fisc. Elles font 'objet de
paiements fractionnés comme la taxe de production; elles peuvent
etre reprises sur le fisc par I'acheteur lorsqu’elles ont été acquittées
avant opération du sciage. Enfin, elles portent sur le prix de vente
toutes taxes comprises.

Ces taxes sont suspendues pour les hois d'importation.

A partir du 1°" novembre 1952, les petits sciages et notamment
les avivés de largeur inférieure 4 12 ¢cm considérés comme non ob-
tenus directement a la scie & grumes, en sont exonérés, mais il est
admis que ces petits débits ont supporté indirectement ces taxes pour
60 % de leur valeur par I'imposition des bois bruts de scierie dont
ils sont issus. Depuis le 1°° décembre 1954, ils sont taxés direc-
tement sur 60 % de leur prix de vente,

Une autre taxe parafiscale spécifique des produits forestiers doit
étre mentionnée ici:

—- la taxe d’enregistrement, prévue par le Cahier des Charges
générales régissant les ventes de coupes par les Eaux et Foréts.
Elle couvre les frais et droits de vente des coupes de foréts sou-
mises au régime forestier et porte sur le prix d’adjudication plus
les charges.

Bien que cette taxe vise les grumes et non directement les scia-
ges, nous la mentionnons car il en sera question ultérieurement.

L’incidence fiscale a été croissante jusqu’en 1954, puis a baissé a
partir de cette date pour les sciages de grande largeur et plus encore
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pour ceux de petite largeur. (Pour les bois ouvrés, par contre, qui
subissent la 1" V.A. au taux fort, U'incidence a été constamment crois-
sante.)

Les tres nombreuses variations subies font qu'il est plus facile
pour comparer les prix de chiffrer ceux-ci hors taxes, ce qui est
d'ailleurs Thabitude de la corporation. C’est ce que nous ferons, en
principe, dans ce travail.

Une remarque peut &tre faite concernant ce régime fiscal: Si
les professionnels le trouvent lourd, il faut reconnaitre que la taxe
foresticre, qui pourvoit le Fonds Forestier National, doit en défi-
nitive profiter a Ja profession, Clest grace a elle que cet organisme
peut financer des travaux de reboisement, enrichissement, qui évi-
tent la dégradation de notre capital [orestier. C’est donc pour que
les professionnels du hois ne se trouvent pas un jour devant une
tragique pénurie qu'clle a été instituée. Un allégement fiscal éven-
tuel devrait done la ménager.

I w'en reste pas moins que le total du fardeau fiscal est trés lourd,
puisquiau dernier stade d'utilisation, c’est le taux normal de la
T VA qui est anpliqué, alors que les taxes forestiéres ont déja été
acquittées sur les bois hruts et Jes taxes d'enregistrement & Pachat
des coupes. Un matérian comme la matiére plastique ne subit que
Ja. T.V.A. an taux normal (ou parfnis majoré).

4o ROLE DU CREDIT

Te délai qui s'écoule entre l'achat des coupes et la mise & dis-
position des sclages an point de vente est en général assez long. Les
coupes de Ja forét soumise acquises on auntomne sont exploitées pen-
dant plusieurs mois. Sanf dérogation, T'abattage doit étre terminé
pour le 15 avril de Pannée suivante. T.e faconnage peut durer jus-
quau 17 juin. Dans les achats de foréts privées, on nest pas tou-
jours aussi strict,

Bien quil soit de Vintérét de tous que Pexploitation soit rapide,
de celui du scieur pour avoir les haois a disposition 4 moins qu'il
ne cherche & hénéficier de Taccroissement annuel, de celui du pro-
priétaive pour ¢ue la régénération soit plus vite assurée, cette opéra-
tion demande un temps assez long.

T.a vente des sclages obtenus n’est pas toujours immédiate. T1
fant attendre le client, qui peut acheter ’ailleurs a crédit.

Or, Texploitant et le scieur doivent régler certains paiements
comptant (frais abattage, de sciage, ete...), assurer le réglement
des achats de matiére premicre. T.e mouvement d’argent est trés
lent. (T.es professionnels estiment que Uargent ne « tourne »
qu'une fois Tan).

Dans les ventes de la forét soumise, if est, pour ces raisons, large-
ment fait appel au crédit.



160 CONTRIBUTION A L’ETUDE DES PRIX

Avant 1955, en outre des droits d’enregistrement dont il a été
question dans le paragraphe sur la fiscalité, il était demandé le paie-
ment comptant de 10 % de la valeur des bois pour les seules fo-
réts communales.

En septembre 1955, il fut décidé — ce qui obligeait les acqué-
reurs a reconsidérer trés rapidement leurs plans de trésorerie —
que pour les foréts domaniales et communales, il serait versé comp-
tant 25 % du prix de vente. Ces mesures, prises a I'instigation du
Ministére des Affaires économiques dans le cadre de la politique
de stabilité des prix, visaient, en restreignant le crédit, a éviter la
hausse du prix des bois sur pied. La réaction fut treés vive. La
premiére vente, celle de Beaune (Cote-d’Or), fut stoppée dés le dé-
but des enchéres, aprés divers incidents.

Toutes les ventes de la forét soumise furent reportées a six se-
maines, apres qu'un accord fut intervenu sur les bases suivantes
avec les représentants de la profession:

Paiement comptant de 10 % du prix pour les foréts domaniales
et communales, le solde pouvant étre réglé en quatre traites, éche-
lonnées de deux mois en deux mois & compter du dernier jour du
deuxiéme mois suivant la vente, a raison de 25 % pour chacune
des deux premiéres et de 20 % pour les deux autres.

Ce compromis a été jusqu’alors reconduit, mais le principe reste
celui énoncé en 1955,

Iexploitant forestier doit donc immédiatement régler, en tenant
compte de l'acompte et des frais d’enregistrement. une fraction du
montant de 'achat (6).

Par ailleurs, il Jui est exieé de fournir une caution et un certifi-
cateur de caution, I'in des deux étant un établissement de crédit
agréé, §'il paie par traites.

En définitive, @ moins d’avoir des capitaux personnels suffisants,
I'exploitant est obligé de recourir anx concours bhancaires et en fait,
ceux-ci interviennent indirectement dans les achats des coupes:
Selon les facilités plus on moins grandes qu’ils apportent pour
donner leur cautionnement, selon le découvert qu'ils consentent et
qui est nécessaire pour assurer la partie comptant du réglement,
ils donnent A Pacquéreur des possibilités plus ou moins larges.
Cela explique ponrquoi les mesures de 1955 rappelées ci-dessus ont
pu soulever de véhémentes protestations. Certains scieurs dispo-
sant de capitaux propres ont préféré, ces dernitres années, réduire
leur activité plutdt que de travailler avec des établissements ban-
caires,

En résumé, nous sommes ici dans un secteur de P'économie qui
doit faire largement appel au crédit.

(6) Au montant de ladjudication s’ajoutent les « charges » (environ 5 %
de ce montant), qui doivent compenser les préjudices causés par lexploitation
(détérioration de chemins, etc...).
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1I1. — Conclusion de cette analyse

19 LLES CARACTERES PARTICULIERS DI LA PRODUCTION

Le scicur sapprovisionne sur le marché des grunes ou la vente
de la maticre premicre est dans Vensemble efficacement assurée.
Ajoutons que la psychose de pénnrie et fa concurrence entre ache-
teurs faverisent le vendeur,

[achat rativnnellement conduit reste done difficile. Meme lors-
quil est possible, 11 est alors basé sur lex prix actuels de marché
des sciages, alors que conx-ci seront <ouvent différents lors de la
vente des débits issus de cet achat, Dar conséquent, le scieur doit
savoir spéeuler, prévoir la conjoucture.

De toute facon, i1 reste hié au marché des grumes.

Fors de la fabrieation, le productcur w'est pas rigoureuscment
tenu d'effectucy iel o tel 40t (sand pour les qualités trés infé-
rieures comme o traverse), 11 peut déplacer dans certaines limi-
tes les découpes des billes et par ailleurs, tirer de chaque bille des
Aéhits de formats différents répondant & des usages variés,

It en vésulle que <1 le prix de imarché de chaque catégorie de
scinge a varié depuis Tachat des coupes, la rentabilité de T'exploi-
tation n'est plus la méme, 1t e selewr se trouve devoir utiliser au
mienx un en=cinble de grumes,

Le caleul de rentabilité doit dés lors prendre la o forme  d'un
d'un cample d'caploitation, comme en maticre agricole. Connme on
tirera presque tenjours dune grume plusicurs qualités et que la
gamme possible des dimensions des déhits est trés large, il existe
ute grand nomwhre de combinaisons dont certaines sculement don-
nent sa valear maximum an compte dexploitation.

Fn fait, heaucoup de professionnels ne viseront pas une préei-
sion mathématique dans cette recherche, mais leur connaissance
do métier - technique ¢t commerciale —- leur fait choisir la so-
lution, compte tenu de Ja qualité des grumes et des possibilités
d"écoulement des éhits,

On notera que ce qui précede fait conclure ¢ la quasi-impossibilité
de Potablisscinent des priv de revient ndtaires, comme en matiére
d'exploitation agricale: la ventilation des frais d’achat de la ma-
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tiére premicre, d’exploitation foresticre et de sciage entre les mul-
tiples débits n’est pas possible sans poser certains a priori (déter-
mination de coefficients forfaitaires).

Le scieur aura fait un premier calcul de rentabilité au moment
de T'achat des grumes, un autre lors du sciage et il devra se ré-
soudre a en faire un troisiéme si la vente des débits n'est pas im-
médiate, ce qui est fréquent, mais n’oublions pas qu’ici, stockage
signifie séchage, donc amélioration du prix.

En fait, le scieur ne travaille pas sur une coupe isolée. Il méne
généralement plusieurs exploitations ou achats de grumes de front.
Son entreprise assure parallélemnent un courant d’achat de grumes ct
de vente de sciages.

Un scieur qui achéte les grumes n’a pas fréquemment en carnet
les commandes de sciages correspondantes. A Pinverse, lorsqu’il
accepte un ordre de sciage, il n’est pas toujours couvert en grumes.
Au reste, une commande porte généralement sur des débits d'une
qualité déterminée alors que les grumes lui en fournissent plusieurs.
Il lui faut donc un éventail de contrats et il ne se trouvera pas
nécessairement pourvu pour tous les assortiments en méme temps.
Il peat Tui étre facile, & une période, de vendre des fonds de wa-
gon, alors que le marché des plots de qualité menuiserie est trés
difficile. Le parallélisme entre les deux courants ('achat et de
vente restera une coincidence assez rare.

Etant donné les conditions de son travail, le scieur doit suivre
attentivement le coilt du crédit, ce qui ne 'empéchera pas de ratio-
naliscr Pexploitation cf le sciage, dont le poids est d’autant plus
lourd que la qualité des preduits est plus basse,

2° LES ATTITUDES POSSIBLES DU PRODUCTEUR

Le scieur qui cherche a réaliser le profit maximum peut adop-
ter, d’aprés les particularités de la production, diverses attitudes :

— Il freinera ou accroitra ses achats de grumes, les dirigera vers
telle ou telle qualité déterminde,

Il peut, en effet, baisser sa production sans apporter de trouble
grave au fonctionnement de sa scierie. Les questions les plus déli-
cates que pose une diminution de la production sont d’ordre social:
choémage, sous-emploi de main-d’ccuvre. Mais on ne désorganise
pas une chaine en réduisant a quelques heures par jour le travail
des scieries. :

Les frais généraux sont en général faibles et ne péseront pas
dans cette hypothése.

Par ailleurs, il est fréquent qu'en outre d’une scierie fixe, les
scieurs possédent des scieries mobiles que I'on déplace au gré des
exploitations et que l'on met en sommeil si besoin est. Certains
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d’ailleurs, ne possedent que ce type de matériel, ce qui leur assure
une grande souplesse d’attitude aux difficultés prés de recrutement
de la main-d’ceuvre,

— 51 le producteur désire maintenir 3 tout prix son activité lors=
.que le marché est offrant, i/ courra le risque de voir ses bénéfices
linés entre le prix de revient, conditionné notamment par celui des
grumes dont on a vu que la vente est pour une ipart solidement
organisée, et le prix de vente des sciages qui peut devenir trés bas,
Pacquisition de la matiére premicre ayant, en outre, été généralement
trés antérieure a la production des débits.

— Lu possession de la matiere premiére, i orientera le débit vers
telle ou telle classe dimensionuelle ou qualitative dont il prévoit
la vente plus rémunératrice.

—— 11 recherchera constamment a garnir son carnet de commandes
et poursuivra ses achats de grumes, de fagon i maintenir le rap-
port le plus étroit possible entre les deux.

—— Il devra fréquemment trancher I'option: vendre immédiatement
oun stocker, selon le niveau des prix. Si sa trésorerie est suffisam-
ment a laise et a Popposé de ce qui se passe couramment en ma-
tiere agricole ou industrielle, le stockage peut étre intéressant com-
me conférant au bois une plus-value notable, sans qu’il soit né-
cessaire de construire de cofiteuses installations,

Notons que le négociant aura, lui, une attitude dictée par le
danger d'un stockage excessif ou insuffisant en regard d’une baisse
ou d'une hausse prévisible des prix. Clest essentiellement un spé-
culateur. Dégagé des soucis de la production, il pourra, plus fa-
cilement que le scieur et dans le seul cadre des possibilités de sa
trésorerie, jouer au mieux de la conjoncture.
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IV. — Caractéres particuliers
de Poffre de sciages chene

CARACTERES TENANT A LA NATURE DU PRODUIT

Les sciages chéne sont des produits 'origine hiologique: la ma-
tiere premiére est fournie par la forét.

Les caractéres de l'offre se rapprochent-ils, pour cette raison, de
celle des produits agricoles?

Tout d’abord, la dépendance vis-a-vis de la nature se traduit
par Uhétérogénéité des produits obtenus. Des classements séveres
s'imposent pour rassembler des lots homogenes, La sélection des
espéces étant ici beaucoup plus longue que pour la plupart des pro-
duits agricoles, il est difficile ’obtenir par ces procédés des résul-
tats influencant loffre.

St un rythme saisonnier marque U'exploitation forestiére, les scie-
ries, sauf exception (tres fortes gelées), peuvent travailler toute
I'année. Lorsqu'elles s'imposent de stopper le débit du chéne, c'est
souvent parce que tout Ueffort doit étre porté pendant unc courte
période sur le sciage d’'une essence « périssable » comme le hétre,
dont la conservation en billes est difficile en été du fait des atta-
ques cryptogamiques. Ces aléas n'influent pas sur la production du
chéne: celui-ci peut &tre traité en toute saison.

Les contingences de récolte ne sont pas des sujétions comme en
agriculture. Certes, on connait des années otl de fortes proportions
de chablis, cest-a-dire d’'arbres abattus par le vent, imposent une
exploitation plus tot que prévu. Mais, outre que ce phénomeéne est
surtout fréquent pour les résineux, il n’a pas la méme importance
que le fait régulier et inéluctable de la récolte en agriculture. Cela
est essentiel, car c’est surtout l'impossibilité de différer la récolte
qui apporte sur les marchés agricoles les plus grosses difficnltés. On
peut parfaitement laisser sur pied les chénes qui, a moins d’étre trop
agés et de la sorte plus sensibles a diverses maladies, ne nécessitent
pas une exploitation immédiate. On ne doit donc pas trouver la
rigidité de Poffre qui caractérise les produits agricoles et I'adapta-
tion & la demande peut étre plus facile.

Comme nous avons noté ci-dessus que les sciages chéne peuvent
se stocker trés longtemps sans de grosses servitudes et que cela
leur confére en outre une valeur plus grande, nous trouvons un
second motif d’aboutir aux mémes conclusions.
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L'offre présente done, grace au report des coupes et au stockage
des sciages, une élasticité convenable en cas de baisse des prix. En
est-il de méme en cas de hausse? Les scieries tendront & acheter
des grumes pour s'approvisionner, mais leur demande se heurtera
a la possibilité forestiere nationale dont le chiffre ne peut normale-
ment subir de grosse modification. La hausse du prix des grumes
en résultera, donc celle du prix de revient des sciages: a la hausse
succédera fa hausse. Il n'y a plus normalement le mécanisme ré-
culateur de la confrontation de l'offre et de la demande parce que
Poffre manque d'élasticité & la hausse.

Ce {fait sera accusé, en outre, dans les périodes d'instabilité mo-
nétaire, par la rétention des stocks.

Si Ton sort d'une période de baisse, on peut penser que la partie
non utilisée de la possibilité forestiere des années précédentes vien-
dra gonfler le volunme normalement exploitable. Mais en fait, étant
donné que la capacité de sciage est beaucoup trop forte, ce surplus
sera tres vite résorbé,

Par ailleurs, les aménagements forestiers, qui sont soumis no-
tamment a des impératiis biologiques, ne sont pas spécialement con-
¢us pour harmoniser le stockage sur pied avec les variations de
la conjoncture.

On sait que les produits agricoles s’offrent, dans bien des cas,
conjointement, 11 en va de méme ici. Nous avons remarqué qu’un
méme chéne donne habituellement plusieurs produits,

Cette offre conjointe est fréquemment totale (si on fabrique des
débits de qualité plots, on fabrique nécessairement des sciages de
qualité fonds de wagon ou traverse, sauf avec certains arbres
ne donnant quune qualité toujours alors trés inférieure —
traverse), mais souple, car d'une meéme qualité on tire plusieurs
débits d'usages différents: On ne peut pas dire que I'offre de fonds
de wagon est conjointe a celle de plots menuiserie, mais que ['offre
de sciages en qualité « fonds de wagon » est conjointe a 'offre de
sciages en qualité « menuiscrie ». Cette souplesse est encore ac-
crue par Uindétermination relative des découpes de qualité sur les
grumes.

Il n’y a donc pas de rapport fixe entre les volumes obtenus.

En résumé, la rigidité entre produits conjoints ne se manifeste ici
que dans les seuls rapports de wolume des qualités.

Ce fait peut s'exprimer aussi en disant qu'a lintérieur d’une mé-
me qualité, les produits sont concurrents, puisque si I'on fabrique,
par exemple, beaucoup de planches a fonds de wagon, on diminuera
l'offre de planches pour cercueils.

11 v a done de nombreuses relations horizontales d’offres,
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CARACTERES TENANT A L’ORGANISATION DE LA PRODUCTION

L’examen de l'organisation professionnelle nous a conduit a dire
que l'offre est atomique. Nous ajouterons qu’elle est compartimen-
tée du fait des zones d’approvisionnement et des colits de transport;
elle est de la sorte visqueuse, ce qui résulte, en outre, de I'hétéro-
généité des produits.

Notons ici, pour mémoire, ce qui a été développé ci-dessus: il y
a une relation verticale trés importante entre bois en grumes et
bois sciés.

LIAISONS AVEC LES AUTRES MARCHES

Les liaisons avec les autres marchés sont trés nombreuses.

Tout d’abord pour certains emplois, les diverses essences de
bois sont substituables: il y a donc des relations horizontales {’of-
{res concurrentes, surtout a lintérieur du groupe des feuillus durs
et des bois exotiques (c’est ainsi qu’actuellement, des menuiseries
extérieures de batiments sont faites en essences africaines, au lieu
de I'étre en chéne).

Mais en outre, les liaisons sont nombreuses avec les produits
concurrents. Par exemple, dans la construction de batiments, le
métal lutte avec le bois pour les charpentes, menuiseries, de méme
que dans la construction de matériel de chemin de fer, 'ameuble-
ment.

CoNCLUSION

L’offre des sciages chéne a, en définitive, une physionomie diffé-
rente de celle des produits agricoles. Les conditions méme de pro-
duction ne permettent pas de I'assimiler a celle des fabrications in-
dustrielles.

Les caractéres propres peuvent se résumer ainsi:

Offre atomique mais visqueuse, ayant une élasticité plus forte
a la baisse qu'a la hausse, présentant de nombreuses liaisons ho-
rizontales internes (notamment de concurrence a lintéricur d’une
méme qualité) et externes (autres essences de bois, métaux, etc...),
et une relation verticale particuliérement importante avec le marché
des grumes chéne.
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DEUXIEME PARTIE

LA DEMANDE

Nous allons, dans cette partie, analyser la demande afin d’en si-
tuer les principaux caractéres,

Nous rechercherons 'abord qui achéte, mais nous ne ferons pas
de développement comme dans le cas de Toffre sur lactivité des
demandeurs. C'est qu'en effet, ils appartiennent a des groupes pro-
fesstonnels généralement bien conunus (batiment, industrie) et que
feur comportement ne présente pas de particularité comme celui du
scieur,

Par ailleurs, lors de Tétude de Toffre, nous avons défini, par
exemple, les types de produits que nous retrouvons ici. Cette par-
tie s'en trouve altégée d’auntant.

I. — Les acheteurs

T.es acheteurs sur le marché des sciages sont trés nombreux et
tres différents.

Si nous nous reportons aux statistiques dont il a été fait état
dans P'étude de Poffre, nous y trouvons les rubriques 53-2 et 53-3
de PI.N.S.E.T. travail mécanique du bois et fabriques d’ameuble-
ment: Y figurent les entreprises dont lactivité essentielle est la
mise en ceuvre du matériau hois & partir notamment des sciages.

On remarquera que leur nombre est trés grand: 9 579 pour la
premiére branche, 32 548 pour la seconde, en 1956, La plupart n’ont
qu'une faible importance (la moitié, a peu prés, n'occupe pas de
salarié, alors que 74 seulement dans le travail mécanique du bois
et 47 dans amecublement ont plus de 100 ouvriers).

T.examen des données sur le chiffre d’affaires confirme ces ré-
sultats: les industriels transformateurs sont trés nombreux.
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M. CamrrenoN (1) estime que le nombre des artisans effectuant
des travaux de menuisecrie et de charpente pouvait &tre évalué avant
guerre a 45000, le plus souvent sommairement outillés et qui ten-
dent actuellement & se concentrer. T.es entreprises travaillant pour
le batiment et ayant un caractére industriel s’élévent a 4 000, mais
une part seulement d’entre elles sont hien équipées et se sont tour-
nées vers la fabrication en série. Flles ne consomment le chéne que
pour une part moins importante que Jes résineux.

La branche parquets et moulures occupe 1200 entreprises, dont
un tiers de caractére artisanal. lles ont une capacité totale de pro-
duction de Pordre de 3 millions de métres carrés en parquets feuillus
de 24 mm d’épaisseur, surtout en chéne (et de 5 millions de métres
carrés de lambris et parquets résineux).

Enfin, toujours selon le méme auteur, plus de 4 000 entreprises,
souvent artisanales, consomment environ 60000 meétres cubes de
bois de sciages et de merrains surtout en chéne pour la tonnelle-
rie.

Ce ne sont pas les seuls acquéreurs sur le marché des sciages.

Les industries les plus variées, fahriquant des produits ott le hois
n'est souvent qu'un accessoire ne peuvent s’en passer néanmoins:
c’est le cas de la construction navale, automobile, ferroviaire, ofi
Pemploi din métal a largement progressé, mais ott I'on semble arri-
ver a faire Ja part de chaque matériau selon ses qualités propres.
C’est ainsi, par exemple, que les wagons possédent une ossature
métallique, mais le plancher est en hois, ainsi que les parois (pour
les wagons couverts et réfrigérants).

Ces industries n’appartiennent pas au seul secteur privé. Une par-
tie d'entre elles sont nationalisées: ce sont de gros clients dont
'approvisionnement en hois, quoique secondaire par rapport A I'en-
semble des achats de chacun d’elles, représente un chiffre important.
La S.N.C.F. notamment, acquiert chaque année pour environ 7 mil-
liards de francs de sciages chéne des diverses qualités.

Par ailleurs, les grands Services administratifs de JI'Ftat autres
que les industries nationalisées ont également des hesoins assez lar-
ges en bois (exemple I"Armement).

A cdté des utilisateurs, tout le monde du négoce achéte une part
importante de la production.

On y trouve les négociants proprement dits et les courtiers dont
le rle a été évoqué avee Voffre. Mal définis sont les « groupeurs »
qui achétent la production de plusicurs scieries souvent petites et
peu préparées au commerce, narfois en leur consentant en outre
des avances financieres. Ils n'ont généralement pas de chantier en

(1) « Industrie et Commerce du Bois ».
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propre, comme les négociants, mais cherchent & satisfaire des clients
qui redoutent de traiter avee des producteurs dispersés et ils inter-
viennent notamment a l'exportation,

Les scieurs eux-mémes font assez fréquemment du négoce en
outre de leur activité principale. Cela donne beaucoup de souplesse
A leur position commerciale car ils peuvent des lors prendre des
contrats plus importants que ne leur permettent leurs moyens
propres.

Ils peuvent aussi jouer au micux de la conjoncture, restreignant
facilement lewr chiffre daffaires <ans étre aux prises avec les dif-
ficultés d'installations sous-cmployées. Certains scieurs avant des
aléas de fabrication se portent égaleent accidentellement acheteurs
pour honorer une commande, Tnfin - et le cas est fréquent pour
les Tabricants de lames de parquet - d"aucuns produisent une par-
tic des sciages utiles a leur atelier de finition, mais doivent com-
pléter Tapprovisionnement par des achats extérieurs: ils se retrou-
vent alors avee les professionnels purs du travail mécanique du
hois.

Ces acheteurs ne sont pas tous intéressés par les mémes pro-
duits: certains transformateurs ne veulent que la frise pour par-
quet (2}, d'antres recherchent les sciages de choix offrant des qua-
lités evthétiques (ameublement, etc...).

Tn débit, le plot — que nous avons défini lors de examen de
Pactivité du seieur -—— et qui est un sciage non achevé puisqu’il né-

cessite ('étre repris sur une scie pour que chaque plateau soit
amené A Targeur demploi, fait justerient, pour ces raisons, I'objet
din commerce le plus eéoéral. 11 est obtenu & partic de billes de
qualités <upérieares o moyennes ot destiné aux utilisateurs les
pls varidés : netits menuisiers ou grosses fabriques d’ameublement,
cte. Te plot sera la forme la plus usuelle sous laquelle on stockera
le bheis: il séchera et en méme temps il se trouvera a disposition
pour étre A la demande pass¢é aux machines.

Ta SN.CF. <intéresse essentiellement aux traverses (4 4 5 mil-
liards de francs d’achats annuels), aux planches de fond de wagon
(1.5 milliard de francs d’achats annuels) et. accessoirement, aux
sciages chéne de cualités nobles (plots) le pare de matériel 4 vova-
ceurs oft ils ¢taient emplovés étant largement métallisé.

11 v a done des demandes snécialisées ne visant a Vintérieur du
gronpe des scinges chéne qu'un tvpe d'article déterminé, mais qui
deviennent concrrentes quand il s'agit de produits de la méme
qualité et complémentaives quand, au contraire. elles mettent en
cause des qualités différentes.

(2) On appelle habituellement frise un sciage d rives paralléles dont la
largenr est inféricure & 0.14 m (norme AFNOR B 50003). La frise a par-
quets est le sciage & partiv duquel on obtient la lame rabotée.
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Les acheteurs sont groupés dans diverses organisations profes-
sionnelles. Elles sont, pour une part, les mémes que celles des pro-
ducteurs: C'est ainsi que le Syndicat National des Fabricants de
parquets de chéne appartient a la Fédération Nationale des Syn-
dicats d’Exploitants forestiers, Scieurs et Industriels du Bois. D’au-
tres sont regroupés avec des associations corporatives étrangéres au
bois: la Fédération Nationale des Artisans du Batiment ct Profes-
sions annexes comporte une section menuiserie charpente. Certains
sont indépendants, comme la Fédération Nationale de I'Ameuble-
ment. Enfin, on retrouve ict la Fédération Nationale du Négoce des
Bois d’ceuvre et d’industrie. Mais aucune de ces associations ne
représente un groupement ou un comptoir d’achat. Chacun agit
pour son compte. L’action des groupements professionnels sur la
demande, comme sur Voffre ailleurs, peut étre considérée comme
négligeable,

La demande ne provient pas seulement du marché intérieur. La
France accupe en Europe une position dominante pour la produc-
tion du chéne. Les pays voisins n’en sont pas assez pourvus, no-
tamment la Grande-Bretagne, la Belgique, les Pays-Bas, I’Allema-
gne, la Suisse. Ce sont des clients habituels, mais le volume d’af-
faires traité avec eux est assez variable (3); toutefois, il est suffi-
sant pour peser sur le marché intérieur. Nos diverses qualités sont
souvent trés demandées; les utilisateurs frangais interviennent par-
fois pour réclamer les contingentements,

Ce qui nous intéresse ici, c’est qu’'aucun des pays importateurs
n'est représenté par un organisme d’achat unique: les acheteurs
commercent directement avec les vendeurs. Mais les réglementations
du commerce extérieur des différents pavs ont une action détermi-
nante sur les courants d’échange et limitent la liberté de transac-
tion,

En conclusion, les acheteurs sont trés nombreux (plus nombreux
certainement que les vendeurs). Mais il y a parmi eux de trés gros
clients et I'on ne peut pas dire que la demande est atomique. Cer-
tains de ces clients — nous I'avons vu pour la S.N.C.F. — s’intéres-
seronf A des quantités importantes d’'un produit déterminé. Dans
certains compartiments de la demande, on peut donc prévoir qu’ils
exerceront une pression assez forte pour qu'on puisse se rappre-
cher du monopsone, )

(3) Les chiffres seront donnés ci-dessous dans étude du marché (cf. ta-
bleau VIIT et I'évolution dans le cadre du « marché commun »).
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I1I. — L’attitude des acheteurs

et les caractéres de la demande de sciages chéne

A la différence de ce que nous avons vu pour loffre, ot I'ana-
lyse de leur activité permet de sérier assez étroitement les divers
comportements possibles des producteurs, il y a ici une gamme
tellement large de demandeurs qu'il serait présomptueux de vouloir
faire la méme recherche en ce qui les concerne.

Mais nous remarquerons que la position de chaque acheteur est
conditiounée par un certain nombre de facteurs: caractére plus ou
moins impératif de I'achat, possibilité de substitution d’autres ma-
tériaux, etc.. Clest sous cet aspect que nous aborderons la ques-
tion. :

La nécessité dachat cst plus ou moins caractérisée, Les services
publics, les grosses industries, le hitiment utilisent le bois, mais
s'il peut leur étre indispensable, il fait alors I'objet d’'une demande
complémentaire. .\ cc titre, on se le procurera sans que la consi-
dération du prix soit déterminante. le but restant d’assurer la mar-
che du service public, la construction de matériel ou de batiments.

Par contre, unce industrie directement axée sur la mise en ceu-
vre du bois est obligée dapporter une grande attention au cotit de
la matic¢re premicre. Sien cffet, les prix de vente des objets manu-
facturés e deviennent plus assez rémunérateurs en regard des
prix de revient conditionnés en grande partie par ceux du bois, il v
aura intérét & freiner, voire stopper la fabrication,

Revendeurs et exportateurs anront une attitude directement en
relation avec les prix des marchés intérieurs et extérieurs: ils auront
le comportement Te plus souple.

En résumé, nous trouverons des demandes (’€lasticité trés dif-
férentes selon la nature des hesoins a satisfaire: Clest ainsi que
la demande des traverses pour chemins de fer aura normalement,
sous certaines réserves, unc tres faible élasticité (en fait, la 1égisla-
tion sur le contrdle des prix a faussé complétement cette notion
ces derniéres années, Ta S.N.C.F. n'étant pas libre de pratiquer un
prix en rapport avec les (uantités demandées). Par contre, tous
les produits de luxe ou demi-luxe (mobilier de choix) auront une
demande d'élasticité beaucoup plus grande,
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La substitution est possible entre qualités de la méme essence : Si
les bois de belle qualité sont chers, par exemple, les clicnts accep-
teront des meubles faits en bois de choix moins sélectionné. Mais
elle est aussi possible entre essences et nous avons déja noté la con-
currence que font au chéne certaines essences exotiques. Elle exis-
te enfin avec d'autres matériaux que le bois et les liaisons horizon-
tales de marché que nous avons mentionnées dans analyse de
loffre se retrouvent dans celles de la demande. Citons-en une trés
typique: celle avec le héton dans le domaine des traverses.

Les considérations qui précédent nous aniénent a tracer les carac-
téres de la demande de.sciages chénc: élasticité trés variable selon
les compartiments, liaisons horizontales nombreuses entre marché
des diverses qualités, essences, matériaux de remplacement, etc...
Sur ce dernier point, nous remarquercns (u'elles existent également
a lintérieur d’'une méme qualité entre demandes concurrentes, par
exemple entre planches pour fonds de wagon et bois pour char-
pente,

Il résulte par ailleurs, de ce qui a été écrit ci-dessus, que d’im-
portantes liaisons se manifestent entre la demande de sciages chéne
et d’autres marchés: batiment, ameublement (qui peut étre lui-
meéme en relation avec le précédent). On peut établid de la sorte
des liens de causalité extrémement précieux pour la prévision de
conjoncture dans Ie domaine qui nous intéresse. Un plan de cons-
truction a grande échelle laissera présager un accroissement de la
demande de sciages. De méme, une réduction du réseau ferré en-
traine unc diminution de la consommation de traverses.

Bien entendu, et comme pour la plupart des marchés, des liens
trés étroits existent avec le crédit, les phénoménes monétaires, etc...
Cest ainsi quen cas de dépréciation monétaire, la faculté que pré-
sentent les sciages (’étre conservés aisément et de prendre de la
valeur, incitera a les stocker. Cela tendra a amplifier la demande,
alors que pour les mémes raisons, Poffre se raréfiera: on aura 1
un facteur treés particulier de hausse du prix.

.En conclusion, nous arrivons & pouvoir caractériser la demande
de sciages chéne comme variant de la demande atomique visqueuse
a Uoligopsone, voire at menopsone, avec des élasticités trés diffé-
rentes selon les compartiments, qui ne sont pas nécessairement li-
mitées & la hausse comme celle de U'offre, ot des laisons trés nom-
hreuses avec ’autres marchés.
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TROISIEME PARTIE

LE MARCHE

FEtudier le marché est chose délicate.

Nombreuses et de divers ordres sont les influences qui s’y ma-
nifestent, On ne peut limiter la recherche aux seuls facteurs direc-
tement représentés sur le marché du bois. On doit aller au dela et
prendre, non seulement sur Je plan national, mais également dans
le cadre international, des données sans lesquelles toute expli-
cation serait vaine.

Pour conduire cette étude avec le maximum d'objectivité, nous
P'avons divisée en deux temps:

— Tout d’abord, dans un premier chapitre, les données jugées
intéressantes ont été regroupées sans donner d'interprétation autre
que celle Timitée a la constatation de rapports immédiats. Une syn-
thése conjoncturelle clot ce chapitre pour faciliter I'analyse.

— Celle-ci fait Pobjet du suivant ott Uon s'efforce d’isoler les
facteurs les plus influents et de déterminer certaines caractéristi-
ques du prix des sciages chéne. On précise enfin les limites de ces
conclusions

I. — Recherche sur les faits

St nous rapprochons les caractéres de Poffre et de la demande
de sciages chénes tels que nous les avons préeédemment exposés,
nous sommes amenés a écrire que le marché de ces débits est un
marché de concurrence imparfaite, compartimenté dans Pespace ct
selon les types de produits. I1 présente des liaisons horizontales avec
des matiéres concurrentes ct complémentaires, verticales avec le mar-
ché des grumes, et des relations étroites avec certains secteurs d’ac-
tivités (hatiment, par exemple).

IEn outre, on trouve en présence une offre faiblement élastique
a4 la hausse et une demande qui I'est beaucoup plus, sauf pour quel-
ques types de sciages.
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La premiére question que nous sommes conduits & nous poser
est la suivante: Comment loffre et la demande peuvent-elles se
rencontrer?

1° LLES MOYENS DE RENCONTRE
DE L’OFFRE ET DE LA DEMANDE

11 y a d’abord les relations habituelles: Chaque scieur a une clien-
tele plus ou moins fidéle de menuisiers locaux, de négociants, etc...
Certains ont des chantiers en ville qui, comme ceux des négociants,
vendent dans une zone voisine aux utilisateurs les plus divers.

Mais cela ne représente qu'une partie des affaires.

Les journaux professionnels comportent généralement une ru-
brique d’offres et de demandes et comme leur diffusion est assez
large, cela permet de sortir du seul cadre local.

Les représentants, et surtout les courtiers, ont un role actif.
Pavés au pourcentage des affaires traitées, ces derniers ont un in-
téréet direct a multiplier les transactions. L’utilité de leur inter-
vention résulte de ce que I'hétérogénéité de la marchandise exige
I'examen préalable des lots avant de conclure les achats. Le cour-
tier qui connait généralement bien acheteurs et vendeurs procéde
A la sélection indispensable.

Un stade plus évolué de confrontation des offres et des demandes
est représenté par les Bourses des bois. Elles sont, en France, peu
nombreuses: Lille, Bordeaux, Bourges, Nancy, Dijon, notamment
en possedent. Elles n’ont pas une organisation parfaitement défi-
nie. Leurs réunions, généralement mensuelles, sc tiennent le plus
souvent dans un grand café de la ville. Acheteurs et vendeurs s’y
retrouvent nombreux et de ce scul fait des transactions sont pos-
stbles. Mais on a cherché A les rendre beaucoup plus larges’ par
le procédé suivant: Tout adhérent a la hourse peut faire état de ce
qu'il désire vendre ou acheter dans deux bulletins séparés oti un
classement est opéré par catégorie de produit avec un numéro de
référence qui est celui de sa carte. Une liste donne, par ailleurs,
la correspondance entre les numéros et les adresses. Ainsi, cha-
que acheteur ou chaque vendeur sait facilement, quand commence
la réunion, a qui il peut proposer ou demander tel ou tel pro-
duit.

Cet effort est encore récent, mais il peut apporter un moyen
d’arriver & une cotation au moins régionale des qualités, mieux dé-
finie qu'auparavant. Ce qui est essentiel pour assurer le succés de
cette initiative, c’est que justement les qualités soient parfaite-
ment déterminées. Certes, la normalisation A.F.N.O.R. existe, mais
n’est pas encore assez entrée dans les meeurs pour apporter une so-
lution pratique a cette question. S’il en était ainsi, on pourrait
méme envisager une cotation sur le plan national, mais il nous pa-
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rait illusoire de viser un tel hut, car une production régionale cor-
respond souvent & certaines qualités particulicres de hois qui se-
ront toujours priscs en considération pour fixer les prix. Obtenir
des seules hourses régionales une action normalisatrice sur les prix
représente déja une trés grosse tiche qui rendra dappréciables ser-
vices.

Ies grandes administrations procédent, pour attribuer leurs com-
mandes, @ des appels d’offres oun des adjudications. Flles envoient
des consultations plus ou moins larges qui peuvent toucher des cen-
taines de producteurs situés dans les différentes régions du ter-
ritoire national.

On tient généralement compte du rythme dont nous avons fait
état dans I'étude de Toffre et le plus souvent, cest 4 Pautomne que
sont engagées ces opérations, c’est-d-dire juste aprés les grandes
ventes annuclles de la forét soumise. Les contrats qui en résultent
portent an total sur des sommes considérables. Tes carnets de com-
mandes des fowrnissenrs regoivent ainst un appoint important.

Ce moven offre pour certains articles la plus large confrontation
possible 4 un instant donné entre-Foffre et la demande.

Nous remarquerons aprés cet apercu que les moyens de rencon-
tre de Toffre ct de la demande sont trés variés. Ils vont du com-
merce local trés vestreint a fa recherche du jeu de la concurrence
entre les vendeurs sur le plan national, mais dans ce cas pour cer-
tains types darticles seulement,

T.a structure de Toffre et de Ta demande nous a fait prévoir cette
conclusion. TI en résulte notamment que pour la plupart des pro-
duits, il est difficile qu'un cours unique puisse s’établir. Celui-ci
ne pourra se rencontrer cue dans le seul cas de transaction sur le
plan national avec un acheteur le plus souvent unique.

Nous allons, avant de poursuivre la recherche, rassembler quel-
(ues données sur la connaissance des cours des bois.

2° CONNATSSANCE DES COURS

Ce qui vient d’étre dit laisse présumer que deux sortes de cours
seront hien connus:

— ceux qui s'établissent lors des tractations dans les bourses de
bois,

— ceux qui résultent des larges consultations opérées pour cer-
tains produits par des acheteurs importants qui sont, le plus sou-
vent des émanations de la puissance publique,

Ta presse professionnelle donne des comptes rendus des séances
de bourse. Tlle les fait suivre d'un certain nombre de prix: ceux-ci
sont indiqués par grandes catégories de produits et habituellement
pour les minima pratiqués. On n’en est pas encore arrivé en effet,
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étant donné I'hétérogénéité des sciages offerts, a pouvoir relever
un cours unique. Ces indications restent néanmoins intéressantes
comme permettant de dégager la tendance par comparaison des chif-
fres dans le temps.

On lit, par exemple, dans le journal « Le Bois » du 30 mai 1958,
rendant compte de la séance de la Bourse des bois de Nancy (séan-
ce du 10 mai 1958), pour le chéne:

— Plots menuiserie suivant diamétre et siccité, a partir de 26 000F.
— Plots ébénisterie suivant diamétre et siccité, a partir de 37 000 F,
etc...

Les prix qui résultent des consultations administratives se rap-
prochent de T'unicité. S’ils ne font pas toujours Uobjet d'une pu-
blication pour les journaux corporatifs, ils sont bien connus des
vendeurs étant donné le grand nombre d’entre eux qui sont direc-
tement consultés.

La S.N.C.F., pour les traverses, propose un prix déterminé (qui,
juridiquement, est en liberté contrdlée) pour lequel elle demande &
chacun le cube qui est susceptible de faire I'objet d’un contrat.
Pour les planches & fonds de wagon, elle fixe, au vu des résultats
d’'un appel d’offres ot chacun propose le prix unitaire qui Iui est
propre, le chiffre auquel il lui semble possible de s’arréter pour
obtenir les quantités qu’il désire (1). Ce chiffre reste le meé-
me dans l'intervalle de deux consultations, c’est-a-dire présentement
six mois. On se rapproche, comme pour les traverses, d’un prix uni-
que.

En dehors de ces cas, les échanges se font entre particuliers sur
la base de prix qui se groupent dans une marge d’indétermination
entre un minimum et un maximum. Ceux-ci sont connus par la
commune renommée. Des périodiques, qui ne sont pas toujours cor-
poratifs, en font état et dans ce cas, ils intéressent ceux des utili-
sateurs pour lequel le bois est accessoire.

« Bois et Scieries » publie réguliérement des cours par région
(Rouergue, Auvergne, Vosges, etc...) émanant de correspondants
particuliers. On note, par exemple, dans le numéro du 24 juillet
1958, pour la Franche-Comté & la date du 20 aofit

Chéne:

Feuillet ...... .ot 35000/40000 F
Débits 27 mm et plus ....... ... 25000/35000 F

« L'Usine Nouvelle » intéresse l'industrie dans le sens large du
terme. On lit, dans le numéro 37 du 11 septembre 1958, pour les
prix indicatifs au 15 aofit 1958,

(1) Cette question sera développée ci-dessous.
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Chéne (Centre):
Plots menuiseric 27 mm et plus .. 26 000/35000 F
Avivés menuiserie et ¢hénisterie

27 mm et plus ..ol 30000/50 000 F

Mais il faut bien dire que la valeur de ces chiffres est toute re-
lative et qu'ils deivent étre acceptés avec prudence. T.es publica-
tions les font Jailleurs précéder de certaines réserves. Chaque in-
dication chiffrée nécessiterait un commentaire pour situer les ca-
ractéres du produit et Jes conditions de Ja vente, faute de quoi elle
reste tres incertaine.

Tles Services officiels publient cux-mémes des prix de sciages:
C'est ainsi que 'LN.STIL fournit, entre autres:

— um indice du prix de gros des bois,

— le prix de gros des sciages chéne.

Dans 1étude ci-dessous, ce sont eux qui seront retenus. Selon les
renseignenients  qui nous ont été communiqués, VIN.SEE. est
renseignée A cet ¢eard par le Ministere des affaires économiques.

Ies chiffres tssus de cette source sont publiés avec un décalage
gqui ne permet pas de les utiliser dans le commerce courant, mais
pour Pétude rétrospective entreprise cl-apres, ils ont un intérét
dautant plus certain que nots serons amends 4 les comparer avec les
données d'autres secteurs de Tactivité éeonomique, empruntées elles-
mémes 4 'ILN.S TS,

T.c Bulletin Officiel du Service des Prix fait état, entre autres,
d'un indice de scinges chéne,

Enfin, en ce qui concerne les hols sur pied, une analyse des
grandes ventes annuelles de Ta forét soumise est publiée chaque
amée par la « Revue Toresticre » et pour le chéne, les prix
movens sont donnés pour Tes trois catégories de grosscur,

3¢ [LEs DONNEES TCONOMIQUES
SUR LT MARCHI NATTONAL DU BOITS

Nous allons, dans ce qui suit, rechercher les relations qui exis-
tent entre le prix des sciages chiéne et les différentes données de
Tactivité économique reprises sur les années 1949 4 1957 incluse.

Nous nous placerons dabord sur le seul marché national du
bois et nous nous situerons cnsuite sur les plans plus généraux.,

Nous analyserons en premicr lien la courbe d’évolution du prix
des sciages chéne dans le temips pour en déterminer les caractéris-
tiques propres. Puis, nous rechercherons les rapports avece diverses
données du marché du bois: prix dautres catégories importantes
de produits et prix d'ensemble.

Nous examinerons les liens qui unissent les prix des sciages et
ceux des grumes et enfin nous situerons les diverses phases de la
conjoncture durant ces années,
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I1 nous parait tout d’abord indispensable de définir les ins-
truments statistiques utilisés.

Le prixv des sciages chéne nous est donné mensuellement par
IIN.S.E.E. La définition de l'article de référence est la suivante:
« plot de charpente de 26 mm (prix de base) prix sur wagon dé-
part ».

Une remarque s'impose: Le chiffre publié était, jusqu'a février
1951, un prix controlé, taxes non comprises, livraison départ. A
partir de cette date, il s'agit de prix libres. Une autre modifica-
tion trés importante intervient en février 1955: Les prix publiés
incorporent les taxes et dés cette date, surperposent a leurs varia-
tions propres celles du régime fiscal. Or, si nous nous reportons a -
ce qui a été dit ci-dessus de celui-ci, nous remarquons qu'en juillet
1955, il subit des remaniements. Il nous parait donc nécessaire, pour
la comparaison du prix des sciages dans le temps de se baser sur
les prix hors taxes et d’apporter par conséquent les corrections uti-
les aux nombres fournis par le Bulletin mensuel de 'IN.S.E.E.

Les comparaisons avec les autres prix pratiqués sur le marché
du bois et donnés par 'ILN.S.E.IE. seront basés sur:

— le prix des sciages sapin, catégorie fondamentale du groupe
des produits ligneux, et pour lesquels les remarques qui viennent
d’étre faites sont identiquement valables,

— lindice des prix de gros du bois.

La définition (2) comprend une large gamme de produits. Tout
d’abord des matiéres premiéres: bois de mine, de papeterie, grumes
exotiques, sciages de chéne et de sapin (dans les deux cas, il s'agit
plus précisément de plots charpente de 26 mm sur wagon départ);
ensuite, des produits transformés: caisses, contreplaqués, fibre de
bois, panneaux en bois synthétique, parquets de chéne et de pin
maritime, placages, poteaux, traverses de chéne injectées et non
injectées. La pondération place les sciages chéne proprement dits en
3¢ position derriére les sciages sapin et les caisses, mais si 'on tient
compte de la place faite aux parquets et traverses, on peut dire que
dans cet indice général, le chéne intervient pour un quart environ.

Cet indice, & partir d’aolit 1954, comme toutes les séries de ré-
férence de lindice général des prix de gros, est basé sur des cours
taxes comprises. Le raccordement entre les séries antérieures et
postérieures a cette date est possible par l'utilisation d’un coefficient
approprié (3). Clest ce que nous ferons dans ce qui suit.

Sa base est 100 en 1949.

(2) Définition donnée dans le Supplément au Bulletin mensuel de juil-
let-septembre 1951,
(3) Bulletin mensuel de PI.N.S.E.E. d’octobre 1954.
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I regard des prix, il importe de faire figurer les quantités com-
mercialisées. Nous disposons pour cela des statistiques reprises par
lannnaire de PEN.SISIE. et des renseignements obtenus aupres
de Ta Direction Générale des Taux et Foréts chargée de les établir.

Nous en avons retenu sur le tableau TV ci-annexé, les chiffres
fournis pour Tes principaux articles en chéne. Quelques remarques
sTposent

To T1 sfagit de statistiques de ventes, c’est-a-dire que les nom-
bres indiqués sont ceux des volumes commercialisés: il ne s'agit
done pas d'un total de production (double emploi des grumes et
des scinges). T.es volumes retenus sont ccux qui sont vendus au
commerce ou pour les exploitants scieurs, transformés A leur scierie.
Ces chiffres sont feurnis par les nroducteurs cux-mémes et corri-
eés par le plus orand nombre possible de recoupements.

20 Tusaw’en 1952 inclus, les nombres sont hruts, c'est-a-dire qu'ils
résultent de Ia simple addition des renseignements élémentaires. A
partir de cette date, on estime que des corrections s'imposent pour
tenir comnte des cous-évaluations résultant de Papplication de la
nithode précédente. On ne doit denc. en principe, faire les com-
rmaraisons au'd Pintéricur de chacune des séries. On remarque d’ail-
Jeurs un hiatus trés net & vartir de Vannéde 1953 les résultats sont
asénéralement plins forts. T ue faudrait pas expliquer ce fait par
nne augmentation hrutale des transactions. '

Fn ce qri concerne les bois sur pied, pour les ventes de la forét
soumise, prix movens par catéoorie de grosseurs et volumes vendus
nous sont donnés par la publication annuelle du Service des Faux
et Foréts.

T internrétation des variations d’ensemble de Ta conjoncture sur
le marché francais du bais nous est facilitée par certaines statis-
tiques particuliéres A la corporation tenues par 'TN.SE.T. (nom-
hre de faillites, emplol, ete..). T.es statistiques ferroviaires sur les
transports de produite Heneux représentent éealement une source
intéressante d’'informations.

A — Analvse de Pévolution du priv des sciages chéne

T.a courhe des prix des sciages chéne définis selon Tindice
IN.ST.T. entre 1949 ot 1957 présente certaines particularités no-
tables. (T.es chiffres fienrent aux tableaux TT et TIT))

Dans Tensemble, un mouvement trés important de hausse carac-
térise ces prix. Llindice des sciages chéne hasé 4 100 en janvier
1049 o5t & 267 fin 1957, Mais nous verrons ultérieurement dans
avelle mesure il s'agit Pun mouvement propre, indépendant de ce-
lui qui a entrainé tous les prix dans cette période.
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Une période de neuf années est trop bréve pour permettre de
déceler les cycles pluriannuels s'ils existent. Par contre, nous pou-
vons espérer trouver les mouvements saisonniers,

Quelles remarques peut-on faite pour chacune des années?

1949 : stabilite,

1950: hausse nette en juin,

1951 : hausse continuelle,

1952 baisse accentuée en juin,

1953 : stabilité,

1954 trés légere haisse en octobre,

1955 hausse trés importante en juillet, faible en octobre,

1956 hausse en juillet,

1957 hausse en juin et en septembre.

Pour diverses années, le début de U'été est marqué par unc hausse
ou une haisse trés nette. Les exceptions peuvent s'expliquer: Fun
1949, les prix de référence sont des prix controlés, ils restent done
stables, les services économiques intervenant dans ce sens,

Pour 1953 et 1954, il n’v a également pratiquement pas de mou-
vement et ce fait peut s'expliquer par le calme général des transac-
tions.

Tes années 1950, 1952, 1955, 1056, 1957 présentent en juin, juil-
let. une modification trés nette des cours.

Tin 1951, le mouvement continuel de hausse peut résulter des
phénomeénes extérieurs au marché du bois. Nous ferons cette re-
cherche plus loin,

On peut résumer. ces observations en disant que généralement,
lorsqu'un mouvement affecte le prix dex sciages chéne, il se produit
au début de I'été.

Peut-on donner une explication de ce phénoméne?

Nous avons noté que l'exploitation foresticére est une activité sai-
sonni¢re. On peut concevolr aue, puisqu’elle se termine en prin-
cipe a la fin du printemgs. le début de 1'été soit marqué par Uoffre
sur le marché, des sciages correspondants.

Si la demande est trop faible, les prix baissent; si elle est tror
forte, ils montent.

Cette interprétation ne nous parait pas satisfaisante, car si Tex-
ploitation forestiére est saiconniére, lactivité des scieries, donc
Uoffre de sciages, est sensiblement permanente.

On peut dire. & notre avis, plus exactement, que la conjoncture
de prix cristallisée an moment des ventes de grumes d’antomne,
s'est dégradée sous U'effet de causes souvent extéricures au seul mar-
ché du bois et que on arrive en juin-juillet au mement ott Péqui-
libre de prix acquiz & la fin de Tannée précédente se romgpt. Il ne
s'agit pas de causes mécaniques dues A la simple confrontation des
chiffres d’offre et de demande, mais d'unc interprétation heaucoup
plus large.
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B — Comparaison entre le prix des sciages chéne
et d’autres domnées caractéristiques du marché du bois

a) Il cst intéressant de comparer les variations de prix des sciages
chéne avec ceux d'une autre catégorie de hois différente et trés im-
portante, les sciages sapin,  qui sont les plus représentatifs du
groupe des résineux.

Ta courbe des prix a des analogies trés nettes pour les deux
catégories de produits. T.es mouvements saisonniers, que nous
crovions avoir décelés pour le chéne, se manifestent presque simul-
tanément pour le sapin. Certaines différences sont néanmoins dignes
Létre notées.

-— Les variations semblent plus fréquentes pour le sapin et se
pottrsuivent plus longtemps: Ia fin de Taunée 1954 ¢t Pannée 1955
sont éloquentes A cet égard.

—- Tilles ne sont pas toujours de méme sens. FEn juin 1955, le prix
du chéne monte, celui du sapin baisse, assez faiblement dans les
deux cas d’ailleurs.

— Tes prix du sapin subissent généralement des fluctuations plus
miportantes que ceux dn chéne,

Si de mai & juin 1950, T'indice chéne passe de 100 & 125 et ce-

Iut du =apin de 100 & 110, par contre:
— en 1951, Tindice chéne gagne 71.9 points ot Tindice sapin 151.1,
- en juin 1952, T'indice chéne perd 13.7 points et Tindice sapin 62.2,
— en 1955, Tindice c¢héne gagne 29.1 points ¢t indice sapin 61.5,
— on 1957, Tindice chéne eagne 204 points et Pindice sapin 24.

On peut dire que les variations de rrix des sciages chéne et sa-
pin se produizent sensiblement anx mémes dates, qu’elles sont gé-
néralement de méme sens mais phis accentuées pour le sapin.

b) L’indice géndéral du priv de gros des bois montre des variations
plus fréauentes que celles du prix des deux catégories de sciages,
c'est qu'il inclut, comme nous Favons vu, une gamme de produits
trés large de Texploitation forestiére aux objets finis et que les
Toix d'analogics que nous avons évoquées dans le paragraphe pré-
cédent ne peuvent que difficilement joner aux différents niveaux
demploi du matérian. Toutefois, les périodes on les fliuctuations
sont les plus importantes restent les mémes: Juin 1950, année 1051,
juin 1952, juillet 1955, Tn 1956 ct 1957, Pindice général est plus
stable que celni du prix des sciages.

T.es variations cxtrémes sont différentes pour Pindice général et
pour celui des sciages chéne. Pour la méme valeur 100 en 1949,
on trouve Vindice général 3 233 en 1951 et celui des sciages chéne
A 219.2. En décemhre 1957, ils sont respectivement & 247 et 267.

Dans Pensemble, un certain parallélisme subsiste entre les deux
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182 CONTRIBUTION A L'ETUDE DES PRIX

indices — ce qui est normal, étant donné la part importante des
sciages chéne dans la constitution de U'indice général —, mais des
différences manifestent I'indépendance relative des prix des divers
produits ligneux.

¢) Quels rapports unissent les prix pratiqués et les quantités
commercialisées?

Nous avons noté, dans P'exposé sur la valeur des chiffres utili-
sés (cf. tableau IV) qu'il convient de distinguer deux séquences
pour les volumes avant fait I'objet de tractations annuelles: 1949
a 1952 d'une part, 1953 et les années suivantes d’autre part. En
outre, les sciages chéne sont distingués en plots, avivés, frises et
lambourdes, traverses. Etant donné la définition de T’article retenu
pour Ja détermination du prix des sciages chéne, nous devons re-
tenir ici les quantités données pour les plots. Nous remarquerons
dailleurs qu'il y a un parallélisme assez étroit entre celles-ci et les
quantités totales de sciages (traverses exclues), le rapport reste
constamment tres voisin de 2.

Si nous considérons la période 1949 4 1952 inclue, nous consta-
tons que les prix et les quantités vendues varient dans le meéme
sens, mais en 1950, les prix s'accroissent de 27 9% et les quantités
commercialisées de 7 % ;

— en 1951, les prix augmentent de 49 % et les quantités com-
mercialisées de 6 % ;

— en 1952, les prix baissent de 6 % et les quantités commercia-
lisées de 8 %.

Pendant la seconde période:

~— en 1954, les prix sont sensiblement stables, les quantités com-
mercialisées augmentent de 15 %

— en 1955, les prix augmentent de 14 % et les quantités com-
mercialisées sont sensiblement stables;

— en 1956, les prix augmentent de 6 % et les quantités com-
mercialisées sont sensiblement stables.

Il résulte de cette analyse que le volume des ventes est beaucoup
plus stable que les prix. Lorsque ceux-ci croissent, les échanges
ne semblent eux-mémes amplifiés que dans une proportion heau-
coup plus faible. Du seul cas de baisse de prix ct de quantité qui
se soit manifesté pendant cette période, i1 semble résulter que ce
phénomeéne est suivi a peu prés identiquement par les deux élé-
ments.

Ce qui est surtout le plus net, c’est que les quantités commer-
cialisées stationnent en période de hausse des prix a un plafond
et cela rejoint ce qui avait été dit dans Tanalyse de l'offre, a sa-
voir que celle-ci a une faible élasticité A la hausse qui est bridée
par la possibilité annuelle des foréts.
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d) I est intéressant de rechercher les liens entre prix des bois sur
pied et prix des sciages.

Les prix du chéne sur pied sont donnés par le Service des Eaux
et Forcts (cf. tableau V) a la suite des grandes ventes d’automne,
selon un classement en trois catégorics correspondant aux fourchet-
tes de grosseurs suivantes:

— 1™ catégorie: 1.00 et plus de circonférence a4 hauteur d’homme,

— 2% catégoric: 1,20 a 1,00 mu de circonférence a Rauteur ’homme,

— 3¢ catégorie: 0,00 4 1,20 m de circonférence a hauteur "homme.
lin fait, @ ces classes dimensionnelles, se superposent des qua-

lités car les arbres les plus gros sont ceux qui, étant donné la
provenance, out les hilles de pied les plus appréciées. Les prix de
la premicre catégorie de grosseur sont donc spécialement élevés
du fait du meilleur rendement au sciage, mais aussi de la plus
haute qualité des hois.

Notons que depuix 1953, une moyenne pondérée est publiée.

I évolution des prix des chénes sur pied se caractérise comme
suit:

— hausse de 1949 & 1951 bien que les volumes vendus s’accroissent,

— Dhaisse générale en 1952,

— hausse continue & partiv de 1953 de Ta 1™ catégorie, alors que
pour les deux autres — conmme pour la moyenne pondérée —
une baisse se manifeste en 1954,

Remarquons qu'entre octobre 1949 et octobre 1951, malgré une
hausse des quantités globales vendues de 26 9%, les prix augmen-
tent de:

86 % pour la premicre catégorie,
71 9% pour la deuxitme catégorie,
73 Y% pour la troisieme catégorie,

—Iintre octobre 1953 et octobre 1957, les quantités vendues crois-
sent de 36 % et les prix de:

30 9%  pour la premicre catégorie,

21 9%  pour I deuxieme catégorie,

1,3 % pour la troisiéme catégorie,

24 9% pour la moyenne pondérée,

Il y a donc une ficvre trés nette en 1951 comme pour les scia-
ges, que ne calme pas Paccrotssement du cube vendu et un mou-
vement depuis 1953 qui porte a la hausse malgré I'augmentation
du volume traité, ¢t ce mouvement continu affecte plus fortement
la premiére catégorie.

On peut penser que la quantité offerte anx ventes, bien qu’en
progression, cst insuffisante pour cenjurer la hausse des prix, mais
celle-ci, comme pour les sciages, pent avoir des causes extérieures
au seul marché du bois.
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Ce qui nous intéresse ici, c’est le parallélisme entre les courbes
d’évolution des prix des grumes et des sciages: toutefois, les mou-
vements de prix des sciages précédent ceux des prix des grumes.
Les premiers se produisent en été, les seconds en automne (4). Le
phénomeéne est typique a la hausse en 1950, 1951, 1955, 1956, 1957
et a la baisse en 1952. 11 n'est pas exclu que le mouvement déclen-
ché par la hausse du prix des sciages soit relancé par celle du
prix des grumes et qu’il y ait un processus cumulatif que seule
peut briser une ‘intervention extérieure. Cette idée a été exposée
précédemment et on a noté que le plafond d’offre constitué par la
possibilité forestiere annuelle ne permet pas de stopper le mou-
vement des prix. Pour la période considérée, il est difficile de
prouver ce fait par la statistique car des phénoménes économiques
et monétaires d’ordre général ont interféré avec ceux qui sont pro-
pres a la matiére étudiée. ‘

Si le parallélisme n'est pas discutable quant au sens des varia-
tions, celles-ci n'ont pas toujours une amplitude aussi forte pour
les grumes que pour les sciages.

Entre 1949 et 1951, la hausse des prix est de 119 9% pour les
sciages et de 86 % pour la premiére catégorie de chéne.

Entre 1953 et 1957, les chiffres sont sensiblement de méme ordre
30 %, mais restent un peu plus faibles pour la moyenne pondérée
du prix des grumes (24 %).

En résumé, il y a donc un rapport étroit entre le prix des scia-
ges et celui des grumes et comme le laissait pressentir 'étude de
l'offre olt 'on a vu que lacheteur des grumes base ses prix d’achat
sur ceux des sciages, les mouvements affectant ces derniers sont
répercutés sur les premiers avec — semble-t-il — moins d’ampli-
tude. Le mouvement ainsi amorcé sur le marché des bois sur pied
peut a son tour affecter celui des bois sciés.

e) Quelles ont été pendant cette période les autres données pro-
pres au marché du bois et qui peuvent présenter ici quelque inté-
rét?

Nous pouvons caractériser 'activité commerciale par le trafic fer-
roviaire. Les statistiques de la S.N.C.F. distinguent: le tarif 8:
bois de construction et combustibles végétaux, et parmi eux,

— les sciages,
— les grumes.

Les unes et les autres accusent des mouvements saisonniers —

pour la premiére, on note une pointe en mai-juin, suivie parfois

(4) Le repérage des prix est mensuel pour les sciages et annuel (automne)
pour les bois sur pied. Les conclusions doivent donc étre avancées avec pré-
caution. Mais la causalité réside hien dans le mouvement de prix des scia-
ges sinon les mouvements de méme sens du prix des grumes auraient lieu
A Tautomne précédent.
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d’une seconde en octobre-décembre. Tes maxima sont situés en mai
1949 et mai 1952. Les tonnages se sont tenus beaucoup plus bas
depuis cette date, avec toutefois une légere tendance a la progres-
sion

— pour la scconde, le mouvement saisonnier le plus net est la
chute annuelle du mois d'aohit, souvent encadrée par des périodes
dactivité sensiblement d¢gales. J.es sommets du trafic se situent en
décembre 1949 ¢t avril-juin 1951, Depuis le 2¢ semestre 1952, Tac-
tivité annuelle est restée a wn étiage beaucoup plus has.

— pour T troisicme, une reprise saisonniére trés nette a lieu a par-
tir de février, coincidant avee la mise & disposition des produits
de Texploitation foresticre et prenant fin en aoft. Les maxima se
sont situés en wai 1949 et juin 1951 et la baisse d’activité consta-
tée ultérieurement a ét¢ marquée comme pour les deux autres ca-
tégories de produits.

Les statistiques ferroviatres montrent donc que Pactivité a été
grande sur le marché du bois en 1949, 1951, pour certaines caté-
gories de bois en 1952, et que les années snivantes sont restées
un niveau plus faible,

Une part tres importante du transport de hois, notamment des
grumes, est effectuée par la route, mais les statistiques ferroviai-
res conservent ict un certain intérét car sur la moyenne et la lon-
gue distance, le chemin de fer reste malgré une assez nette r1é-
gression pendant ces derniéres années, un moyen de transport lar-
gement utilis¢ dont les fluctuations d'activité sont liées en partie a
celles du niarché.

I est intéressant de remarquer que pendant la méme période,
Pindice d'activité de la branche bois, ¢tabli par 'I.N.S.E.LE., a évo-
Iué comme suit. Sur Ia base 100 en 1938, il passe de 129,7 en juil-
let 1949 2 136,9 fin 1950, 1418 fin 1951, pour arriver & un maxi-
mum en avril 1952 avee 1428 On retombe en 1953 et 1954 A des
chiffres de l'ordre de 130. A partic de 1954, I'indice change de
base: on prend 100 pour 1949, chiffre également valable, a trés
. peu pres, pour 1954, 11 gague quelques points pour arriver a 1059
en octobre 1957, Ce gain de 6 9 est nettement inférieur a celui
réalisé entre 1949 ct 1952, qui ¢tait de 10 % sur une période plus
courte. Cela corrobore hien certaines des indications du trafic fer-
roviaire et surtout celfes donncées par Ia courbe relative aux bois
de construction.

Un trait marquant de I'évolution du marché est le comportement
des entreprises. On peut le chiffrer hrutalement par le nombre an-
nel des faillites et des réglements judiciaires (Cf. tableau VT).

Iin ce qui concerne les faillites, on note une premiére pointe en
1951, puis aprés un accroisscinent trés important entre 1952 et
1953, Je chiffre maximum pour Ja période étudiée, en 1954, 1955
restant encore assez élevé.
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Pour les réglements judiciaires, 1951 montre également une pre-
miére pointe, puis l'accroissement constaté a partir de 1952 conti-
nue, pour atteindre un sommet en 1955,

On peut en donnmer une explication en se référant i ce qui a
été dit ci-dessus de l'évolution des prix des bois sur pied et des
sciages : les prix des bois n'ont cessé de monter jusqu'au début de
1952, puis, aprés un palier, ont baissé trés vite, ainsi que nous
Pavons vu, tant pour les sciages chéne et sapin que pour l'indice
général du prix de gros des bois.

Le prix des bois sur pied a manifesté un maximum en 1951 (5).
Les sciages issus des achats effectués a cette date se sont reven-
dus a des prix nettement inférieurs & ceux qui étaient escomptés ;
la situation financiére des entreprises est, de ce fait, devenue diffi-
cile: certaines ont tenu une année, d'autres deux, et le décalage
entre la chute des prix en 1952 et le maximum des faillites en
1954 apparait normal. Si le maximum des réglements judiciaires
napparait qu’en 1935, on peut attribuer ce fait a ce que le bénéfice
de cette procédure n’est accordé qu'a celles des entreprises qui ont
eu une gestion relativement meilleure que celles acculées a la fail-
lite. On peut ainsi concevoir qu'elles aient résisté un peu plus
longtemps que les premicres sans avoir pu bénéficier de la remon-
tée des cours de fin 1955.

Cette explication peut valoir pour interpréter les sommets en

1954 et 1955.

Pour les maxima relatifs de 1951, il faut surtout remarquer
que dans les deux cas, I'évolution depuis 1949 montrait une aug-
mentation continuelle des chiffres, qui s’est poursuivie jusqu'a 1954
ou 1955, avec une interruption en 1952, les données de 1953 res-
tant supérieures a celles de 1951. On peut donc donner interpré-
tation suivante: la hausse considérable des prix de vente de 1951,
mainteuue dans la premiére moitié de 1952, a permis a des en-
treprises marginales de survivre au lieu de déposer leur bilan en
1952, mais ce sursis a été bref et I'on est — comme expliqué ci-
dessus — arrivé a des chiffres en progression trés nette.

La diminution aprés 1954 et 1955 peut résulter de l'augmenta-
tion relativement un peu plus grande du prix des sciages que de
celut des grumes sans qu’une baisse de prix des sciages ait encore
forcé les entreprises a vendre a perte.

(5) Nous ne donnons pas ici I'analyse du mouvement des bois sur pied pour
les diverses essences afin de ne pas alourdir I'exposé, mais nous avons véri-
fié que pour le hétre, le sapin, 1’épicéa, le pin, les prix des bois sur pied
ont évolué sensiblement, comme pour le chéne pour lequel les résultats ont
été donnés ci-dessus.
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4o T.ES DONNEES ECONOMIQUES D' ENSEMBLE
SUR LE PLAN NATIONAL

Sur la période étudiée, nous allons reprendre les éléments de la
conjoncture nationale comine suit:

Production: schématisée par:
- la production industrielle globale,
— la production industrielle, batiment exclus,
- Tactivité du bitiment et des travaux publics étant donné 1'im-
portance de cette hranche dans la consommation du bois.

Tmportance des transactions repérée par le trafic ferroviaire mar-
chandises,

Activité générale.

Conjoncture financiére faisant intervenir:
- les disponibilités monétaires,
— les effets de commerce et comptes déhiteurs,
—-- le prix de Tor,
— Pindice des valeurs frangaises a revenu variable,
— le taux de Pescompte.

Niveau d’ensemble des prix de gros.

Ces &léments ont pour source I'LN.SE.TE., sauf le trafic fer-
roviaire obtenu auprés de Ta SN.C.F,

A) Production

La production industrielle n'a cessé de croitre pendant la période
considérée, marquée seulement de quelques accidents annuels dont
le plus notable est la chute du mois "aoht correspondant a la pé-
riode des vacances. P’our une base 100 en 1938, Pindice général — a
119 en janvier 1949 — passe a 218 en décembre 1957.

Si Ton exclut le batiment, la hausse est encore plus forte puis-
que, en partant du méme chiffre, on arrive & 231, alors que l'indice
propre au batiment, toujours pour une base 100 en 1938, est a
117 en janvier 1949 et & 150 en décembre 1957. I’accroissement
est done de 1,83 pour le premier, 1,94 pour le second et seulement
1,29 pour le troisi¢me,

On notera que la progression n’a pas €té absolument constante.
Un tassement faible des courbes de production se manifeste en fin
1952 et en 1953.

T.es indices sont alors inféricurs de plusicurs points 4 ceux des
mémes mois de P'année précédente.
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B) Transactions

Les courbes du trafic ferroviaire des wagons chargés et entrés
chargés en nombre et en tonnage donnent une idée de I'évolution
des transactions.

La premiére accuse un maximum maximorum en octobre 1951
(1 404) (6), puis au mois d’octobre des années 1950 (1 316), 1952
(1287), 1953 (1275), 1956 (1 180), 1957 (1 293), des maxima re-
latifs. Si T'on excepte le mois d'aofit 1953 (gréves), le creux du
trafic se situe en 1954, Aprés la pointe signalée en 1951 et la dé-
croissance jusqu'a ce bas étiage de 1954, la reprise est, i partir
de cette année, constante jusqu’en 1957,

La seconde a une évolution générale assez voisine, mais les maxi-
ma d'octobre n'ont pas la méme valeur relative. Le plus élevé est
cclui de 1957 avec 19,5 millions, alors que nous avons vu dans le
cas précédent qu'il se situait en 1951. L'année la plus faible est
1953, mais la chute est aggravée par la gréve de 1été 1953. Tn
fait, la diminution commence en fin 1952 et la reprise a lieu dans
la deuxieme moitié de 1954. Nous pensons qu'il convient d’atta-
cher plus d’'importance a la courbe des tonnages qu'a celle du nom-
bre des wagons, car une rationalisation de 'emploi du matéricl a
permis d’accroitre le trafic en diminuant le nombre des wagons.

L’allure de cette derniérc courhe et de celles des tonnages trans-
portés par catégoric de produits que nous avons vues dans 'étude
de la conjoncture propre au marché du bois ne présentent presque
pas d’affinités. ’

Alors que le tonnage d’ensemble passe de 160,7 a 217.3 millions
de tonnes entre 1949 et 1957 avec deux minima en 1950 et 1953,
~— celui des bois de construction et comhustibles végétaux régresse

dans la méme période de 6,7 a4 4.9 millions de tonnes avec un

minimum en 1954,

— celui des hois en frises, lames de sciages, recule de 1.4 a 0,97
millions de tonnes aprés avoir culminé en 1951 3 1,7,

— celui des hois en grumes diminue de 0,92 3 0,63 avec deux mini-

ma en 1953 et 1955,

Dans Tensemble, le trafic de la S.N.C.F. accuse donc une hausse
considérable pour l'ensemble des tonnages transportés ct une haisse
trés nette pour le groupe des produits en bois. Cette différence
doit €tre interprétée avec prudence, la régression propre au groupe
hois tenant pour une part & des facteurs techniques.

C) Activité générale

L’indice d’ensemble des activités (nombre d’heures d’ouvriers ef-
fectuées) s’est accru dans la période considérée. Sur la base 100

(6) Chiffres en milliers.
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en 1938, il gagne environ 6 points soit 5 % entre 1949 et 1954 et

sur la base 100 en 1954, a peu prés la méme chose entre cette

derniére annce et 1957. Noter qu'en fin 1952, il a régressé pour

stationner & un palier en 1953 et 1954,

Le méme indice pour le hatiment accuse, sur la base 100 en 1938,
unc progression de 50 points soit 30 % entre 1949 et 1954 et sur
Ja hase 100 cn 1954, de 12 points environ entre cette année et
fin 1957

Les chiffres globaux des faillites et réglement judiciaires ont évo-
[ué comme suit (cf. tablean VI):

— Croissance trés importante  des faillites entre 1949 et 1951
(40 %), baisse faible en 1952, puis remontée jusqu’a un maxi-
mum en 1954 (60 % par rapport i 1949) et haisse continue
jusqua 1957 olt Pon retrouve le niveau de 1949,

----- FEvolution parallele des réglements judiciaires jusqu’en 1954,
mais accroissement continu depuis cette date pour culminer en
1057 4 un chiffre double de eclui de 1949,

D) Conjoncture financicre

LLa période considérée est caractérisée par:

— un accroissement continuel du disponible monétaire qui passe
de 2734 milliards de francs en décembre 1949 & 7142 en dé-
cembre 1957;

— un mouvement paralléle des effets de commerce et comptes dé-
biteurs qui, relevés pour 1362 millions de francs en janvier
1951, atteignent 4 543 en décembre 1957 ;

-— des variations fréquentes de sens et d'amplitude du prix de Tor.
Le prix du kilogramme d’or fin baisse considérablement dans
Ta premicre moitié de 1949, reprend partiellentent a la fin de
cette méme annéc pour retomber 4 un premier minimum au
milieu de 1950. T1 regagne de facon irréguliére une partie du
terrain perdn jusqu’d février 1952, puis sa chute est continuelle.
Ce n’est qu'en fin 1955 que son prix sc tend & nouveau en remon-
tant nettement dans la seconde moitié de 1957 sans rejoindre
les cours de 1949;

— une tendance a la reprise boursiére : U'indice des valeurs francai-
ses a revenu variable avoisine 100 pendant les années 1949,
1950, puis, par une progression soutenuc marquée de quelques
accidents, atteint 398 en fin 1957 aprés étre passé par le maxi-
mum de 451 en aofit de cette méme année :

— trois variations notables du taux de Pescompte:
son relévement subit fin 1951 de 2,50 a 4 %,
son ahaissement par ¢tapes d'aofit 1953 & janvier 1955 jusqu'a
revenir & 3,
son relévement en 1957 ot on le voit monter 3 5.
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E) L'indice général des prix de gros s’est comporté dans cette
période comme suit:

— Croissance brutale en 1950 et 1951, qui lui fait gagner sur la
base 100 en 1949, 50 points.

— Stabilité relative avec tendance a la baisse de début 1952 4 dé-
but 1956, nouvelle progression a partir de cette date, telle que
décembre 1957 est de 12 points plus élevé que janvier 1952,
maximum le plus proche.

Au total, entre 1949 et 1957, l'indice a augmenté de 64,4 points.

*
* %

La conjoncture générale peut se schématiser comme suit pour
les dix années étudiées.

La production (surtout si 'on exclut le batiment) et les transac-
tions se sont largement développées, avec toutefois une récession
passagére en fin 1952 et en 1953.

La conjoncture financiére a été marquée par une expansion sou-
tenue et importante des moyens de paiement, qui, quantitativement,
ont a peu prés triplé alors que la production n’a que doublé. La ten-
dance inflationniste est incontestable. Le prix de lor, étalon de la
confiance dans la monnaie, a accusé de violentes poussées de fievre
de 1949 3 1952, puis a largement baissé pour reprendre en fin de
période. Le taux de Vescompte a été manceuvré pour freiner les
emballements de 'économie, jugés dangereux pour la stabilité mo-
nétaire. A la hausse du taux de Pescompte, correspondent une pause
dans la production et l'activité et une chute du prix de Tor. L’ac-
tivité boursiére n'a montré de véritable démarrage qu’aprés la fin
de cette récession passagére. ’ '

Les faillites, qui sanctionnent la gestion des entreprises, accu-
sent un sommet pendant les années 1953 et 1954, difficiles comme
nous venons de le voir, et si les réglements judiciaires sont en
progression constante, faut-il lattribuer au fait que ceux qui avaient
cru pouvoir franchir ce cap n'ont pu, en définitive, que prolon-
ger une situation difficile dont le hilan doit un jour ou lautre étre
clairement établi?

L'indice général des prix montre que, parallélement a la récession
de 1952 a 1954, les prix ont baissé, mais a la différence des au-
tres données, ce mouvement s’est prolongé jusqu’en fin 1955, date
A laquelle cesse « U'expansion dans la stabilité ».

5S¢ LEs DONNEES DU COMMERCE EXTERIEUR

1 — Sur le plan du commerce extérieur, importations et ex-
portations viennent peser sur les prix ou au contraire favoriser
leur hausse. Nous devons donc leur consacrer une partie de cette
étude.
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Pour situer le probléeme, il nous parait indispensable de donner
tout d’abord rapidement un apercu de la position particuliere de
la France en tant que productrice de chéne par rapport aux autres
pays consommmateurs,

Les documents dont nous pouvons disposer émanent d’organisa-
tions internationales (O.E.CIE., F.A.O., CEIL., etc.).

Lannuaire pour 1957 de la I.A.O. nous apprend ce qui suit:

Dans le cadre mondial, les sciages représentent la moitié du to-
tal en valeur des produits de la forét. Clen est done la catégorie
la plus importante, suivie des bois a pate, du bois de chauffage,
enfin des autres bois dceuvre et d'industrie et des bois de mine.

Seules 'U.R.5.S. et 'Amérique du Nord sont excédentaires en
hois. T'Europe (UWR.S.S. exclue) ext déficitaire: le solde de ses
échanges est négatif de 3.7 millions de m® en 1955, de 09 en 1956.

Les feuillus - avee 59 millions de m3 — nc représentent que
20 % du total mondial des sciages, mais leur part dans le com-
merce général s'aceroit: ils valent pour 103 % des exportations
en 1956, Pour cette dernicre catégorie, VAmérique Centrale, I’ Amé-
rique du Sud et "Aste sont excédentaives. L'TEurope offre un dé-
ficit de GO0 000 m?® en 1955 et 640 000 en 1956, Tlle en produit néan-
moins, en 1055, 10 600 000 n* demt 2 355000 pour la France, et
en 1956, 10480 000 m? dont 2 300 000 (7) pour notre pays.

1T apparait done que dans le cadre mondial ot dans le cadre eu-
ropéen, la France cst un productenr important de sciages feuillus
el cette position saffirme spécialement pour le chéne que Pon ne
trouve bien représenté que dans notre pavs.

Les statistiques de la C.TUT (&) sont a cet éeard éloquentes. Les
taux de hoisement en chéne de divers pavs d'lurope ol cette essen-
ce croit sont. par rapport & la surface boisée totale, les suivants:

Allemagne Fédérale .......... ... 799
Allemagne de st .. ... . ..., 5%

Pologne ............... wiviiee.. moins de 5 %
Roumanie . ... ... .. 49
Yougoslavie .......... e 11,5 %

Iin TFrance, le chiffre est de 35 % (9).

TI.a production de sciages chéne en Europe a ¢té de 2474 000 m?
en 1956, Le maximum de ces dernicres années a été atteint avec
2559000 m? en 1955, en progression constante depuis 1952 ot Ton
était & 2162 000 m3.

(7) Ce chiffre est un peu différent de celui du bilan forestier national fran-
cais qui donne 2480000 m3, mais nous l'avons laissé subsisté pour per-
mettre la comparaison avec les autres chiffres donnés par la F.A.O.

(8) Le Marché des feuillus en Europe. Commission Economique Euro-
péenne, 27-9-57.

(9) Chiffre publié par 'T.N.S.E.E.
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Les sciages chéne fournissent ainsi & peu prés le quart du vo-
lume de sciages feuillus annuellement produits par 'Europe, le hé-
tre comptant pour 45 9. L.a France, pour sa part, intervient pour
plus du quart des sciages feuillus et plus du tiers des seuls sciages
chéne.

Nous avons noté que I'Europe a accusé un déficit de sciages
feuillus. Elle rétablit 1'équilibre par des importations de grumes et
de sciages dont une part importante en essences exotiques inter-
tropicales.

Mais par ailleurs, un commerce intra-européen trés actif donne 3
certains des pays une forte position d’exportateur. Clest le cas de
la France en 1956 qui, sur les 648000 m?® de grumes feuillus dont
144 000 en chéne exportés par l'ensemble des 19 pays européens
(U.R.S.S. exclue), intervient avec des chiffres respectifs de 428 000
et 128000 m?, le second pays €tant la Belgique avec 120 000 et
13000 m®. Ce sont pratiquement les seuls pays vendeurs sur le
marché. Ces exportations restant presque uniquement en Europe
méme, 5 % seulement de ces volumes sont dirigés sur d’autres
continents.

En ce qui concerne les sciages exportés, la part de la France
est moindre. En 1956, 262 000 m® sur un total de 910 000 m® dont
65000 pour les sciages chéne sur un total de 172000. Mais sa
place est encore ici la premiére, suivie par la Yougoslavie et la
Roumanie, .

I.e Rapport de la Commission Economique Européenne sur les
sciages feuillus — d’ot1 sont extraits ces chiffres — note « bien que
la France ait accru ses exportations de grumes, elle a aussi accru
celle des sciages pour prendre la téte des pays exportateurs surtout
en chéne ».

2 — 11 est intéressant de rechercher dans le détail les wolumes
exportés ct importés par la France pour les produits en chéue pen-
dant la période considérée. Les statistiques douanicres (cf. tableaux
VII et VIIT) comportent entre autres les rubriques suivantes avec
une individualisation pour le chéne:

— Bois équarris ou planés 3 la hache. 4 la scie, 3 la plane, ou 3
I'herminette,

— Bois sciés non dénommés ni compris par ailleurs. A cette
désignation se substitue, A partir de janvier 1956, la suivante:

Bois simplement sciés longitudinalement, tranchés on déroulés,
d’une épaisseur supérieure 3 5 mm.

— Traverses pour vcies ferrées, distinguées jusau’d janvier
1956 en non injectées, ni imprégnées, ni enduites,

et injectées, imprégnées ou enduites,
puis, a partir de cette date, en:

— bois de coniféres imprégnés ou injectés — autres,
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— bois autres que coniféres avec une mention particuliére pour
l'azobé et unc distinction des autres, en imprégnés, injectés et non
traités.

Pour la période ott la distinction n'était pas faite par les douanes
entre feuillus et résineux, nous avons pu obtenir auprés de la
Dircction Générale des Eaux et Foréts les compléments d’informa-
tion utiles.

— Par ailleurs, nous disposons d’aprés les chiffres des Doua-
nes de la quantité de grumes chéne faisant 'objet du commerce ex-
térieur. Nous en faisons état car ce mouvement intéresse indirec-
tement celui des sciages chéne: Certains contingentements peuvent
viser 1'un ou Pautre des produits et la demande étrangére évolue
en conséquence, se portant sur chacun d’eux.

Tes statistiques douaniéres nermettent de dégager les traits sui-
vants qui caractérisent le commerce extérieur de la France pour le
chéne:

1) Les exportations sont infiniment plus importantes que les
importations: cela est conforme A ce que nous savons de la position
dominante de Ta France comme producteur. Sauf pour année 1949
ot intervenaient les exploitations de la zone doccupation francaise
en Allemagne, les importations de chéne sont pratiquement négli-
geables (T.a rubrique « traverses feuillues » comporte a I'impor-
tation surtout des hois exotiques).

2) Tes exportations mettent en jeu des quantités trés variables
selon les années et une analvse de la conjoncture européenne doit
nous permettre de déterminer les causes de ces écarts.

3) T.a répartition entre les principales rubriques : grumes, sciages,
traverses (les hois équarris n'interviennent que pour des volumes
tres faibles) change selon les années, mais nous exportons trés gé-
néralement heaucoun plus (en tonnage) de grumes que de sciages.
Cependant, st Pon tient comipte de la quantité de sciages que peut
fournir un volume de grumes déterminé, la différence entre les
chiffres d’une ménie année devient heaucoup plus faible et clest
sur ces derniéres grandeurs (u'il faut raisonner pour avoir une idée
exacte de la concurrence que se font entre eux les deux produits
sur les marchés étrangers.

Les traverses feuillues, qui comprennent unc proportion notable
de chénce, sont relevées pour des chiffres trés dispersés. Ftant donné
les spéeifications précises de divers réseaux de chemins de fer quant
an choix des essences, il ne fant pas voir 13 de concurrence de bois
sous-rail d’une avtre essence.

4) Nos principaux clients sont, pour les grumes, 'Union Econo-
mique Belgo-Luxembourgeoise, les Pavs-Bas, la Suisse, 'Allema-
gue et. pour les sciages, la Grande-Bretagne ot les pavs déja nom-
més. Ta concurrence sciages - grumes ne joue pratiquement pas
sur le marché anglais,
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3 — L’évolution du marché curopéen des bois a fait 1'objet
d’études de 'O.E.C.EE, (10).

Avant la deuxiéme guerre mondiale, 70 % de la consommation
des pays membres de cet organisme étaient couverts par les pays
eux-mémes. Le solde était comblé par des importations de I'Eu-
rope Orientale, des U.S.A. et des pays tropicaux.

Inmmédiatement aprés cette guerre, en face de besoins importants,
loffre est faible: relations difficiles avec les pays du bloc oriental
de PEurope, reprise trés lente des importations de bois exotiques.
C’est en 1947 que les stocks sont au plus bas, l'activité économique
se développant, mais on surexploite en Allemagne, les relations
sont renouées avec les territoires d’Outre-mer et "Europe Orien-
tale. Si 1948 et 1949 voient une certaine stabilisation et une légére
tendance A la baisse des prix, le déclenchement de la guerre de
Corée, I'expansion économique créent une atmosphére d’inflation et
de pénurie: 7951 connait un volume considérable d’'importations et
d’exportations surtout du fait de la France. Le mouvement de
hausse des prix se poursuit jusqu’en 7952 et devant ces prix élevés
les utilisateurs boudent; la récession est de ce chef plus sévére
pour les sciages feuillus que pour les résineux: en France, princi-
pal producteur d'Europe Occidentale pour les premiers, la totalité
du contingent d’exportation n’est pas utilisée a cause du niveau trop
élevé des prix.

En 1953, alors que le marché des résineux s’est montré plus
actif, celui des feuillus est resté aussi calme quen 1952, Pour ces
derniers, la consommation, identique A celle de 1952, est toujounrs
inférieure de 10 9% A celle des années précédentes et de 24 9% a
celle d’avant guerre. La production est de 10 % inférieure a celle
de 1952 et de 14 9% A celle d’avant guerre. Importations et exporta-
tions européennes reprennent un peu sans atteindre les niveaux
de 1950 et 1951, années record.

En 1954, Tactivité économique des pavs participants 3 '0O.E.C.
F. incite & la reprise: production, importation, exportation sont en
progression sur I'année précédente.

Mais la consommation des sciages reste toujours inférieure 3 la
période d’avant guerre, les difficultés d’approvisionnement pendant
un certain temps ayant fait gagner du terrain aux matériaux de
substitution et les prix des bois ayant relativement beaucoup plus
augmenté que les autres. Ils se maintiennent a un haut niveau par-
ce que la production ne peut s'accroitre au rythme de Pactivité éco-
nomique générale. En ce qui concerne plus spécialement la con-
sommation de sciages feuillus par les pays de 'O.E.C.E., le ni-
veau est le méme qu’en 1953: la haisse de 15 9% dans le Rovaume-
Uni a été compensée par P'accroissement dans les autres pays. Tl

(10) Industrie du Bois en Europe et Statistiques des bois.
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convient de noter qu'en 1953, l'importation des sciages feuillus
dans le Royaume-Uni avait été libérée avant celle des sciages ré-
sineux, ce qui avait entrainé un accroissement temporaire de l'utili-
sation de ceux-la aux dépens de ceux-ci. En fin 1954, la consom-
mation de sciages feuillus reprenait. Dans I'ensemble, les pays mem-
bres utilisent 25 % de sciages feuillus en mwoins qu’avant guerre et
la proportion des grumes et sciages tropicaux s’accroit.

T.es exportations francaises représentent alors 54 % de celles
des pays de 'O.E.C.E. La production en nette reprise sur 1953
s’établit sensiblement aux niveaux d’avant-guerre et les importations
& ceux de 1953.

La consommation des traverses fcuillues s'est maintenue au ni-
veau de 1953 (1 million de m®). Les exportations, qui intéressent
presque exclusivement la France, ne sc¢ sont pas élevées et la pro-
duction — génée par de gros stocks — a sensiblement baissé.

Le marché des sciages feuillus a été dans l'ensemble raisonna-
blement actif en 1954, et en ce qui concerne plus particuliérement
les traverses, ce marché parait se stabiliser, la production suffisant
pour une demande inférieure a celle d'avant-guerre.

1955 voit se dévelapper T'expansion du marché amorcée en 1953.

La demande de sciages notamment s’est accrue du fait de Pessor
de la construction. Mais il convient surtout de noter que des élé-
ments importants se font jour:

— moindre concurrence des produits de substitution (11),
— augmentation des disponibilités propres a satisfaire a la demande.

ILes prix ont, en général, marqué une hausse en début de cam-
pagne, mais les consommatenrs et certains gouvernements s’y sont
opposés.

L'offre s’est finalement accrue, de sorte que les stocks se sont
constitués.

Pour les sciages fenillus, la consommation augmente de 5 % pour
Iensemble des pays de TO.E.C.IE. et se rapproche, avec 7400 000
m®, dun niveau d’avant-guerre.

Ies exportations des pays de 'O.E.C.E., en pratique toutes des-
tinées & ces mémes pays, s'accroissent de 27 % (622 000 m?) et sont
dues essentiellement & la France — 67 % du total des exportations)
qui, avant-guerre, n’avanca que de faibles chiffres dans ce domaine.
I.es échanges entre pays de 'O.E.CIE sont huit fois plus forts
qu'en 1935-1938.

Ia production (6476 000 m?®) accrue de 8 %, dépasse son niveau

(11) On peut — A notre avis — interpréter cette constatation de 'O.E.C.E.
de la facon suivante: Les prix des sciages sont restés stables depuis fin 1952
et ce fait a pu jouer en faveur du bois. Pour confirmer cette hypothése, il
serait nécessaire d’analyser le prix des produits concurrents dans les diffé-
rents pays, mais cela nécessiterait une étude particuliere dont les dévelop-
pements sortent du cadre de notre travail.
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d’avant-guerre. Les importations totales (1 648 000 m?®) progressent
de 23 9% sur 1954 du fait de la France et des territoires d’outre-
mer britanniques, ces derniers approvisionnant leur métropole au
détriment de la zone dollar. .

Les grumes ont été largement importées: 30 % d’augmentation:
2920000 m?, soit trois fois plus qu’avant-guerre. Elles provien-
nent des pays de 'O.E.CE. pour 24 % et de leurs territoires
d’outre-mer pour 70 %. La France métropolitaine est parmi les
premiers, le principal fournisseur malgré les contingentements a
la sortie (572 000 m?® soit 75 % dcs grumes de bois durs exportés par
ies pays de TO.E.C.E.). Elle est suivie par 'Union économique Bel-
go-Luxembourgeoise (17 %). La concurrence des exotiques s'ampli-
fie sans cesse,

En ce qui concerne les traverses, la consommation a été stable
dans l'ensemble. Elle n'a progressé notablement qu’en Allemagne
(80 % par rapport & 1954 ou elle avait été spécialement basse). La
France, qui en a rendu libre lexportation, a enregistré le chiffre re-
cord de 494 000 m® (contre 208 000 en 1954), essentiellement du
fait des traverses feuillues: 286 000 m® (contre 62000 en 1954),
dont 150000 m® sont allés en Allemagne. A la demande de la
S.N.C.F,, le contingentement a été rétabli en septembre 1955 et
situé a 100 000 m3, La production de traverses pour I'ensemble des
pays de 'O.E.C.E. est de 1790000 m® dont 45 % reviennent a
la France.

Les importations provenant de pays autres que ceux de I'O.E.C.E.
émanent du Canada. Les importations de traverses exotiques en
France s'amplifient. Les prix des sciages, stables en 1954, se sont
raidis 4 la fin de cette méme année, d’ott une augmentation du prix
des grumes et des salaires.

Les restrictions qui frappent encore les exportations de sciages
nont pas empéché que le commerce entre pays de 'O.E.C.E. se
développe considérablement.

1956 n’enregistre pas de variations sensibles. La production de
sciages se maintient 4 un taux élevé, la consommation est égale
a celle de 1955 et le commerce intra-européen reste actif, moins
fort toutefois pour les sciages feuillus par suite d’une forte di-
minution des exportations de la France (prés de 40 %). Les im-
portations d’outre-mer continuent de croitre pour ces mémes pro-
duits.

Le marché des traverses feuillues est moins actif qu'en 1955. La
consommation décroit surtout en France et en Italie. La produc-
tion francaise baisse de 126 000 m?® soit 23 % sur 1955.

Les exportations (presque uniquement francaises) baissent de
42 9% (245000 & 144 000) entre pays membres. Elles diminuent
également avec les pays non membres (entre France et Espagne).
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Les échanges de grumes feuillues se maintiennent & un niveau voi-
sin de 1955, mais on note un accroissement des importations de
grumes exotiques cn provenance des T.0.M. aun détriment des espeé-
ces indigénes.

Iin 1957, le marché est assez stable, surtout pour les sciages
teuillus, avec tontefols une nouvelle diminution des exportations de
la France et un accroissement des importations d’exotiques des ter-
ritoires d'outre-mer ainsi que des sciages feuillus des pays non
membres de I'O.E.C.L.

Pour les traverses de chemin de fer, une nouvelle baisse des
échanges s’est manifestée, La consommation a trés généralement
chuté (surtout en France et en Allemagne), alors que la production
s’est maintenue. Le commerce européen a baissé de 30 % pour ces
articles, les exportations frangaises avec les pays membres rétro-
gradant de 135000 m® a 84000 m® (contre 237000 en 1955) et
étant trés faibles avec les autres pays. Les importations en prove-
nance des T.O.M. augmentent légérement.

Les mportations  de grumes feuillues continuent & croitre
(3277000 m* contre 2896000 en 1956 — soit trois fois plus
u'avant-guerre). La part de la France, principale exportatrice, a
haissé. L’augmentation du chiffre d'ensemble provient surtout de
I'accroissement des exotiques a destination notamment de la France,
I'Ttalie, PAllemnagne, le Royaunie-Uni.

4 — Les données du commerce extérienr nous apprennent donc
que la position cxportatrice de la France dans le domaine des feuil-
lus et plus particuliérement du chéne est dominante. Mais les volu-
mes s en jen en grumies conmune en sciages ont largement varié
ces dernicres années. Apres la période de pénuric qui a suivi la guer-
re et pris fin an début de la période étudiée, la guerre de Corée dé-
clenche un emballement du marché générateur d'échanges impor-
tants et de prix excessifs qui découragent le consommateur. En
1952, s'amorce une récession i laquelle ce fait n’est pas étranger.
Ce n'est qu'en 1954 que la consommation de sciages feuillus dans
les pays européens remontant — sans atteindre le nivean d’avant-
guerre —, les exportations frangaises reprennent. Elles atteignent
A nouveau un niveau élevé en 1955 (et tont particuliérement pour
les traverses) qui ne se maintient pas longtemps. 1956 et 1957 mar-
quent deux reculs successifs.

Dans le méme temps, on notera que le production, qui est restée
longtemps inférienre a celle d’avant-guerre, la rejoint en 1954, la
dépasse méme en 1955 et parait se maintenir. Toutefois, cette ang-
mentation (8 %) est bien plus faible que celle de la plupart des
secteurs de I'économie. Ce plafonnement est donné par 'O.E.C.E.
comme 'une des causes de la hausse beaucoup plus considérable des
prix des bois que de cenx des autres produits,
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Ce méme organisme estime qu'a partir de 1955, les ressources
étant suffisantes pour répondre a la demande, les tensions qui se
sont manifestées peuvent disparaitre, mais que les prix ne peuvent
diminuer trés vite car le cofit de la matiere premiere et les salaires
restent élevés,

Un fait trés important est le considérable accroissement du volu-
me des échanges intra-européens de feuillus depuis la derniére
guerre: entre pays de 'O.E.CIE. ils sont huit fois plus forts
qu'avant-guerre et cela intéresse tout spécialement la IFrance. On
a vu que ces échanges font intervenir les grumes pour une plus
grosse part que les sciages, On ne peut donc pas traiter isolément
le cas de ces derniers, les grumes exportées, les concurrengant direc-
tement puisqu’elles sont débitées dans les pays étrangers.

I1 est intéressant de constater qu'au cours de cette période, la
loi de substitution, que nous avons ¢voquée dans I'étude de loffre
et de la demande, a joué aussi bicn a lintérieur du groupe bois au
Royaume-Uni, ot la libération des sciages feuillus en 1953 avait
entrainé un accroissement de leur consommation au détriment de
celle des résineux, qu'entre les sciages et d’autres produits lorsque
les prix élevés des premiers en 1952 ont fait déplacer la demande
vers les succédanés. La F.A.O. (12) a mis en évidence que I'expé-
rience montre (u'une baisse des prix n'influe pas sur la consomma-
tion. On peut interpréter ce fait comme prouvant que la concur-
rence des autres produits est un risque toujours proche et que le
bois ne regagne pas immédiatement le terrain perdu.

Un fait constant caractérise la période étudiée: c’est la concur-
rence continue et croissante que font les bois exotiques aux feuillus
indigénes. Ce fait semble dénoter une tendance permanente. Nous
lui consacrerons, pour cette raison, un prochain sous-chapitre,

Certaines caractéristiques propres des prix se dégagent plus spé-
cialement de cette analyse rapide du commerce intra-européen des
sciages feuillus.

Le Comité des Bois de 'O.E.C.E. remarque que si la consomma-
tion n’a évoluée que lentement, les prix ont connu des fluctuations
importantes résultant de grandes wvariations dans le domaine des
échanges.

L’une des causes majeures de fluctuations a été la constitution de
stocks engendrée par la guerre de Corée, suivie de leur écoule-
ment souvent difficile. Interviennent & une moindre échelle les con-
sidérations de balance des paicments, les politiques monétaires, le
niveau général de l'activité économique.

Si ces mouvements généraux du marché du bois ont affecté les
prix des sciages feuillus, ceux-ci ont manifesté des particularités
notables. Ils ont un marché plus diversifié et des licux de produc-

(12) Bulletin du Bois pour 'Europe du 31 aofit 1958,
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tion plus variés que les sciages résincux. L’évolution des prix n’est
pas de ce chef identique dans les deux cas. Clest ainsi que sur la
base 100 en 1937-1938, les sciages résincux importés atteignent
560 au Royvaume-Uni, alors que pour les sciages chéne on reléve
435, En outre, I'éventail des prix des sciages feuillus a tendance &
s’élargir entre les meilleures et les moins honnes spéeifications.

6° T.E PROBLEME DE LA CONCURRENCE DES BOTS TROPICAUX

T.es hois tropicaux d’essences dures ont été importés de longue
date. C’était antrefois essenticllement pour Tameublement, les amé-
nagements intéricurs de luxe. Une grosse partie était tranchée et
destinée & Ja constitution de placages. Illle ne concurrencait done
que les qualités des essences métropolitaines destinées a4 ce méme
usage. Pour le chéne, cela vise les billes de tranchage qui sont hors
de notre propos.

AMais ces essences exotiques dures sont de plus en plus largement
importées, soit a 1"état de sciages, soit a U'état de billes destinées
A Ctre sciées. Or, elles viennent alors prendre Ta place des essences
feuillues indigenes dont le chéne, non seulement sur le plan national,
mais anssi dans Te cadre européen ot nous avons vu que nous Pex-
portons largement.

A — La récente éolution des importations de bois tropicauy
en Lurope

C'est A partir de 1949 que depuis Ta fin de Ta derniére guerre ce
mouvement eommence a se dessiner. Si la France, la Belgique,
UAllemagne n'ont pas atteint Ta consommation d’avant-guerre en
hois tropicaux, par contre, aux Pavs-Bas et au Rovaume-Uni, celle-
i est déja Jargement dépassée. Ton 1950, Ta consommation de 1'Al-
Temagne a son tour fait un brusque saut en avant et d'autres pays
européens progressent aussi dans ce domaine, mais c’est pour le
Rovaume-Uni que Vaceroissement est le plus fort, passant de
170000 m® (moyenne 1930-1939) A 765 000 m?.

T.es années 1951 et 1952 manifestent un ralentissement impor-
tant — que nous avons constaté pour Pensenmible du marché du
hois —. T akoumé conserve & peu prés scul sa position. Par contre,
les essences dures se vendent mal. Nos territoires d’outre-mer sont
spécialement touchés par Ta concurrence des territoires sous con-
trole Britannicque de 1a Cote Occidentale ’Afrique qui prennent
pied sur le marché anglais, mais aussi allemand, scandinave (le
Gold Coast exporte 550 000 tonnes de grumes en 1951, contre 40 000
avant-guerre), Tes prix des hois tropicaux, qui n’avaient pas plus
angmenté que ceux des feuillus de 1a zone tempérée, descendent
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de ce fait plus tot — dés le premier semestre 1951 — et relative-
ment plus. Les cours fléchissent de 40 4 45 % en moyenne (pour
Yokoumé de 30 4 40 %).

En 1952, les essences les plus prisées (acajou, sipo, sapelli, iroko,
doussié) se vendent & des cours tout juste acceptables alors que la
mévente frappe les essences secondaires.

C’est en 1953 que le marché est en net redressement y compris
pour les essences secondaires et 1954 est une année trés active avec
une rude concurrence sur les marchés étrangers — notamment
allemands — du fait de la Gold Coast et du Nigéria qui attaquent
des foréts neuves proches des zones d’embarquement, ce qui ex-
plique les bas prix pratiqués. Les bois rouges sont spécialement
prisés en France pour 'ameublement et la menuiserie: acajou. sa-
pelli, aboudikro, tiama, assié, sipo, doussié, makoré, niangon. Ce
dernier connait une vogue particuliére et on ne peut suffirc a la
demande. La France doit en importer des territoires britanniques.

Fa 1955, Ja demande d’exotiques est toujours plus importante
dans tous les pays. notamment la France ofi les prix sont fermes
pour certaines essences spécialement recherchées (niangon, sipo. dous-
sié, limbo). T.a demande se rahbat alors sur d'autres (sapelli, aca-
jorr. bossé). Les territoires hritanniques paraissent commencer 2
avoir des difficultés pour certaines essences. .

A nouveau. les volumes commercialisés en bois exotiques s’ac-
croissent en 1956, aussi bien a Pétranger qu’en France. T.e seul
facteur de ralentissement est le manque de fret (que lintervention
de Suez a mis en vedette). )

Ce qui est remarquable, c’est que la diffusion dans notre pavs
devient plus large: A c6té de ports snécialisés dans 'importation
des exotiques de longue date (T.e Favre, Dunkerque. Bordeaux,
Marseille), d’autres se dévelonpent (Brest, Cherbourg, Lorient. Nan-
tes, Saint-Nazaire, Toulon, Caen, Séte). Cela montre comhien leur
emploi et leur commerce deviennent de plus en plus grands. T1 est
d’ailleurs assez sinculier que dans le méme temps, la demande pour
les hois exotiques durs destinés au tranchage diminue au profit des
essences indigénes.

Malgré le manque de fret, le marché reste trés actif en 1957,
la France étant toujours intéressée par les mémes essences. T.a
reprise saisonniére qui suit les vacances est peut-8tre un pett moins
nette en fin d’année. 1. étranger continue 3 &tre demandeur, sauf
I'Allemagne qui semble plus calme et olt le marché est d’aillerrrs
périndiquement géné par les stocks.

En résumé, il apparait que les essences tropicales ont, depuis

1053, conquis une place de plus en plus large sur le marché euro-
péen du bois
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B — Les chiffres

Il est relativement aisé de fournir des chiffres relatifs & cette
question. Cest qu’en effet, cela concerne des volumes importés,
beaucoup plus aisés a controler que ceux d'une commercialisation
intérienre. 1O.TE.C.E. les donne (13) et nous les extravons pour
les années 1953 & 1956 incluses. T.a comparaison avec la moyenne
1935-38 peut étre faite également sous la réserve que pour Pavant-
guerre, il s’agit plutot dordre de grandeur que de chiffres précis,
étant donné 1a difficulté de rassembler ces données.

Importations de bois tropicaux par les pavs membres de PO.E.C.E.
(toutes provenances — en milliers de m3)

Moyenne
1935-38 1953 1954 1955 1956

Grumes feuillues:
Essences tropicales .. 1000 1480 1660 2159 2216

Total général ...... 1100 1818 2250 2921 2890
Sciages feuillus:
Essences tropicales .. 602480 413 499 593 650
Total général ...... 1826 1178 1348 1648 —
Placages .......c.cvuun.. — 6 91 10,6 187
Contreplaqués ........... — 144 22,7 239 27,3
Te total de ces importations représente — en équivalent grumes

-— 25 9 des besoins des pavs membres en essences feuillues.

Pour les grumes comme pour les sciages, Vaccroissement du vo-
lume importé est considérable: 2.2 fois plus pour les premiéres,
dix fois environ pour les scconds, en 1956, par rapport i Pavant-
cuerre, et en progression de 50 9% environ pour les deux entre
1953 et 1956. Pour 1956, Pangmentation est relativement plus fai-
ble pour les grumes notamment, car le Rovaume-Uni a diminué
ses importations.

On remarque, par ailleurs, que les grumes feuillues proviennent
pour 4/5 des régions tropicales et pour 1/5 de la France. T.es scia-
ges tropicaux importés avant guerrc en vue seulement de hesoins
spéeiaux représentent maintenant le 1/3 des importations totales de
sciages feuillus.

Une part des essences importées en grumes — les essences ten-
dres aptes au déroulage cowrant notamment — ne concurrencent
nas le chéne et nous devons préciser que sur le total général,
775000 tonnes en 1955 ot 772000 en 1956 sont de Pokoumé du
Gahon, et respectivement 525 000 tonnes et 447 000 de Pobéche.

(13) Statistiques des bhois tropicaux en 1955 et 1956, Pour Pannée 1956,
les chiffres ont été publiés fin 1958.



202 CONTRIBUTION A L'ETUDE DES PRIX

Parmi les autres, le limba, l'acajou, le sapelli ont une position
dominante.

Pour les sciages, I'éventail des essences est plus diversifié.

La part des territoires britanniques dans les exportations d’en-
semble a été croissante. I Europe absorbe 80 % du total exporté
par les territoires d’outre-mer des Etats membres. Or, celui-ci est
dft pour 51 % aux territoires britanniques et pour 33 % & ceux
d’obédience frangaise. T.es premiers fournissent surtout des sciages
quimporte largement U'Angleterre, le second les grumes que re-
cherche I’Allemagne. Les autres gros importateurs sont la France,
les Pays-Bas, I'Ttalie, la Belgique.

Pour la France, nous avons pu obtenir (cf tableau IX) (14) une
analyse particuliére et qui donne pour les bois importés de nos ter-
ritoires d’outre-mer (okoumé exclu), outre le total général importé
ces derniéres années, celui des essences qu’on peut considérer com-
me concurrentes du chéne et intervenant pour un volume appré-
ciable. Par ailleurs, le total général a été établi en équivalent gru-
mes.

Il apparait que le taux de progression des importations est plus
fort pour les grumes et plus faible pour les sciages que celui de
I'ensemble des pays de 'O.E.C.E.

On constate que le chiffre en équivalent grumes des exotiques
importés autres qu’okoumé renrésente 8 % du total des grumes
feuillues autres que peuplier produites en France et 'okoumé 18 %
du volume de grumes peuplier produites en France. Nous isolons
chacune de ces deux essences qui se concurrencent entre elles sur
le marché du déroulage.

Les essences spécialement désignées au tableau sont celles qui
peuvent concurrencer le chéne, On remarque qu’elles atteignent une
forte proportion du total général des grumes ou de sciages (autres
qu'okoumé) et que le volunie pour les grumes, part essentielle des
importations, est en constante progression.

Par rapport a la production de grumes chéne en France. 1'équi-
valent grumes des importations d’essences concurrentes représente
environ 12 9%, mais en fait, ce pourcentage est plus élevé si I'on
situe la comparaison au niveau des billes chénes des qualités les
plus nobles,

C — Les causes de cette expansion
I est intéressant de rechercher les causes de I'accroissement con-
sidérable de ces exportations.
1° On a remarqué tout d’'abord que les échanges intra-européens
se sont accrus en ce qui concerne le commerce des feuillus dans

(14) Ces chiffres ont été relevés par les soins du Centre Technique Fores-
tier Tropical.
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une trés grande proportion. La consommation de ces essences — a
I'inverse des résineux — est en augmentation sur notre continent.

2v De larges progres ont été accomplis pour développer la pro-
duction forestiere de la zone intertropicale (mécanisation, installa-
tions portuaires, voies de commuunication intérieures) et la gamme
d’essences utilisées est devenue plus large, ce qui facilite 'exploi-
tation.

3° Le manque de dollars a détourné les acheteurs du marché
américain au profit de celui des territoires d’outre-mer des puis-
sances européennes. Ce fait a entrainé unc diffusion plus vaste des
hois tropicaux qui crée des habitudes de consommation.

40 Les dimensions, les formes, la moindre fréquence des neeuds,
assurent un rendement technique meilleur. Ce point est important
pour utiliser tn outillage moderne au nieux et étaler des frais de
main-'ceuvre de plus en plus lourds.

Drautres raisons, d'ordre technique également (résistance a cer-
tains agents de dégradation), font préférer ces essences tropicales.

5° Ta position des prix nous retiendra ici plus particulierement.

T.es prix des bois tropicaux dépendent d'un certain nombre de
facteurs:

— Prix du bois liveé au port de chargement, surtout fonction
des frais d"exploitation, du transport au lieu de chargement, des im-
nots et croits ;

-—- Frais de chargement, taxes et droits divers:

— Tret et assurances.

On estime que les frais exploitation sont généralement lourds
et que les amortissements sont tres difficiles: toutefois, de gros
efforts de rationalisation ont été faits.

e taux des frets sur les lignes francaises de la Cote Occiden-
tale I’Afrique est resté hors de proportion avec la valeur du bois
transporté,

Pour les billes (autres qu’okoumé), plateaux et avivés (de section
supéricure & 14 dm?), il était de 6740 T/tonne (ou 5300 F/m?)
en juin 1949: il est passé par un maximum de 10500 F/tonne
(3800 T/m*) en aolit 1951, pour redescendre puis remonter en
aolit 1957 4 8 700 F/tonme (soit 7 600 TT/m3). A la méme date, le
taux est de 6150 F/m?® pour les sciages de section inférieure a
14 dm? et de 5500 F/T pour les traverses ¢t fonds de wagon.

I'OT.CE. (15 a recherché la comparaison possible entre les
prix des essences tropicales et celul des essences indigénes.

(15) O.E.C.E. — Bois tropicaux: Perspectives de production et de consom-

mation 1953.
(16) O.E.C.E. — Industrie du Bois en Europe (1955).
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En Angleterre, qui doit importer les essences feuillues, qu’elles
soient européennes ou intertropicales, les prix moyens au printemps
1952 (pour livraisons a l'usine), s'établissaient comme suit:

— Bois a parquet. chéne francais: 16 s 6 d. le pied cube,
— Bois 2 parquet acajou d’Afrique: 14 s 0 d. le pied cube.

Sur la base 100 en 1938, les prix des sciages se situent dans ce
pays a 433 pour le chéne et 271 pour l'acajou, en 1953, et respec-
tivement 435 et 279 en 1954 (16). Les prix des exotiques parais-
sent donc avoir beaucoup moins monté que celui du chéne.

Aux Pays-Bas, les sciages chéne importés en 1951 valent 315,06
florins le m? et les sciages de greenheart 269,58 florins.

Pour la plupart des emplois (meubles, parqueterie, etc...), les
bois tropicaux sont plus intéressants. On estime, dans ce pays, que
pour la construction, le chéne pourrait étre avantageusement rem-
placé par des bois tropicaux.

En France, on retient les prix comparatifs suivants pour les
grumes qualité sciages (en 1952):

F/m3
Chéne .....coovvvinviienniiin.. 10000 a 15000
Timbo ................ P 18 000 a 20 000
Niangon .......c.ccovvivi... 16 000 a 20000
Doussié .........ccoiiiiiil. 20000 a 22000
Troko ..ovvviiieiiiii 25000 & 30000
Acajou Bassam ................. 24000 a 26 000
SIPO hov v 22000 a 25000
Makoré ........ ... il 22000 a 25000

La conclusion de 'étude de I'O.TE.CIE. est que les hois tropicaux
peuvent largement concurrencer les feuillus européens au Rovaunte-
Uni et aux Pays-Bas, moins bien en France qui est grande pro-
ductrice de ces derniers. Il semble que depuis la date de cette étu-
de (1953), cette derniére conclusion doive étre corrigée des indica-
tions que nous avons données précédemment sur le volume crois-
sant des importations. On n’oubliera pas d’ailleurs, dans la com-
paraison des prix, qu'il faut faire intervenir le rendement tech-
nique nettement plus élevé pour les bois exotiques.

On peut, en ce qui concerne le marché francais, disposer de don-
nées plus précises.

IVIN.SEEE. publie un prix de gros des grumes acajou (prix
CAT a la tonne).

On remarque que le taux du fret est trés important puisqu’il re-
présente environ 30 % du prix. On notera aussi que lindice de
hausse entre 1949 et 1957, le prix A la tonne passant de 16 000 2
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28 590 F, est de 1,79, inféricur a celui des grumes chéne entre les
deux époques, qui atteint pour la premiére catégorie 2,29 (17). Ce
coefficient est aussi trés inférieur & celui des prix des sciages ché-
ne entre les deux époques.

I.es différentes essences concurrentes du chéne ont des prix trés
voisins,

Clest ainsi que la mercuriale de la Fédération Nationale des Im-
portateurs-Toxportateurs en hoix exotiques donne, pour le mois
Faotit 1957, les indications suivantes (prix au m?® sur wagon dé-
part port francais, hors toutes taxes, pour quantités de 10 m® mi-
nimum) :

Niangon :
diametre: 0,50 et plus — longueur: 3 m et plus
qualité: menuiserie .......... 26900 a 27900 F
Iroko:
diametre : 0,60 et plus — longueur: 4 m et plus
qualité: menuiserie .......... 26150 a 26900 F
Doussié :
diameétre: 0.70 et plus — longueur: 4 m et plus
qualité: menuiserie .......... 26150 a 26900 F

Acajou sipo:
diamétre: 0.70 et plus — longueur: 4 m et plus

qualité: menuiserie ...... ... 24150 4 24900 T
qualité: ébénisteric ........... 25650 da 26900 F
Acajou sapelli:
diametre : 0.70 et plus - longuenr: 4 m et plus
qualité: memuiseric ........... 24150 2 24900 F
qualité: ébéuisteric ...... .e... 26150 4 27400 F

N

On a remarqué (18) toutefois, que les fluctuations de prix des
essences tempérées agissent sur le commerce d’essences tropicales
de méme utilisation : on cite e cas des importations de niangon qui
suivent les hausses du cours du chéne.

D — Concliusion

Depuis la derniére guerre, la concurrence des hois exotiques pour
les sciages feuillus et le chéne cn particulicr, est devenue trés vive.
Tes prix ont relativement peu monté: la rationalisation des exploi-
tations, Uemploi d'un plus grand nombre d’essences qui favorise

(17) Chiffre extrait de la Revue Forestiére Francaise.
(18) O.E.C.E. — L'Industrie du Bois en FEurope, 1953.
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celle-ci, n'y sont pas étrangers. Mais le facteur le plus important
qui ait joué dans ce sens est probablement la dure concurrence du
Ghana et du Nigéria qui exploitent des peuplements neufs.

11 en reste que, sur lc marché intérieur, mais plus encore a l'ex-
portation, les sciages chéne risquent d'étre sérieusement concurren-
cés et il n'est pas certain qu'une baisse ultérieure de leur prix leur
permettra de regagner le terrain perdu si les consommateurs se sont
familiarisés avec les essences tropicales.

7° SYNTHESE DE CES DONNEES

I1 est intéressant pour conclure ce chapitre de regrouper les don-
nées analysées ci-dessus en retracant rapidement I'évolution du
marché frangais des sciages chéne pendant la période étudiée. Cette
synthése est facilitée par les renseignements recueillis aupres de la
Direction Générale des Eaux et Foréts,

En 1949, les transactions deviennent officiellement libres sur le
marché intérieur francais sous quelques réservés. Les Services d’éco-
nomie dirigée (Production forestiere) disparaissent. Les prix des
sciages chéne demeurent stables — comme l'indice d’ensemble des
prix des hots. L’indice général des prix accuse, lui, pendant le
deuxiéme semestre, une tendance A la hausse. Sur le plan du com-
merce extérieur, les exportations sont & peine moyennes et les im-
portations relativement trés fortes du fait de Papport de I’Allemagne.

Le fait important de 7950 est le déclenchement de la guerre de
Corée qui crée une psychose de pénurie. Le bois est trés demandé.
L’activité économique générale s’accroit pendant le second semes-
tre en France alors que nos exportations, sont, pour les sciages et
traverses, en augmentation considérable sur 'année précédente. La
hausse des prix des sciages est nette en milieu d’année. I.indice
général des prix est au reste constamment croissant. T.es grumes
se vendent en octobre, en augmentation sur 'année précédente,

Mais c’est 7951 qui manifeste le plus important mouvement de
hausse de la période étudiée: les prix montent constamment tout
au long de T'année. T faut bien remarquer dailleurs que ce phéno-
méne est le méme pour lensemble du svstéme des prix si 'on en
croit Tindice général. Mais alors que celui-ci indique un tasse-
ment en aolt et qu'il croit d’environ 25 %, lindice d’ensemble
des produits ligneux monte vertigineusement et presque sans répit
pour doubler presque de valeur. Si la multiplication des transactions
peut expliquer une partie de ce phénoméne, il faut bien noter aussi
aue la confiance dans la monnaie est ébranlée. Le prix de lor re-
monte. Il v a dans la hausse des prix du bois certaines causes d’or-
dre monétaire. L’augmentation du prix des sciages a, & nouveau,
pour corollaire celle du prix des grumes. La machine s’emballe.
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Le premier semestre de 1952 voit se maintenir les prix au pla-
fond atteint. On peut pressentir la fin du processus cumulatif. De-
vant le péril de T'inflation galopante, le gouvernement a réagi: A
la fin de 1951, le taux de 'escompte a été brutalement et considéra-
blement accru. Le deuxiéme semestre marque une récession quat-
testent aussi bien Vindice de la production industrielle que celui des
transports ferroviaires. Le prix de tous les produits ligneux, com-
me celui des sciages chéne, baisse, mais comme pour 'ensemble
des prix francais, ccla nannule qu'une partie de la hausse acquise
I'année précédente. L'exportation, découragée par le haut niveau
des prix, seffondre. Aux ventes de bois sur pied, en octobre, les
prix haissent,

Pendant le premier semestre 7953, les acheteurs de sciages ont
réduit leurs commandes. Si fe prix du chéne se maintient pour le
premier choix, il haisse de 10 & 15 % pour les deuxiéme et troi-
sitme, alors que pour le hétre, le peuplier, les résineux, les cha-
blis provoqués par les tornades de fin 1952 entrainent parfois un
effondrement complet des prix. T.es stocks ne sont toutefois pas
encore trés importants,

Tn ce qui concerne plus spécialement les traverses, la S.N.C.F.
maintient ses achats alors que la mévente sévit pour les produits
secondaires de la forét (hois de mine, hois de feu).

Ties exportations restent notamment contingentées pour les gru-
mes et selages chéne et interdites pour les traverses chéne. Ton juin
1953, les contingents de grumes sont largement utilisés (71 %) et
ceux de sciages a4 peine touchés (4.6 ). Ce dernier résultat tient
a mne faible demande mondiale, des prix trop élevés et des en-
voix de manvaise qualité

L'offre dépasse la demande, mais surtout les trésoreries sont gé-
nées par les restrictions hancaires et les achats inconsidérés de
bois sur pied de 1951, T.es prix aberrants de fin 1951 - début 1952
peuvent Ctre considérés comme responsables de cette crise.

Cette situation n’évolue guére pendant le deuxiéme semestre. Les
prix des qualités secondaires sont toujours en baisse, ce qu’attes-
tent les ventes sur pied d'automne olt seuls, les prix des meilleu-
res catégories reprennent une partie du terrain perdu Pannée pré-
cédente. T.a demande de sciages reste faible et Tan S.N.C.F. elle-
méme réduit considérablement ses achats de traverses. Des contin-
gents sont ouverts pour Pexportation de ce produit. Un effort fis-
cal cst consenti: la taxe temporaire du fonds forestier national est
suspendue a Uexportation, entre autres pour 'exportation des scia-
ges feuillus, traverses. T.a taxe de production est ramenée pour les
bois brats de scierie de 1535 4 6.35.

T.es contingents de grumes chéne, traverses sont largement utili-
sés (90 7% et 82 %), mais cenx des sciages chéne trés peu (12 %)
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a fin décembre. L’activité économique générale semble dailleurs
marquer le pas. En fin d’année, le taux de 'escompte est abaissé.

En 1954, on note toujours le difficile écoulement des qualités se-
condes, la forte réduction des achats de traverses par la S.N.C.F,,
la mévente des produits du taillis. Les bois sur pied se vendront en
baisse pour les 20 et 3¢ catégories.

Les libérations a l'exportation sont décidées, notamment pour
les sciages et traverses feuillues. Les exportations de grumes sont
actives et portent, pour un faible pourcentage seulement, sur les
belles qualités (La proportion, d’aprés les relevés de douane ba-
sés sur les prix, serait de:

44 9% en qualité traverscs et charpente,

49 % en qualité menuiserie ordinaire,

7 % en qualité ébénisterie, tranchage)
celles des sciages chéne s’accroissent.

La reprise est assez nette dans le cours du second semestre, les
sciages s'écoulent mieux, les stocks sont faibles. A ce moment d’ail-
leurs, lactivité économique générale reprend et linflation semble
provisoirement conjurée. Le chiffre des faillites est au maximum,
conséquence de la récession et des mouvements de prix des an-
nées précédentes,

1955: La reprise continue. Elle intéresse I'ensemble de 1’écono-
mie dans un climat de relative stabilité monétaire. Le prix des
grumes est orienté vers la hausse. Le marché des sciages feuillus
est actif. Les traverses sont largement exportées vers I'Espagne,
I'Allemagne, ’Autriche. IL’exportation est d’ailleurs en progression
également pour les grumes ct les sciages chéne. La France regagne
le terrain perdu depuis 1951. En septembre 1955, 'exportation des
traverses en bois durs est replacée sous contingent et pour béné-
ficier des licences de la campagne 1956-1957, les producteurs de-
vront d’abord avoir fourni a la S.N.C.F. qui subit un déficit d’ap-
provisionnement. A la fin de 1955, les ventes d’automne confirment
la forte demande et la tendance & la hausse. Les beaux bois res-
tent recherchés. Mais 4 la méme €époque, se manifeste une diminu-
tion des exportations, surtout du fait de la carence de la Grande-
Bretagne qui est notre plus gros acheteur.

En 1956, si la production et les transactions continuent dans
Pensemble a croitre, un certain ralentissement se manifeste sur le
marché du bois qui est notamment moins actif a la fin du premier
semestre pour les sciages ainsi que pour les traverses. Pour cet arti-
cle, les exportations baissent, surtout du fait du contingentement.
L’hiver rude a permis de résorber les stocks de bois de feu et le
méme phénoméne se renouvelle & la fin de cette méme année (con-
séquence de Uintervention de Suez qui a entrainé une pénurie de car-
burant).
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Le mouvement de hausse des prix des sciages et des grumes dé-
clenché Fannée précédente parait stoppé.

Itn 1957, le marché est encore actif mais les exportations
reculent du fait du niveaun ¢levé des prix francais et du ralentisse-
ment d’activité économique a étranger. Ies stocks restent tou-
jours faibles.

Les prix des sciages montent depuis le milieu de I'été, mais il
faut remarquer que des tendances inflationnistes renaissent. Le
prix de Tor séléve. Les autorités monétaires accroissent tres for-
tement le taux de Tescompte,

o fin d'année, les hois sur pied accusent une hausse assez forte,
notamment pour le chéne (15 % en forét privée), mais le bois de
feu est a nonveau frappé par la mévente,

*
* %k

Ayant ainsi. dans ce chapitre, rassemblé les données que nous a
fournies la recherche sur les faits, nous allons cssayer de les inter-
préter.



210 CONTRIBUTION A L’ETUDE DES PRIX

II. — Analyse de ces données
Caracteres du prix des sciages chéne

L’analyse des données qui viennent d’étre rassemblées peut nous
permettre de déterminer les caractéres essentiels du prix des scia-
ges chéne.

Certains d’entre eux sont déja mis en évidence. L’étude de T'of-
fre nous a montré qu’elle présente une élasticité faible a la hausse,
plus grande a la baisse, une sensibilité a diverses influences (de-
mande de produits concurrents dans la méme qualité de bois, offre
de produits de substitution), une relation étroite avec le marché des
grumes.

Celle de la demande qui a des aspects trés variés, a permis de
conclure a des élasticités trés différentes selon les compartiments,
sans limite aussi nette & la hausse et également des sensibilités a
de nombhreux facteurs.

Enfin, dés 'examen de P'offre et de la demande, des liens étroits
avec les phénoménes monétaires, la possibilité de spéculation ont été
entrevus.

La courbe des prix des sciages chéne dénote des périodes d’em-
ballement dont 'année 1951 est — sur le laps de temps envisagé —
'exemple le plus typique et que la synthése conjoncturelle, qui cl6t
le chapitre précédent, a pu expliquer

Cette méme courbe a permls de déceler un mouvement saison-
nier assez net pour préciser la relation qu’on vient de rappeler,
avec le marché des grumes, corroborant par le déphasage constaté
la théorie exposée pour I'établissement du prix d’achat des gru-
mes par les scieurs.

Le parallélisme entre le mouvement des prix des sciages et des
grumes n'est pas absolu: les catégories supérieures de bois sur
pied accusent une hausse particuliére méme dans les années ot le
prix des sciages est stable. L’explication peut résider dans le fait
que le prix repéré pour les sciages est celui des plots charpente,
alors que les hilles trés étoffées donnent une qualité plus appréciée
.et plus recherchée,

Il n’en reste pas moins que les liens sont suffisamment nets
pour laisser craindre P'instauration de processus cumulatifs de haus-
se.
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11 apparalt quarrivé & de point de notre étude, on puisse opérer
des regroupements pour apporter plus de précision sur Uinfluence
de divers facteurs intervenant cans le comportement du prix des
sciages chéne et par 14, déceler certaines de ses particularités.

Nous allons examiner les rubriques suivantes:

— Influence de Timportance de Toffre ct de la demande.

— Rapports avee les ¢léments de la conjoncture financiére. Dans
quelle mesure la spéeulation joue-t-elle sur e marché du hois?

— Prix des sciages de chéne et niveau des prix francais.

1° INFLUENCE DE L'IMPORTANCE
DE L'OFRE KT DE LA DEMANDE

1 serait extrémement intéressant de chiffrer les volumes de Tof-
fre on de Ta demande et ’établir les rapports qui les lient aux
prix, ce qui permettrait notamment de faire des caleuls d’élasticité.
Malheurensement, pour le cas le plus général — celui des plots —,
Voffre et la demande émanent d'un trés grand nombre de parties
dont les rencontres sont fractionnées dans Pespace. Rappelons aussi
au'il s'agit Cun produit sans grande homogénéité. Tout cela rend
difficile Vanalyse quantitative.  TJintérét du prix publié  par
PTN.STE. est surtout d'indiquer les tendances du prix des plots
chéne & un moment donné —— ce qui permet d'utiles comparaisons
Qordre qralitatifl avec les éléments de la conjoncture du marché,
et ar mieux de fixer quelques ordres de grandeur.

Nous verrons ultéricurement que pour certains cas déterminés,
il est possible d'étahlir des relations précises entre prix et offre,
mais nous sommes dans ce chapitre sur un plan plus général.

Remarqguons, nar ailleurs, ane Pinterférence de phénomeénes mo-
nétaires —— notamment la dépréciation dn franc qui est d'une im-
portance variable pendant Ia périade étudiée - rendrait délicate
Pinterprétation des rapports chiffrés gu’on pourrait établir.

S les courbes d'offre et de demande en fonction du prix nous
échappent, nons avons par contre pu établir certains rapports en-
tre prix et quantités commercialisées. Nous en avons tiré la conclu-
sion que les prix varient heauwcoun nlus que les quantités, ce qui
corrohoare T'idée e Télasticité de Toffre est faible a la hausse.

On peut penser aine le volume de la demande suit Ta méme mar-
che aue Vactivité oénérale, mais que certains secteurs étant trés
consommateurs de bois, on doit leur attacher une importance parti-
culicre: c’est e cas du batiment. T.indice du prix des sciages chéne
peut aveir une corrélation plus étroite avec Uindice de production
de ce secteur qulavee Tindice densemble de 1n production indus-
trielle. Pour établir des comparaisons utiles, il parait opportun.de
diviser la périnde étudiée en deux sous-périndes, séparées par une
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récession passagére. Dans chacune de ces deux sous-périodes, les
grandeurs en cause varient dans le méme sens et aucune disconti-
nuité n’affecte les rapports entre les chiffres.

Dans ces conditions, on est amené a - dresser le tableau suivant
(les valeurs des indices sont les moyennes annuelles) :

1949 1952 1953 1957

Indice du prix des sciages chéne:
Valeur de l'indice ................ 100 21121 2055 254,5

Pourcentage de hausse ............ 111 % 24 9%

Indice d’ensemble de la production in-
dustrielle:

Valeur de lindice ................ 12275 144 139,92 197,58

Pourcentage de hausse ............ 17 % 41 %
Tndice de Production Batiment et T.P.:

Valeur de l'indice ................ 125,16 13866 135 152

Pourcentage de hausse ............ 11 9% 13 %

Mais l'interprétation ne peut étre faite sans mettre en cause I'in-
fluence du commerce extérieur.

A partir des statistiques douaniéres, en retranchant les importa-
tions des exportations et en prenant pour passer du tonnage au
volume, un coefficient de 1.4 (utilisé par le Service des Faux et
Foréts), on arrive aux résultats suivants:

1949: excédent des exnortations sur les importations 85400 m?
soit 13 % de Ja quantité totale commercialisée.

1950 : excédent des exportations sur les importations 226 800 m
soit 34 % de la quantité totale commercialisée.

1951 excédent des exportations sur les importations 132 440 m?
soit 19 % de la quantité totale commercialisée.

1952 excédent des exportations sur les importations 46 060 m?®
soit 8 % de la quantité commerciale utilisée.

1053 excédent des exportations sur les importations 43400 m
soit 5 % de la quantité totale commercialisée.

1054 : excédent des exportations sur les importations 83020 m®
soit 9 % de la quantité totale comniercialisée.

1955 excédent des exportations sur les importations 131 880 m3
soit 15 9% de la quantité totale commercialisée.

1956: excédent des exportations sur les importations 71120 '
soit 8 % de la quantité totale commercialisée.

3

Tes pourcentages de la période 1949 & 1952 inclus sont suréva-
Tués, car il faut se souvenir que jusqu’d cette date, les chiffres des
quantités commercialisées étaient bruts; aucune des corrections ap-
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portées ultéricurement par le Scrvice des Taux et Foréts et qui
majorent les résultats des déclarations de producteurs, ne les affec-
tait: Les comparaisons a I'intérieur de T'ensemble de la période étu-
diée, sur la hase de tels chiffres, sont done difficiles,

11 n'en reste pas moins qu'en 1950, 1951 et 1955, les quantités
exportées ont été sulfisamment importantes pour qu'elles incitent
les prix 4 la hausse. Elles s'ajoutent en effet & la demande inté-
rieure pour un chiffre supérienr & celui qui parait étre la norme,
Jaquelle semble se sitver entre 40 000 et 80 000 m3.

T'exportation peut aussi intervenir indirectement sur le prix des
sciages quand elle intéresse de gros volumes de grumes, en ren-
dant vlus onéreux le cofit de la matic¢re premicre. Dans la période
étudiée, les exportations de grumes ont été fortes en 1951 et depuis
1954

En regroupant ces diverses données, on est amené a dire que
dans Ta premiére sous-période, le prix des sciages chéne §’est accru
de 111 9% alors que les deux indices de production n'ont pro-
gressé que de 11 et 17 %, mais que 'exportation a été spéciale-
mient forte en 19350, année de démarrage de la hausse, ct 1951 on
des nhénomeénes monétaires sont venus donner a cette hausse une
ampleur considérable dépassant le résultat de la seule confronta-
tion des volumes de Toffre et de la demande.

Dans Ia secende sons-période, le prix des sciages chéne s'est
acertt de 24 %, Tindice d’ensemble de la production industrielle
de 41 % et celui du batiment de 13 %.

Nous devons remarquer aussi que 1955 marque une pointe pour
exportation aui coincide avee le démarrage de la hausse des prix.

On a vu précédemment que Jes anantités totales commercialisées
n'ont présenté de différences notables avec la movenne de position
de chaque sous-période qu’en 1051 (4 6 %) et 1953 (— 10 %).
Toffre est difficilement extensible. Avee un certain hystérésis, les
auantités enmmercialisées s'aceroissent en 1951, 1 an aprés le dé-
marrage brutal de Texportation, ct & vartir de 1954 se maintien-
nent aprés avoir angmenté, 4 un chiffre sensiblement constant.

Avec heaucoun de privdence, on est amené a donner Uinterpré-
tation suivante: Sous Ueffet d'un accroissement de la demande,
Voffre devient un pen phis forte, elle plafonne. T.es mouvements
de 1a consommation intéricure, qui suivent le développement de
T'activité économique, sont relativement lents. T.a pression qu'ils
reuvent exercer sur les prix  arriverait vraisemblablement a la
longue & faire monter cenux-ci trés haut si les produits de substi-
tution — dont les hois exotiques — ne venaient apporter un com-
plément doffre.

On peut préciser cependant que c’est Pactivité dn batiment qui
est Pélément le plus représentatif de la demande de sciages. Sur
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la seconde sous-période étudiée, il est en effet probable que le jeu
de la substitution des produits n’aurait pu suffire a4 faire face au
considérable et rapide accroissement de la production d’ensemble,
alors qu'il a pu parer a celui, modéré, de la marche générale du
bitiment.

La demande extérieure se manifeste, clle, plus brutalement: elle
résulte de modifications de la réglementation des échanges, d’un
rapport de prix avec certains pays étrangers (que des dévaluations,
par exeniple, rendent soudain). De ce chef, elle est — surtout a
la hausse — un facteur de modification rapide du prix.

La recherche sur les faits nous a appris que les échanges intra-
européens sont heaucoup plus importants maintenant qu’avant guer-
re, dans le domaine qui nous concerne. .a demande extérieure peut
done influer beaucoup plus qu’autrefois sur les prix.

2° LES RAPPORTS AVEC LES ELEMENTS
DE LA CONJONCTURE FINANCIERE
DANS QUELLE MESURE LA SPECULATTON JOUE-T-ELLE
SUR LE MARCUE DU BOTS?

L’étude de la conjoncture nationale ct la synthése qui clbt
le précédent chapitre nous ont montré influence des poussées in-
flationnistes et des facilités de crédit sur I'allure générale du mar-
ché. Elles ont sur celui du bois une influence analogue a celle cons-
tatée sur la plupart des autres secteurs de I'économie et nous n'y
reviendrons pas ici. Mais par contre, il est intéressant de savoir
dans quelle mesure joue la spéculation sur le prix des sciages chéne.
Cette question se pose naturcllement si 'on a présent A Pesprit le
fait qu'il <agit de produits aisés A stocker. De ce fait. Te hois est
une valeur refuge comme T'or, mais en outre, pendant le temps de
stockage, il acquiert du fait du séchage une plus-value qui peut
indemniser de 'immobilisation du capital.

Parmi les éléments de la conjoncture financiére, nous avons re-
tenu le priv de Por. Sur le tableau X, nous avons porté la différence
entre T'indice de ce prix (sur la base 100 pour 1a moyenne 1949) et
celui du prix des sciages chéne, en valeur ahsolue et en pourcentage
par rapport a ce dernier. Le résultat est affecté du signe — quand
indice du prix des sciages chéne est le plus faible, et du signe -
quand il est plus fort.

Les chiffres montrent que la différence, négative début 1949, de-
vient, apres une bréve périnde d’incertitude, constamment positive.
Sa valeur croit juso’a atteindre son maximum en 1957.

Il ne faut pas oublier qu'au début de 1949, le prix de Por était
particuliérement élevé et que dans toute cette année il a accusé une
trés forte irrégularité. Les chiffres de 1949 ne se sont jamais re-
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trouvés par la suite. Ce qui est remarquable, c’est que la hausse du
prix des sciages chéne a ¢, pendant la période d'inflation qui va
du milieu de 1950 an début de 1952, heaucoup plus forte que celle
de Tor et que ce niveau n'a que Iégérement baissé pour étre a nou-
veau dépassé au milieu de Pammée 1955, alors que le prix de lor
ne remonte gue lentement. Dans Tensemble, le prix des sciages
sest élevé inlimiment plus ue celui de Por pendant la période étu-
diée.

Nous venous de voir que U'étude du volunie de la demande peut
apporter wne justification partielle des mouvements de prix, mais
nous avons constaté que Nampleur de la hausse de 1951 manifestait
Pintervention de causes 'ordre monétaire. Clest sans doute la conju-
gaison des deux phénomencs: forte demande et dépréciation mo-
nétaire qui, en définitive, jouant dans le méme sens, expliquent la
grande différence constatée. 11 faut rappeler que les autorités mo-
nétaires interviennent directoment sur Je marché de Por pour ten-
ter de stabiliser Je prix de ce métal, alors que le prix des bois n'a
été bloqué qn'en aolt 1952 Llinfluence de la dépréciation était
donc par surcroit, plus vive sur le prix des sciages chéne que sur
celui de Tor.

Ce qui est plus singulier. ¢'est que la récession qui a suivi et
le raffermissement de la mennaie n'aient pas provoqué une baisse
plus forte du prix des sciages. Sans doute, Ja considérable valorisa-
tion des stocks des entreprises résultant de la hausse des prix a-t-elle
permis a une grosse partie d'entre elles de maintenir leur position
en dépit de cette récession. Mais la baisse modérée du prix des

hois sur pied en 1952, suivie de nouvelles bausses — conséquence
de la forte concurrence a lachat de la matiere premiére — expli-

que-t-clle aussi ce résultat.

Tin réswmé, ceux qui ont habilement conservé leurs stocks pour
les vendre au moment oppertun, ceux aussi qut ont acheté leurs

hois sur pied en 1951 sans cinballement — réduisant au besoin
leur activité —. conscients qu'ils étaient que la hausse connaitrait

un plafond prochain dans le temps, ceux-11 ont pu @’abord ¢enrichir
ot conserver ensuite cet acquis.

Nous avons v dans le chapitre précédent que les autres, pour
avoir trop joud la hausse, ont ¢té acculés a la faillite.

Quoi quiil en soit de la position individuelle ces entrepreneurs,
le marché des sciages chéne s'est montré, depnis 1950 et notam-
ment dans les anndes 1951 et 1952, plus spéculatif que celui de Tor.
Dans les toutes dernicres années, 11 apparait. le pourcentage de
différence entre les indices se stabilisant nour déeroitre 1égérement,
que cette différence tende & sTatténuer.
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Le calcul des standard - déviations d’indices des prix de l'or et

des sciages chéne donne respectivement:
10,95 et 50,65
ce qui fournit une intéressante confirmation.

Un retard entre le prix des sciages et celui de l'or au sortir de
la période de taxation peut d’ailleurs apporter un correctif a cette
conclusion. Nous aborderons cette (uestion dans le prochain sous-
chapitre.

Un second correctif nait de la remarque déja faite sur le prix
anormalement élevé de l'or en début 1949. La spéculation a joué
sur le métal jaune de fagon démesurée jusqu’a cette date et le calme
relatif qui a suivi ne peut étre interprété comme une caractéris-
tique habituelle de son marché.

Il y a donc lieu de n’attacher qu’une importance relative aux
enseignements tirés de cette mise en parallele des prix du chéne
et de celui de lor.

Une autre comparaison intéressante peut étre établie avec lin-
dice des waleurs mobilieres a4 revenu wvariable. Certaines études vi-
sant le cas des bois sur pied ont été publides (1). Clest que la
foret constitue un placement et qu'elle peut faire lobjet d’achat
spéculatif,

Ce fait n'est pas sans action sur le prix des sciages, mais nous
voulons ici comparer plus directement ce dernier avec les mou-
vements qui ont affecté les valeurs frangaises a revenu variable.

Nous avons, dans ce but, groupé les ¢léments chiffrés dans un
tableau congu de la méme fagon que celui établi en vue des com-
paraisons avec le prix de l'or (cf. tableau XI).

Pendant les deux premiéres années de la période étudiée, la
Bourse a été stagnante. Vers la fin de 1951, son essor commence,
mais c'est surtout a la fin de 1954 quelle atteint un niveau déja
élevé. Au milieu de 1957, celui-ci est au maximum, lindice a plus
que uadruplé par rapport a la moyenne de 1949,

Ce que nous savons du mouvement des prix des sciages chéne
nous permet de comprendre pourquoi leur indice — qui était de
fin 1949 au milieu de 1954 supérieur a celui des valeurs A revenu
variable — devient & cette date plus petit et la différence en va-
feur absolue et en pourcentage beaucoup plus grande lorsqu’elle
devient négative.

Cette vertigineuse ascension des valeurs mobiliéres s’explique par
la large expansion économique — dont lindice de la production
d’ensemble est le témoin le plus net — ainsi que par certaines cau-
“ses occasionnelles, notamment la spéculation dans le groupe des pé-
troles.

(1) Cf. PErrROT: « Prix des bois et valeurs mobiliéres » dans la Revue
Torestiere Francaise d’octobre 1957.
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Elle a été de pair avee une désaffection temporaire pour Ior.

Le caleul de la standard déviation donne un résultat éloquent:
103,47, que Ton rapprochera du chiffre avancé précédemment pour
les sciages chéne (50,05). '

Ce que nous pouvons retenir ici c'est que le caractere spécu-
latif du marché des sciages chéue que nous avons cru pouvoir dé-
celer précédemment semble dépassé par celui que manifeste le mar-
ché des valeurs mobilicres. Toutefois, il apparait que le premier ait
anticipé sur le sccond, en 1950 et 1951, parce qu'alors y interve-
nait pour une part la notion de valeur refuge.

Par la suite, le sccond 'a facilement et largement dépassé parce
que le prix des sciages, arrivé 4 un niveau déja trop élevé qui
décourageait la demande, ne pouvait plus progresser que lente-
ment.

Ces résultats ont aussi une origine dans le fait que le marché du
hois est affaire de professionnels et de ce chef plus restreint que
celui des valeurs mobilicres sur lequel tout un chacun peut étre
amené a acheter ou vendre. Si 1951 montre que Ja corporation du
bois peut manquer de sagesse, elle a eu par la suite un comporte-
ment plus pondéré que cclut du monde de la Bourse.

Arrivé 4 ce point de notre exposé, une question se pose sur la
valeur de cette spéeulation propre au marché du bois. On peut dire
quiune spéculation est mauvaise dans la mesure ot elle traduit une
défiance 4 Uégard de la monunaie el que, par contre, elle est saine,
lorsquielle vise a parer a des mouvements eutrevus a terme et
ayant des causes purement ¢eonomiques.,

Nous pensons que dans Tespeee, il faut répondre d’une fagon
nuancée car Pune et lautre semblent étre intervenues.

1951 montre les deux actions concomittantes: défiance a len-
contre du franc et spéeulation également basée sur lorientation
prévisible des marchés apres le déclenchement de la guerre de Co-
rée. Par la suite, il apparait que la préoccupation monétaire soit
hors de cause, sauf vers la fin de Ja période.

les tableanx des variations entre indices de prix qui dénotent
le rapide accroissement de celui des sciages chéne méme par rap-
port 4 celui de T'or pendant les années 1950 et 1951, puis la sta-
hilité de cette variation en pourcentage par la suite confirment cette
interprétation.

Le retard que prend a4 partir de 1954 Pindice des prix des scia-

ges par rapport a celui des valeurs moebiliéres manifeste — a notre
avis — la différence de comportement de I'mdustrie en général et

des professions du bois, le rvthme de croissance ¥tant heaucoup plus
faible pour celle-ci que pour celle-la. On spécule sur les valeurs
mobiliéres, mais an matent ot la monnale est raffermie, si la capi-
talisation hoursiére augmente, ¢'est ponr tenir compte du dévelop-
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pement de la production. e prix du bois lui, reste stable, car au-
cun facteur économique n’en autorise plus aucun accroissement et
dans le méme temps, la mauvaise spéculation sur la dépréciation
monetaire a disparu.

3° PRIX DES SCIAGES DE CHENE
ET NIVEAU GENERAL DES PRIX FRANCAIS

Si lindice du prix des sciages chéne présente des mouvements
propres comme le mouvement saisonnier qui a été précédemment dé-
celé — et certaines périodes de stabilité assez longues, lallure gé-
nérale de son évolution a des analogics avec celle de Tindice géné-
ral des prix. Les mouvements importants de hausse se situent sen-
siblement aux mémes époques — 1950 - 1951 et depuis le second
semestre de 1955 — avec toutefois, pour l'indice de prix des scia-
ges chéne, un démarrage plus tardif en 1950 et I'absence du répit
qui, durant I'été 1951, affecte l'indice général.

Mais ce qui différe, c’est essentiellement 'ampleur de ces mou-
vements. Un tableau de comparaison, établi comme au sous-chapi-
tre précédent, met ce fait en évidence (cf. tableau XII). La diffé-
rence en valeur absolue, négligeable au début de la période, accuse
un premier maximum relatif en 1952 et finit par dépasser la cen-
taine en 1957.

Sur la base 100 en 1949, l'indice général des prix de gros at-
teint 164,4 et celui des sciages chéne 267, L'écart est considérable.

Il faut remarquer que l'indice de prix des sciages chéne a eu
une marche trés voisine de celui d’ensemble des produits du grou-
pe bois. Cette question a été évoquée dans la recherche sur les
faits.

On retiendra surtout ici qu'en juin 1950, I'indice chéne, brusque-
ment augmenté de 25 %, est supérieur d’environ 20 % pendant les
mois qui suivent a l'indice d’ensemble bois qui n'a pas accusé une
hausse de la méme ampleur, Puis, fin 1951, l'indice d’ensemble a
une  progression rapide telle qu'il dépasse lindice des sciages de
chéne d’environ 5 % jusqu’a mai 1952. Les valeurs des deux in-
dices se rejoignent pendant 1'été et depuis cette date, c’est 4 nou-
veau lindice chéne qui reste le plus élevé, mais la différence ne
dépasse toutefois jamais 10 %.

Les écarts n'ont donc pas la méme ampleur que dans la com-
paraison établie entre U'indice général des prix de gros et celui des
sciages chéne, et cela prouve que le prix de ces derniers a été entrai-
né dans un mouvefnent d’ensemble propre & la catégorie de pro-
duits & laquelle ils appartiennent. L.a hausse que l'on constate entre
1949 et 1951 sur le marché du bois peut étre interprétée comme
indiquant que l'économie de répartition et la taxation y mainte-
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naient l'ensemble des prix & un niveau trop bas. L’ajustement qui
a suivi a été rendu difficile par la fin des exploitations francaises
en Allemagne, U'miportance de la demande et la dépréciation mo-
nétaire. Il s’est fait 4 un niveau trop €levé puisque les produits de
substitution du chéne -— dont les bois exotiques — viennent le
concurrencer,

Remarquons toutefois pour terminer, que sur la base 100 en
1938, lindice général des prix de gros est en 1949 a une moyenne
de 1917, alors que celui d’ensemble du bois est & 1 167.

Or, lannée 1949 a été reprise comme base pour déterminer par
la suite la valeur des indices. La base du prix des bois est donc
inféricure de 39 % a celle de l'indice général des prix de gros (sur
laquelle on calcule ce pourcentage).

A la fin de la période, on trouve 'indice d’ensemble pour le bois
A 247, alors que Uindice général des prix de gros est a 1644, Le
premier est alors supérieur de 50 % au second.

Mais la comparaison ne doit étre faite qu'avec beaucoup de
prudence, car il sagit d'indiecs synthétiques dont la .composition
a varié ct les caleuls de changement de base sont délicats (2). On
peut Uétabliv en multipiant Ta valeur du rapport des indices en
1949 sur Ta hase 100 en 1938 par celle qu'il atteint en 1957 sur la
base 100 en 1949. On obtient 0.91.

Cela signifie que le prix des hois a sensiblement rattrapé le re-
tard que tui avait fait prendre la taxation par rappotrt au niveau
général des prix francais.

*
%

[Vanalyse qui vient d'Ctre faite doit ¢étre accueillie avec les ré-
serves qu'impose Te caractére des données rassemblées dans le cha-
pitre précédent,

Tout d'abord, Vindice LN.SILT. utilise & juste titre une qua-
lité trés courante sur le marché des seclages chéne mais pour la-
quelle, comme nous Favons vu en ¢tudiant Ja connaissance des

(2) De tels caleuls sont dautant plus délicats que les conditions écono-
miques varient et cue notamment, se produit une adaptation des productions
et des consommations aux mouvements de dispersion des prix, ainsi que
le note TIN.S.E.E. (Bulletin mensuel de 1951). Pour en tenir compte, cet
organisme a calenlé le niveau qu'auraient eu en 1949 les nouveaux indices
sur une hase 1 en 1938 et présente des coefficients de raccords utilisables
uniquement pour la comparaison 1938-1949, Ces coefficients sont la moyenne
oéométrigue des valeurs fournies par les deux méthodes de calcul (anciens
indices hase 1 en 1938 et nouveanx indices hase 1 en 1938).

De telle moyennes, qui tiennent compte des conditions économiques de
1938 et de 1949, donnent ainsi une cstimation du nivean moyen des prix dans
les principaux secteurs en 1949 par rapport 4 1938,

Leur valenr cst, pour lindice d’ensemhle des prix de gros: 18,5

pour lindice bois ........ ... ..., : 16,3
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cours, il existe un éventail de prix variant selon les régions, les
lots, etc... Une offre et une demande atomiques et visqueuses, por-
tant sur une marchandise hétérogéne, ne peuvent aboutir a un
cours de transaction unique sur le plan national.

Le prix de gros publié par 'ILN.S.EE. résulte des chiffres ob-
tenus par le Ministére des Affaires économiques. Celui-ci tient comp-
te, pour une large part, des cotations obtenues dans les Bourses
des bois et également des résultats des enquétes économiques dans
I'ensemble de la France.

Pour déterminer les caractéres principaux de I'évolution du prix
des sciages chéne, il ne pouvait étre question de faire entrer en
ligne de compte les données, souvent tres floues, au niveau des di-
verses régions. Une mioyenne nationale qui refléte la tendance gé-
nérale est de beaucoup préférahle. Mais si les conclusions que nous
avons pu dégager ne peuvent de la sorte qu'avoir une valeur relative,
elles peuvent ‘fournir les hypothéses de travail pour parvenir 2
cerner le probléme lorsque la précision des données sera meilleure.

Par ailleurs, d’autres produits que les plots, notamment les frises
pour parquets, les sciages avivés pour lameublement, etc..., font
I'objet de transactions entre acheteurs et vendeurs nombreux. Ils
peuvent, comme le plot charpente. justifier une étude contribuant a
préciser certains caracteres du prix des sciages chéne. Notamment,
les phénoménes de concurrence a lintérieur d'une méme qualité,
de complémentarité des tvpes de débits pourraient étre mieux con-
nus. Malheureusement, les données manquent pour mener a bhien un
tel travail.

Par contre, ainsi que nous Il'avions vu en évoquant la structure
de la demande, divers produits sont soumis au monopsone ou d
Poligopsone : planches pour fonds de wagons, traverses.

Nous allons les aborder dang le cadre des interventions sur le
marché, Pacheteur jouant ici un role prépondérant.



SUR LE MARCHE FRANCATS DES SCTAGES CUIENE 221

QUATRIEME PARTIE

LES INTERVENTIONS

Evoquer les interventions sur le marché des sciages chéne cest
aborder des domaines trés variés. Aussi bien nous limitons-nous
dans ce qui suit & celles qui nous ont paru les plus dignes d’inté-
ret. Iilles sont soit actuelles, soit potentielles.

Dang le premier groupe, on songe d'abord a la législation sur
les prix qui a été largement développée ces dernieres années.

La prépondérance d'un acheteur sur le marcihé d'un article dé-
terminé nous permet d'étudier deux autres cas actuels d’interven-
tion,

Tout d’abord, Pentente entre les réseaux de chemins de fer de
divers pays afin de normaliser les achats de traverses pour voie
de chemin de fer. (Nous classans les traverses en chéne parmi les
sclages car leur fabrication est, pour la plus grande part, effectuée
maintenant en scierie, les traverses dites « forestiéres » n’étant
plus guére « fagonnées » sur coupe par suite de la rareté et du
cofit de la main-d'ccuvre spéceialisée.)

Ensuite, Tanalvee des méthodes dlacquisition de planches en
chéne pour fonds de wagon par la S.N.C.F. nous permet de saisir
4 la fois le comportement de Pacheteur monopsonique et des ven-
deurs de ce produit.

Parmi les possibilités d’intervention, nous avons jugé utile de
traiter celles qui peuvent étre prises dans le cadre professionnel
pour pallier certains déséquilibres que nons exposerons.

Nous verrons par ailleurs gne les procédés actuels de vente de
la matic¢re premi¢re sont snsceptibles de modifications qui, en défi-
nitive, contribueraient & régulariser les cours des sciages.
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I. — Les interventions réglementaires sur les prix

Nous retracerons briévement, tout d’abord, les principales étapes
de la législation des prix entre 1949 et 1957, puis nous verrons
dans quelle mesure elle a été respectée dans les faits.

1° 1.ES DISPOSITIONS REGLEMENTAIRES

Lorsque commence la période ou se situe notre étude, le régime
de la taxation, issu de I'économie de répartition, cesse.

Par arrété n° 20 292 du 11-5-49 (art. 4), les prix des services et
produits d’exploitations forestieres et de scieries peuvent étre li-
brement débattus entre acheteurs et vendeurs, tant a la production
qu’au stade de la distribution. Toutefois, l'article 1 place un cer-
tain nombre de ces produits, dont les traverses, bois sous-rail et
sciages chéne, sous le régime de la liberté contrélée lorsqu’ils sont
destinés aux Administrations ’Etat et grands services publics.

De ce fait, dans ce dernier cas, ils entrent dans le champ d’appli-
cation du décret n° 49-47 du 12-1-49 article 2 prévoyant que les
prix des produits soumis au régime de la liberté contrdlée ou hors
taxation sont maintenus au niveau au plus égal 2 celui pratiqué
le 31-12-1948, taxes comprises. Par coméquent I'augmentation de
2,5 % de la taxe & la production qui a été portée de 10 & 12 5 %,
reste a la charge du vendeur.

Par derogatlon, il est admis que les prix codifiés hors taxes se-
ront affectés de I'incidence de la nouvelle taxe 4 la production.

T.e 9-6-50, Tarrété 21003 met hors taxation tous les sciages
(sauf bois sous-rail), destinés aux administrations et services pu-
blics. Ils sont soumis aux arrétés suivants:

Ie n° 20378 du 21-6-49 (B.O.S.P. du 24-6-49)

« Les prix des produits hors taxation sont maintenus au ni-
veau atteint le 31-12-1948, taxes comprises, sauf ajustements
résultant de la modification des éléments du prix de revient
hors taxes ».

2° n° 20879 du 9-3-50

qui rend licite Uincidence (1,17 %) de la hausse de la taxe
a la production (portée de 12,5 4 13,5 %) sur les prix, res-
tant entendu que la précédente majoration de 2,5 % est tou-
jours & la charge des vendeurs.
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En dépit de Parrété n® 20 378, des restrictions sont apportées a
lajustement des prix résultant de la modification des éléments du
prix de revient, On peut citer:

1o Parrété n® 20 338 du 31-5-30 qui interdit de tenir compte dans
les prix hors taxation de la majoration de salaires de 5 % accor-
dée en février;

20 la circulaire du 22-8-50 (B.0O.S.P. du 22-8-50): La réper-
cussion sur les prix de cette majoration n’est plus interdite, mais
ne peut étre intéerée qu'en valeur absolue.

T.e nivean maximum des prix ayant été ainsi déterminé, l'ar-
rété n° 21339 du 13-10-1950 les bloque au 1-7-50, n’autorisant
leurs nouvelles variations qu'en fonction de celle des salaires ou
maticres

Ces derniéres avant abouti a des hausses que le gouvernement ju-
gea néecessaire denraver, un arrété de blocage (n® 22 253) parut le
11-9-52 (B.O.S.T. du 12-9-52): Tes prix de vente a la production
et aux différents stades de la distribution de tous produits ne peu-
vent étre supérienrs au nivean atteint le 31-8-52, toutes taxes com-
prises. :

1T convient de faire les chservations suivantes:

-— T.a limitation est appréeiée par rapport aux prix pratiqués par
chaque cutreprise aw 31-8-52,

-— T.e prix limite pourra étre obtenu en réévaluant au 31-8-52, a
laide des formules de révision habituelles, les prix des marchés
passés autérieurement.

-~ Si un vendeur avait, avant le 31-8-52, consenti, pour certains
produits ou services, un prix inférieur au prix normal & cette
date, il pourra arriver (ue, dans un appel a la concurrence pos-
térieur au 31 actt, il puisse, tout cn étant le moins-disant, of-
frir un prix supéricur A celul qu'il avait antérieurement rééva-
Iné an 31 aofit. Cette offre peut étre acceptée sous la double
réserve que:

— ume part, le prix di nouvean marché ne soit pas supérieur
aux prix normalement pratiqnés au 31 aofit pour des presta-
tions identiques;

— dautre part, les achetenrs justifient le caractére exception-
nellement bas du prix consenti avant le 31 aofit 1952 par le
vendeur intéressé.

— Cet arrété n’est pas applicable aux prix CAF ou franco frontiére
des produits importés.

Conformément 2 ce dernier arrété, la note 98-1 du 10-10-1958 du
Secrétariat d'Ftat aux Affaires Feonomiques interdit P'incidence sur
les prix des marchés de toute nature de T'application du décret
n° 53701 du 9-8-53. obligcant les employeurs & participer a 'effort
de construction par une contribution de 1 % des salaires payés.
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Les prix étant ainsi bloqués & la hausse, I'évolution de Vactivité
économique conduisit & une baisse des cours de certains produits
que U'Administration voulut fixer. Dans ces conditions, fut pris
l'arrété n° 22666 du 17-2-54 (B.O.S.P. du 19-2-54): Les prix et
les marges commerciales, toutes taxes comprises, de tous produits
et de tous services, ne peuvent étre supérieures, tant a la production
quaux différents stades de la distribution et de la prestation, a
ceux pratiqués, dans le cadre de la réglementation en vigueur, le 8
février 1954, toutes taxes comprises,
Remarquons que les majorations des prix CAF ou franco fron-
tiére des produits importés peuvent étre répercutés en valeur ab-
solue.
Désirant augmenter les ressources fiscales, le gouvernement mo-
difia, en deux étapes, le régime des impositions sur les ventes:
1o le 1-7-1954, Ia taxe A la production de 6,35 % (taux réduit
pour les sciages) fut remplacée par la taxe a la valeur ajoutée au
taux de 7,50 % (taux réduit).
20 le 1-7-55, la taxe de transaction était supprimée, cependant
que la taxe a la valeur ajoutée (taux réduit) était portée a 10 %.
Les charges financiéres qu’elles imposérent furent partagées entre
vendeurs et acheteurs, les premiers obtenant T'autorisation de ré-
percuter une partie de lincidence sur leurs prix de vente. Ces dé-
rogations a l'arrété de blocage n° 22666 furent prises par:
[o Tarrété n° 22854 du 5-9-54 (B.O.S.P. du 17-9-54) = hausse
autorisée de 0,50 %.
20 Tarrété n° 23123 du 21-6-55 (B.O.S.P. du 12-9-55) = hausse
autorisée de 0,60 %.
Devant la montée des prix qui s’est manifestée depuis le 8-2-54,
leur blocage fut rappelé a deux reprises:
1° par T'arrété n° 23 396 du 19-7-56 (B.O.S.P. n° 14 du 21-7-56)
— confirmation du blocage au niveau atteint le 8-2-54 pour les
prix de tous les produits et services qui n’ont pas fait objet
de dérogation & l'arrété de hlocage n° 22-666 du 17-2-54,

— Dlocage au niveau atteint le 15-6-56 des prix de tous les pro-
duits et services qui ont hénéficié d’une dérogation & lar-
rété n° 22666 du 17-2-54 (y compris ceux mis en liberté to-
tale entre le 17-2-54 et le 19-7-56)

— exception pour les produits importés.
2° par Tarrété n° 23716 du 27-8-57 (B.O.S.P. du 30-8-57)

— blocage au niveau licite atteint le 31-7-57 des prix et marges

commerciales, toutes taxes comprises

— exception pour les produits importés.

Toutefois, reconnaissant les nouvelles hausses effectivement in-
tervenues et dans le cadre de 1 « opération vérité », larrété
n° 23808 du 14-12-1957, art. 3, stipule que, « par dérogation aux
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dispositions de Tarrété n® 23716 du 27-8-57, les prix limites de
vente a la production des produits d'exploitations foresticres et de
scleries... sont ceux qui figurent anx barémes déposés au Secré-
tariat du Comité National des Prix... ».

Ce haréme fixe comme suit les majorations applicables aux prix
licites au 31-1-57 pour les sclages feuillus (chéne):

Classement 1:

Ebénisterie ... v ... e, 3B %
Clagsement 1T:

Menuiserie et Charpente choiste ... ... 25 %
Classement TIT:

Charpente ordinaire et Traverses .......... 18 %

20 [LMUR INCIDENCE SUR LE NIVEAU REEL DES PRIX

Pour répendre a cette question, ce sont surtout les arrétés de
blocage successifs qui doivent étre pris en considération et confron-
tés avee le comportement du prix des sciages chéne publiés par
PTN.S T

Tusqu'en juillet 1953, ceux-ci se trouvent au-dessous du niveau
maximum atteint en 1952, puis le franchissent a cette date, bien
que les arrétés de 1954 aient ramené le maximum licite & un chiffre
plus faible (nivean an 17 février 1954) majoré seulement de trés
légéres dérogations fiscales (0,50 et 0.60). On peut dire qu’a partir
de I'été 1955, Tes prix pratiqués couramment sont illicites, Tes deux
ranpels nltérieurs sont sans offet, pnisque, réelementairement, le
prix des sciages défini par Ia référence TN.S.EE. ne devrait pas
dépasser toutes taxes comprises, 17502 F,

O, il est. en juillet 1936 (premier rappel) & 21429 et en aofit
1057 (second rappel) A 22015 F.

[ majoration accordée par le baréme préva A Parrété du 14-12-57
est de 25 9% pour les sciages chéne en qualité charpente, ce qui
nens donne sur la base du priv de février 1954, 21 877 F, mais a
Ia méme date, le prix nublié¢ par VIN.ST.E. est de 23 205 F.

Par conséquent, cette dernicre dérngation n'a 1égalisé qu’une par-
tie de Ia hausse.

11 faut hien conclure que dans Uensemble, les dispositions ré-
elementaires ont été impnissantes 2 cmipécher la hausse des prix.
Mais i1 favt ansst se sovvenir que sur Jes bases d'avant-guerre. les
prix des hois marquaient encore, fin 1957, un retard appréciable
par rapport a la moyenne générale des prix de gros.

T.es causes du non respect des textes par la profession sont nom-
hreuses, mais celle qu'on met le plus fréquemment en avant est le
prix excessif des hois sur pied. Nous verrons plus loin si des in-
terventions sont possibles et souhaitables sur ce point.
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II. — L’entente des acheteurs

sur le marché francais des traverses feuillues blanches

1° LES RAISONS DE L'INTERVENTION

A Tissue de la derniére guerre, les besoins de la S.N.C.F. en bois
sous-rail (traverses, bois "appareils) étaient trés grands; la forte
demande de bois de chauffage en réduisait alors, l'offre. L'exporta-
tion en avait été interdite ou restreinte par le gouvernement fran-
cais.

La S.N.C.F. ayant reconstitué ses stocks et les prix manifestant
une tendance — d’ailleurs faible — & Ia baisse, I'exportation en fut
librement autorisée pour toutes les catégories de traverses le 30
novembre 1954.

Mais si jusqu'a cette date, 'Espagne, les Pays-Bas, la Belgique,
la Suisse, importaient de France des traverses feuillues, seules et
en quantité limitée, 1"Allemagne, puis I'Autriche s'adressent & ce
moment a notre pays.

Or, les traverses sont, pour une grande part, un sous-produit
tiré des derniéres surhilles de Varhre. T offre en est done relative-
ment indépendante de la demande, mais, de ce fait, tout accroisse-
ment de celle-ci conduit & une hausse exagérée des prix. Trés sou-
vent, en outre, dans ce cas, des intermédiaires viennent apporter un
élément supplémentaire de perturbation sur le marché.

C’est pourquoi la libération d’exportation qui avait été décidée
entraina une rupture des livraisons a la S.N.C.F. dont les con-
trat datant de fin 1954 avaient été conclus & des prix plus faibles
que ceux pratiqués pour Pexportation.

C’est alors que le groupe de travail des approvisionnements de
I"Union Tnternationale des Chemins de Fer (U.I.C.) & laquelle sont
rattachés la plupart des réseaux européens, a suggéré que ceux-ci
s'accordent entre eux sur les quantités a demander a la France.

Nous allons étudier la méthode utilisée pour régulariser ce mar-

ché.

2° LLES PRINCIPES DE L'INTERVENTION

La S.N.C.F. était évidemment le mieux placé des différents ache-
teurs pour connaitre le marché francais des bois sous-rail. Elle
consulte prés de 3000 fournisseurs et peut déterminer aisément le
prix le plus avantageux auquel on traitera. Celui-ci peut étre com-
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muniqué aux réseaux étrangers afin qu’ils ne perturbent pas, par
des offres a prix plus élevés, les achats du réseau frangais.

Mais par ailleurs, la S.N.C.F. et les autres utilisateurs francais
consommant cnviron 4 millions de traverses et la possibilité fran-
gaisc étant estimée a 5 millions de picces, il faut assurer la ré-
partition du million disponible pour l'exportation. Le tableau XIII
donne les besoins des principaux participants.

Jusqualors, les Chemins de fer néerlandais avaient, pour environ
200 000 traverses par an, traité déja en relation avec la S.N.C.F., en
respectant les prix maxima et en évitant de conimander des quan-
tités trop fortes ou de faire le jeu d’intermédiaires maladroits. Ils
¢taient donce partisans d’'organiser les achats sur le plan internatio-
nal.

I.es autres réseaux importateurs se sont déclarés également par-
tisans d'une telle solution. Aucune opposition notable ne semble
s'étre manifestée.

On notera d'ailleurs que parallélement une unification des spécifi-
cations techniques était & I'étude, visant notamment a réduire le
nombre des types utilisés, ce qui favorisait la répartition de contin-
gents.

11 faut faire remarquer, en outre, que certains pays, qui s’appro-
visionnaient jusqu'alors sur le marché yougoslave, sont intéressés
par notre pays, ¢tant donné que leur fournisseur habituel est dé-
faillant.

Le principe de la répartition, défini en mai 1955, peut se sché-
matiser corume suit:

- Avant la réunion de septembre de 'U.LC., chaque réseau indi-
quera 3 la S.N.C.I. le nombre (par catégorie) de traverses en bois
dur qu'il souhaite importer de France. A la réunion de septembre,
une premicre répartition sera faite sur la base forfaitaire d’une
possibilité d'exportation d'un mitlion de picces. Priorité sera don-
née aux achceteurs traditionnels sur le marché francais (Pays-Bas,
Jelgique, TLuxembourg, Suisse, etc...).

— En octobre, Ja S.N.C.F. enverra son appel d’offre a ses four-
nisseurs pour les types de traverses intéressant tous les réseaux.

~— Sur la base des quantités offertes, la S.N.C.F. déterminera,
compte tenu de ses besoins et de ceux des utilisateurs frangais, les
quantités réellement exportables Pannée suivante et les contingents
seront précisés pour chaque réseau.

— [in connaissance des quantités et des prix, les Services des
Chemins de fer étrangers traiteront avec les producteurs francais
directement ou par intermédiaire ; ils seront amenés, pour les quan-
tités qu'ils ne pourront se procurer sur le marché francgais, a uti-
liser d"autres essences que les hois durs on A s'adresser & d’au-
tres pays (Amérique du Nord).
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L’application correcte de la méthode suppose que les agents ré-
ceptionnaires des différents réseaux appliquent les spécifications avec
la méme rigueur. '

On notera que cette méthode s’applique essentiellement aux tra-
verses blanches (1) en bois dur qui sont surtout faites en chéne et
accessoirement en hétre. Les traverses en pin ne sont pas consom-
mées en France et seuls, trois pays (Angleterre, Irlande, Pays-Bas)
en importent de France. L’entente entre eux est facile.

En ce qui concerne les traverses imprégnées, un chiffre global
maximum pour 'exportation (de lordre de 400000 unités) a été
fixé, mais sa répartition n’a pas soulevé de probléme particulier.

Enfin, les « bois d’appareils », c’est-d-dire les piéces utilisées
pour les aiguillages, croisements, feront l'objet d’une répartition
analogue a celle prévue pour les traverses blanches en bois dur.

3° IAPPLICATION DE LA METHODE

Pendant les 8 premiers mois de 1955, sous le régime de la liberté,
1365000 traverses en bois durs avaient été exportées de France,
ce qui dépassait la capacité normale. Parallelement dailleurs, la
S.N.C.F. n’avait recu que 50 % de ses besoins.

Des contrats avaient été conclus pour un montant tres élevé:
1 873000 piéces pour les adhérents de I'U.I.C.: Allemagne, Autri-
che, Belgique, ILspagne, Pays-Bas, Suisse. D’autres pays (Gréce no-
tamment) avaient en outre passé commande pour des quantités non
négligeables,

Pour éviter les difficultés qui pouvaient naitre de cette situa-
tion, le représentant néerlandais a I'U.L.C. suggéra que toutes les
commandes soient réduites dans la méme proportion de 1,4 a 1.
Cette proposition fut adoptée et la répartition suivante fut effec-
tuée

Allemagne .......... 220 000 unités
Autriche ........... 150000 —
Belgique ........... 110000 —
Espagne ............ 350000 —
Pays-Bas ........... 120000 —
Suisse ... 50000 —

(Une réduction analogue est opérée pour les bois d’appareils).

11 restait aux réseaux étrangers la possibilité d’'importer des tra-
verses imprégnées pour lesquelles un contingent est fixé a 400 000
piéces, ce qui est relativement large.

(1) La traverse blanche n’a pas encore subi l'imprégnation de produits de
préservation,

Lmion]
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Parallélement, la S.N.C.IF. avait obtenu du Gouvernement fran-
cais qui, en septembre 1955, avait restreint a nouveau [l'exporta-
tion des bois sous-rail, le blocage de ce contingent au profit des
réscaux membres de 'U.LC.

Ceux-ci ont remis a leurs fournisseurs des attestations de con-
trats permettant au Gouverncment frangais d’accorder des licences
dans le cadre de la répartition prévuc ci-dessus.

Mais la procédure de délivrance des licences a suscité les pro-
testations de nombreux professionnels. Les Services francais ont
décidé de la corriger a l'avenir. Par ailleurs, les contingents propo-
sés ont été modifiés en partie par la suite (notamment, I’ Allemagne
a requ un contingent supplémentaire de 100000 piéces).

Dés Je début 1956, le Gouvernement frangais envisage a nouveau
Pexporter du 1-10-1956 au 30-9-57, un million de traverses et ad-
met que ce contingernt soit réservé aux réscaux membres de 'U.LC,,
mais a condition que leur gouvernement appuie leurs demandes
aupres du Gouvernement frangais qui ne peut donner aucune assu-
-ance pour exportation de ces traverses au profit exclusif des ré-
Scaux.

Le Groupe d'approvisionnement de I'U.L.C. propose la répartition
sutvante : .
Allemagne .......... 200 000 unités
Autriche ........ .... 150000 —
Belgique ............ 200000 —
Espagne ............ 150000 -
Pays-Bas ....... .... 200000 —
Suisse ......... ..... 100000 —

Notons qu'a cette époque, les représentants belge et suisse ont
suggéré que le déblocage soit trimestriel au lieu d’étre annuel, afin
Qassurer une plus grande régularité des livraisons.

Dans le courant de l'année 1956, bien que l'approvisionnement
de Ta S.N.C.F. reste précaire, on s'estime satisfait des résultats
obtenus, T.a S.N.C.IF., maleré ses difficultés dues essentiellement a
la faiblesse des prix résultant des dispositions gouvernementales
de Dblocage, c¢st intervenue en faveur du maintien du contingent
fixé.

Quelques mesures particuliéres sont prises par le Gouvernement
francais:

1 — Pour éviter que le montant des contingents ne soit dépassé
par la sortic de traverses de courtes longueurs (dont lexporta-
tion est libre) et qui sont — lorsqu’elles atteignent 2,38 m -— utili-

sées et vole normale, on est amené A placer sous contingent toutes
les pieces de longneur supéricure a 2,20 m.
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2 — Un arrété du 17 septembre 1956 prévoit qu'un méme expor-
tateur ne pourra déposer simultanément de licence que pour un
total maximum de 10000 unités. Il devra en méme temps fournir
une attestation de la S.N.C.F. certifiant que le fournisseur a tenu
ses engagements envers elle (2) et une attestation bancaire de l'ou-
verture d'un crédit d’au moins 30 % du montant de 'exportation.
Le renouvellement de la licence ne sera accordé que si 30 % des
traverses ont été effectivement livrées.

3 — Il n’a pas été possible de maintenir les contingents pour les
seuls réseaux nationaux de chemins de fer comme en 1955. Des
importateurs privés ont fait valoir que cette disposition est en in-
fraction avec le droit international et les gouvernements étrangers
n'ont pas cru devoir en général intervenir en faveur de leur propre
réseau.

Au début de 1957, on remarque que les attestations délivrées
pour I'Allemagne dépassent son contingent, mais que, par contre,
aucune n'a été fournie pour 'Autriche, I'Espagne, les Pays-Bas.

Parallélement, seul le contingent sur ’Allemagne est largement
utilisé. Les représentants néerlandais et suisse critiquent la procé-
dure d’attribution qu'ils trouvent complexe et surtout le fait que
la validité des licences, limitée a trois mois, ne correspond pas au
caractére saisonnier de la production. L’Autriche déclare ne pas
envisager d’achat, mais par contre, Belgique et Espagne maintien-
nent leur position, cette derniére étant méme désireuse de voir son
attribution augmentée,

En résumé, on s'oriente vers une diminution des exportations.

De fait, en mai 1957, la moitié seulement du contingent glo-
bal est utilisée, seule I’Allemagne ayant épuisé le sien. Cette posi-
tion restera la méme en fin de campagne. L’ Administration fran-
Gaise a accepté la proposition faite par la S.N.C.F. de faire béné-
ficier d’autres pays des contingents disponibles, 4 condition que les
attributaires primitifs renoncent explicitement & leurs droits et que
les contingents rendus libres soient globalement réservés aux mem-
bres de 'U.I.C. Mais aucun pays n’est intéressé par le reliquat. L’Es-
pagne sollicite une prolongation d’utilisation de son contingent, ce
qui lui est refusé comme risquant de perturber la campagne sui-
vante.

A cette date, on fait connaitre que la répartition du prochain
contingent valable du 1°F octobre 1957 au 1°" octobre 1958 de tra-

(2) Cette attestation pouvait étre fournie également par les imprégnateurs
frangais (qui livrent & la S.N.C.F. des traverses imprégnées) ou par les Che-
mins de Fer Sarrois.
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verses blanches en feuillus et de hois d’appareils sera a nouveau
lais=¢ par P'administration frangaise a la diligence des pays mem-
bres de TU.IC. :

Ta procédure dattribution des Heences sera simplifiée : aucune at-
testation préalable de la S.N.C.F. ne sera exigée, mais chaque licen-
ce sera limitée & 10000 unités et aucune nouvelle demande ne pour-
ra Ctre déposée quiapres utilisation complete de la précédente.

Comme précédemment, les contingents sont attribués par pays, et
non par réseau.

Fn juillet 1957, une nouvelle répartition est faite. L'Italie, la
Suisse se déclarent déeidées a utiliser leur part. Par contre, les
Pavs-Das et la Belgigue sont réticents ¢t désirent connaitre les con-
ditions qui leur seront faites. I Autriche estime qu’elle ne sera pas
appelée a utiliser sex possibilités d'importation de France. On songe
alors a répartiv le solde disponible entre les autres pavs de 'Union
Turopéenne des paiements.

Fn mai 1958, on constate dailleurs que, sauf pour 'Espagne, le
total des licences délivrées est lein datteindre le montant des con-
tingents: pour VAuatriche rien n'a ¢té sollicité. T.e contingent de
ce pavs est annuté et celui de UVAllemagne légérement modifié (la
quantité de traverses est réduite et celle de bois d'appareils augmen-
tée).

A cette date, on prévoit que le nouveau contingent sera réparti
comme suit:

- 800000 traverses pour les pavs membres de PTT.C. et appar-
tenant A Ta Conmmmanté Teonomique Furopéenne,

400000 pour les antres partenaires de I'ULC.

P fait, ces dispesitions n'ont plus la méme rigueur que précédems-
ment car au 17 novembre 1958, Pexportation des traverses blanches
a 6té placde hors contingent par la France, mais VU.T.C. continue
A maintenir un contact enfre ses membres pour ne pas perturber
le marché

4o CoONCLUSION

Ouel jugement peut-on porter sur cette tentative de régularisa-
tion du marché?

Tout d'abord, nous remarquerons qu'elle a été mise en ccuvre sous
la pression des faits. 1955 est wne année record pour I'exportation
par la France du chéne cn général et des traverses en particulier,
comme nous Pont montré les statistiques réunies précédemment. Elle
était avant, beaucoup plus faible pour cet article, et a décru par
fa suite. Or, le principe de la méthode est exposé en mai 1955 pour
nentrer en application que Uannée suivante. Tl semble que ce déca-
loge soit regrettable car si les acheteurs s'étaient concertés avant
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la libération décidée fin 1954, les désordres qu’on a constatés sur
le marché en 1955 auraient sans doute été bien moindres. Par la
suite, et lorsque la remise sous contingent eut diminué la demande
étrangere, il semble que la répartition ait cu une action miodératrice
moins indispensable puisque plusieurs pays n'ont pas utilisé leur
attribution,

Cela nous laisse a penser — les hesoins des différents réseaux
restant en général sensiblement de méme ordre — qu'un rapport
de prix entre le marché francais et les marchés étrangers a joué un
réle décisif.

Lorsque Texportation est libérée en fin 1954, la S.N.C.F. est
génée par le fait que le prix des traverses est contrdlé par les Ser-
vices économiques et qu’ainsi, il est difficile de Padapter anx fluc-
tuations de la conjoncture. Elle pratique ces achats A un prix jugé
trop bas par les fabricants. T.a défaillance de certains pays four-
nisseurs européens rabat sur notre marché des acheteurs nouveaux
qui, joints aux clients étrangers habituels, portent la demande & un
volume élevé sans étre limitée — puisqu'il s'agit d’exportation —
par les considérations de prix qui entravent P'action de la S.N.C.F.
— d’ott les fortes sorties qui empéchent les livraisons a notre réseau
national.

Quand celui-ci, par la suite, fut autorisé & pratiquer des prix
plus élevés, les livraisons reprirent et les offres furent plus impor-
tantes a tel point qu’en 1958 les plus tardives ont été refusées.

Parallélement d’ailleurs. les hesoins de la S.N.C.F. ont décru et
se situent en fin de péricde & 2 500 000 unités par an, ce qui dimi-
nue la pression sur les prix.

Fnfin, la concurrence des pays étrangers (Roumanie, Yougosla-
vie) reprend en 1957 et les courants d'exportation les plus récents
tendent & disparaitre.

Clest la conjugaison de ces données dui a conduit & placer A nou-
veau hors contingent les traverses feuillues blanches.

Est-ce a dire que si la répartition décidée par P'U.I.C. est adve-
nue un peu trop tard et que son application fut facilitée ensuite par
les faits, elle ait perdu de son intérét? C'est sans doute au moment
méme ot le contingentement disparait qu'elle en reprend de toute
évidence.

Si en effet, les acheteurs n’ont pas la sagesse de se concerter,
les perturbations de 1955 sont a redouter.

En réalité, I'accord sur les prix entre les différents réseaux sem-
ble avoir été appliqué avec certaines réserves par divers participants,
de sorte qu'en définitive il n'y a pas eu de prix unique; cela n’a
pas d'importance tant que les contingents subsistent. On peut méme
dire que les ventes & I'étranger 4 prix plus élevé sont souhaitables
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comme accroissant les rentrées de devises. Mais si les contingents
sont supprimés, on risque a4 nouveau larrét des livraisons a la
S.N.C.F.

Tant que le réscau francais pratiquera un prix rémunérateur, il
ne courra pas ce risqre si, dans le méme temps, les étrangers ne
manifestent pas des demandes exagérées. T.a production de tra-
verses, bien qu'assez rigide. peut néanmoins étre sensiblement éten-
due par Tutilisation d’arbres champétres, des réserves les plus mé-
diceres de taillis-sous-futaie ; il ne sagit plus 1a de fabrication de
sous-produits, mais d'une production autonome décidée en fonction
de la scule considération de prix.

(Test surtout la deuxiéme condition — que la demande étrangére
ne soit pas exagérée — qui domme <on sens anx méthodes de répar-
tition de I'UL1.C.

Siles engagements prix sont tenus en dehors du contrdle préala-
ble que constitue Toctroi de licence, on ne doit pas redouter de
trouble grave sur le marché francais. Des considérations d’opportu-
nité peuvent entrainer certains participants A des achats brusqués:
fes importations e choc ne sont pas inconnues dans ce domaine.
Clest ainsi aue le réseau italien était intéressé en déhut 1958 par
les achats en France pour faire haisser les prix dans son propre
pave. Tl convient que de telles initiatives rentrent dans le cadre
genéral de Pentente.

T.es intéréts & concilier dans cc domaine sont en téalité assez di-
vergents, On vent assurer la marche d'nn service public en mainte-
mant, pour des raizons de politique générale, un niveau de prix
intéricur qui s'avére A certains moments trop bas alors que 1'élasti-
cité de Toffre est médiocre. mais i1 est souhaitable que les expor-
tations drainent Te maximum de devises,

11 est possible que, tenant compte des orix et des quantités de-
mandées. on arrive dans T'intérét de tous 4 un certain niveau d’équi-
libre, Tinitiative de TTLL.C. peut. dans ce hut, jouer un role utile
en assurant notamment la pérennité des courants d’échange, sans

Teser les intéréts Iégitimes des producteurs.
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III. — L’achat de planches pour fonds de wagon
par la S.N.C.F.

Le parc de wagons de la S.N.CF, destiné au transport des
marchandises, est en grande partie réparé par les ateliers qu’elle
possede. Qu’il s’agisse de wagons plats, tombereaux, couverts ou
de fourgons, le plancher en est trés généralement composé d’élé-
ments en chéne bruts de sciage ou profilés, dont la consommation
annuelle pour les réparations ou révisions périodiques atteint en-
viron 45000 m3, représentant aux cours actuels une dépense d’en-
viron 1 200000 000 de francs.

L’achat porte sur des sciages d'une épaisseur uniforme de 45 mm
et de longueur comprises entre 2,35m et 290 m. La grande ma-
jorité de ces débits destinée a Cétre posée bruts de sciage, est dit
« de largeurs diverses » parce que cette cimension varie de cen-
timétre en centimétre entre un minimum (17 cm) et un maximum
(26 cm). Le restant, posé dans un matériel dont on réclame une
certaine étanchéité, est commandé a largeur fixe (21 cm), de facon
& pouvoir étre usiné par des rabotcuses & quatre faces (qui atta-
quent les quatre cotés du profil), dont le réglage de largeur peut
ainst étre effectué une fois pour toutes.

Nous nous intéressons dans ce qui suit aux seules planches de
largeurs diverses qui constituent en moyenne les 4/5 des achats
de « fonds de wagon ».

Le milliard que dépense chaque année la S.N.C.F. pour leur
acquisition représente une part notable de son budget d’approvi-
sionnement en hois. Elle a été, de ce chef, amenée a faire certaines
études pour que la dépense en soit faite avec discernement.

Si autrefois, les réseaux ou les compagnies effectuaient leurs achats
en ordre dispersé, la création de la Société Nationale a entrainé leur
centralisation entre les mains du Service Central des Approvision-
nements dont Paction propre, bridée & sa naissance par I'économie
de répartition, a pris depuis quelques anndes une physionomie plus
personnelle.

En ce qui concerne 'objet de la présente étude, on peut distin-

- guer deux voles dans lesquelles ont été poursuivis les efforts.

— d’une part, une analvse aussi précise que possible de 'offre,
de fa‘con a en déterminer les particularités pour effectuer les achats
au mieux ;
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— d’autre part, une tentative de régularisation du volume de la
demande afin d’éviter les perturbations sur le marché.
Nous étudierons successivement ces deux aspects de la question.

1° ANALYSE DE L'OFFRE

Quelques remarques préalables permettent de situer les carac-
téres de loffre.

D) Ta qualité « fonds de wagon », qui est bien connue dans P'en-
senble de Ia corporation du bois, se définit par un certain nombre
de particularités (tolérance de nceuds d'un diamétre maximum, d’au-
bier en proportion déterminée, cte...) qui font qu'on tire généra-
lement ces débits de la seconde bille des arbres, la premiére allant
aux usages nobles (menuiseric, ébénisterie) ct la troisiéme ne pou-
vant le plus souvent convenir qu'a la fahrication de bois sous-rail
lorsqu'elle n’est pas destinée au chauffage.

Cette seconde bille peut donner autre chose que des fonds de
wagon, notamment des planches de cercueil, des bois pour les
« appareils » de la voie (aiguillage, croisements). des frises a par-
quet, des pieces de charpente, etc...

T.e fond de wagon est donc a la fois une production complémen-
taire de débits plus nobles et concurrente de cenx de méme qualité,

Cela explique que la quantité offerte sur le marché ne puisse dé-
passer un maximum qui est théoriquement le total en la qualité
correspondante (auquel peut s’ajouter, lorsqu'ils se vendent mal. une
partie dn cube des produits de choix plus strict) et un minimum
aui est fonction du prix des ébits concurrents.

On notera toutefois que certains arbres qui ne possédent pas une
hille de pied de belle qualité, fournissant la qualité « fonds de wa-
gon » A titre de produit principal, ce qui donne une certaine marge
d'élasticité A Voffre.

2) Du point de vue de Ta SN.C.F., sont aussi concurrents les
autres acheteurs de fonds de wagon s«ur le marché francais qui sont
essentiellement les constructeurs francais de wagons neufs et les
étrangers. Tes uns et les autres interviennent pour un cube limité
qui, au total, est de T'ordre de 1/5 de celui requis par la S.N.C.F.

T.a S.N.C.F. reste donc de trés loin I'acheteur le plus important.
Si Ton se reporte aux statistiqnes de volumes annuels commercia-
lisés, on remarque par ailleurs que les 45000 m® qu’elle achéte
représentent environ le 1/6 des avivés vendus sur le marché.

T.a dispersion des centres de production que nous avons remar-
auée dans U'étude de Voffre et le fait qu'il s’agisse par surcroit d'un
produit complémentaire expliquent que Ja S.N.C.F. ait un grand
nombre de fournisseurs tous producteurs directs. Environ 700 sont
inscrits actuellement et les consultations aux appels d’offres sont
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adressées a ceux qui honorent convenablement les contrats en

cours (approximativement les 5/6).

Nous préciserons que le prix remis actuellement par les scieurs
est:

— toutes taxes cowmprises,

— pour marchandise livrée sur wagon départ,

— en colis cerclés de feuillards et répondant a certaines regles de
constitution,

— en principe, hors prime de livraison, celle-ci étant déterminée
par lTa S.N.C.F. pour son montant et ses modalités d’applica-
tion selon I'urgence des besoins.

Le dépouillement de ces appels d’offres est effectué de facon a
déterminer les quantités globales proposées pour prix croissants,
par tranche de 500 francs.

Ces résultats repris pour les campagnes depuis octobre 1954, da-
te & laquelle les consultations sont semestrielles (au lieu d’étre an-
nuelles) sont résumées dans un tablcau (XIV) et un graphique.
Depuis cette date, le taux des taxcs et les modalités de condition-
nement des expéditions sont par ailleurs demeurés inchangés. Ces
courbes des quantités offertes en fonction du prix apportent une
documentation intéressante pour déterminer certains caracteres de
loffre de sciages chéne. Ajoutons qu’il n'est possible d’établir de
telles courbes que pour un nombre limité de produits en bois, ceux
qui sont acquis par un acheteur jouissant d'un quasi monopole, ce
qui est peu fréquent.

T.e prix maximum que la S.N.C.F. devra consentir pour assurer
son approvisionnement sera — peut-on penser — le prix corres-
pondant 4 la quantité désirée. En fait, les scieurs proposent le plus
souvent un prix supérieur a celui qu'ils sout en définitive dispo-
sés A accepter, ct cela surtout lorsque le marché est demandeur. Ils
pensent, en effet, que si le prix qu'ils offrent est inférieur au maxi-
mum que la S.N.C.F. est disposée a accorder, ils seront tenus par
leur proposition, obligés d’exécuter une commande qui ne leur ap-
portera pas la rémunération maximum, Si, par contre, ils ont fait une
offre 4 un prix supérieur, ils peuvent, a la suite de négociations,
abaisser leurs prétentions jusqu’au prix limite, fixé pour la cam-
pagne, et leur contrat leur apportera le hénéfice le plus élevé.

Il y a la un pari, car lorsque le marché est vendeur, le Service
d'achat peut se couvrir facilement avec une partie des offres seu-
lement et ceux qui ont proposé un prix trop élevé ne seront pas
pressentis pour abaisser leurs prétentions: ils n'auront pas de com-
mande — ce qui, en période de crise, peut étre trés génant pour
eux. .

En connaissance de ces faits, les responsables de la détermination

du prix de campagne savent qu’ils ponrront trés généralement trai-
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ter & un chifire nettement inférieur a celui qui résulte des seules
considérations mathématiques.

A certaines périodes, cette détermination a ¢té faite également
compte tenu de la législation sur le blocage des prix, ce qui expli-
que que, les prix étant trop faibles, la totalité des besoins n’ait pu
étre couverte.

Lallure des courbes d'offres varie nettement selon les périodes:

To Tes priv minima offerts oscillent de facon trés importante
entre 1954 et 1957, puisan’ils passent de 14500 a 25000 F. Mais
en fait, les prix les plus bas pour lesquels les quantités offertes
sont trés faibles peuvent &tre considérés comme aberrants, surtont
en 1954 marqué par la réeession pendant laquelle certains scteurs
bradent des lots. Il vant mieux en fait situer le minimum de cette
année a un chiffee plus significatif antour duquel Poffre commence
réellement a sc manifester et qui est de Vordre de 16 500 F.

20 Torsqu’on sort de la zone des minima, la courbe affecte une
forme sensiblement linéaire, puis se hrise a un certain nivean pour
ne croitre ensuite que lentement. T.es fournisseurs proposent dans
cette partie des volumes augmentant d’abord considérablement en
foncticn du prix, puis Vinfluence du prix sur les quantités offertes
devient négligeable. Cela montre que 'élasticité est variable et que
Lorsqu'on atteint des cubes élevés, elle est trés mauvaise. Mais le
plafond est inconstant. O le concoit fort hien étant donné ce qui
vient d'étre dit de la complémentarité et de la concurrence des fonds
de wagon avee d'antres produits,

T.intérét de Vacheteur est de se placer dans la zone ou élasti-
cité est Ta plus forte, c'est-a-dire Ja zone médiane de la courbe. Tl
est intéressant de chiffrer cette éasticité aux différentes époques.

On Ia Aéfinit comme le rapport entre les variations relatives de
auantités et celles de prix. Etant donné Tallure linéaire du phéno-
wene, on pent, pour comparer les élasticités movennes, rechercher
Ia variation relative de prix pour une méme variation de volime
de Toffre entre 4500 et 9000 m?® ce qui exclut pour toutes les
conrbes Ta zone des minima, dont Pinterprétation est souvent diffi-
cile, et celle des maxima qui n'offre pas d'intérét pratique.

T augmentation relative du volume de T'offre est alors de 100 %.
ccelle du prix est de:

2.33 en octobre 1954, soit une élasticité de 43
4,30 en avril 1955 — 23
4,27 en octobre 1955 — 23
8.37 en avril 1956 — 12
3,43 en octobre 1956 —_— 29
446 en avril 1957 — 22

3,24 en octobre 1957 — 39
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L’élasticité est donc trés variable. Les chiffres qui ont été établis
doivent étre acceptés avec quelque réserve car les limites retenues
pour l'accroissement de la demaude sont relativement étroites puis-
qu'on s'arréte 2 un maximum de 9 000 m?* (imposé par les résultats
d’avril 1956). Or, pour avoir plus de précision, il serait désirable de
reculer la limite supérieure.

— Les résultats ne se placent pas rigourcusement sur une droite;
on pourrait alors substituer 4 la partie médiane de la courbe la
droite des moindres carrés.

-— Enfin, les dépouillement des offres sont fournis par tranches
de prix de 500 F, ce qui nécessite des intrapolations pour détermi-
ner le prix correspondant & une certaine quantité.

Il n’apparait toutefois par utile, tout au moins actuellenient, de
chercher une trés grande précision, car pour Vutilisation pratique
des résultats, on se sert concomitamment de données assez floues
(par exemple la marge de négociation probable dout nous avons fait
état précédemment).

Il reste que la variation des ordres de grandeur qui vont de 1 a 3
sur une période aussi courte — 3 ans 1/2 — est significative de la
sensibilité du marché.

3° Un élément important est aussi U'offre globale car elle tra-
duit indépendamment des questions de prix la possibilité du vo-
lume d’achat maximum & un instant donné.

Les chiffres relevés sont les suivants:

Octobre 1954 . .... ... R . 20338
Avril 1955 ... ..., ceee... 25800
Octobre 1955 ... ... ...... . 25308
Avril 1956 .. ... ... ... .... 10176
Octobre 1956 ... ... R 17 352
Avril 1957 ... .............. 13 300
Octobre 1957 ... ... .. .... 17500

Les extrémes sont dans le rapport 1 a4 2,5, ce qui est considéra-
ble. Mais il faut noter que les offres des fournisseurs s’échelonnent
dans le temps et que certains ne répondent qu'avec un retard suffi-
sant pour que les chiffres du premier dépouillement en soient par-
fois nettement accrus.

Si Pon réunit ces éléments et qu'on les confronte avec I'étude
de conjoncture générale incluse dans la 3¢ partie, nous constatons
ce qui suit:

Octobre 1954 T.es prix minima sont au plus bas (de 16 500 & 21 000
F): Télasticité est la plus forte de celles qui aient été enre-
gistrées ; la quantité globale offerte est assez importante

On se souvient que 1954 commence quand la récession s’est ins-
tallée sur le marché du hois et que I'écoulement des quantités se-
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condes est trés difficile. Tes bas prix, la forte élasticité, attestent
limportance qu'attachent un grand nombre de fournisseurs a ob-
tenir des commarndes.

Si le volume global offert n'est pas au maximum, on peut lin-
terpréter comme signifiant que certains scieurs connaissant la si-
tuation du marché et pouvant faire mieux, ont préféré s’abstenir
que proposer des prix de misere,

Awril 1955: Les prix sont nettement relevés (18000 a 24 000 F);
Iélasticité est moindre (sensiblement moitié de la précédente),
la quantité globale est forte.

Octobre 1955: Confirme tous ces résultats et manifeste une nou-
velle et importante hausse des prix (22500 & 27 500 F).

Or, 1955 a ¢été une année trés nette de reprise marquée par une
trés forte exportation de produits en chéne. Cela explique l'aug-
mentation des prix (surtout la forte hausse a l'appel d’offres d'au-
tomne qui suit les ventes domaniales ot la tendance a été aux prix
élevés) et la diminution de 'élasticité. Par contre, pour expliquer
I'nccroisselnent des quantités offertes, on peut — & notre avis —
faire appel & la complémentarité des produits. Lexportation porte
surtout sur les belles qualités, ct il faut écouler les autres dont les
fonds de wagon.

Awril 1956: T.es prix sont encore en progression (24000 a 30 000
F); Pélasticité et la quantité globale sont au plus bas.

e marché est moins actif, mais la hausse considérable des bois
sur pied a fin 1935 se répereute & plein. Tl apparait que les scieurs
préférent attendre que de vendre A tout prix. Lexportation a di-
minué fortement et Texplication de complémentarité vaut a nou-
veau pour expliquer la baisse de quantité globale ; peut-étre aussi
fant-il faire interveniv U'éeoulement aisé des produits concurrents.

Octobre 1956: T.es prix se stabilisent (24 500 & 30500 F); Uélas-
ticité redevient assez forte; T'offre globale est movenne.

Tes prix des hois sur picd ne se sont pas élevés et le niveau plus
has des transactions rabattent les producteurs vers la S.N.C.F.
Aoril 1957 T.es prix restent au méme étinge: Uélasticité et les

quantités globales haissent.

Octobre 1957: T.a différence se manifeste surtout pour I'élasticité
qui devient ¢levée et les quantités offertes qui deviennent plus
fortes.

I'activité générale semble commencer & marquer le pas en fin
d’année et si, dans le premier semestre, les scieurs espéres que l'ex-
pansion va continuer, ils semblent — sans vouloir encore consen-
tir de sacrifice sur les prix - rechercher 4 nouveau une clientéle
périodiquement délaissée.
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L’analyse de 'offre montre en définitive que le marché des fonds
de wagon est sous l'influence de nombreux facteurs externes.

Si la demande est rigide ou aveugle, il est évident que lacheteur
peut étre amené a consentir des prix trés élevés, ou s'il ne le peut
(notamment du fait de la législation sur le blocage des prix), il est
dans Vimpossibilité de couvrir ses besoins. Cela explique pourquoi
le Service des Approvisionnements de la S.N.C.F. a été conduit a
concevoir une méthode ’achats faisant une part a la conjoncture.

2° T.ES TENTATIVES DE REGULARISATION
DU VOLUME DE LA DEMANDE

I1 est intéressant, avant d’aborder cette question, de se reporter
au tableau résumé des quantités demandées, réellement placées
en commande et des prix pratiqués de 1949 a 1957 (Ta-
bleau XV). Jusqu'en 1953, les appels d'offres sont lancés une fois
par an, en automne, a partir de 1954, deux fois, en avril et octo-
bre. Nous avons dans ce dernier cas donné le total annuel. Pour
permettre les comparaisons, nous avons jugé opportun d’établir les
prix hors taxes (étant donné les variations du systéme fiscal), hors
colisage (celui-ci n'ayant été imposé qu’en milieu de période), mais
prime de régularité de livraison incluse (car la prime est un élé-
ment normal du prix de vente). Ces résultats sont par ailleurs re-
pris sur un graphique.

On remarque:

1° les variations importantes du total annuel demandé et passé
en commande, qui va de 1 & 4 environ. (Il arrive que le montant
des contrats soit supérieur a celui des besoins effectifs: lorsque
Poffre au prix pratiqué a une époque est inférieure a la demande.
des reports sont effectués par le Service d’achat et s'ajoutent au
total des hesoins exprimés par les services utilisateurs a la date
suivante).

2° Les variations également fortes des prix (rendus comparables
'aprés la remarque qui a été faite précédemment) qui, en valeur
absolue, vont du simple au double. Mais on a vu que le niveau gé-
néral des prix avait lui-méme subi de larges fluctuations entre 1949
et 1957, Te fait le plus intéressant est la constatation d’une chute
beaucoup plus accentuée en 1953 et 1954 du prix des fonds de
wagon que de celui des sciages chéne (indice T.N.S.E.E.) et de
celui des prix de gros pour le bois.

Entre décemhre 1951 et octobre 1954, le prix des fonds de wa-
gon baisse de 32,1 % et se trouve en mai - novembre 1957 de 1,6 %
supérieur a celui de 1951.
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Fntre les prix des sciages chéne de novembre 1951 4 mai 1952
et celui auquel ils sont traités d'octobre 1954 & juin 1955, la baisse
est de 7 6. Mais la hausse entre fin 19537 et la premiére de ces
périodes est de 21,8 %.

Enfin, lindice du prix de gros du groupe bois a baissé de 15,2 %
entre janvier 4 avril 19532 et janvier 4 septeibre 1954, 11 se trouve,
fin 1957, a un niveau de 0% supérieur a celuil auquel il se tenait
début 1952,

I1 apparait done que la haisse a été l)eauu)up plus forte pour le
prix des fonds de wagon que pour celul des sciages chéne et len-
semble des articles en bois. Ou notera ¢galement que la hausse
ultérieure a ¢té moins marquée, ne faisant que reprendre le ter-
rain perdu. T.a hausse entre 1949 et fin 1951 - début 1952 avait
été cependant moins forte pour le prix des fouds de wagon que
pour celul des deux autres catégories de produits (206 contre 219,2
et 232,9). Mais on remarquera que les quantités demandées en 1951
et 1952 étaicnt particulicremient fortes et ne se sont jamais retrou-
vées par la suite.

Les quelques décalages qui sont constatés entre les dates des
maxima et des minima pour les trois catégories de produits doi-
vent étre attribués pour une part au repérage du prix des fonds de
wagon en synchronisme avee le dépouillement des appels d’offres.
Lorsqu’avant 1953 ils (taient annuels, les prix étaient néanmoins
modifiés en cours dannée quand la conjoncture Iimposait.

Si T'on remarque que la quantité annuelle demandée a été au
plus bas en 1954, au moment ot la chute des prix a été la plus
considérable, on est wnené a dire, d'aprés ce (ue nous savons de
I'évolution de la conjoncture, que la baisse normale qu’aurait en-
registrée le prix des fonds de wagon a été amplifiée par la fai-
blesse de la demande.

Ces faits n'avaient pas échappé au Service des Approvisionne-
ments de la SN.C.F. qui, depuis 1955, a cherché a régulariser le
volume de Ta demande. Cette intervention étajt d'autant plus né-
cessaire que les conmuandes passées a bas prix en 1954 se sont trés
mal liveées par la suite, Jorsque le malchc du hois est redevenu
actif dans son enszemble et que les phénomeénes de concurrence en-
tre produits ont joué. Si le pourcentage de livraisons pour ces con-
trats a été relativement important, il faut Dattribuer au fait que
les retardataires ont craint des suites contenticuses qu’entraine le
non respect des contrats.

On remarquera par ailleurs qu’en 1954, la quantité passée en
commande excédait Te total des hesoins. Cela est dii pour une part &
ce que e Service dachat a accordé des marchés dits « de sou-
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tien » pour permettre A des fournisseurs habituels de conserver un
minimum d’activité. Mais la marge entre les quantités est trop faible
pour qu’on puisse parler d’achats spéculatifs.

Le probléme a été étudié a partir de 1957 en collaboration entre
le Service des Approvisionnements et le Groupe de Recherche opé-
rationnelle de la SN.C.F. (1).

Jusqu’alors, la détermination des quantités & commander par lon-
gueur était faite d’apres les résultats d'une formule arithmétique
faisant intervenir:

— la consommation mensuelle prévue

~— la périodicité du réapprovisionnement (actuellement 6 mois),

~— le délai de livraison des commandes. Celui-ci, fixé par les con-
trats, est de 9 mois en moyenne, aménagé en deux intervalles, 6
2 9 mois et 9 a 12 mois,

— le délai de séchage qui détermine le montant du stock optimum
a maintenir (ixé 2 9 mois de consommation),

— le stock réel actuel en magasin,

— la quantité demandée par les utilisateurs et que le magasin n’a
pu satisfaire,

-— le montant des quantités & recevoir sur les commandes en cours.

Cette formule fait intervenir tous les éléments du probléme. Or,
nous avons constaté de grandes variations des quantités demandées,
hien que la consommation mensuelle n'accuse que d’assez faibles
écarts. Parallelement, le montant des stocks était parfois trop fai-
ble — d’ott un séchage insuffisant des planches entrainant une mau-
vaise tenue en service — ou trop fort — par conséquent, une aug-
mentation des charges financiéres, un mois de stock correspondant
a une immobilisation d’environ 100 millions de francs.

L’une des causes de ces anomalies est due au fait que le coeffi-
cient multiplicateur de la consommation prévue, et qui est la somme
des valeurs de la périodicité de réapprovisionnement, du délai de
livraison et de celui de stockage exprimés en mois, est trés éle-
vé (24). Une variation faible de la consommation est donc lar-
gement amplifiée,

Une autre cause réside dans le non respect des délais contractuels
de Tlivraison. Une généralisation des procédures contentieuses est
impensable pour résorber les retards car la S.N.C.F. aurait de ce
chef une réputation déplorable dans la corporation qui nuirait au
placement de nouvelles commandes. Nous avons vu d’ailleurs que
les processus de fabrication sont gouvernés par de nombreux fac-
teurs qui rendent aléatoire le respect des dates fermes.

(1) Cette question a été exposée par MM. DRrEYFUS et MonTY dans un
article de la Revue de Recherche Opérationnelle. Nous nen retenons ici que
les données utiles & notre propos.
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I1 faut remarquer que certaines livraisons sont, par contre, anti-
cipées.

Iétude commenca par une analyse du phénomeéne des livraisons
des commandes passées depnis 1952 et classées par mois d’émis-
sion. Pour chaque groupe mensuel ainsi constitué, on traga la courbe
des livraisons mensuelles cumulées en pourcentage du volume total
de ce groupe. [examen des familles de courbes a montré que,
statistiquement : ‘

— les livraisons commeneent le premier mois suivant celui de
la passation des commandes pour atteindre sensiblement le volume
total au bout d'un délai allant de 15 3 25 mois (les quelques pour
cent nort livrés représentent généralement des affaires contentieuses).

~— les courhes se classent par familles caractéristiques, livraisons
rapides (juin 1953, février 1054), livraisons lentes (juin 1955, fé-
vrier 1956).

Des artifices mathématiques (changement de svstémes de coor-
données) permettent de transformer ces courhes en droites. Or, ces
droites peuvent ¢tre déterminées par certains points, Dés lors qu’on
a relevé les pourcentages de Tivraisons des premiers mois suivant
la passation des commandes, on pent done prévoir les livraisons
futures. Por conséquent, quand s’ouvie une périnde de réappro-
visionnement, on peut savoir comment se feront les livraisons sur les
contrats passés aux périodes antérieures. D’autre part, la pente des
droites qui est en rapport avec la conjoncture, peut étre estimée pour
cette nouvelle périnde. On peut aiusi établir un systéme de détermi-
nation du volume de la demande qui tient compte des conditions
du marché. Ta différence essenticlle avee la formule arithmétique
classique -— dont le cadre veste valable — téside surtout dans la
substitution de délais de livraison réels variables aux délais théori-
ques fixes,

Pour donner avee le minimum d'erreur la valeur de la pente des
droites représentatives des livraisons sur les commandes & venir,
il s'est avéré nécescaire de faire des recherches sur le comporte-
ment probable des fournisseurs. Clest ainsi qu’en avril 1958, un
certain nombre de scieunrs situds dans les principaux départements
producteurs ot représentant environ le tiers de la production de
fonde de wagon, ont &é visités par des agents du Service d’achat
qui ont condensé les résultats de chaque entretien. T.e regroupement
des réponses a permis de constater que:

40 % des fournisseurs crovaient 4 une diminution d'activité,
9 % a une augmentation d'activité,
51 9% a la stahilité.

Dans Pensemble, la corporation suppute un début de récession.
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Par ailleurs, en ce qui concerne le niveau du prix des fonds de
wagon, ils lestiment généralement insuffisant. Toutefols, ils ne
proposent pas de hausse trés importante et certains méme la re-
doutent connue risquant de faire monter le prix des hois sur pied.

3° CoONCLUSION

Déterminer un volume de demandes pour satisfaire des besoins
futurs mais en tenant compte de Pinfluence de la conjoncture sur
les livraisons des commandes a venir, ne conduit pas nécessairement
a proposer sur le marché un volume sensiblement constant. On peut
méme dire que si le marché s’avére vendeur, puisqu’on escompte des
livraisons rapides, an sera amené pour atteindre un objectif donné
at bout de six mois (maintenir le stock normal de séchage) a pla-
cer en commande un volume global plus faible. Dans le cas inverse,
on demandera un cuhe plus fort puisque le pourcentage de livrai-
son de ce cube au hout des six mois sera plus faible que dans le
cas précédent, et le complément fourni apres les six mois sur des
contrats toujours en vigueur, diminuera d’zutant la demande sui-
vante alors que Ta récession aura pu succéder a l'expansion. Tl
faudra, pour pallier cette difficulté, viser alors Pabtention d’un
stock moins important.

Si T'on veut utiliser au mieux les processus de formation des prix
dont nous avons exposé une analyse, il faut ajouter un correctif
important a la méthode préconisée: c’est I'achat spéculatif.

On a pensé aue les Sociétés ot 'Ttat intervient A titre majoritaire
— et il ne s'agit pas seulement de la S.N.C.F. — ont un réle régu-
lateur a jouer dans P"éconemie natienale. T.achat en périnde de ré-
cession soutiendrait les prix et relancerait la production, les stocks
alors accumulés permettant ensuite de se montrer réservé sur un
marché demandeur et de freiner Tes prix. Tl est probable que 'Etat v
trouverait doublement son cemipte, nen seulement en jouant ce role
de régulateur, mais aussi en limitant ses propres dépenses.

‘Or, la plupart des affaires du secteur étatisé ou nationalisé étant
lides de prés & Pactivité économique parce qu’elles fournissent des
matieres (exemple charbon, etc...) ou des services (exemple trans-
port), voient en période de récession leurs rentrées d’argent di-
minuées, ce qui, si elles dispnsent de Tautonomie budgétaire, les
génent. Mais si P'Titat a Thabitude de wvenir a leur secours, il le
fait moins volontiers dens une telle conjoncture parce qu'il est lui-
meéme en difficulté pour les rentrées fiscales. Nous touchons a un
probléme trés général qui sort du cadre de ce travail, mais si ce
west pas ici le lien de Pétudier, il nous a paru utile de souligner
ses rapports avec notre propos.
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IV. — Les interventions dans le cadre professionnel

Tous les ouvrages ou articles qui traitent du marché du bois en
France font état du suréquipement en scierie, générateur de prix
élevés. Certains remedes sont pronosés. D'autres aussi peuvent sc
concevoir hors du domaine de I'équipement proprement dit mais
toujours dans le cadre corporatif, pour assurer la régularisation du
marché. Ce sont ces questions qui font T'objet du présent chapitre.

1 CAPACITIE NATIONALE DE SCTAGE

Le suréquipement de la France en scieries est un fait mention-
né par de nombrenx auteurs. Nous reticndrons ici les indications
provenant de source officielle.

T.a Revue Foresticre Francaise (1) note que le nombre des
seieries en France (5000 en 1914 contre 25000 en 1045) et leur
capacité de production se sont accrns dans de telles proportions
aqu'elles seraient capables de scier la production de "Furope. Ceci
provoque entre les exploitants, une véritable lutte pour la vie et
les oblige A se procurer & n'importe quel prix le hois nécessaire a
lenrs usines. Si bien que le prix du sciage s'établit maintenant en
fouction du prix du bheis sur pied. alors que Pinverse devrait se
produire dans une économie saine.

Des renseionemerts complémentaires obtenus auprés de la Direc-
tion Générale des Taux et Fordts nous permettent de préciser que la
capacité mensuelle glohale est de 1 million de métres cubes, alors
ane le volnme moyen des sciages est de VTordre de 500000 m?.

T.c suréquipement peut se définir par le rapport

Capacité de production - production moyenne

production movenne

11 varie selon les départements de 0 % & 480 % . En éliminant les
chiffres extrémes, on trouve, pour 60 départements, un suréquipe-
ment variant de 40 % 4 250 % avec une moyenne de 104 %.

Beaucoun de scieries ne travaillent qu'a 50 ou 60 % de leur ca-
pacité.

(1) Numéro de mars 1952. Articles sur les ventes de 1951,
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Le Bulletin de TO.RE.C.IE. pour 1955 remarque qu’il est difficile
de connaitre dans les différents pays U'évolution du nombre d’uni-
tés de sciage, notammment parce que les scieries peuvent disposer
d'une ou plusieurs scies, parce u'aussi elles peuvent n'avoir qu'une
activité saisonniére, parce quenfin elles débitent tout ou partie du
bois utilisé sans qgu’on puisse définir & quel stade commence la
transformation. Mais il admet que dans la plupart des pays, le nom-
bre des hancs de scie a augmenté depuis 25 ans et il cite en pre-
wier lieu la France ot le chiffre est, selon lui, passé de 5000 en
1914 a4 14500 en 1954 (2). D'autres pays (Autriche, Allemagne)
n'accusent que de trés faibles augmentations. ID’autres enfin (Suisse,
Sucde) sont stables quant au nombre des scieries, leur capacité
s'étant toutefois accrue,

Si on ne connait pas de payvs ot le nombre des unités travaillant
le bois ait diminué depuis 1930, il semble que la France présente le
plus fort accroissement. Mais 'O.I.C.IZ. insiste aussi sur le fait que
la- modernisation et le meilleur rendement des unités ont une in-
fluence considérable sur l'accroissement de la capacité de sciage.

Par contre, la production forestiére des pavs membres n’aug-
mente que faiblement car les foréts sont exploitées réguliérement
depuis longtemps et les importations de grumes en provenance de
tous les pavs restent difficiles. T.a production foresticre des pays
membres aurait augmenté de 104 20 7 depuis 25 ans, alors que la
capacité de transformation s'est développée & un rvthme hien supé-
rieur (elle a doublé ou triplé dans certains pays).

T.e Bulletin de TO.T.C.E. mentionne notamment qu’en France,
lensemble des machines pourrait déhiter la totalité de la produc-
tion annuelle francaise en trois mois si ces machines tournaient &
plein rendement. Tn Snisse, l'ensemble des scieries pourrait trai-
ter cing fois le volime de grumes disponibles. en Autriche environ
trois fois. T.a tension sur le marché des grumes témoigne que la
situation est analogue dans les autres pavs de I"Ouest européen.

L’OE.CE. donne certaines causes de cette évolution irration-
nelle: A

— Certains pays possesseurs de foréts qui exportaient des gru-
mes, les transforment eux-mémes. T.es disponibilités sont donc moin-
dres dans les pavs importateurs.

— Les obhstacles anx échanges ont favorisé Pinstallation ou le
développement d’entreprises non compétitives.

— Le dévelopnement de la mécanisation a entrainé celui de la
capacité de transformation et certaines machines 2 haut rendement
ont été installées parfois pour des raisons fiscales, sans souci d’uti-
lisation économique.

(2) Pour le nombre exact des scieries, nous avons, dans Uétude de loffre,
donné le chiffre qui parait le plus vraisemblable.
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— D’ancienneté de l'exploitation en Europe et la dispersion de
la propriété ont conduit a créer une infinité de petites unités.

Il nous semble qu'on peut ajouter d'abord ceci. Nous avons vu,
en étudiant lactivité des scienrs, que celle-ci n'est guére suscepti-
ble de la production en série, Clest dire que de petites installations
peuvent étre facilement créées, d'auntant que — et surtout pour le
traitement des essences feuillues - - la dispersion des sources d’ap-
provisionnement est une limite a la création d'unités de grosse pro-
duction. T est done relativement aisé de créer une scierie puisque
cela n'exige pas de tres gros capitaux. On remarque d’ailleurs qu’un
certain nombre de scieurs sont d’anciens blcherons ou débardeurs.

La petite scieric offre certains avantages:

— Ayant peu de frais généraux, elle a des prix de revient moins
¢élevés, -

— Ne congomimant qu'uin volume relativement faible de bois, elle
sapprovisionne dans un petit rayon et les cofits d’approche de la
matiére premicre sont de ce fait réduits.

— LElle pent, pour une grande part, écouler les sciages sur le
plan local, ce qui facilite « I'évasion fiscale ».

— Nlayant que des besoins de capitaux d'un volume peu éle-
vé, elle est moins obligée que les grosses affaives de recourir a des
concours extéricurs toujours onéreux.

Nous ferons une seconde remarque: e développenent des usa-
ges du hols — produit indigene — pendant la guerre a pu faire
jouer le principe d'accélération dans Péquipement de la profes-
sion en outiflage, comme dans dautres secteurs industriels lors
d'une période de croissance économique.

Cette situation @ des conséquences directes sur le nivean des
prix:

— T.a concurrence &4 l'achat des grumes fait monter le prix de
celles-ci.

— En outre, elle condnit a faire sortir les acheteurs de leur rayon
d'actinn normal puisquiils n'arrivent pas & s’approvisionner dans ses
limites.

— Beaucoup d'unités ne travaillant pas au plein de leurs possi-
hilités, ont des rendements trop faibles qui maintiennent les prix
A un niveau élevé,

— [T est difficile de normalizer les produits, les déchets trop dis-
persés sont mal récupéiés,

— Par ailleurs, le régime des échanges est faussé parce qu’on
édite des restrictions quantitatives a la sortie des grumes et par-
fois & Tentrée des sciages, pour ne pas concurrencer la production
indigéne a prix élevé,

(Cest surtout la premiere des conséquences -— Paccroissement
anormal du prix de Ta maticre — qui a retenn Pattention.
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On peut le chiffrer en France trés facilement, grice aux rensei-
gnements fournis par le Service forestier sur les ventes de la fo-
rét soumise. Nous avons donné précédemment I'évolution du prix
des bois sur pied. Il est bon de le reprendre en indice remontant &
1938, année qui nous a déja servi de base pour certaines compa-
raisons.

Sur la valeur 100 en 1938, I'indice des bois — nous 'avons vu —
est 3 1167 en 1949.

En comparaison, les prix du chéne sur pied atteignent a cette
date:

2300 pour la premiére catégorie
2 300 pour la deuxiéme catégorie
2 500 pour la troisiéme catégorie.

En 1957, et sur la base 100 en 1949, on trouve I'indice des sciages
chéne & 267, alors que pour les trois catégories de chéne sur pied,
les valeurs sont respectivement 229, 201, 147.

Si l'on rameéne cet ensemble de données a 1938 (3), on arrive —
sous les réserves déja faites précédemment pour les comparaisons
Iindice — a:

Sciages chéne ........ ... ... ... veve..... 3116
Chéne sur pied 1™ catégorie ............... 5267
— 2¢ catégorie ............... 4623
3¢ catégorie ............... 3675

Or, les plots charpente sont essentiellement tirés des deux pre-
miéres catégories. On voit donc que le prix des bois sur pied a
considérablement plus monté que celui des sciages, dépassant ces
derniers de 50 4 70 %. Ce phénoméne s'explique par le fait qu'a
I'époque ot les prix étaient taxés pour les sciages, ils restaient libres
pour les bois sur pied et que ces derniers ont de ce fait pris une
avance qu'ils sont loin d’avoir entiérement reperdue par la suite. Si
les prix des bois sur pied ont ainsi largement monté, on retrouve
alors comme cause profonde la vive concurrence a l'achat de la ma-
tiére premiére.

Ainsi, la situation de certains scieurs a-t-elle pu devenir diffi-
cile, leurs bénéfices étant limés entre les prix de vente des scia-
ges et les prix d’achat des arbres.

2° LLES REMEDES AU SUREQUIPEMENT

Ils ont été jusqu'a présent évoqués & des niveaux différents, mais
aucune mesure positive n'a été prise. Le probléme est complexe.

(3) L’indice chéne en 1938 n’avait pas la méme référence qu'actuellement
(prix du stére « petit arrimage Paris »). Nous avons donc basé le raccord
1938-1949 sur l'indice général bois qui — nous 'avons vu — se comporte sen-
siblement comme celui des sciages chéne.
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Le nombre optimum des machines est conditionné non seule-
ment par lear capacité de débit, mals ausst par U'implantation des
foréts.

St Pon estine qu'une scierie peut s’approvisionner avec des cotits
de transports normaux dans un rayon d'une vingtaine de kilomé-
tres, soit sur une surface de 1200 km* (en fait, ce chiffre est ac-
tuellement largement dépassé) ot le massif [orestier frangais cou-
vrant environ 100 000 km?, on conclut qu'll suffirait d’une centaine
d'umtés qui produiraient chacune en moyenue, sur la base du vo-
lime national de production fourni par les IRaux et Foréts, 70 000
m? de sciages de toutes essences,

En tenant compte de Ta capacité des machines qui va de 5 a 15
m® de sciages par jour, on conclut quiil faut, 4 raison de 250 jours
de travail par an, enviren 5000 scies & faible débit,

1 800 scies & gros débit.

(Le premier chiffre nous raméne au nombre des scieries existant
en France en 1914, époque oit équipement comportait effectivement
des machines de petite capacité.)

IT est évident que la disproportion entre ces résultats et les ré-
sultats des récents recensements explique que amortissement du
matériel soit difficile, ce qui nuit & sa modernisation,

Mais les-caleuls qui viennent d'étre cffectués sont purement théo-
riques. Ils correspondent 4 une situation idéalisée. En fait, les
massifs sont fréquemment discontinus, ce qui accroit le nombre de
scieries néeessaires si l'on veut garder le méme rayon d’action éco-
nomique. La capacité des scievies n'est jamais utilisée au maximum :
la présentation des bois, des aléas de fabrication peuvent la dimi-
nuer fortement. Par ailleurs, nous avons vu ci-dessus les raisons
de la persistance de la petite scierie et le probléme de T'amortisse-
ment ne se pose pas dmne manicre identique partout. Ce qui est
certain, c'est que la capacité nationale des sciages devrait étre sé-
rieusement réduite.

T.a Fédération Nationale du Bois s'est penchée sur le prohléme.
Iille parait s'étre orientée 11 v a quelques années vers une solution
quon peut schématiser comme suit:

— Interdiction de création de nouvelles scieries ou de réouver-
ture de scieries déja fermées,

- Interdiction d’accroissenient de la capacité de production des
scieries existantes, par augmentation de la puissance d’outillage ou
la réunion de plusieurs scieries.

-— Création Q'une caisse de rachat des moyens de production des
scieries mal situées ou mal outillées. Cette caisse serait alimentée
par une taxe per¢ue & I vente des produits de scierie.

Mais de telles mesures ne peuvent devenir applicables que par
force de 1o Or, aucun texte n'a &té pris et récenmunent, cette
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Fédération a soumis le probléme a un groupe d’ingénieurs conseils.
Aucune suite n’a encore été donnée a leurs propositions, mais on
peut penser que lintervention de 'Iitat — au moins par la promul-
gation de dispositions réglementaires — restera nécessaire.

Nous pensons qu’une des contradictions propres a cette situation
est la suivante:

— d’une part, on souhaite favoriser I'équipement d’unités mo-
dernes a forte productivité. On doit dire que beaucoup de scieurs
frangais font un gros effort dans ce sens, certainement poussés en
cela par la pénurie de main-d’ceuvre. Le rendement par homme est
en général inférieur en Europe de 4 2 8 fois a ce qu'il est en Amé-
rique et cela est dit notamment a l'outillage. (N’oublions pas ce-
pendant que l'écart reste plus faible pour les feuillus que pour les
résineux et que le gain 4 attendre des améliorations de matériel
sera réduit d’autant.)

— d’autre part, la scierie artisanale a une résistance assez bonne
pour tenir longtemps et il faut reconnaitre que la dispersion de
la matiére plaide pour son maintien dans certains cas.

Il parait donc que toute solution générale soit exclue, mais par
ailleurs, il ne semble pas non plus que les marginaux doivent suc-
comber par la force des choses. Qui sont d’ailleurs les marginaux?
Certainement des scieries trés mal situées, dans des zones ou le
hois est peu abondant ; celles aussi qui disposent d’'un outillage trop
vétuste pour rentabiliser le cofit de la main-d'ceuvre,

Mais hormis ces cas, la situation ou I'équipement ne sont pas
les conditions déterminantes de la marche d’une affaire. Les qua-
lités propres du chef (’entreprise et surtout ses qualités d’acheteur
ot de vendeur sont fondamentales, Cest pourquoi nombreux sont
ceux qui, nés de condition modeste, créent de toute piéce une firme
florissante, que leur successeur voit parfois disparaitre en quelques
années.

Si une caisse de rachat s'institue, elle devra de toute fagon agir
avec beaucoup de discernemcnt pour que « les meilleurs gagnent »
ef qu’on n'arrive pas au systéme figé, incapable de progreés.

Comme il n'apparait pas que dans I'immédiat de telles mesures
soient prises, il ne semble pas qu'on puisse s’attendre o voir le
cout des bois sur pied baisser notablement, a moins que les moda-
lités de vente, comme nous le verrons au chapitre suivant, ne soient
modifiées, et que, sauf changements importants sur le marché, celui
des sciages ne doive se maintenir.

Ajoutons méme que dans le cadre de Ja Communauté Economique
Européenne, Uoctroi de la carte professionnelle de scieurs aux ressor-
tissants des pays membres ne pourra étre refusé — ce qui peut
étre un facteur nouveau de suréquipement,



SUR LE MARCHE FRANCATS DES SCIAGES CHENE 251

3° DE CERTAINES AUTRES MODALITES D’INTERVENTION
SUR LE PLAN PROFESSIONNEL

Ya-t-il, & défaut de moyen pour faire baisser le niveau général
des prix des bois, des mesures permettant d’éviter les poussées de
ficvre qui les portent a des palicrs d’our ils redescendent rare-
ment?

L'OECE. (4) a émis — sans d’ailleurs la considérer comme
praticable — Vidée d’accord international avec stocks tampons ou
Padoption de formules d’achats basées sur des contrats a long
terme.

Il est certain qu'on n’utilise pas suffisamment cette remarquable
propriété des sciages de se conserver avec des installations som-
maires ct d'acquérir pendant ce méme temps une plus-value. On
peut se demander si les organismes professionnels ne pourraient
pas mtervenir efficacement en apportant, par un systéme de crédit
coopératif, par exemple, un soutien aux scieurs en difficulté pas-
sagére de trésorerie mais qui disposent de stocks, afin d’éviter qu’ils
ne les bradent, ce qui peése sur les cours. On retrouverait ces meé-
mes stocks lors de la reprise du marché pour jouer un roéle régu-
lateur cn sens inverse. Ce qui est le plus souvent difficile ou im-
nossible pour les produits agricoles notamment, par suite des dif-
ficultés de conservation, est ici praticable et le stockage régulateur
peut c¢tre laissé au niveau de chaque entreprise, assorti seulement
de garanties des avances faites.

Certes, lindividualisme des producteurs ne donne pas aux seuls
organismes professionnels la force snffisante pour imposer de telles
interventions. Mais il est pourtant bien évident que ce serait I'in-
térét de tous qu'elles soient pratiquées.

Les contrats a long terme penvent étre un autre élément stabili-
sateurs. LLa pratique des affaires montre que ceux qui sont passés
par certaines administrations, avec des délais d'exécution de Por-
dre d’un an, sont réalisés plus sous la dépendance de la conjoncture
générale que sons celle des délais fixés par les marchés. I1 semble
done qu'il faudrait créer d’abord chez les producteurs un courant
dopinion qui les porte & voir au deld du hénéfice immédiat. Clest
bien évidemment trés difficile, mais ils ont pour leur défense cer-
taines excuses dont I'ne -— et non la moindre - - est I'aléa d’appro-
visionnement. C’est pourquoi nous allons examiner s'il est possible
d'intervenir dans le cadre de la vente des bois sur pied.

4 O.E.CE. Tndustrie du Bois en Europe, 1955.
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V. — Les interventions possibles sur les méthodes
de vente de la matiére premiere

La vente des bois sur pied a retenu notre attention dans la pre-
miere partie de cette étude. Nous avons vu le poids dont peése le
domaine forestier soumis aux services officiel sur le niveau des
prix. Il parait donc naturel, si la rude concurrence a I'achat géné-
ratrice du cofit de la matieére premic¢re ne peut étre que difficile-
ment normalisée par des modifications dans le cadre professionnel,
de rechercher st 'on peut obtenir ce résultat par un changement
des méthodes de vente des coupes.

Il peut viser:

— leurs modalités,
-~ leur périodicité,
-— la nature du produit (faut-il vendre debout ou abattu?).

1° MODALITES DE VENTE

La vente aux enchéres est certainement la méthode la plus ob-
jective de répartition des coupes. Mais elle peut étre pratiquée de
diverses manieres. Les enchéres descendantes ont — nous I'avons
vu — comme conséquence de poussern les prix 4 la hausse parce
que chacun craint toujours d’étre devancé par un concurrent plus
prompt. Et I'on comprend que le suréquipement n’est pas fait pour
diminuer ces appréhensions.

On peut donc songer a modifier ce systéme et on pense tout na-
turellement aux encheres montantes, Ja mise a prix pouvant étre le
prix de retrait actuellement fixé,

Lorsqu’on évoque cette question, les tenants des dispositions en
vigueur objectent qu’une telle pratique rendrait les ventes trés lon-
gues. Il est probable qu’elles seraient plus longues, mais seule
Pexpérience peut dire dans quelle mesure. On pourrait cor-
riger cette conséquence en multipliant les ventes : certaines
d’entre elles dont nous avons vu quelles portent sur des
centaines de millions de francs, peuvent étre scindées sans diffi-
culté, de sorte que chaque séance reste d’une durée normale. On
peut faire remarquer également que les enchéres descendantes,
lorsque les mises & prix sont élevées, durent longtemps et que lors-
que l'adjudication est faite & un prix voisin du chiffre de retrait,
les enchéres montantes seraient aussi rapides.
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Le gros avantage de la modalité proposée est surtout de permettre
aux acheteurs de réfléchir et si un concurrent nouveau et imprévu
surgit, de pouvoir reprendre l'avantage par une surenchére rai-
sonnée sans craindre qu'un dixiénie de seconde soit une cause d’éli-
mination.

Par ailleurs, on supprimerait les contestations — fréquentes —
qui surgissent & la suite d’appels simultanés aux enchéres descen-
dantes.

Dans la, pratique, les ententes seraient peut-étre favorisées par
cette nouvelle procédure puisque les acheteurs habituels pourraient
d’avance se concerter sans risque sur une répartition. Si, en effet, un
inconnu surgit, on peut surenchérir, alors qu’actuellement, la seule
crainte d'un éventuel trouble-féte porte A tenir un niveau de prix
élevé. Mais on sait que les ententes concertées sont punies par la
législation en vigueur.

Tinfin, il est juste de dire que nombreux sont les acheteurs eux-
mémes qui déclarent préférer le systeme des enchéres descendantes,
comme étant moins susceptible 'aiguiser les inimitiés toujours
fréquentes entre concurrents et auxquelles le systéme des encheéres
montantes peut donner libre cours.

En fait, le législateur est ici, avec le seul souci de lintérét gé-
néral, partagé entre deux tendances:

—-  Maintenir le niveau des prix au plus bas pour des raisons
Cordre économique et monétaire et, & cet égard, les avertissements
donnés ces dernieres anndes an début des séances d’adjudication par
les représentants des ministéres intéressés, sont éloquents.

- Faire rentrer dans les Caisses de 'Etat le maximum d’argent
pour des motifs dordre budgétaire.

Ces deux soucis sont incompatibles et comme le second est le
plus ancien et qu'il a vraisemblablement dicté la solution actuel-
lement en vigueur, on s’y tient. Tout aménagement ne peut y étre
apporté sans que soit tranchée une option de caractére politique
et c’est pourquoi nous ne pouvons ici que poser le probléme.

2° PERIODICITE

I.e fait de jeter sur le marché, & une époque déterminée de I'an-
née, une quantité importante de hois conduit-il & accroitre ou a dimi-
nuer les prix?

On peut penser que la crainte de pénurie concourt ici encore
a la hausse puisque si les achats faits en automne sont insuffisants,
le scieur ne pourra plus compter, pour assurer Je complément d’ap-
provisionnement — ou du moins pas dans une mesure importante —
sur tes produits de la forét soumise. Ia forét privée reste certes
une possibilité utilisable, mais dans une mesure variable et sou-
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vent 4 la suite de causes fortuites qu'il n’est pas toujours aisé de
prévoir, ce qui confére un caractére d'incertitude & ce recours.

Corrigerait-on cette situation en répartissant les ventes au long
de l'année? Mais tout d’abord, est-ce possible?

Nous avons vu que exploitation forestiére est un phénomene
saisonnier puisqu’on doit, en principe, abatire les arbres hors séve.
Les ventes ne peuvent donc étre échelonnées que sur une partie de
I'année, mettons de septembre & mars au plus tard pour le chéne,

On ne peut donc.opérer que pendant un nombre restreint de mois.

Mais par ailleurs, un argument d'ordre économique nous semble
devoir étre avancé.

La vente en automne pour une exploitation qui se poursuit jus-
qu’en juin est en somme une vente a terme. Un prix est convenu
bien avant la mise 4 disposition effective de l'objet du contrat. Or,
le marché a terme joue un role régulateur, on peut donc penser
que Pétalement des ventes dans le temps n’apporterait pas une so-
lution au probléme qui nous préoccupe.

Pour essayer de vérifier ce point, il peut étre intéressant de com-
parer les résultats des ventes d’automne des départements de « 'in-
térieur » 4 ceux des ventes des trois départements recouvrés d’Al-
sace-Lorraine, qui se produisent en plusieurs fois au cours de l'an-
née, Une telle étude est délicate.

1e I1 n'existe pas, pour ces ventes, de statistique d’ensemble com-
me pour les grandes ventes d’automne. On doit donc se fier aux
données propres a telle ou telle inspection. Ainsi la loi des grands
nombres ne vient pas niveler les chiffres et faire disparaitre les
extrémes.

2° Les bois sont vendus abattus et découpés par qualité. Le pre-
mier point géne peu la comparaison car il suffit de déduire pour
chaque meétre cube les frais d’abattage, de tronconnage, etc... qui
sont en général bien connus. Tous les prix sont donc -bgalement
affectés d'une correction identique. Comme ce sont, en outre, les
rapports entre eux qui nous intéressent, ce fait n'a en définitive
pas d’importance.

Le second point pose des problémes plus délicats. Ta définition des
produits est en effet beaucoup plus précise que pour les ventes sur
pied: elle vise parfois des billes et parfois des grumes entiéres. On
se souvient que pour les résultats des ventes d’automne, on classe
les arbres en trois catégories de grosseur. Ici, on superpose une
classification de grosseur a des catégories de qualité, Voici un ré-
sumé de cette analyse pour le chéne:

a) Catégories de qualité:

P — Bille de pied apte a étre tranchée ou déroulée, Bois & grain
fin ou tendre, & fibres droites, bille rigourensement nette
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de défaut apparent ou préswné, cceur bien centré, sans

fente radiale ni au pied, ni a la découpe.

A — Bille découpée avant le premier défaut.

B — Bille découpée au premier gros nceud.

C — Bille découpée & la couromne (la bille de pied est de qua-
lit¢ inférieurc, brogneuse, noueuse).

S -— Surbille purgée de traverse ou grume cnticre a charpente.

T — Grume a traverse.

b) A Tintérieur de chaque catégorie, les grumes sont groupées par

classe en fonction de leur diamétre au milieu.

Classe Diamétre

de 20
de 26
de 30
de 40
de 50
de 60
de 60
de 65
de.75

)

NSO R LN~ O

a
a
a
a
a
a

<

a
a

cm et plus

25
29
39
49
59
64
74
74

moins de 20 cm

m
cm
cm
<m
cm
cm
cm
cm

Observations. — Les classes 6a et 6b m'existent que pour les qualités P

et A.

Ces mesures sont prises an milien sur écorce. Tes catégories P
¢t A ne commencent qu'd partir de 40 cm de diamétre.

[La superposition avee les catégories de grosseur des hois sur pied
est délicate. On peut néanmoins proposer les assimilations suivantes:

Bois sur pied

17 catégorie - circonférence a hauteur d’hommme

1,60 m et plus

2¢ catégoric - circonférence a hauteur d’homme

1,204 1,60 m

3¢ catégoric - circonférence a hauteur d’homme

0,60 3 1,20 m

Billes et grumes

Classes 5 et au-
dessus

Classe 4

Classes 1 2 3

Fn fait, la partie supérieure de la classe 3 peut rentrer dans la
2¢ catéoorie, mais il ne nous est pas possible évidemment de faire

cette distinction.

ar ailleurs, les catégories de qualité P et A sont trop particu-
litres pour permettre une comparaison avec celles des bois sur pied
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qui certes les renferment, mais en quantité insuffisante pour que
les prix moyens statistiques en soient nettement affectés.

Mentionnons enfin que les prix des hois abattus s'entendent char-
ges et frais inclus, soit 20 %.

Sous toutes ces réserves, on peut rechercher s'il existe une simi-
litude entre les deux types de ventes.

Dans I'Inspection de Haguenau (Bas-Rhin), il y a quatre ventes
de grumes par an pour la forét de Haguenau et les foréts doma-
niales, et d’autres -— nombreuses — pour les foréts communales.

Les chiffres moyens pour les ventes du premier groupe depuis
1951 sont les suivants:

1951 ...l 8333
1952 ... 7 857
1953 ..o 8 646
1954 ... ..ol 7 786
1955 ... ..l 9258
1956 . ... ... 8400
1957 ool 9346

M. I'Ingénieur des Faux et Foréts, Chef du Service & Haguenau,
qui nous les a communiqués, nous met en garde dans leur inter-
prétation sur le fait qu'ils varient selon la proportion relative des
bois des différentes dimensions. Elle dépend notamment de I'im-
portance des coupes dites de « régénération ».

Si I'on met en paralléle les variations entre les années successi-
ves en affectant du signe — celles qui correspondent & une haisse
et du signe - celles qui représentent une hausse, et en calculant
a chaque fois le pourcentage par rapport & Tannée précédente, on
obtient les séries suivantes:

1951-52  1952-53  1953-54  1954-55  1955-56  1956-57

—_ — J— —_— - —_—

Ventes de Haguenau
— 571 41004 — 995 11891 —-927 11126

Grandes Ventes d’automne (movenne pondérée)

— 11,84 1841 334 -1-1499

En 1951 et 1952, la movenne pondérée des grandes ventes n’était
pas établie. On constate, en distinguant par catégorie, que:

— la premiére accuse une baisse de 15,93 entre 1951 et 1952
et une hausse de 12,67 entre 1952 et 1953,
— la deuxiéme accuse une haisse de 9,96 entre 1951 et 1952
et une hausse de 7.87 entre 1952 et 1953,
— la troisiéme accuse une baisse de 13,48 entre 1951 et 1952
et une baisse de 043 entre 1952 et 1953.
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Les mouvements d’ensemble apparaissent de méme sens sauf en-
tre 1955 et 1956, Ils sont fréquemment de méme ordre de gran-
deur et les écarts sont a plusieurs reprises moins forts pour la
forét de Haguenau,

D’unc comparaison effectuée par le Service local & Haguenau
entre les ventes du 15 mars 1956 et du 19 mars 1957 et basée sur
Texamen des prix pour certains choix et classes de grosseur, pris
d'abord sur Pensemble des ventes, ensuite entre parcelles de foréts
comparables, il résulte que la hausse est de 5 4 10 %, plus faible
par conséquent que le chiffre moven établi précédemment.

Clest dire la difficulté de telles comparaisons. Mais si les varia-
tions des moyennes annuelles semblent ainsi normales, il nous inté-
resse de savoir comment, dans le conrs d'une méme année, se com-
portent les différentes ventes. T.es prix qui y sont pratiqués restent-
ils sensiblement voisins ou au contraire, & des dates trés rappro-
chées, Tes écarts pour les catégories analogues sont-ils importants?

Grice aux doctunents ¢u’a bien voult mettre & notre disposition
M. TIngénieur Principal, Chef de Service & Metz (Moselle), nous
pouvons apporter quelque limiére sur cette question.

Les prix movens pour les diverses qualités ot catégories de gros-
seur établis pour les lots les plus importants de douze ventes, éche-
lonnées cntre mars 1952 et juin 1957, pour le Cantonnement de
Chatean-Salins ¢t Metz, ont été regroupés sur deux graphiques
pour faciliter Uinterprétation.

IT apparait que:

10 lex variations en valeur absolue et refative sont les plus fortes
ponr les qualités Tes meilleures: 17 on A, et cela se vérifie pour les
uatre classes de grosseur ot elles sont représentées.

Clest ainsi — 2 titre d'exemple -— qu'entre juillet 1953 et fé-
vrier 1954, le prix de la spécification P7 aungmente de 80 %, celui
de A6 de 54 9% par contre, o enregistre seulement 6 % pour B6.

—— qu'entre mai 1956 ct janvier 1957, les baisses, qui sont
respectivement de 39 9, 53 % et 9 %, conduisent a des conclusions
analogues.

A Tintéricur de la quatricme classe de grosseur, on constate entre
ces dernidres dates des baisees de 39 % pour P, 59 9% pour A et
un prix pratiquement stable pour B.

20 An conurs d'une méme campagne, les variations sont trés fortes.
T.es résultats dont nous disposons (1 pour 1953, 2 pour 1952, 1955,
1956 ot 1957, 3 peur 1954) ne permettent pas ’établir si elles ré-
pondent & un rvthme saisonnier et si. par exemple, le mouvement
du prix des sciages an déhut de T'été en est la cause. Si on con-
fronte la courbe représentative de celui-ci et celle de B5 ou B4 —
tvpes de billes aptes & fournir des plots charpente — on n’apergoit
pas d'analogie. Mais le marché local des sciages en Alsace-Lorrai-
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ne a peut-étre présenté des différences importantes avec Uensemble
du marché francais ou tout au moins avec celui des points de réfé-
rences servant a l'établissement du prix I.N.S.E.E.

Une explication de ces variations qui paraissent désordonnées
peut — & notre avis — faire appel & l'absence du role régulateur
des marchés A terme, Les billes ou grumes achetées peuvent étre
presque immédiatement sciées et les moindres variations de con-
joncture générale ou particuliére sont répercutées sur le prix d’achat
de la matiére premiére.

Pour le confirmer, il faudrait disposer de résultats d’ensemble
pour les ventes en régie d’Alsace-Lorraine et faire une trés minu-
tieuse recherche.

En résumé, les ventes a courte périodicité semblent présenter des
inconvénients quant 2 la régularité du cours de la matiére premiére.

3° NATURE DU PRODUIT

Deux types de vente étant pratiqués en France, nous sommes
amenés a nous demander si, question de périodicité mise a part,
I'une ou lautre ne présente pas certains avantages.

Les prix élevés pavés pour les billes de qualité supérieure en
Alsace-Lorraine font penser a certains que I'Etat trouverait son
compte a généraliser la vente en régie par I'Administration des
Eaux et Foréts pour la fordt soumise. Il existe une querelle trés
actuelle a ce sujet. La presse professionnelle s'en est faite écho.
Des analyses objectives (1) ont permis de mettre en paralléle les
arguments avancés pour défendre ou au contraire condamner ce
systéme.

Nous retiendrons ici les conséquences qu'il peut avoir sur les
prix.

Le vendeur — c’est au premier chef PEtat — peut y trouver
certains inconvénients: les bois abattus doivent étre nécessaire-
ment vendus et de fait, il n’y a pas aux encheres de prix de re-
trait ‘(ce qui peut expliquer les baisses plus importantes enregis-
trées avec cette méthode que dans le cas des ventes de bois sur pied).
On répond & cela que les régisseurs peuvent proposer un volume
global mis en vente adapté & la conjoncture et que pour sonder
celle-ci, ils peuvent procéder avant abattage 4 une vente par unité
de produit (c’est-a-dire demandant un prix unitaire pour une qua-
lité et une classe dimensionnelle déterminées, en indiquant seule-
ment un volume approximatif a titre indicatif). L’exploitation n’est
décidée qu’en fonction des résultats obtenus.

(1) Cf. les articles de M. DuBreT dans la Revue <« Bois et Scieries » des
20 mars, 3 avril, 5 juin, 3 juillet 1958.
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Jusqu'a présent, dans les trois départements recouvrés, la de-
mande ayant toujours été forte, le probleme des invendus ne s’est
pas posé de fagon cruciale.

Le scieur n'a pas besoin, lorsque les bois sont vendus abattus, de
disposer de capitaux trés importants puisqu’il achéte en plusieurs
fois au cours de I'année un produit immédiatement utilisable.

La vente en régie a surtout comme intérét de permettre la fixa-
tion des prix d'achat de la matiére en considération d’'une qualité
bien précise. les aléas que T'on rencontre i 'exploitation des bois
sur pied (découverte de tares notamment) disparaissent. Le contrat
de vente est en définitive plus honnéte et ce n'est certainement pas
Vintérét des scieurs de s’y opposer. Ils peuvent en effet, risquant
moins & l'achat, porter leur effort sur 'exécution méme du sciage.
I.a normalisation des produits peut en étre favorisée.

Mais cette généralisation pose des problémes qui la repousseront
sans doute longtemps : il faut notamment un encadrement beaucoup
plus fort que celui dont dispose le service forestier a 'heure ac-
tuclle: organiser, surveiller les chantiers d’abattage et méme le dé-
bardage suppose un personnel nombreux et qualifié. Si, par contre,
la- main-d'eeuvre bhicheronne v trouve unt gros avantage puisqu’elle
peut étre employée en permanence (on l'utilise 4 des travaux d’amé-
liovation ou de génie foresticr en dehors des périodes d’abattage),
il semble que la premuére sujétion sera longtemps déterminante.

Tout au plus verra-t-on exploitation en régic par I'’Administra-
tion appliquée aux helles coupes productrices de bois de haute qua-
lité pour lesquelles U'Etat peut espérer, lorsqu’ils sont vendus sé-
parément, des prix plus rémunérateurs,

4° CONCLUSION

Doit-on regretter que le systéme en vigueur pour la vente des
bois de la forét soumise ne puisse ¢tre modifié avant longtemps ?

La vente en régie, si elle met sur le marché des qualités bien
déterminées — ce qui rationalise les conditions d’approvisionne-
ment —, offre, a notre avis, I'inconvénient 'étre pratiquée a courte
périodicité, alors que la vente d terme a un effet régulateur sur
les prix

Il nest pas exclu toutefois que lon puisse la mettre en ceuvre
avec certains aménagements — comme la prévente a I'unité de pro-
duit — qui, outre d'autres avantages, permettraient justement de
conserver U'intérét des ventes & terme.

St dans le cadre des méthodes actuellement en vigueur pour la
majorité des ventes francaises certains souhaitent des aménage-
ments — par exemple des enchéres montantes — il semble qu’on
doive les mettre en pratique avee heaucoup de circonspection.






CINQUIEME PARTIE

L’EVOLUTION PREVISIBLE

Nous terminerons ce travail par une recherche sur I'évolution
future. C'en est certainement la partie la plus hasardeuse, et peut-
¢tre est-il présomptueux de vouloir l'aborder. Mais les tentatives
de prévision deviennent de plus en plus fréquentes et nous nous
limitons aux données générales de la question sans pouvoir quan-
tifier.

Dans un premier chapitre, nous cherchons d’abord a définir le
probléme, puis nous donnons une approche des solutions dans le
cadre européen et ensuite dans le cadre strictement frangais.

Un second chapitre se place dans la perspective de la Commu-
nauté Economique Furopéenne, ott le chéne trouve un large mar-
ché. On cssaicra de définir ce que, dans cette hypothése, peuvent
devenir Jes prix des sciages de cette essence,
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I. — L’évolution est-elle prévisible?

Prévoir I'évolution est une chose délicate surtout en matiére de
prix. Aussi bien ne cherchons-nous pas des conclusions définitives.
Mais il est intéressant de savoir dans quelle mesure on peut essayer
de dégager une ligne générale. C'est pourquoi nous verrons d’abord
s'il existe des méthodes de travail, puis a terme plus ou moins
lointain, ce qu'on peut prévoir dans le cadre européen et dans le
cadre frangais.

1° LE PROBLEME SOUS LA FORME LA PLUS GENERALE

Quand on parle de 'avenir du bois, les réactions sont variées et
certains accueillent les propos qu’on peut tenir a ce sujet avec un
septicisine visible,

Cependant les spécialistes ne manquent pas, qui prévoient un
large développement de la production et de I'utilisation des maté-
riaux ligneux. :

M. Egon GLESINGER (1), qui occupe un poste important a la
F.A.O. est bien placé pour en juger. Il affirme que les trois ca-
ractéres fondamentaux du bois: universalité, abondance et renou-
vellement, lui ouvrent de brillantes perspectives. Mais il apparait
que c'est surtout grice aux méthodes de transformation: sucre
de bois, bois améliorés, matieres plastiques, produits chimiques di-
vers, etc... qu'il peut en étre ainsi. Toutefois, M. GLESINGER ne
réduit pas l'utilisation des produits forestiers a ces seuls emplois.
Quand il prone la réalisation d’unités intégrées mettant en ceuvre
aux maximum toute la matiére fournie par 'exploitation des cou-
pes, il reste entendu que l'on en retire une quantité importante de
sciages et si ce point nous intéresse spécialement, nous remarque-
rons aussi que la récupération de tous les déchets, la transforma-
tion des produits du taillis rentabiliseront la production forestiére,
ce qui est un facteur d’allégement des prix de scierie.

I1 est certain que les progrés sont plus rapides dans ce qu'on peut
appeler la chimie du bois que dans 'utilisation des sciages qui cor-
respondent essentiellement & des emplois mécaniques.

Certaines découvertes spectaculaires, telles que l'utilisation des
feuillus en papeterie, peuvent illustrer cette remarque: les volumes

(1) « Demain I'Age du bois ».
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de Dois fenillus réeeptionnés par les usines francaises de fabrication
de pate ont évolué comme suit par rapport a la période d’avant-
guerre (2):

Movenne 1936-1939 ... .......... 15000 stéres
Anmnée 1054 ..o oo 178000 —
Année 1955 ... ... oL 330000 —
Année 1956 ...... ... ... .. 482000 —
1°" janvier au 31 octobre 1957 .... 798000 —
Yesoins prévus en 1958 .. oL 900000 —

Doit-on dire pour autant que les sciages ont un avenir fermé?

Tl ne zemble pas qu'on doive étre pessimiste

On reproche au bois d’étre anisotrope. de manquer d’homogénéité
et daccuser des variations dimensionnelles lorsque change I'état
hygrométrique ambiant,

Mais le premicr point est souvent un avantage car on demande
A beaucoup de picces de résister aux cfforts dans une direction pri-
vilégiée. T.e sccond est recherché pour Veffet décoratif. Quant au
troisi¢me. les techniques de mise en ccuvre ont fait bien des pro-

orés au cours des Ages et c’est surtout leur méconnaissance — vo-
lontaire ou non - - qui est la cause des inconvénients signalés..

Ces techniques évoluent elles-mémes constamment et apportent
des solutions nouvelles: Citons, par exemple, les charpentes lamel-
Tées (3).

Méme en restant sous forme traditionnelle, le bois trouve sans
cesse de nouveaux emplois dans lesquels i1 supplante les matériaux
concurrents. Clest ainsi que la derniére {nnovation du métropoli-
tain parisien fait appel & des chemins de roulement en azohé.

T.a F.AO. estime que dans Uensemble 1a consommation de sciages
sacerolt dans e monde, mais qu'en Turope, comme en Amérique,
elle a atteint un nivean qui ne montera plus —- dans les meilleures
conditions — que lentement.

Toujours selon la méme source, si en TFurope (UR.S.S. exclue),
la consommation par logement a fléchi entre 1950 et 1955 de 91
A 7.6 m? la consommation totale des sciages dans les nouveaux
logements s'est élevée de 122 4 16,7 millions de métres cubes.

(2) Réponse du Secrétaire d’Etat aux Affaires Fconomiques i une inter-
pellation orale du Conseil de la République. Journal Le Bois, 25-28 févyrier
1958

(3) Ta construction en Tamelles, qui remplace la construction en bois mas-
sif, consiste A fabriquer une piéce avec des planchettes (ou placages) collées,
ct parfois en outre, cloundes entre clles. Ce procédé offre divers avantages:
il permet notamment Putilisation de hois de second choix dont les défauts
sont moins nocifs, car 3 une endroit donné, ils n'intéressent qu'une faible
partic de Ta masse. On peut. cn outre, les situer en dehors des sections dan-
gereuses ou des couches extrémes les plus fatiguées en traction ou compres-
sion.
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Mais cette cadence est moins rapide que celle des programmes
de construction. Sur la bhase 1950 = 100, la consommation s’éta-
blissait a 120 en 1955, alors que le nombre des nouvelles habita-
tions achevées s’¢tait élevé & 161. Ce qui montre — bien que la
construction de nouveaux logements n'intéresse qu'un quart de la
consommation glohale des sciages — I'importance prise par les ma-
tériaux de substitution. Mais la plus grande partie de la diminu-
tion est due a I'économie résultant de nouvelles conceptions archi-
tecturales. Cette diminution n’affecte pas également tous les em-
plois: elle est plus sensible dans la charpente que dans la me-
nuiserie qui, en 1955, a requis encore 5 millions de métres cubes,
soit 2,3 par unité logement. Par ailleurs, coffrage et échafandage
ont dans la méme année exigé 3,25 millions de métres cubes de scia-
ges, ce qui représente une nette augmentation de consommation
pour cet emploi. Ta conclusion de la F.A.O. est que la consomma-
tion de bois scié par unité d’hahitation continuera i haisser, mais 3
un rythme plus lent qu’au cours des deux derniéres décades.

L’un des facteurs limitants de P'emploi est généralement Je prix
car, sauf 1a ol la technique impose, les succédanés — et ils sont
de plus en plus nombreux — sont toujours préts 2 prendre sa place.
Clest ce facteur qui en partie explique la haisse de consommation
relative en Europe depuis la guerre. Pour les résineux, la hausse
des prix a été notamment heaucoup plus considérable au Rovaume-
Uni et aux Pavs-Bas que pour les autres matériaux, mais le ni-
veau auquel ils se trouvaient a Ja veille de la guerre était assez has.
Le prix joue d’autant plus que 'on est maintenant sorti de la pé-
riode de pénurie qui suivit la guerre. T1 ne faut toutefois pas né-
gliger d'autres éléments que les experts de la Société des Nations
notaient déja dés 1930: Taccroissement de la consommation du
ciment, de Uacier, des briques, et U'emploi plus rationnel du hois
lui-méme,

Te prix peut étre abaissé en diminnant le cofit de diverses opé-
rations de production. Toutefois, les salaires sont de plus en plus
élevés, ce qui restreint cette possibilité. Mais c’est surtout par la
moindre pression de la demande au’on pent atteindre le but recher-
ché.

Il apparait que dans P'ensemble, Paugmentation de consommation
du bois se poursuivra & un rvthme plus lent que celui de Vacti-
vité générale et que Ta substitution prendra de plus en plus d’im-
portance. IOE.CE. remarque (4) aie « le niveau dn prix des
bois n’est peut-étre pas un facteur exclusif, mais seulement 1n fac-
teur d’accélération de la substitution quant les prix relatifs du bois
sont €élevés et de ralentissement quand ils ne le sont pas ».

(4) Industrie du bois en Europe, 1955,
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On peut done donner certaines indications sur I'évolution du
marché du Dois, mais est-il possible de les chiffrer?

Un essai intéressant en a été proposé dans un article de la Re-
vite américaine « Railway Purchases and Stores » (5). II vise plus
spécialement la consommation du bois par les chemins de fer, mais
il est intéressant de résumer rapidement la méthode appliquée.

Pour Tensemble des U.S.A. on prend trois années de référence
— 1952, 1975, 2000 — et Ton fait intervenir entre les périodes
ainsi déterminées:

a) Taccroissement de population,

h) Taccroissement de Pemplai (assorti des prévisions concernant
la durée de la semaine de travail, le rendement),

¢) Taccroissement de la production totale des biens et services. On
peut en déduire l'augmentation de la consommation de matiére brute,
qui dépend plus spécialement
— des nouvelles constructions (pour habitation et autres),

— des réparations diverses.

Tl en r¢sulte que la demande de hois d'ceuvre va croitre avec
I'économie, mais on fait trois prévisions, maximum, moyenne, mini-
mum, selon 'importance estimée de la population et de la hausse des
prix du bois par rapport & celle d’autres matériaux (Le chiffre
minimum du volume demandé correspond a Phypothése de la haus-
se relative maximum). L'accroisseient de la demande doit étre
spécialement fort pour les pites de hois, billes de placage. On ne
prévoit de diminution que pour le hois de feu.

Ton passant au cas particulier des chemins de fer. on est amené
a tenir compte:

@) pour les traverses:

—- du kilométrage de ligne en exploitation,

— du kilométrage de ligne posé annuellement,

— du nombre de traverses par mile,

— de la dimension des traverses,

— du taux de remplacement.

H) pour les hois utilisés dans la réparation dir matériel :

— de Vévolution demnloi dans cet usage,

-~ de Pimportance du parc.
¢} pour les hois utilisés dans la réparation des hatiments :

— de Tévolution demploi notamment.

On en tire certaines conclusions en replacant le probléme de
Tapprovisionnement en hois des chemins de fer dans le contexte
plus @énéral. Pour ne pas risquer de pénurie, il faut modifier cer-
taines snécifications de qualité, accroitre Tactivité forestiére, mieux
atiliser les hois.

Cela montre que I'on peut tenter une estimation, aussi bien dans

(5) Numéro d’octobre 1958.
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le cadre trés large de la consommation globale que dans celui va-
lable pour un produit déterminé. TElle peut donc s’appliquer aux
sciages chéne, mais il est évident que leur marché étant essentielle-
ment européen et couvrant de ce fait des pays différents, les cal-
culs deviennent complexes. Par ailleurs, les sciages chéne servent
a des emplois nombreux, ce qui constitue une cause d’erreur sup-
plémentaire.

Il reste que ces estimations seraient fort utiles a celui qui doit
aménager les foréts pour un avenir trés lointain. Car comment peut-
on engager la production de la matiére premiére sans prévoir son
emploi?

L’aménagement forestier est en lui-méme un probléme trés com-
plexe. 1 faut obtenir d'un massif forestier un rendement soutenu,
fixer la révolution, cest-d-dire Uintervalle de temps qui sépare les
coupes définitives, déterminer la date des coupes intermédiaires,
proposer la répartition sur le terrain des coupes. etc... La solution
fait intervenir des notions hiologiques, topographiques, mathémati-
ques. Et le plan le mieux dressé est souvent troublé pay des aléas
naturels. Une révolution normale dans une futaie de chéne est de
150 ans. Faut-il proner cette futaie de chéne ou au contraire cher-
cher & produire plus rapidement du bois de moindre qualité que
ceux qu’elle procure?

On voit que prévoir la demande apporte au forestier une précieuse
indication. Il ne semble pas toutefois que l'on puisse séricusement
—- étant donné le rythme actuel des progrés de la technique — pro-
poser des chiffres poutr un avenir si éloigné. C’est pourrquoi. dans
le cas particulier du chéne, le forestier devra travailler en aveu-
ole, et que, finalement. sa politique sera dictée plus par des consi-
dérations d’ordre technique que d’ordre économique. Les hois de
choix trouvent toujours un emploi. C’est ainsi que les futaies plan-
tées sur ordre de Colbert en 1667, pour permettre de rénover la
flotte royale, donnent nos meilleures hilles de tranchage. Ces res-
trictions, jointes a celles qui ont été évoquées précédemment sur la
détermination des hesoins futurs en sciaces chéne, rendent difficile
toute spéculation 4 long terme en matiére de prix.

2° I’EVOLUTION DANS LE CADRE EUROPEEN

Nous étudierons ici plus spécialement Te probléme de I'évolution
prévisible de la demande de sciages chéne en Europe, puisque nous
avons vu que c'est essentiellement dans les limites de ce continent
que la part francaise de cette production est commercialisée.

La Commission Economique pour I'urope de 'O.N.U. a étudié
cette question dans le cadre de Uévolution du marché des feuil-

lus (6).
(6) ¢« Le Marché des bois feuillus en Europe », 1957.
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IElle remarque que la consommation de bois cst gouvernée par:

— Taccroissement de la population, '

— le degré dactivité économique,

— la tendance a Tutilisation des matériaux de remplacement.

ar téte d'habitant, la consommation a diminué de 7 % par rap-
port a la période précédant la premiére guerre mondiale ; mais alors
que Ia baisse est de 12 9% pour les résineux, on note pour les feuil-
lus une hausse de 30 %.

17évolution de la population a accru le chiffre global: Entre 1913
et 1956, laugmentation est de 17 9%, mais inégalement répartie
entre les résineux (12 %) et les feuillus (45 %).

En résumé, pour les feuillus dont le chéne représente environ
le quart du volume commercialisé, la consommation par téte d’ha-
hitant, et hien entendu la consommation globale, ont nettement pro-
gressé, moins toutefois pour le chéne que pour le hétre.

Si la consommation n’a pas crt pendant les derniéres décades
conme pour les autres matériaux, la meilleure tenue des feuillus
que des résineux est attribuée a:

— une moindre tension du rapport offre/demande,

— des restrictions officielles moins sévéres (7),

— une diversité plus grande de T'usage des feuillus (meubles,
décoration, parquets, etc...),

— une considérable expansion de Pindustrie des placages et des
contreplaqués.

Ia C.E.E. estime qu'a court terme, on a atteint le point ol les
cffets de chute sont compensés par I'augmentation de la popula-
tion et qu'en définitive c’est 'expansion économique qui décidera.

A long terme, la propriété du bois d’étre renouvelable lui fait re-
prendre Pavantage, mals surtout dans la mesure oll les usages se-
ront chimiques plutét que mdéeaniques. Pour les seuls feuillus, il
apparait que toutefois les sciages resteront longtemps la catégorie
de produits la plus demandée.

n ce qui concerne le chéne, la C.E.E. déclare que la demande
peut croitre sans que soit dépassée la possibilité des foréts. (Cet
avis ne semble pas ¢tre celui du corps forestier francais, au moins
en ce qui concerne les belles qualités.) Son élasticité variera avec
les besoins techniques (construction) et les gofits.

On peut chercher des précisions particuliéres pour certains tyvpes
de sciages. Pour les traverses, par exemple, le marché semble pro-
visoirement stabilisé. mais des concurrents sont apparus, notam-
ment les traverses en héton, en France, Rovaume-Uni, Allemagne
Fédérale, Pays-Bas. Dans notre pavs, la production qui dépasse 1é-
ecrement la consommation cst de Vordre de 400 000 unités, En Al-
lemagne, production et consommation atteignent, en 1956, 1900 000

(7) Dolt la substitution de feuillus 3 des résineux.
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pieces. It s’agit donc d’un concurrent extrémement sérieux si I'on
compare aux besoins des différents pays qui ont été rassemblés
dans le tableau XIII. Parallélement, un autre concurrent de la tra-
verse en chéne est le bois sous rail en essence exotique. Des consi-
dérations techniques ou financiéres peuvent faire choisir les traver-
ses en béton ou en bois exotiques. Pour les premieres, si ces seuls
motifs sont déterminants, il faut attendre la consécration des essais
de durée qui ne sera connue que dans un certain nombre d’années.
Mais la décision qui sera prise aura évidemment une importance
fondamentale sur le volume de la demande de traverses en chéne, a
moins que des considérations d’économie générale ne viennent impo-
ser, pour lutilisation rationnelle des coupes, le maintien des solu-
tions actuelles.

On se souvient que la concurrence des Dbois exotiques a retenu
notre attention dans I'étude du marché.

Peut-on prévoir son évolution? Le probleme est trés complexe.

Tout d’abord, c’est certainement un rapport de prix qui est dé-
terminant pour les usages courants. Or, nous avons vu que la pro-
duction des territoires britanniques I'a ramené & un niveau favo-
rable aux Dols africaing, Mais on v a exploité jusqu'a présent les
foréts d'accés facile. Dans I'avenir, les colits deviendront plus élevés
surtout si I'on veut accroitre le volume offert.

Par ailleurs, I'Afrique peut devenir demain un acheteur de plus
en plus important.

Dans Tautre sens, les arguments sont donnés pour prouver .que
les hois tropicaux peuvent étre plus grandement importés. Notam-
ment, on fait remarquer que lexploitation est jusqu’a ce jour un
écrémage. Si ultérieurement, les essences secondaires — jusque-la
négligées — sont prisées pour certains emplois, non seulement le
colit des essences principales sera abaissé, mais le volume total de
bois offert sera augmenté. Certaines essences d'ailleurs s’épuisent,
telles le niangon, pour laquelle on ne prévoit pas de reléve avant
que les plantations de Cote d’Ivoire n’apportent leur contribution
dans une cinquantaine d’années.

On peut aussi abaisser les prix de revient par la rationalisation
de Pexploitation et notamment 'amélioration des moyens de trans-
port. Mais en outre, des faits extérieurs au seul marché du bois
(exemple les frets) interviendront aussi.

Nous pensons, quant a nous, que si I'invasion des bois tropicaux
devenait trop grande, il ¢'ensuivrait une baisse des cours du chéne
par nécessité d’écoulement, mais certainement pas une substitution
compléte de ceux-1a a celui-ci. Dans la mesure ol PAfrique envoie
des billes de qualité que la chénaie francaise ne produit plus en
quantité suffisante, elle ne fait qu'apporter un complément utile,
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régulateur au reste du marché des sciages chéne. II est probable
qu'on n'ira pas au deld, mais les lignes qui précédent montrent
combien le probléme est complexe.

Si Pavenir de la consommation du chéne en FKurope ne semble
pas devoir causer d’inquiétude, on remarquera que les influences
de divers ordres restent trop nombrenuses pour qu’il soit possible
de donner des chiffres rigourcux, Un impératif reste pour le fores-
tier: produire du chéne, surtout du chéne de qualité, que le tran-
change, I'ameublement, les aménagements esthétiques réclameront
encore longtemps,

3° I’EVOLuTioON EN FRANCE

le Counsetl Supérieur de 1"Agriculture (8) ecstime que la de-
mande intéricure francatse doit aller en croissant pour les belles
qualités de chéne (construction, huisserie, parquets, ameublement).
Tes bois tropicanx viendront apporter a loffre de sciages indigénes
le complément néeessaire dans ce compartiment, alors que pour les
aualités inférieures, notamment Jes traverses, leurs cotits de produc-
tion étant élevés et allant en croissant, ils ne constituent pas un
concurrent sérienx. Dans cet emploi. la demande intérieure dimi-
nuant, on doit s'attendre & disposer d'excédents exportables.

Ouelles sont, en face des hesoins futurs, les dispositions adoptées
par Jes productenrs?

[e méme organisme envisage une diminution en quantité, mais
surtont en qualité, des offres de chéne, car au cours des derniéres
années les foréts privées ont ¢té exploitées & outrance et elles ne
donneront rien d'important avant un siccle, Te capital a été entamé.

Mais an reste, les propriétaires forestiers privés ont-ils intérét a
produire du chéne? Ta plupart des études sur ce sujet (9) répondent
néegativement, Ta rentahilité est failile. T.es délais d’exploitation de
ta futaic sont trop longs. On peut toujours craindre qu’une modi-
fication d'ordre pelitique, par exemple, retire ce bien des patrimoi-
nes. Les difficultés de prévision & trés long terme dont nous avons

(8) « Production et Marché du bhois et des produits forestiers dans la Zone
franc », mars 1958.

(9 La question a retenu Pattention de divers auteurs: Cournor (Revue
sommaire des Doctrines économiques), Lanpry (Utilité sociale du Capital -
Intérét du Capital) ont mis en évidence ce trait de Pdconomie forestidre: Le
propriétaire privé n’a pas intérét & traiter son domaine en futaies d’age élevé,
mais & couper & blanc et placer Pargent qu'il touche, étant donné le taux
de rapport supérieur qui lui sera consenti. La mévente actuelle des bois de
taillis qu’on obtient & courte révolution peut inciter 3 nuancer ce jugement
qui reste valable dans ses grandes lignes.

Cf. également Mr1roT. Thése Paris, 1949.
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vt les inconvénients pour 'aménagiste ne sont pas faites pour inci-

ter le propriétaire privé a cultiver des essences a grande révolu-

tion.

D’autres soucis l'inquiétent aussi (10): Si les besoins restent im-
portants, il n'est pas certain que les prix de vente seront rémuné-
rateurs: on cite notamment I'exemple du marché des traverses oli
les prix — pour certaines raisons (ue nous avons évoquées d’autre
part — ont été a une certaine époque notoirement trop bas. Le pro-
priétaire se sent désarmé devant la puissance de certains gros ache-
teurs; or, nul ne peut prédire que la libre concurrence se maintien-
dra méme pour les qualités les plus nobles o elle subsiste encore.

Le volant de la production normale reste pour le chéne entre les
maing de I'Ittat. Dans Uimmédiat, les données actuelles laissent a
penser que la production pour les choix supérieurs ira en dimi-
nuant pendant plusieurs années dans des foréts soumises, de méme
que celles des chénes de grosses dimensions; puis dans quelques
décennies, elle reprendra,

Mais quelle politique I'Etat a-t-il choisie pour faire face aux
besoins futurs?

Dans Tensemble, la doctrine qui se dégage (11) est qu’il faut
d’abord pour répondre a I'accroissement de la demande européenne,
chercher a augmenter le volume des produits de nos foréts, mais
de fagon sélective:

— on vise & résorber les excédents de bois de chauffage,

— on veut maintenir, étant donné leur intérét permanent, la pro-
duction partout ol elle est rentable des produits de haute qua-
lité, feuillus ou résineux,

- on aménage en vue de produire des bois de dimensions moyen-
nes qui sont les plus recherchés,

— on étend au maximum la forét résineuse, méme au détriment
des mauvais peuplements feuillus, pour assurer I'approvisionne-
ment des industries requérant la cellulose.

Le programme d’action de 'administration comporte, pour at-
teindre ces buts:

— un choix des peuplements olt une production de qualité peut
étre économiquement escomptée malgré la durée des révolutions,

— la détermination de I'importance des conversions de taillis sous
futaie en futaie,

— Ja délimitation des zones ol les substitutions d’essences pa-
raissent souhaitables,

— la recherche des optitma pour la durée des révolutions et I'im-
portance du capital producteur,

(10) Cf. P. Hirscu: « Recherches et réalités - Réflexions d’un prati-
cien », in Revue Forestidre de novembre 1958.
(11) Cf. F. du VieNaux: ¢ Le Bois dans I’Economie Européefine ».
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— Textension des méthodes de régénération artificielle pour
amdéliorer le rendement du capital sol.

M. du Vienavx, Directeur Général des Faux et Foréts, déclare
que le forestier n'a pas 4 choisir selon Palternative qualité ou quan-
tité, mais qu'en conditions favorables, il doit décider d’une pro-
duction de qualité, réscrvant la quantité pour un site ingrat. 1l
ajoute que les bois de choix — (u’ils soient résineux ou feuillus —
conserveront toujours sur le marché une bonne place.

On peut done dire que la doctrine actuelle laisse a chaque essen-
ce une place en rapport avec les vocations naturelles. Or, la France
est une terre ’élection pour le chéne. Nul doute que si certains
mauvais peuplements disparaissent, les plus aptes recoivent les soins
qu'exige une production de qualité,

Il apparait done que les scieurs trotveront la matiére premiére
utile et pourront répondre & Ja demande,

IT est intéressant de connaitre Tes moyens mis a la disposition du
service forestier pour attetndre ce hut. Nous sommes renseignés
sur ce point par les mesures prises dans le cadre du 3¢ plan de
modernisation et d’équipenient.

Ce qui nous intéresse spéeialement, c'est qu'il est prévu un in-
ventaire foresticr pour déterminer la capacité de production des
foréts existantes. T.e dernier date de 1912 ¢t n’a qu'une valeur
d’estimation. Tn faire un nouveau est indispensable. Cela deman-
dera quelques années.

On le complétera par la détermination de la coupe annuelle (dont
nous avons vu le mode d'établissement dans Pexposé des quanti-
tés commercialisées).

Infin, Vétude de marché est envisagée pour adapter au mieux
Iimplantation des industries, dont le cofit est maintenant trés élevé,
selon les possibilités en hois, rechercher Pétablissement de contrat
a long terme avee prix indexés powr assurer 3 la fois une juste
rémundération des producteurs et Vapprovisionnement des industries.

On retiendra par ailleurs U'intérét porté 4 rattraper les retards
d'aménagement actuellement importants et dus & une insuffisance de
personnel, ce qui pent procurer au marché des quantités substan-
ticlles pendant les années qui suivront.

Ia décision de faire un inventaive forestier a suscité des échos
favorables dans la presse professionnelle (12).

Clest que certaines sociétés privées se sont trouvées devant des
difficultés dapprovisionnement et que, de leur propre mouvement,
clles omt ¢&té obligées de procéder 2 un travail destimation des res-

(12) Cf. « Bois et Sciceries » des 5 et 19 décembre 1957.
¢ Revue du Bois » de septembre-octohre 1957,
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sources possibles dans le domaine les concernant. C’est ainsi que le
« Feuillu frangais de papeterie » a entrepris un inventaire accéléré
pour orienter sa politique d’achat. T.a collaboration entre I'Ad-
ministration, les utilisateurs, les producteurs, s’est avérée féconde.
Si U'inventaire forestier est du ressort de I’Administration, on peut
penser au reste que les études du marché soient de celui de la
profession.

Ce que nous retiendrons, c’est que dans notre pays, une prise de
conscience trés nette des problémes économiques touchant le bois
fait de rapides progrés et que vraisemblablement, les prochaines
années apporteront un matériel statistique sur lequel on pourra
utilement travailler.

4o CONCLUSION

Prévoir la demande future, déterminer les quantités et qualités
qui seront offertes, peut paraitre suffisant pour donner le sens de
I'évolution des prix. In fait, cela est bien plus difficile, car 'insta-
bilité monétaire est devenue la régle. On pourrait peut-étre essayer
d’obtenir un ordre de grandeur du prix relatif des bois. Mais cela
encore semble ambitieux. Trop de facteurs externes sont en jeu.

Si P'on veut absolument porter un jugement sur lavenir du prix
des sctages chéne, proposons la conclusion suivante: Les belles qua-
lités, étant donné la variété de leurs emplois possibles et I'accrois-
sement prévisible de la demande, s'écouleront facilement & des prix
d’autant plus rémunérateurs que loffre en restera toujours assez
limitée.

Les qualités moyennes et inférieures, qui sont les plus sensibles
4 la concurrence, ne se vendront que si leurs prix ne sont pas trop
éleveés.

Mais il existe un cadre plus immédiat et plus restreint que le
marché actuel dans son ensemble, c’est celui qu'ouvre la Commu-
nauté Teconomique Européenne. Nous allons, dans un dernier cha-
pitre, étudier les possibilités qu’il offre au commerce des sciages
chéne.
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II. — Evolution prévisible
dans le cadre de la Communauté Economique Européenne

Cette perspective & court et moven terme mérite ici un examen
particulier parce que certains des pays de Ja C.E.E. sont des im-
portateurs traditionnels de chene et que la France disposant & cet
égard de ressources importantes, on peut s’attendre & une amplifica-
tion des courants d’échange actuels.

Nous n'avons pas @ faire l'analyse du traité de la Communauté
Fconomique Luropéenne, ni meéme & envisager toutes ses réper-
cussions sur ensemble du marché francais du bois. Nous nous
limitons a rechercher, apres avoir tracé les grandes lignes du com-
meree des six pays, les incidences prévisibles pour les produits qui
font Tobjet de notre étude.

1° LES DONNEES ACTUELLES DU COMMERCE
ENTRE LES PAYS MEMBRES DE LA C.E.E.

Les six pays membres sont dans I'ensemble trés déficitaires en
résineux (7 millions de m® de sciages, 4 millions de m® de bois
a pate, 2 millions de m® de Dois de mine, soit au total un déficit
d'environ 17 millions de m?® de bois ronds). Par contre, pour les
feutllus, le commerce d'importation de chacun des participants re-
présente un chiffre plus modeste: au total 2000 000 m?* de grumes
et 600 000 m? de sciages feuillus (soit 1200000 m? de bois ronds)
ct ils proviennent des pays d'outre-mer rattachés aux pays mem-
bres de TOLE.C.E. aiusi que de France.

FEn analysant la situation particuliere de chacun des pays, on
trouve que pour les sciages feuillus:

— la République Fédirale d’ Allemagne a, en 1955, importé 94 600
m? de France sur nn total de 160 000 m®, Iin 1956, les chiffres
sont de 58400 et 139 000.

— Pltalie, sur un total de 156000 m® en 1955, n’en regoit que
3600 de TFrance. Pour 1956, les chiffres sont de 166000 et
5 500.

— PUnion ILconomique Belgo-Luxembourgeoise a requ en 1955,
52400 m® de Trance sur un total de 116000 m? et 30 100 m3
en 1956, sur un total de 92 000 m®.
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— les Pays-Bas ont importé en 1955, 28 200 m?® de France sur un
total de 133000 m3, et 19600 m?® en 1956 sur un total de
124 000 m3. Ce pays est le seul qui ait un chiffre appréciable
venant d’Allemagne (respectivement pour chaque année 19 200

et 22 700).

En grumes feuillues, la France a exporté ces mémes années les
quantités suivantes vers ses différents partenaires:

1955 1956
République Fédérale d’Allemagne .......... 116200 64 300
Ttalie ..o 37900 24700
U . E B L e 156 300 146 100
Pays-Bas ... .o 70500 44400
Exportations totales vers les pays de la CE.E.". 380900 279500
Exportations totales vers les pays étrangers .... 546000 406900

En ce qui concerne plus spécialement le chéne, nous avons vu,
dans 'étude de lexportation, la position de la France pour les
grumes, sciages et traverses. Voici l'importance respective de nos
partenaires de la CE.E.:

Pour les grumes, 'Union Economique Belgo-Luxembourgeoise
est notre principal acheteur souvent pour la moitié du volume total
exporté, parfois méme pour les deux tiers. Ies Pays-Bas en
acquiérent couramment un cinquiéme, et U'Allemagne un peu moins.

Pour les sciages, I'Union Belgo-Luxembourgeoise et les Pays-
Bas interviennent pour des quantités variant du dixiéme au cinquie-
me, I.Allemagne apparait épisodiquement pour des volumes par-
fois importants.

Enfin, nous avons va que la plus grande part des exportations
francaises de traverses feuillues est destinée a certains de nos
associés de la CE.E. (Allemagne, Belgique, Pays-Bas).

La France, par contre, n'importe pas de grumes ou sciages chéne
en régime normal. Celles qui ont eu lieu ’Allemagne notamment en
1949 étaient — nous le rappelons — les conséquences des préléve-
ments liés au réglement de dommages de guerre.

2> LLES DISPOSITIONS DU TRAITE EN CE QUI CONCERNE LES BOTS
ET LES REACTIONS FRANGATSES

Le Traité n'a pas défini a Porigine si le bois doit étre considéré
comme une matiére industrielle ou comme un produit agricole. Or,
cela a une grande importance, car les uns et les autres ne sont pas
traités de la méme maniére. Notamment, les articles 38 et suivants
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prévoient pour les seconds le développement d'une politique com-
mune visant entre autres la stabilisation des marchés, des interven-
tions dans le domaine des prix, etc...

Le point sur lequel le traité de Rome est explicite a I'égard du
bois est celui des droits de douane:

— les bois bruts, méme écorcés ou simplement dégrossis,

— les bois simplement équarris,

- les bois simplement sciés longitudinalement,

tranchés ou déroulés ’une épaisseur supérieure 4 5 mm,

sont classés dans Ta liste G qui comporte les produits pour lesquels
les droits applicables sont fixés par voie de négociation entre les
Itats membres,

Afin de préparer la conférence des Ministres de PAgriculture du
Marché Commun. qui se tint en mai 1958, la Direction Générale
des Faux et Foréts créa des groupes de travail au sein desquels
se retrouverent des représentants des fédérations, des producteurs,
des administrations et des utilisateurs.

T.a Section « Bois d'ceuvre » du groupe de travail « Foréts et
Produits Torestiers » fournit un rapport, dans Pensemble favorable
av projet de la C.EE.

Pour les bois indigénes, on ne demandait pas le hénéfice des
clauses spécinles prévues pour les produits agricoles, mais on faisait
des remarques ot on émettait des veeux:

1 — Si ta suppression progressive des droits de douane ne doit
pas créer de perturbation, i1 semblait néeessaire. pour que Pappro-
visionnement des usines métropolitaines ne soit pas géné, de freiner
les sorties de grumes.

2 -— Pour éviter que les achats plus importants de grumes ef-
fectués par les étrangers ne nuisent d la conservation de nos
foréts, il paraissait indispensable de poursuivre un large cffort de
reboisement qu'on souhaite lihéral.

3 — A la fin de la promidre étape. toutes les restrictions quan-
titatives entre états memhbres doivent avoir disparu. T1 convient que
cette lihération soit effectuée par paliers. On proposait notamment
pour les grumes chéne qu'il soit alloné des contingents (’importance
croissante.

4 . T.es hois en orumes et les sciages ficurent a Ja liste G: les
droits de douane périphériques doivent étre fixés d'un commun
accord entre les participants. T.)intérét de la France est qu'il n'y
ait pas de droit d'importation en provenance des pays tiers.

5. — Tl n'v a pas dans le traité de réglementation sur la limita-
tion de Pexportation vers les pavs tiers. Or, la France était hridée
A leur éeard par des contingentements. T faut éviter qu’'un parte-
naire de la C.E.E. qui nc connait pas de telles restrictions, achéte
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en France pour revendre chez les tiers. On estimait que la CE.E.
étant déficitaire en résineux comme en feuillus, elle devrait établir
un contingentement vers les pays tiers.

Dans un cadre plus général, la Commission d’étude souhaitait
la stricte application des clauses sur la politique sociale (I'industrie
francaise étant actuellement grevée par de lourdes charges sala-
riales). 1'assouplissement de notre systéme fiscal pour permettre un
amortissement plus facile, un allégement des conditions de crédit,
la suppression du blocage des prix qui ne se concoit plus sans con-
tingent, la solution du probléme monétaire.

Sous ces réserves, entrée dans le Marché Commun ne causait
pas d’appréhension autre que celle de risques particuliers entrainés
par son démarrage en phase de récession. Nous remarquerons que
certains professionnels estimaient, par contre, que cette conjoncture
est favorable a la mise en route des nouvelles institutions car elle
évite un déséquilibre hrutal des courants commerciaux.

Depuis la date de ce rapport, Uévolution a été rapide. Sur le plan
politique, la décision d’accélérer le Marché Commun a été prise.
Les droits de douane en régime C.E.E. et les droits du tarif exté-
rieur commun ont été arrétés.

Par ailleurs. sauf quelques rares exceptions, les nroduits fores-
tiers ont été, en France, largement 1ibérés & l'exportation. T.e blo-
cage des prix a pratiquement disparu et les inquiétudes touchant la
situation monétaire se sont en partie dissipées.

Bien que les décisions prises et les faits n’aient ainsi, pas sur
tous les points, répondu aux désirs exprimés par le groupe de tra-
vail, il apparait que, dans l'ensemble, le démarrage du Marché Com-
mun se soit effectué sans difficulté majeure.

3° LLES CONSEQUENCES DANS LE DOMAINE DES PRIX

T.a France restera certainement le trés gros fournisseur de chéne
de la Communauté et la libération des échanges ne peut que favo-
riser les courants d'exportation déja établis.

Certains craignent méme qu'il ne s’amplifient trop. Si pour les
résineux nos massifs frontaliers seront spécialement convoités par
les industriels des pays limitrophes, le risque est sans doute moins
grave pour les feuillus, les foréts se trouvant généralement dans
Pintérieur. Seuls, les Belges sont bien placés pour acheter les bois
ronds, les transformer et au besoin revendre les sciages chez nous.
Mais les besoins des industries en feuillus sont plus limités et plus
stables que pour les résineux.

Le suréquipement général de I'Furope en scieries tendra certai-
nement, quoi qu’il en soit, a accroitre la concurrence a 'achat de la
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matiere premicre, c’est pourquoi les modalités d’interventions dans
le cadre professionnel {rangais, qui sont d’ailleurs restées hypothé-
tiques, n'auront d'intérét que si elles sont appliquées a I'ensemble
des exploitants et scieurs de Uliurope des Six. On notera que la gé-
néralisation des ventes en régie favoriserait les achats étrangers,
car elle décharge l'acquéreur du souci de Pexploitation forestiére,
difficile & conduire pour qui n’est pas sur place. La libre circulation
des personnes peunt, en dehors méme des courants d’exportation
de matiére, apporter de nouvelles perturbations en facilitant I'ins-
tallation de nouveaux scieurs dans notre pays.

La concurrence sera vive surtout pour les belles qualités (dont
nous avons vi quelles sont les plus rares), car il est plus avantageux
de transporter loin ce qui a le plus de valeur.

Ie role que peuvent jouer les importations de hois tropicaux sur
le marché du chéne a été évoqué. Qu'en est-il dans le cadre de la
C.EE.?

La France est intéressée au premier chef, d’abord parce que les
pays africains qui lui sont liés sont largements producteurs de bois
tropicaux. ensuite parce que les industriels francais en sont wutili-
sateurs,

Les pays africains (ohédience francaise, producteurs de bois tro-
picaux, se sont montrés téticients 4 1"égard de certaines disposi-
tions du traité de Rome. Tls n’avaient d'ailleurs pas été consultés
lors de son &ahoration. Ce qu'ils voulaient obtenir surtout, c’est
I'inclusion des hois tropicaux en grumes dans la liste des produits
du sol et cela parce que Uexyloitation forestiere constitue pour cer-
tains d’entre eux une part prépondérante de Pactivité économique
o des recettes hudgétaires. Tls désiraient donc Vapplication des
clauses prévues a 'article 40 du traité et notamment hénéficier d’'une
organisation du marché. Cette position rejoignait le souci de 'indus-
trie francaise

— qui ne croyait pas pouvoir s'approvisionner & Touverture de ce
marché en essences étrangéres, la France manquant alors de
movens de paiement extérieurs,

— qui craignait que les cing autres partenaires drainent 3 leur
profit Tes ressources frangaises.

Alors que les productions de nos T.O.M. ont atteint un plafond,
nos industriels ne hénéficieraient plus que de contingents diminués.

D’aucuns pensaient aussi que certains partenaires achéteraient
dans les états de I'Ex Communauté francaise pour revendre a
Iétranger ou, inversement, achéteraient a I'étranger pour revendre
chez nous. La concurrence des hois britanniques moins chers, pou-
vait faire appréhender une telle éventualité,
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On craignait également que le taux élevé des frets et des frais
portuaires frangais ne fasse détourner vers Rotterdam, Anvers,
Bréme ou Hambourg les courants dirigés des associés francais
I Afrique vers la métropole.

Enfin, si actuellement la demande en bois exotiques est sans cesse
croissante, on a connu dans le passé la saturation rapide du mar-
ché (1).

Toutes ces raisons portaient a souhaiter du c6té frangais lap-
 plication des dispositions spéciales prévues pour les produits du
sol. Cette position était parfois nuancée: c’est ainsi que les im-
portateurs et industriels demandaient que pour lutter A armes égales
avec leurs concurrents des cing autres pays, ils soient autorisés a
acheter & I'étranger oft les conditions sont plus avantageuses (2).

La demande francaise n’a en définitive pas requ satisfaction. Les
bois tropicaux ont été traités comme produits industriels et les
droits de douane les frappant fixés aussi hien pour le régime C.E.E.
que pour les pays tiers. Ils ont été, notamment pour les grumes,
situés a des niveaux peu élevés,

Tl est prohable que les bois exotiques, trés demandés en Allema-
gne, France, Belgique et Pays-Bas — qu’ils viennent des territoi-
res d'Outre-Mer de partenaires ou d’autres — ne feront pas dé-
faut dans Pensemble de la C.E.E. et qu’ils apporteront le complé-
ment indispensable sur le marché des feuillus.

D’autres facteurs doivent aussi retenir P'attention.

Le montant des salaires n’a cessé de progresser depuis ces der-
niéres années. Tl est probable que la création du Marché Commun
ne les verra pas haisser car si le traité prévoit la libre circulation
des personnes — ce qui peut apporter en France certains contin-
gents supplémentaires de main-d’ceuvre, facteur de détente sur les
salaires —, il prévoit aussi I'harmonisation des politiques sociales,
c’est-a-dire en réalité, leur nivellement par le haut. En France, le
cofit du travail est surtout, & cause de ces charges, relativement
élevé, mais on ne doit pas s'attendre d ce qu’il baisse.

Si la matiére est plus recherchée et si les salaires ne haissent pas,
il ne faut pas, malgré les améliorations techniques qu'on pourra
apporter, s’attendre a une haisse des prix de revient. Cela laisse
présumer que les prix seront stables dans certains cas, orientés vers
la hausse dans d’autres, mais que la haisse semble exclue.

Ia loi des cofits croissants dans la production des sciages, dont
nous avons donné les raisons au début de ce travail, vient & Pappui
de cette thése.

(1) Cf. MoReLLET: Les Bois tropicaux dans la C.E.E. - Marchés tropicaux
du Monde, 9 et 16 aofit 1958.
(2) Cf. Bois Coloniaux, Exotiques et Américains, n® 10, 2* trimestre 1958.
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La tendance des prix des sciages chéne peut étre prévue aprés
Pouverture du Marché Commnn comme suit:

— pour les belles qualités, un risque de tension d’autant plus net
que P'expansion économique —— spécialement pour les secteurs du
batiment, de l'amcublement — sera forte. Le rdle des exotiques
sera sans doute tres important, car s'ils ne font pas défaut, nos
partenaires, qui les consomment en grosse quantité, n’auront pas
de nécessité daccroitre leurs achats en essences européennes, ce qui
serait un facteur certain de hausse.

— pour les qualités moyennes ou médiocres, les prix subiront
vraisemblablement peu de changement. Pour les débits trés infé-
rieurs que sont les bois sous-rail, on a vu ('ailleurs que la stabilité
est déja acquise. 11 ne semble pas que dans I'immédiat des hausses
soient & craindre. Mais il faut toujours rester circonspect car nous
avons vu combien Joffre est vite limitée en quantité. Pour les plan-
ches & fond de wagon, par excuple, qui — nous l'avons vu — sont
en concurrence avee 'autres débits, il suffirait de la conjonction
'achats étrangers dans Ja méme qualité et au méme moment pour
provoquer une hausse brutale de prix. Or, les Pays-Bas, la BelgiGue
et PAllemagne ont été intéressés dans ce compartiment ces dernié-
res années, Une certaine vigilanee s'impose donc aux clients fran-
¢ais.






SIXIEME PARTIE

CONCLUSIONS

En quelques derniéres pages, nous allons rassembler P'essentiel
des résultats de cette étude.

Les prix des sciages chéne iprésentent certains traits caracté-
ristiques de comportement qui tiennent & la nature du produit, mais
la conjoncture en est ¢galement un ¢lément fondamental.

I — Tout d’'abord, LA NATURE DU PRODUIT imprime au marché
une allure spéciale,

1) La possibilité foresticre annuelle — quantité qu'on peut pré-
lever dans les foréts — n'offre pas une grande marge d’extension,
dolt la trés manvaise élasticite dic marché & la hausse (1). Cela est
Dicn mis en évidence par le fait que le volume de vente des sciages
est beaucoup plus constant que le nivean des prix et que le pla-
fonnement est rapide en période de hausse (2). De méme, I'analyse
de Poffre de fonds de wagon pour la S.N.C.F. (3) montre que tou-
tes les courbes se hrisent 4 un endroit déterminé d partir duquel
toute augmentation e prix ne corvespond plus qu'a des accroisse-
ments de volume insignifiants,

Sans doute faut-il nuancer le jugement: le déplacement possible
des qualités (4) a I'intéricur du volume global de chéne donne, pour
un produit déterminé, une certaine marge ’élasticité: c’est ainsi
que Von peut augmenter la production de bois en qualité fonds de
wagon en prenant les billes les plus médiocres de la qualité plot.

On remarquera que Uexploitation pouvant étre différée (5) ou
avancée, le volume de bois mis & disposition des scieurs pourrait
assez largement varier. Mais cette préoccupation économique ne
cadre pas avee les néeessités de conservation de la forét et de la
succession des coupes selon les plans d'aménagements dont les im-
pératifs sont d'ordre différent.

(1) 1™ Partie, Ch. 1IV.

(2) 3* Partie, Ch. . 3 B c.

(3) 4° Partie, Ch. ITI. 1.

(4) 17 Partie, Ch. IIT. 1.
(5) 1I"* Partie, Ch. IV. 1.
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2) Deuxiéme trait intéressant: c'est le prix des sciages qui en-
traine la détermination de celui des bois sur pied (6). Les évolu-
tions de chacun d’eux offrent un parallélisme (7) trés net, bien que
I'amplitude soit moins forte pour le prix des grumes que pour celui
des’ sciages, les billes de qualité supérieure montrent un mouve-
ment constant et relativement indépendant de la hausse. Sans doute
s’expliquerait-il si, au lieu de repérer les plots de qualité charpente,
ILN.S.E.E. reprenait la qualité belle menuiserie ou ébénisterie.

3) Le mécanisme de formation du prix des grumes et le pla-
fonnement du volume de production expliquent qu'on puisse con-
naitre des processus cuwmulatifs de hausse (8) des prix que seule
une intervention extérieure peut briser. Ce trait est d'autant plus
sensible que le suréquipement en scicries et les méthodes actuelles
de vente des coupes entrainent une compétition sévére pour I'achat
des Dbois sur pied et que le niveau général des prix du chéne reste
trés tenu.

4) Un troisieme trait tenant a la nature des choses est Fhétéro-
généité de cette production (9) d'origine biologique. Il en résulte
des difficultés d’assortir les sciages par qualité rigoureusement dé-
finie, ce qui est un obstacle important a la normalisation. Cette cau-
se majeure de viscosité du marché empéchera longtemps la con-
frontation a grande échelle d’'une offre et d’une demande précise.
Les efforts utiles que représentent les Bourses des bois ne doivent
cependant pas étre méconnus (10).

5) On notera comme autre caractére intéressant la diffusion de
la production forestiére qui explique que les scieries soient nom-
hreuses et que la petite entreprise domine (11). L’offre étant ainsi
dispersée, aucune intervention de caractére monopolistique ne vient
pousser les prix a la hausse quand celle-ci se produit; c’est dans
une autré direction que doit étre alors conduite la recherche. De
cette diffusion de la matiére premiére et du nombre important d’en-
treprises résulte que lorsque la demande croit, les prix augmentent,
tant au niveau de Uentreprise qu’a celui de la branche profession-
nelle (12).

6) L’interdépendance des qualités obtenues a partir d'un méme
arbre est certes une géne: elle impose au scieur d’avoir un carnet

(6) 1™ Partie, Ch, II. 1 C.

(7) 3* Partie, Ch. 1. 3 B d.
(8) 1™ Partie, Ch. IV.

(9) 1™ Partie, Ch. IV,

(10) 3 Partie, Ch. L. 1.

(11) 17° Partie, Ch. 1.

(12) 1% Partie, Ch. II. 2 B.
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de commandes dont P'éventail soit suffisant pour les absorber tou-
tes. Nous avons vu qu'en fait, il méne paraliclement un courant
d’achat et un courant de vente (13).

De la complémentarité des produtts résulte la difficulté de fixer
des prix de revient unitaires, ce qui peut entrainer pour le scieur
des complications lors du choix des opportunités de vente.

Mais wpar ailleurs, d'une méme qualité peuvent étre tirés des
scinges d'utilisation différente: c’est la une arme pour le scieur qui
peut orienter sa production selon la demande.

7) La lenteur du processus de production a pour corollaire Iim-
portance du crédit: nous avons noté combien les marchands de
hois y sont sensibles (14). Iclle a aussi pour conséquence la nécessité
de spéculer lors de Pachat des bois sur pied (15).

(8) La possibilité de stocker les sciages en leur conférant une
plus-value est un précienx atout; elle permet a celui qui dispose
de Nquidités suffisantes de « tenir » pendant les crises: c’est un
facteur de stahilité des prix qui pourrait étre mieux utilisé (16).

9) Nous pensons que le phénomene saisonnier du mouvement es-
tival des prix des sciages (17) — bien qu’on puisse discuter de ses
causes — doive étre considéré comme tenant 3 la nature méme des
choses. T a des analogies avee le mouvement automnal du prix
des grumes et bien que nous ayons noté que c’est le prix des scia-
ges qui conditionne celui des grumes, i1 semble ue ce soit, en défi-
nitive le rythme saisonnier de Vexploitation qui détermine ces mou-
vements,

TT — T.A CONJONCTURE est un élément fondamental de forma-
tion du prix des sciages chéne,

1y Clest d’elle que résulte importance de la demande. Elle sem-
ble, sur le plan intéricur (18) étre plus étroitement liée a Vactivité
du hiatiment qu'd la production industrielle en général.

2) La demande extérieure (19) est ici spécialement importante
parce que ta France, bien pourvue en chéne, en exporte une quan-
tité notable, aussi bien en grumes qu'en sciages. I’accroissement
considérable du commerce intraeuropéen des bois depuis la fin de
la derniére guerre donue 4 ce fait une importance de plus en plus
grande. T.e volume exporté varie toutefois considérablement selon

(13) 1 Partie, Ch. III. 1.

(14) 1™ Partie, Ch. II. 4.

(15) 17 Partie, Ch. II. C.

(16) 1™ Partie. Ch. II. 2 et 4° partie, Ch. TV. 3.
(17) 3* Partie, Ch. 1. 3 A.

(18) 3 Partie, Ch. II. 1.

(19) 3° Partie, Ch. I. 5 et Ch, IT. 1
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les années: les fluctuations de prix résultent de celles enregistrées
dans le domaine des échanges et la pesée des stocks apparait parfois
lourde.

Il est a retenir que si les mouvements de la demande intérieure
se développent assez lentement, la demande extérieure elle, condi-
“tionnée parfois notamment par des phénomenes monétaires, se mani-
feste plus brusquement et vient donner aux mouvements de prix
une impulsion trés forte

3) Bien que cela résulte plus de sa structure que de son volume
déterminé par la conjoncture générale, notons ici que la demande
est trés diversifiée selon les compartiments (20). Elle conduit dans
certains cas a la concurrence imparfaite, dans d’autres a l'oligop-
sone, voire au monopsone. A 1'élasticité d'allure assez constante de
I'offre s’oppose celle trés variable de la demande, tributaire de la
plus ou moins grande nécessité d’utilisation.

4) Concurrentes entre elles dans la méme qualité, les demandes
connaissent des interactions, mais lorsque leur satisfaction devient
difficile, les substitutions sont en jeu aussi bien entre les essences
de bois qu'entre le bois et des produits totalement différents. Le
cas le plus net en ce qui nous concerne et qui se rapporte au premier
groupe est celui de la substitution de bois tropicaux au chéne (21)
aussi bien chez nous qu’a I'étranger. Cette concurrence, qui est de-
venue trés vive, s'explique par des raisons techniques, mais aussi
par les niveaux relatifs des prix.

Ces phénomenes de substitution apparaissent en définitive plus
conjoncturels que techniques.

5) La spéculation joue sur le marché des bois (22): parfois condi-
tionnée par des phénoménes monétaires, elle vise aussi les varia-
tions de prix & terme dues a des causes purement économiques. Si
le prix des sciages chéne nous est apparu moins spéculatif que
celui des valeurs mobiliéres mais plus que celui de l'or, il ne faut
pas oublier qu’au sortir de la période d’économie dirigée, les ajus-
tements ont été rendus difficiles par des causes occasionnelles. Dans
le cas qui nous préoccupe, la cessation des exploitations d’Allema-
gne qui diminuait Uoffre, alors que la demande étant gonflée par
les Desoins de la reconstruction, au moment ot I'inflation grandis-
sait, n’ont pas permis de quitter le régime de taxation sans pertur-
bations graves, et de ce chef, la spéculation sur le marché du bois
nous est apparue plus excessive qu’elle ne P'est peut-étre en période

(20) 2° Partie.
(21) 3 Partie, Ch. I. 6.
(22) 3 Partie, Ch. II. 2,
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normale. Le niveau des prix des sciages ainsi considérablement
accru ne semble, au reste, n'avoir fait que rejoindre celui des prix
de gros dans leur ensemble (23).

TIT — T.ES INTERVENTIONS u’on peut proposer pour régulariser
el abaisser le niveau des prix afin que le chéne soit en mesure de
lutter contre ses concurrents, sont Q'ordres variés,

[1 semble gu'on puisse envisager notamment la structure de Tof-
fre, les modes de vente de hois sur pied, d’achat des sciages.

St la capacilé nationale de sciage est trop forte (24), sa réduction
pose de nombreux problémes, Dans un métier ot U'importance des
qualités d’acheteur de Dois sur pied et de vendeur de sciages est
fondamentale, la valeur des équipements n'est pas un critére de
sélection. T.es marginaux qu’on devrait éliminer sont bien difficiles
a déterminer, d"autant que certaines périodes de hausse rapide des
prix de sciages leur permettent de rétablir des situation trés compro-
mises (25).

Les modalités de vente des coupes (26) pourraient étre amodiées,
mais des considérations qui ne sont pas ordre économique plaide-
ront sans doute longtemps pour leur maintien. Souhaitons d’ailleurs
que soient conservées les ventes annuelles qui peuvent jouer le role
Bienfaisant un marché & terme,

Si du coté de Voffre il semble ainsi malaisé d’intervenir, on peut
penser que les acheteurs agiront avec opportunité. TLeur entente sur
le marché des traverses (27), les cssais tentés par la S.N.C.F. pour
normaliser Pachat des fonds e wagon (28) constituent des initia-
tives intéressantes qui — notons-le — sont compatibles avec le jeu
de Ta Tibre entreprise. Sio d'ailleurs la demande avait elle-méme,
dans tous les compartiments, une allure réguliérement soutenue,
Voffre finirait certainement par adopter une physionomie adaptée a
cette marche. Comme 1l est vraisemblable qu’on aura toujours des
écarts autour de Poptimum, on peut songer pour les corriger aux
contrats & Jong terme, mais aussi pour maintenir lactivité d'un
marché en perte de vitesse, anx achats spéculatifs de clients impor-
tants, ainsi qu'an financement des stocks par Uintermédiaire de
la corporation.

D'autres interventions peuvent étre recherchées. Rappelons pour
mémoire ici la standardisation des produits pour permettre 'élar-
cissement des marchés. Certaines, comme le blocage des prix, se
sont montrées insuffisamment efficaces (29). Certaines autres s’ave-

(23) 3 Partie, Ch. 1L 3.
(24) 4° Partie, Ch. IV.

(25) 3* Partie, Ch. 1. 3 Be.
(26) 4° Partie, Ch. V.,

(27) 4° Partie, Ch. II.

(28) 4° Partie, Ch, III.
(29) 4° Partie, Ch. 1,



286 CONTRIBUTION A L'ETUDE DES PRIX

reront indispensables et entreront dans les faits si 'on ne veut pas
que les produits concurrents évincent le chéne et que, parallélement,
les scieurs soient acculés a de grandes difficultés du fait de la hausse
des prix des bois sur pied qui ne pourra étre répercutée sur celui
des sciages.

IV — Que faut-il ATTENDRE DE L’AVENIR?

Quelle que soit I'expansion (30) de la « chimie du bois » qui
pourra alléger la charge des exploitants, 'emploi du matériau sous
forme traditionnelle ne semble pas nécessairement compromise: on
note pour les feuillus un accroissement global de consommation au
moins en Europe.

Ce qui rend les problemes complexes, c’est le divorce entre un
aménagement forestier nécessairement a longue période et-la dif-
ficile évolution de la demande & terme aussi éloigné. Mais le volant
de la production reste entre les mains de I'Etat et le probléme ne
lui échappe pas: linventaire forestier qu’il met en ceuvre sera un
instrument d’une utilité incontestable. '

Quoi qu’il en soit, les belles qualités paraissent devoir étre faci-
lement écoulées pendant longtemps encore et une certaine concur-
rence dans le cadre méme de la Communauté économique euro-
péenne n'est pas exclue pour les qualités moyennes ou inférieures.
Mais qu’on n’oublie pas que le prix reste souvent le facteur limitant
de Pemploi et qu’en définitive il conditionnera cet avenir.

V — On ne peuat étendre aux frises d parquet, avivés pour
ameublement, etc... toutes les conclusions précédentes sans étude
préalable.

Des recherches particuliéres sur le jeu de la concutrrence d I'in-
térieur d'une méme qualité et de la complémentarité des produits
peuvent étre entreprises: elles permettraient sans doute d’expliquer
plus intimement certains mécanismes.

Les résultats ne peuvent non plus &étre transposés sans risque
d’un niveau a un autre: si on revient, par exemple, du plan natio-
nal & celui de la région, les réserves peuvent naitre.

Les conclusions doivent donc étre toujours bien formulées en
méme temps que les conditions de leur établissement

*
* ¥

Arrivés au terme de ce travail, nous ne pensons pas avoir apporté
autre chose qu'une contribution modeste & un sujet d’étude plus
vaste et plus complexe qu'il peut paraitre au premier abord. Nous

avions volontairement limité notre recherche, ainsi que nous nous
en sommes expliqués dans lintroduction, conscients du fait que

(30) 5° Partie.



SUR LE MARCHE FRANCAIS DES SCIAGES CHENE 287

I'expression « marché du bois » recouvre en réalité les marchés
trés différents de nombreux produits. Si méme nous avions abordé
I'ensemble des produits en chéne, nous aurions été amenés a déve-
lopper ce qui a trait au commerce des grumes, par exemple, avec
les caractéres propres a celui des billes a tranchage. Nous aurions
e, aussi, a étudier le marché des placages. Nous eussions été con-
duits également 4 traiter des Dbois usinés aprés sciage. Nous avons
pensé quil est préférable de définir un objet étroit envisagé pendant
une périnde bien déterminée.

T.es analvses de Uensemble du marché du hois.cont assez nombreu-
ses et nous en citons dans nos références. Elles offrent l'intérét de
tracer le cadre général dactivités économiques dont les affinités
sont certaines. T.es études particuliéres sont plus rares, sauf sous
forme darticles dans la presse professionnelle; elles sont le plus
souvent tournées vers lactualité et, <1 Pon y ahorde la question
des prix, c’est surtout pour en noter les variations, certaines de
leurs causes, sans toutefois rechercher des lois ou des rapports pré-
cis, susceptibles ('une expression chiffrée,

Nous avons été tentés par une telle recherche. Nous l'avons con-
duite en réunissant ’ahord toutes les données numériques que 'on
pent trouver touchant le sujet. Elles sont souvent trés insuffisantes
et nous avons, & chague fois, précisé les limites de leur utilisation.
Tlles ne deviennent assez précises que lorsqu’on envisage un cas
particulier (exemple des planches pour fonds de wagon), mais sur
cet intervalle de temps réduit qui sépare 1949 et 1957, les statisti-
ques sc sont avérées progresser en qualité (exemple pour les quan-
tités commercialisées).

Cela incite & affirmer que les lois que nous n’avons pu formuler
pourront peut-¢tre étre dégacées dans un avenir plus ou moins pro-
che.

Ouel en serait Vintérét? Fn dehors de celui purement spéeulatif
aqu'elles apnorteraient aux Sciences économiques, la pratique des
affaires v trouverait son comipte. Des acheteurs importants pésent
sur le marché. Tls le font narfois maladroitement et 'on peut pré-
tendre aue c’est faute d’en connaitre certains aspects ou quelques-
unes des régles qui le réeissent. Ta formulation des uns et des au-
tres peut nermettre anv achetenrs comme aux vendeurs, d’adopter
un comportement plus logique. Notamment, la prévision peut étre
possible. Elle aurait certainement un effet régulateur sur les prix
et les échanges pour le plus grand bien des producteurs et des uti-
lisateurs.

En fait, les sciages chéne offrent une gamme trés variée de pro-
duits. Nous avons envisagé les plus représentatifs: plots courants
du commerce, planches pour fonds de wagon, traverses, et nous
avons remarqué que pour Péconomiste, ils représentent des cas
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bien distincts: marché de libre concurrence, marché oti un acheteur
domine mais voit son action limitée par la concurrence entre pro-
duits de qualité similaire, enfin, marché sur lequel plusieurs ache-
teurs puissants peuvent s’entendre sans craindre cette sujétion.

Nous avons volontairement abordé ces divers cas, car la complé-
mentarité des produits apporte souvent une explication utile & cer-
tains mouvements de prix, et 'on voit aussi que les divers produits
tirés d’'un méme arbre sont soumis a des lois économiques bien dif-
férentes. S’il convenait de restreindre le sujet traité, nous n’avons
pas voulu aller trop loin dans cette voie de peur de nuire d la com-
préhension des phénomeénes.

Certains facteurs trés importants de la formation des prix ont
été évoqués et les caractéres essenticls pour notre objet en ont
été donnés, mais cela ne veut pas dire que nous estimons en avoir
fait une éude approfondie: I’évolution du commerce des bois tro-
picaux, la concentration professionnelle, les méthodes de vente des
bois sur pied, sont autant de sujets dignes chacun d’un travail par-
ticulier. Il n’était pas possible de les mener a bien ici, mais il est
bon de retenir que toute recherche les concernant nous intéressera
directement.

Monde complexe, mais d’autant plus intéressant parce qu’il touche
a la hiologie comme aux sciences exactes, parce que I'expérence la
plus ancienne et les solutions les plus révolutionnaires s’y coOtoient
sans cesse, parce que loin d’appartenir au passé, il s'ouvre A de nou-
velles et larges perspectives, le monde du bois mérite certainement
de retenir l'attention des économistes. Il fait vivre un nombre im-
portant d’hommes, met en jeu des sonumes considérables, apporte &
Pactivité générale des matériaux indispensables. Il est souhaitable
que 1a, comme dans d’autres secteurs, progresse la connaissance du
mécanisme des échanges,
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Liste des tableaux de données numériques

Ces tableaux sont classés dans U'ordre oi1 ils sont énoncés pour la premiére
fois dans le texte. Certains intéressent plusieurs parties de celui-ci:

. Pages
I — Calcul type du prix d’achat du chéne sur pied .............. 291
IT — Prix de gros des sciages chéne ............ e eee 295
IIT — Indice de prix des sciages chéne .............. Creeeeeens .. 296
IV — Statistiques de ventes de chéne en France ......vvvvvvnnis 297
V — Quantités et prix du chéne sur pied .............. ceeenas 298
VI — Faillites et réglements judiciaires ........cccevvviivvnennn. 299
VII — Importations de produits en chéne ............... SN 301
VIII — Exportations de produits en chéne ...........covvevinnnes 302

IX — Exportations a4 destination de la France de bois tropicaux
autres quokoumé en provenance des T.OM. .......... 303

X — Comparaison entre lindice du prix des sciages chéne et l'in-
dice du prix de lor fin ........ e B AP 7

XI — Comparaison entre l'indice du prix des sciages chéne et lin-
dice des valeurs frangaises 4 revenu variable .......... 305

X1I — Comparaison entre lindice du prix des sciages chéne et I'in-
dice général des prix de gros ............. ceeeiereee.. 306

XIII — Besoins et possibilités d’exportation des traverses feuillues .. 307

XIV — Résultats des appels d’offres semestriels de la S.N.C.F. pour
Papprovisionnement de planches pour fonds de wagon... 309

XV — Approvisionnement de la S.N.C.F. en fonds de wagon chéne .. 310
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I. — Calcul type du prix d’achat de chéne sur pied

1 — DPerte de cube occasionnée par la transformation de grumes
Chéne en sciages (Bois saius).

Lorsqu'on déhite une grume, il v a divers chefs de perte de vo-
lume qui sont repris ci-dessous. En outre, le rendement est d’au-
tant plus fort que les hilles sont plus grosses.

1o Débiis en plots.

Fpr 10 mm 27 mm 54 mm 80 mm Perte causée par:
10 % 10 % 10 % 10 % Ecorce et surépaisseur
30 % 12 9 10 % 7 % Traits de scie
10 % 11 9% 12 % 15 %  Levée/Découvert
Nota. — Dans les levées, il peut ¢tre récupéré de la lambourde et, dans les

gros bois, le pourcentage pour la levée est moins important.
[1 peut étre considéré, en principe, que les rendement sont les sui-
vants:

Circonférence Epaisseur des plots
des hilles 10 mm 27 mm 54 mm 80 mm
120 cm Rendement de: 50 % 67 % 68 % 68 %
140 cm — 52 % 69 % 70 % 69 %
160 cm — 54 % 71 % 72 % 70 %
180 cm —_ 56 % 72 9% 74 % 71 9%
200 cm —_ 57 % 73 % 75 % 72 9%
220 cm — 58 % 75 % 75 % 73 %

Dans certaines grosses billes, le pourcentage de rendement est
diminué par Paugmentation des défauts.

20 Débits en avivés.

A la perte conséeutive & la présence de Pécorce, aux traits de
scie et & la surépaisseur a donner aux débits doit s'ajouter celle due
au sciage A vives arétes sur aubier.

Fpaisseur ....oc.coves 10 mm 27 mm 54 mm 80 mm
40 % 2% 20 % 17 %
20 % 25 % 30 % 35%

Perte totale ......... 60 % 47 % 50 % 52 9%
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Pour les planches de fonds de wagon, ce pourcentage ne peut étre
pris comme base du fait de élimination de Paubier et des largeurs
demandées. De plus, le rendement est d'autant plus faible que les
bois sont moins gros.

30 Traverses.

6 traverses au m® grume, soit 0,550 a 0,600 est un maximum de
rendement.

2 — Coiit des opérations de transformation.

Par m3 de grume:

1° Abattage et charges sociales et autres: 350 4 175 = 525 F
2° Débardage --Prix moyen au m3 .................. = 500 F
3° Transport en scierie - le m3 .................... = 1000 F 2025 F

_ Par m3 de sciage:

4° Sciages Plots 27 mm et plus .....covviniiiiinaenn = 2800 G
Plots 10 mm ...... e = 3500 F
Avivés 27 mm et plus .......iiiiiniant. = 3000 F
Avivés dimens. fixes .........ciiiiinnn = 3300 F

3 — Prix d’achat des billes.

On connait le prix de vente des principaux types de débit; on en
déduit, compte tenu des frais de transformation et coefficient de
rendement, le prix d’achat des billes.

Voir tableau ci-contre.
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4 — Prix d’achat des arbres sur pied.

Un arbre comporte plusieurs billes dont les prix unitaires vien-
nent d’étre analysés. Pour connaitre le prix d’achat des arbres sur
pied, on procéde comme suit, selon la proportion de choix que cha-
cun renferme et qui est souvent en relation avec les dimensions:

Bois de 80/99 ¢m au milieu:

10 % avivés 1°7/2° choiX ...ovvvrevieeninnnnnn. = 108 F
60 % avivés 3° cholx ......coeeveiiiniiiiiiann, = 2451
30 % traverSES ..uevvreriiiieineaneeneeae s = 470
4 006F
Bois de 100/119 cm au milieu:
30 % avivés 1°7/2° choiX «ovevviinenriinneennn = 3255 F
40 % avivés 3 chOiX ...vvvivvvnnnennnenns vev.. = 1634
30 9 traverSes «eeveeeerriiniaeeniieiaieeeneenns = 470
5359 F
Bois de 120/130 ¢m milieu:
50 % plots cveeiiniii e . = 4750 F
25 % avivés 3* choix ......oiiiiiiiiiiiiiia.n, = 1020
25 o trAVEISES vvvevreeennecnnenoronesneeennns = 390
6160 F
Bois de 140/159 c¢cm milieu:
50 % PlOtS .« uvvvriiiiii e = 5750 F
10 % avivés 3° choixX ..ovvvvinreiiiiiiiiieennnn, = 410
20 Yo CroiSements ..........ceceenriiiieaaiioens = 475
20 T LYAVEISES «vvivviivernrsvnanasannsanenenees = 315
6950 F
Bois de 160/179 cm milieu:
50 %o DIOLS v uveviia e = 7080 F
40 % CroiSEMENtS ....evveuveneerenaseneamenanas = 955
10 % traverses ...u.eveeeiienrennianenraneonens = 155
8190 F
Bois de 180/199 ¢m milieu:
50 % plots wevvii i e = 8345 F
40 % CrOISEMENtS .vvvvvnennnnreeennnneeennennns = 955
10 95 traverSes voveveveeeereneeenenennnnsennnns = 155
9455 F
Bois de 200 cm et plus:
50 % DlOtS vuveereni ettt e = 9645 F
40 % CroiSemMeNntS ........eveveeneenenneerennens = 955
10 %0 traverSES ..vveeerennnrneerenennnnneenns . = 155

10 755F
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VI1I. — Importations de produits en chéne

Source: Statistiques des Douanes
Commerce Général

N° de Nomenclature et désignation 1949 1950 1951 1952 19553 1954 1955 N°® de DNomenclature et désignation 1956 1957
(avant le 1/1/1956) (depuis le 1/1/1956)
1011435 Bois ronds bruts (chéne)
néme dcorcés ou dégrossis i
la hachie ou & l'herminette soaccoess 233,996 T8.449 34,363 84209 64371 1,062 14485 304440308 Bois bruts m8me dcorcés ou simplement dégrossis (ch&ne)...... 656 15119
10a12414 Bois dquarris ou planés & la
hache, & la scie, & la plane ou
4 1therminette (Ch8DE) viveeeveesees 763 18 36 - - 54 - 3044004,03 Bois sikplement équarris (Ch20E) vioeeeasnaeecsecoscasssansnn - w
10.12.23 Bois scids non dénommds ni compris .
2illeurs (Ch&Ne) ciecvecssscorssnsss £9.T70 6.574 1,424 190 1.138 421 20 Ze4405.03 Bois sirplement scids longi‘cadi.nal?ment, trachés ou déroulés
atune dpaicsenr supdrieure A 5 an (Ch8NE) cievivscerreriannos 7.043 9,937
{ de 3feres, imprigndes oi ANJECUEES seceoss - s
10,1244 3,44.07:01 ) : _‘Zocirﬁfwu” “:;Ciﬂ,;’r i ing es - -
3444407402 ) Traversas L 20TTES seuscecnscvensaceeransan
ni imprégnés, ni endvits { 1.723.598 58,896 6,507 46,954 118,456 216,893 212,524 3.4407a11 { {en S beeraencasancescssnssesessscacraatecainssan 167,942 196573
3.44407012 ) e
rrdends cu endulbs eosecs 20675 11871 1,000 -~ 24.815 114723 491 2 i: 57 12 ) ! 2 INJeCtéE cussscecsorcconoucseane - .
Aot tledd { ; TES waseertesevesorsesccsoacaraciane 94159 2719
Total pour traversSes .sceesecscsszsne 147540573 70767 37.507 46,964 143,271 2284616 213015 I 5S5 scovnteconcassrssensokusenacscoeonoeana 1774101 225,657
Norta. — 11 n'est pas donné sur ce tableau de répartition pour les traverses entre les groupes feuillus et résineux, les traverses importées appartenant toutes au premier. Il s’agit ici pour les traverses feuillues, essentiellement de bois exotiques.

Les quantités sont exprimées en quintaux métriques.




VIII. — Exportations de produits en chéne Source: Statistiques des Douanes
Commerce Général

N° de KNomenclature et désignation 1349 1950 1951 1952 1953 1954 1955 §o de I«‘omencla% et  désignation 1956 1957
(avant le 1/1/1956) (aepits 1" TiT1958
10611435 Bois ronds bruts (ch®ne)
néme écorcés ou dégrossis a .
la hache ou & l'herminette .iieeceroseecns 644,205 6534661 1.030.101 588,346 881,000 | 1,168,546 | 1.496.567 3.44.03,08 Bois bruts m8me écorcés ou simplement dégrossis (ch8ne) .eweeeeveecns 14292,051 102234045
10.12.14 Bois équarris ou planés a la
hache, & la scie, 4 la plane
ou & 1'herninette (ch8ne) cvvvesssnssesses 27.812 32.892 20,083 8,313 94645 15.969 11,753 3044404 ,03 Bois simplement équarris (ChBNE) cevssacacsesscacersessassocacssssanss 5.992 o£52
10.12,23 Bois 3cié non dénommés ni compris
2311eurs (ChBEE) se.ceonsccrsssoserecnssss 682,380 14627 0404 947,516 329,523 310,210 593.038 942.042 3444405403 Bois simplement sciés longitudinalement, tranchés ou déroulés dtune
épaisseur supérieure & 5 mm (ch8NE) .e.vseesierenionesesronseonanens 515.919 371065
10.1244 Traverses pour voles ferrées et autres
boig—soug-rails 5.44.07.01 ) Traverses sour ( en bois de conifres, imprégneés ol InJectés sivecevevsases 133.910 159,041
non injectds, ni imprégnés, ni enduits ... 494.047 1.292.478 1.567.520 830823 10462,013 | 1.316.369 | 3.305.042 3.44.07.02 ) - do - AULTES vivecevsescossssosssannsonans 16194.727 T74.687
injectéds, imprégnés ou enduils s.eevieseen 166.320 62,921 186.232 156,274 1294618 131.808 316,707 3.44.07.12 ) voies Ferrées autres , impréenés ou injectés .eveceescecens 376.672 456425
3.44,07413 ) - 4% = » GBETES tivieeoncsecvoracnnncanansans 1.2314805 840.183
Totel POUr tTAVErSES cecsesssvscessssssesas 6606367 1.355,399 1,753.752 987,097 145914631 1,448.177 | 3.621.749 Total POUL TYAVETSES .ueesersescacnssesssvasesssssassoscnonssassssoass 2.937.114 2,2304036
Répartition {cnhiffres arrondis) Répartition (chiffres srrondis)
— Traversss TeulllUgs suiieveaessssvasvenes - 175,000 643,010 322,850 278,550 477,650 | 2.200,710 — Traverses TeULllluesS veveceeececsnssonanosssssveottrscccccerannonsss 1,608,477 1.296.308
— Traverses résiNeuscs veeessescesasscssane - 1.18C,000 141096950 564,240 1.313.070 971.820 | 1.384.000 ~ Traverses TésiNEUSES eiveesne-seecesseessesstessnssssescosarassrase 1.328.637 933.728

Les quantités sont exprimées cn quintaux métriques.



303

NE

CILi

SCIAGES

MARCITLE

LE

SUR

FRANCATS DES

(nToxe MO0
244449 29°v1L2 806° 1< osLevez 2syeze | 209°9¢t $86°1¢ G20%z72t €69°92| LLE®°G8  [soouoss2 393N0%
TBI9UPd TB30%
garee - €502 - 986 - 9GG°¢ - asLey - °e* SOSIBABI]
Ge9°92 pog*2ee cigtle 986°261 6ov*82 | velLeool 629°62 L66°201 6GL°glL| Pv&6°2L TeTToTIxed
T®30L
68 287°01 2Ly G16°6 8l 9v°¥ - 116°6 - 65°¢ eeveres BET]
o8 92667 V26 836°Ly 69z PLL°6L LL 181°81 82 4916 seceseces odTg
68 8h6°G1 Y0l 606°G1 €l 962°8 6 862°L 14! 9¥8°¢ ** frTedes
L6g 18v°99 105 Ge9°Ly 02 2262 oL 192°92 4] 298°91 °rett weFuwTN
- 085°L - GLL*Y - 9¢ceC - g9y - 2662 ettt sxoxEN
cLL 00£°G 688 28L%¢ 819 ¥09°2 186G 96L°1 24 815 eeotttt equry
L6¢ 2192y £05 2vo° ¢t 1€z G06°. 282 L26°¢ Lt zi9°0! ** osxoar
- 60°9 - 861°3 - £69°¢ - G2Lee - LEi®y fe0tt oarueag
1444 s0v*8 260°%1 682°L Zicet L1EYS [$2°] 8¢ L9 80¢° 1 ¢e00° armSOQ
61 Yoz s 8L 88¢°2 L1y 80L°2 L 226°1 89 Gio°L Sttt mmoq
9 (44541 L lat*L g L6} Gg 00¢ [ 662°1 no3eqTq
165 - - 9 L ¥2 9L Pt 22 - * “wupqeq
- 999°¢ - ol - 9651 - SLL*L - (44 eeerre¢ sgsog
806* 12 092°¢ 6lLG*22 g62°¢ Li2*6z | 16e%¢ 802°¢2 14944 PeLegL | PL6%1 sesect® sqoay
292°%} 660°82 216 ¥¢2°62 Ly ceveoz 98¢ 00£°61 g2 Legegl *e**** noleoy

£93Ta43C EOUnID 891TGR( | seumay £93Tq9Q | sewnan S93TqQ s8umIy) s81Ta8q SaumIy)

- Sa0uUsssy
LS6T 9661 GG6T PSoT €661

(;w u3) ‘'O’ L SOp 2oueusscad us Jwnoyonb saxne xnedsidoi} sioq sap
aduel,] e[ op uorjeul}sop ¢ suoljejrodxy — "X]

TVOIdOUL JHILSHIOA
ANOINHOAL HALNHD :22inog




DES PRIX

y.r

A L'ETUDE

CONTRIBUTION

304

2URYD saTerds op doppul] op Indjea ®] v 3Ioddel Jed dDUSIIHIP

93390 9p o8ejusdanod Sy ‘OPUODIS B[ ISIIPUI XNOP SI[ IIUD ONJOSqE INI[EAUD IVUSIPYIP ] duuop duFy dRMuAid e — VION
99 +| 99 +| 69 +| 89 +| 89 +} oL +}] oL +} b0 +} oL + oL +| oL +| oL +
LLL + LLL + vaL + ] g'aLy +fgteLy +F cfLLy +fglaLL + 196l +)9fcLL + ) 9fcLy +f 9fcL +] ofaLt + LS6T
oL +| oL + 1, +1 oL +f 69 +} oL +| oL +} oL +| 69 + 69 +1 oL +| 69 +
g¥¢iy + 1 ofcht + | ofvLy + | 9%zl + 9oLt +] 9Lt + ] 65191 + | 65191 +]6%6GL + | 6%65L +] 64191 +] 6091 + 9G6T
o +| oL + oL+| oL +} oL + WLo+| L9 +§ L9 +| L9 + Ly +} 9 +| L9 +

6%291 + | 6°¢col +§6%291 +]| 861 + 661 + 09t +§gfoct + §afocy +i8°9ct + | 8%9¢t + | g8ccL +1gfccl + 6661
L9 +1 Lo +§F 19 +| Lo +| L9 +} 99 +]| 89 +} 89 +| 89 + Ls +} L9 +| L +
gbocy + 1 g¥ogy + I gdogy + | c8rcr +Fgéigt + ] a%6cL + Jcf6et + | G*6ct +{gect + | S8CL + | GfLgl + ] gfLey + Y661
99 +| < +§ 9 -+| 9 +] ¢9 +] ¢9 +| 29 + 19 +} 29 + €9 +{ 5 + 19 +
G%9¢t + | 6%gL + f6higt + | clogy + | gfe21L + | G621 + | gfLaL + | gfcet +]cfozL + | gfezL +| GGzl +|gfeeL + €S6T
29 +| ¢9 +| 29 + 19 +] o9 +} 29 +] 29 +} V9 +| 29 + 16 +| 9¢ +| 66 +
coozy + | clazL + | cfoz1 + | 6fGzL + fgiczl + | gfrzL + [ gélet + [ 2fort +[efoct + | zfGeL +| 2%22L + | 2fszL + 2661
66 +1 o5 +| 26 +| w5 +| 1o #] 8 +| 15 +| & +| e+ o +| ov +| op +

28621 + 2%zt + 8 +| <ol + 804 + oLl + Loy + b8 +| vELL+ | pEL +]geG +fcfes + 1G6T
9¢ +| L& +] 9¢ +#| ¢ +}] ¢ +) <G +| v +| 6z +| s + iz ] v o+| 8 o+

G'ey + 9% + & + o+ ¢+ ¥ o+ 12 62 +f G + \lz + vl o+ 8 + 0661
Lo+l v +) oz -1 v =1 v o+l ov #] v o+ L+ oL+ T B R A
Lo+l v o+l 2 = v =] v +} ot )] o +] L | o+ L= 6 -} L2 = 6V6T
*00q o808 °100 | *3deg qgoy | eTInp urnpe Tey TTIAY sxe | *xapg |. *AuEr

uy Jo.J 2p X11d np 901pul] 32 2UYD sa3eros sop x1ad np 201pur] S1ud uosteredwro) — ‘¥




305

A

DS SCIAGES CITT

NE

L MARCILE

SUR LI

FRANCATS

QURYD SIJeIOS SIP Ipur,] Ip Indjea e B jiodder Jed SdudIYIP

93390 9p ofejuddanod 9] Opu0ddS B[ ‘SOOIPUI XMIP S9] 24IUD ON[OSqE INS[BA UL QUIIYIP B] duuop suly smmuweid e — VION
6p =} 6y ={ 6 =} 99 =1 gL =} L =} <9 =| o9 =~ i =l g = ¢ - Lz =
1K1 - L - LEL =] LooLL = | L8161 ~ | L83t = | %8Gt = voLEL =] pocel =i ¥*bo1L =] ¥¥o8 ~) vfLo =1 Lg6T
Gz = 12 =t ¢ o= 1 <] o =} ¥ =] v¢ =] ‘2 ~-{ & =1 vz =-| - 1z -
809 =] v616 =] ¥f08 =]+l ~=jvLe = |¥fce =fifaL. =] 16cL =) 1%2L =1 1466 = 1626 - 16t = | 966T
Lz =] 8 =} ¢ ~| 65 =} L& - g - i =} ey ={ 99 =} 16 = v = 8¢ =
1629 =] %9 =] 1%L -} 88 =} 8 - 1L =lefts =~y 2fl6 ~}ztvel =} zf01 =] 2f3 =1 2%l - 6661
¢¢=1 8 =] st =} ¥ =) 8 = v+ +} 9 + ¢ +#} 9 +; 6 +| oL+ 21+
2619 ~| 2%¢ =lz%o¢ =]cbaz =}ctcL =|cfL +}cfiL +] cf9 +(cf1L +1cfBL +| ¢tz + | cfez + 66T
L +}) 8 +| 61 +] o0z + 12 +§ e +| 62 +] 9z +| Lz +} Lz +| 9z+ Lz +
c%c +)c6%ac Figfar +iclor +cfct +lcfar +jctig ] gfes +ctts +] ¢S +] 6626 + [ 1434
& + i+ i +| g2 +} 62 +| 62 + £+ 8¢ +} ¢ +} ¢ +| ec+ LE +
cfh9 +f6f%9 +1c'co +)Gfas +|Glec +1Gt09 + jSfre +f2fes +)zfcL +12tol |zl + z2fo8 + 2661
W+ zr + 0L + G+ ot + vy o+ ¢r o+ g + L6 + 8¢ + ¢ + 6¢ +
z%6 +]z2fes +| L6 +f 99 +| oL + ¢g + | 28 +|¥i90 +] P9+l vieo +fcfly | fle 1667
6 +) 82 +| Lz +] vz ¥} 62 +} ¢¢ +| 9z + iy +| oL +f 8 +| 6 + ¢ +
ef¢cy +| q¢ +] t¢ + o +| 9% + W+ 2¢ + b +4 oL +f 8 +| 6 + ¢ + 066T
¢ +{ 6 +| ¢ +| + = z =i 2z +} 6 +# 8 +| 2 +# e +} 9 -1 L. =
¢ +| 6 #| ¢ +| 1. =y z =-| 2 +} 6 +#| 2 +f 2z +| z +| 9 =} Lt =} 66T
°0pq | caoy °300 °3dag jpoy | °TITAr urnp Tou TTIAY | STE exnag |  CAumRp

9JqerieA nuaaAad e w&meWGth wh50~N> sap Nm-.-o— np I3oIlpui | 39

auayd wUMNmUw sop thﬂ np 221Ipul | aJjud ﬁcwmﬁhﬁomEOU

X




S PRIX

CONTRIBUTION A L'ETUDE DE

306

N

"2uRYD saerds sap adIpur] op JIndjes ] & jJodder red DURPIP

91390 9p a8rjusdinod o] ‘QPUOIIS B[ {SIVIPUI XNIP SI] 2IJUD IN[OSqR INJ[BA UD NUAIIPIP ®B] duuop uFy d1waid v — VION
/e + or + 2y + v+ W o+ v+ 2y + W+ 2+ v+ i+ v+
9201 +§ 1%901 +§ 1211 +] oL H Lo +] 8%cot + i 1501 +] Yool + 1 %201 + | coL +1z%201 +) L4101 + LG6T
2+ v +y o +| o+ 2 4] v +) 6 +1 6 + 6 +Y ar +§ 65 +§ ob +
gtzol +| ¢*CoL + 1 9fcol + col + 2ol +f 4901 + 26 +l 206 +} G416 + {Lf26 +; 06 +{ t6 + 9G6T
W+ W+ W+ ob + ob + i + Ge + cc + Y+ e+ e + e A+

2%6 +}g'c6 +iGfe +{v'es ,J1%16 +] 26 + ¢l +}8f99 + 69 + 19%89 + 839 +|cfg + ST
ve +t ¥ +5 Yo +) c¢ +) v +f <S¢ +| ¥E +f 2 + ¢+ ¥ +§ € +| cC o+

9%39 +§ 1%9 +i6°69 +]6%L +|9%60 +P 1L + (LfoL . +}9%9 +1 L3 + {zf69 + §L%L9 +|9fL + 66T
¢ +) ¢¢ +j v¢ +| ¢¢ +| €€ +] €€ +§ ¢ +] 2z + 2 +| 2¢ +} 2¢ +] z¢ +

clo +| 199 +§2'69 +19‘s9 +| zfs9 +iz39 +16%99 +|2f99 + | G99 +]g%co +icfog +|Lfv9 + £e6tT
2¢ + 2 + 2¢ + 1€ +] of + 05 + £ + ¢ + cC + ¢ + &+ 0c +

69 +|v'co +je6vo +|6f29 +|s19. +§ 29 +j6%29 +| 9%L +{ ¥t2L + |6%60 +P2flo +}lf99 + 266t
6 +]| o +] g2 +} Lz +| 62 +] 62 +| 82 +| ¥ + L +1 8t +} 2z +] 91 +

L8l9 +|s'so +] ey + g1 +litec +{Lfcc +fofzg +| Lz +| 2z + Vo +C'LL +]ctvz + 156T
¢ +) L +} 6 +| 1o+ v o+)] G +f LV +| ¥ - ¢ =) 6 = ¢ -1 v -

vé9  +|¥'s +P8fLL + L +[LOLL *+f6%8L + 9%z + ¢t =] 9% =9 =li'¢ =l6f¢c = 06T
0 0 0 2 +l ¥ +1 L +3 6 +| 9 + 8 +}1 9 +} & +} ¢ +

1% =120 ~l1%0 =11z +i*v +1cf. + v +|cc +| 1L + v + it +|Léz2 + 66T
*23q a0y *300 | *3des | apoy | CcrIne utnp TeH TTIAY sxey |exnsg sauef

s0x3 op x1ad sop [eIud3 9OIpuL] I° SUYYD soSerds sap 9dIpul] Sxjus uosrexeduro) — JIX




307

DES SCIAGES CTTENE

SUR LE MARCIIE

FRAN(GAIS

souexy 000°0L 000°0L ooo*obl 000°02¢ ossTNg
souery 000°002 000°002 000*0SY seg-sdeg
9TABTS0SNOX 000%00} 000°000°2 000%000°*2 OTTRLI
I8 813N P
000°000° 4 aouBL] 000°05 1t 000°000°S 000°001*Y 000°009°¥ souery
oTABTSO2N0X 000°00¢ 8 000*00t ®
douRLy 000°00 1 000°002 8133y 000°00% Spreueueq
000°00¢. B
aduray 000°06G} 000°0Le 000°0St 000°06Y Elatihecy Cleg
000°00% 000°05Y ®©
V°s°n 38 eduBxg 000°0562 000°00% 000°00L 000°00%° BYOTIIY
sked
saxjne 39 SouRIF 000°008 000°008 000°009°1 Hey vy suUZBUBTTY
Am.ﬁwz 18 2UgUO v
Jnp sToq BOUBUBAOI] 23 TauUENh Jnp sSTOQ anp sToq S85JIsABTIS
eTqIssod aTEUOTIEU SBSIOABIL X0BQoTT sfeg
uotivyrodis anp stoq uotieiIodwT u0TIONPOII Us SUTosag sutossg

S[BUOIEUISIUT UOTU()

I9,{ 2P SuUmIBY) S9p

192anog

wﬂﬂ——mﬂwm SasJaaAR]) SIOp

uonjelxodxa p s9ypqissod 3o swoseg — I\







Source: Service des Approvisionnements
de la S.N.CF.

NIV, — Résultats des appels d’offres semestriels de la S.N.C.F. pour 'approvisionnement des planches de fonds de wagons
S N . R — S - e
1554 16 5 5 1 9 5 6 19 5 7
Cctobre Avril Cctobdre Avril Octobre Avril Octobre

Cube coffert Cuzulé Cube offert Cu=mulé Cubs offert Cuzulé Jube offert Curule Jube offert Juwnulé Cuve offert Sunulé Jute offert Cuzulé
14.500 & 14,999 108
15.000 & 15.4989 72 130
15,500 & 15.999 276 456
16,000 &  16.4S9 552 1,008
16,500 & 16.999 16512 2,520
17.000 & 17.499 5304 T.524
17.500 &  17.999 84024 15,848 (Jusqu' 15.459)
16,000 B 184499 2.808 184655 56900
18.500 & 18.999 14344 20,000 2.724 5,684
19,000 a 19,499 84 20,084 2.552 94336
19.500 & 19.9¢9 182 20,256 24750 124096
20.000 3 20.499 ( T2 ) 20,338 1,850 154956
20,800 & 20499 (20,000 et +) 1.392 15,348
21000 & 214499 1.740 17.088
21.500 & 21,999 1a488 18.576
22,000 2 22,499 : 1.512 20.088
22,500 & 226599 3e372 234460
23,000 & 23,499 1152 24,612 4,752
23,500 & 23.999 { 1.188 ) 25.800 7.332 (juscull 24.49¢) (Jusqu's 24.499)
24,000 & 244499 (23.500 et + ) ©.564 456 60
24,500 & 24.999 13,812 123 264 324
25,000 & 25.499 18.444 2,850 276 600 200 200 100
234500 3 25,999 19,740 2,732 2.928 3.528 800 14000 100
26,000 & 26.49S 2,784 22,524 4,752 2,540 64168 1,700 2,700 400 500
26,500 A 26,599 536 23,060 64348 2,315 6,484 2.400 54100 400 900
27.000:. & 27.499 ( 118 ) 254308 7.308 2,076 104560 2,200 74300 24500 34400
27.500 &  27.999 (27.000 et +) £.064 1336 124396 1.3C0 64600 2,400 56800
28,000 & 28.499 0,00 1,272 13658 1,600 10,40C 34400 9,200
28,500 & 28,999 C.335 2.256 15924 12100 114500 14600 104800
29,000 & 26.499 9.552 27€ 164200 600 12100 2,700 134500
294500 & 2G,59¢ 2 G572 480 16,680 4C0 124500 Co 144400
30,000 &  30.499 ( 504 ) 10.176 é 372 ) 17.352 200 12,700 1,900 16,300
30.500 2 30.59% (30.000 et +) 20,000 et +) 100 12,800 300 164500
3140C0 et + 500 13,300 900 17500
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NVL -- Approvisionnement de la S.N.CF. en fonds de wagens chéne (largeurs diverses) (quantités et prix) Source: Service des Approvisionnements
de la S.N.CF.

. 1949 1950 1951 1953 1 ¢ 5 4 1955 1956 1957
BESOINS teveecounsecannconsossnsosancesnssscesnscs 404000 27.583 72,732 84,106 27,709 2,162 166578 27,225 24.7722 21.190 15434 134365 144256
~\ ~ VAR N 7
A WV ~\/ i
18,740 51.947 36.624 27.621
CUBE FLACE wrerecccvecresrsoinrorcsnenainnes 41818 20,059 24.116 142785 104416 18.615 20.470 10,851 15.852 13.984 15.583
PRIX Aot Julle love Juila Décemb, ial vial Novemba nars ail auil, Octa Avril novenb, Avril Hovemb,. Hai Novenb,
hors prime et taXe c.ieveecevocessncsnnasa 10,190 10,250 | 10,730 | 13.600 20,254 20,189 206180 18,636 10192 § 15,585 19775 £ 14.278 16,159 20,160 20.580 21,000 £1.00C 21.000
toutes taxes COMPrisSes siecveeveracsascens 12.900 12,900 | 13.500 | 17.350 27.000 27000 27 .00 25,000 224445 § 12,450 16450 {17,700 | 19.900 25,000 254500 26,000 26,450 26,450
TTC, hors colisage et prime de livraison "
INCIUSE sevescssssevsocessrrasecsrnsosscas 12.500 12,900 | 13500 | 17.390 27 .T00 27.000 ° 27000 24,000 21445 j 1€.450 1£.450 16,700 | 18.9C0 24,000 24,500 25,000 25,450 254450
HT, hors colisage et prime de livraison
INCLUSE 4.iuesesoveonsoscssonsoesorssssnoas 1C. 120 1Ca25C | 104730 § 13.500 21,0353 20,985 20,556 16,636 18,582 | 15.85 15.775 §14.278 | 164159 20,160 20,580 21,000 21.378 21,378
Prime de livraiSon ceceeeecsesssasoacccnes 1.0C0 1,000 1,000 450 450 450
Frais de coliSAg€ eeveessessansasccnsnarsa 1.0C0 1,000 1,000 1000 1.CCC 1.CCC 7aCC0 1.0C0 1,000 1.000 1.000

. Jusqu'en 1954, les besoins étaient exprimés une fois par an (en octobre);
a partir de 1954, les besoins sont exprimés en deux périodicités (avril et
octobre).
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RESUME

Llactivité €conomique relative au bois met en jeu des sommes
considérables, requiert une main-d'eenvre nombreuse, apporte une
contribution indispensable a 'économie générale. 11 est donc impor-
tant qu’clle soit bien connue, non seulement parce (ue 'on peut en
tirer des profits immédiats par la connaissance précise qu'on aura
d'in sectenr vital maids aussi parce que la théorie économique peut y
trouver d'intéressants exemples, voire méme y découvrir certaines
particularités susceptibles par la suite d'une exploitation plus large.

IT apparait que, pour ce qui concerne les produits ligneux, Pétude
4conomique en soit maintenant rendue au point ott Pon doit néces-
sairement l'aborder par secteur bien délimité. Clest qu'en effet, la
forét apporte une gamme tres vaste de productions, dont I'état, les
caractéristiques physiques ot techniques, Tes emplois sont trés diffé-
rents, Il en résulte qu'au moins chaque grande catégorie a un mar-
ché dont la physionomie est hien particuliére et dont toute étude
trop générale ne peut rendre compte. Certes, on peut retrouver cer-
tains traits communs & plusicurs de ces catégories, mais cela ne
signific pas qu'elles solent nécessairement identiques pour fe reste.
Par ailleurs, le marché des produits forestiers est soumis a des con-
tingences de liew et de temps.

Te présent travail répond a ces préoccupations et clles justifient
son titre. Tobjet en est limité & un phénoméne — celui des prix
mais dont étude nécessite de s'intéresser aux divers aspects du
marché —, un produit (les sciages chéne) et pour un secteur géo-
graphique et une période bien définis.

T1 apparait aussi que - et notamment depuis la deuxieme guerre
mondiale — Tles statistiques aient fait de gros progrés et qu'aussi
bien pour les volumes que pour les (uantités, on commence a dis-
poser dans le domaine des produits ligneux, de données assez aisé-
ment utilisables, 1T faut bien conserver présentes a Pesprit les ré-
serves avec lesquelles on doit les utiliser, mais sans avoir la pré-
tention de faire de recherche ¢conométrique systématique, on peut
établir des relations chiffrées, source de précision.

*
sk

T.a présente étude comporte six parties.
I analyse de Poffre néeessite de rassembler tout d’abord certai-
nes données sur les producteurs et les commercants, puis la recher-
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che des liaisons avec le marché de la matiére premiére (les grumes),
'analyse des colits et des divers éléments qui, au niveau de la pro-
duction, peuvent influencer les prix.

De cette premiére partie, on conclut que l'offre de sciages chéne
est a la fois trés différente de celle des produits agricoles et de celle
des produits industriels.

Ses caractéres essentiels sont les suivants: atomique, visqueuse,
¢lasticité plus forte a la baisse qu’a la hausse, nombreuses liaisons
horizontales internes et externes, importante relation verticale avec
le marché des grumes.

La demande est ¢tudiée symétriquement mais ne nécessite pas
d’aussi longs developpements Elle revét des aspects trés divers:
de la demande atomique visqueuse a l'oligopsone ou monopsone,
son élasticité est fort différente d’un compartiment a lautre et 1a
encore, apparaissent de nombreuses liaisons.

On aborde le Marché par le regroupement du plus grand nombre
d’éléments utiles.

Il faut, non seulement réunir ce qui concerne les sciages chéne,
mais aussi ce qui est relatif aux éléments par lesquels le marché
de ces produits est susceptible d’étre influencé:

— autres données importantes du marché du bois,

— indices essentiels d’évolution de la conjoncture nationale (pro-
duction, activité générale, conjoncture financiére, niveau général
de prix,

— importance du commerce extérieur,

— position des produits concurrents (on retient essentiellement
ce qui a trait aux bois tropicaux).

Une synthése rapide permet de voir comment dans le temps ces
éléments se sont trouvés liés.

L’analyse de ces données, facilitée par certaines remarques déja
formulées, permet de dégager divers caractéres des prix des sciages
chéne. On recherche I'influence de Pimportance de loffre et de
la demande, puis les rapports avec les éléments de la conjoncture
financiére (prix de lor, indices des valeurs mobiliéres), enfin, les
analogies entre I'évolution du prix des sciages chéne et le niveau
général des prix frangais.

Sous le titre d’interventions, une quatriéme partie regroupe des
éléments trés différents les uns des autres mais qui ont ce carac-
tére commun de ne pas entrer dans le jeu — voire de le fausser —
de la concurrence quasi parfaite qu’on peut trouver sur un mar-
ché ot acheteurs et vendeurs sont trés nombreux.
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O)n traite ainsi:

— des interventions réglementaires sur les prix,

— de Tentente des acheteurs francais et étrangers sur le mar-
ché des traverses feuillues blanches,

— de Fachat de planches de fonds de wagon par la Société Na-
tionale des Chemins de Fer francais (le recueil des données trés
précises est facilité par le monopsone),

— des interventions, dans le cadre professionnel, qui tendent sur-
tout & pallier les déséquilibres eréds par Uinsuffisance des ressour-
ces [orestieres eu égard a l'importance de la capacité nationale de
sciage,

— des problémes relatifs aux modalités de vente de la matiére
premiére,

L’évolution des prix des sciages chéne peut-elle étre prévue ?

Apres un rapide examen dn probléme sous Ja forme la plus gé-
nérale, on le situe dans le cadre européen, puis frangais. Enfin, un
chapitre particulier traite de Ja prévision dans le cadre de la Com-
munauté [Fconomique Luropéenne.

Les conclusions de 1'étude, rassemblées dans une derniére par-
tie, peuvent etre résumées conune suit:

A la nature dn produit, on rattache:

— la mauvaise élasticité du marché a la hausse imposée par les
limites de la possibilité forestiere annuelle,

— le mode de détermination du prix des bois sur pied et sa
liaison avec celui des sciages,

-— les processus cumulatifs de hausse des prix, conséquence des
deux premicres conclusions,

— la viscosité du marché, due a 'hétérogénéité des produits,

— Fatomicité de Toffre qu'entraine la diffusion de la produc-
tion forestiere ct qui, ¢tant donné la concurrence qu'elle suscite a
I'achat de la mati¢re premicre, est une cause d’accroissement des
cofits,

— la difficulté pour ies scicurs d’avoir un carnet de commandes
en ¢équilibre avee le courant d'achat des grumes, du fait de I'interdé-
pendance des qualités,

— la diffienlté d’établissement des prix unitaires, cotnséquence
de la complémeuntarité des produits,

— Timportance du crédit et la nécessité de la spéculation, cau-
sées par la lenteur du processus de production,

— la possibilité de stocker qui pourrait étre un facteur de sta-
bilité du marché,

— le mouvement estival du prix des sciages.
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De la conjoncture dépendent:

— limportance de la demande intérieure, liée notamment sur ce
plan a lactivité du batiment,

— le volume de la demande étrangére qui parait étre une cause
majeure de fluctuation — surtout rapide — des prix,

— certains aspects des substitutions de produits (des hois tro-
picaux au chéne), liés pour une part aux niveaux relatifs de prix,

— la spéculation, dont on a vu qu’elle tient a la nature des choses,
mais qui est également conditionnée par Iévolution monétaire ou
économique.

Certaines des interventions, possibles pour agir sur le niveau des
prix, semblent difficiles a mettre en ceuvre. Ainsi en est-il de la
réduction de la capacité nationale de sciage, des modalités de vente
des coupes.

Des acheteurs disposent d’'une position particuliere qui leur per-
met d'intervenir utilement sur le marché, mais on pourrait envisa-
ger a plus grande échelle des achats spéculatifs et 'utilisation ra-
tionnelle des stocks.

L’examen de I'évolution permet de conclure que I'avenir du chéne
ne parait pas compromis, mais que les prix resteront — étant don-
né notamment les substitutions possibles — un facteur déterminant
de l'accroissement ou de la diminution de son emploi.

L’extension des conclusions établies pour les sciages chéne ne
doit étre faite qu’avec précaution et, a U'intérieur méme du groupe
de ces produits, des particularités peuvent apparaitre pour tel ou
tel d’entre eux, étant donné notamment les usages trés différents
auxquels ils sont destinés.

*
sk

Une telle étude pourra étre utilement reprise dans quelques an-
nées, car le déroulement d’autres cycles économiques, la précision
croissante des statistiques permettront alors de formuler des lois.
Déja ce travail revét certains aspects économétriques (calculs de
standards déviations, d’élasticité). Il sera vraisemblablement pos-
sible alors de les multiplier. Enfin, elle hénéficierait de celles qui
pourraient étre faites touchant d'autres catégories de produits —
notamment ligneux — avec lesquelles le marché des sciages chéne
a d’étroites liaisons.
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SUMMARY

Economical activity with regard to timber brings considerable
sums of money into play, requires a numerous labour, brings a
necessary contribution to gencral economy. Tt is therefore impor-
tant that it he well known and not only hecause the accurate know-
ledge of a vital sector can permit to draw immediate profits but
also because economical theory can find interesting exemples in it,
and even discover some peculiaritics susceptible of being more lar-
gely developed in the future.

Tt appears that, as far as woody products are concerned, econo-
mical study has now reached the point when it is necessary to ap-
proach it through clearly defined sectors. As a matter of fact, fo-
rest bring a very wide range of productions, whose state, physical
and technical characteristics and uses are very different. The result
is that at least to each large category corresponds a peculiar mar-
keting which cannot be defined by too general a study. It is of
course possible to find commun features to several of these cate-
gories, but it does not necessarily mean that they are identical in
all other respects. Besides, marketing of forest products is sub-
jected to place and time conditions.

The present study answers these preoccupations which justify
its title. Tts ohject is limited to one question (that of prices, but for
the study of which it is necessary to inquire into the various aspects
of marketing), one product (sawn timber of Oak) and within a
geographical sector and a period clearly defined.

It also appears. and more particularly since World War IT,
that statistics have greatly progressed and that for volumes as
well as quantities, data susceptible of Dbeing readily turned into
account are hecoming available in the field of woody products. It
is nevertheless necessary to bear in mind the reserves with which
thev are to be used, but without pretending to make systematic eco-
nometrical rescarches, it is possible to lay down figured relations,
which represent a soutce of precision.

*
%k
This study is divided into six parts.
In order to analvse supply, it is first necessary to gather some
data on producers and traders, then to inquire into their relations

with the marketing of raw meterial (logs), to investicate costs and
the various elements which may affect prices, at production level.
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From this first part, it can be concluded that the supply of
sawn timber of Oak is very different from those of agricultural
and industrial products.

Its main characteristics are as follows: atomic, sticky, more flexi-
ble in rise than in fall conditions, numerous horizontal internal and
external connections, important vertical relation with rough tim-
ber marketing.

Demand is studied symetrically but does not ask for so long
developments. It assumes most diversified aspects: from atomic,
sticky demand to « oligopsone »or « monopsone », its flexibility
shows important variations from one compartment to the other and
there too appear numerous connections,

Marketing is approached by gathering as many useful elements
as possible.

It is necessary not only to gather data on sawn timber of Oak,
but also on the elements susceptible of affecting the marketing of
these products:

— other important data about timber marketing,

— main evolution indexes of the national conjuncture (produc-
tion, general activity, financial conjuncture, general price level),

— importance of foreign trade,

— position of competitive products (this chiefly refers to tro-
pical woods).

A rapid synthesis shows how these elements have been related to
one onother in the course of time.

The analysis of thesa data, made easier by some already expres-
sed remarks, allows to derive various cheracteristics from the price
of sawn timber of Oak. An inquiry is made about the influence
of the relative importance of supply and demand, then about their
connections with the elements of financial conjuncture (price of
gold, stocks and shares indexes) and finally about the analogies
between price evolution of sawn timber of Oak and general price
level in France.

Under the title of interferences, a fourth part gathers elements
very different from one another whose common feature is that
they play no part in (or even do not alter) the almost perfect com-
petition which can be found in a marked where buyers and sellers
are very numerous.

Thus it deals with

— the prescribed interferences on prices,

— agreements between French and foreign customers on the
market of white hardwood sleepers,
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— the purchase of bottom boards {or railway carriages by the
National Company of French Railways (the collecting of very
precise data is made easiers by monopsone),

— Interferences in the professional framework, which chiefly
aim at mitigating the lacks of balance created by deficiencies in
forest resources in consideration of the importance of the national
potential capacity of sawn timber,

— problems related to sale metheds for raw material.

It is possible to foresee the price evolution of sawn timber? The
problem, after a rapid discussion of its gencral aspect, is replaced
in the FEuropean then French frameworks. Finally, a special chap-
ter deals with forecasts in the framework of the European Eco-
nomic Comimunity.

The conclusions of this study, collected in the last part, can be
summarized as follows:

With the nature of the product can be connected

— the bad flexibility of the market to the rise imposed by the
limits of the annual forest potentiality,

-— the method to determine the price of standing timber and
its relation with that of sawn timber.

-~ the cumulative processes of rises in prices, as a consequence
of the first two conclusions,

-— marketing stickiness due to product lheterogeneity,

— supply wmnmt) pmduud by the diffusion of forest produc-
tion causes a rise in costs, owing to the competition it brings about
at the purchase of raw material,

— the difficulty for sawvers” order-hooks to he on a level
with the current of log purchases, owing to the interdependance of
qualities, :

— the difficulty to establish unit-prices, as a consequence of
the complementary character of products,

— the importance of credit and the necessity of speculating,
brought about by defays in production processes,

— storage capacity which might be a factor market stability,

— summer trend in the price of sawn timber.

On the conjuncture, there depends

— the importance of home demand connected, more particularly
in that regard, with building activity,

— the volume of foreich demand which seems to be one of
the major causes of price fluctuation (especially when it is rapid),

— some aspects of product substitution (of tropical woods to

Oak), partly connected with the relative levels of prices,

— spcculatlon whicll, as we have alreadv seen, can be attribu-
ted to the nature of things but is equally conditioned by currency
or economic evolution.
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The implementing of some possible interference aiming at af-
fecting prive level, seems difficult to achieve, So it is with the
reduction of national, sawn timber capacity, and with the metods
used to sell felled timber.

Some customers enjoy a special position allowing them to make
useful interferences on the market, but speculative purchases on a
larger scale and a rational utilization of stocks might be contem-
plated.

The study of the evolution allows to conclude that the future
of Oak timber does not seem to be in danger, but that prices will
remain a determining factor of increase or decrease in its utiliza-
tion, especially owing to possible substitutions.

The extension of the conclusions drawn for sawn timber of Oak
must be made but cautiously and, within the very group of these
products, there may appear peculiarities for some of them, espe-
cially owing to the very different uses to which they are destined.

Such a study might be usefully resumed in a few years’ time,
for the development of other economic cycles, the increasing accu-
racy of statistics, will then allow to formulate laws. Even now this
work assumes some econometrical espects (calculation of standard
deviations, of flexibility). It will then be possible to develop them.
Finally, it might derive profit from possible studies about other
categories of products, especially woody products, with which sawn
timber marketing is closely connected.
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ZUSAMMENFASSUNG

Dic Okonomische, auf Holz Dbeziigliche Tatigkeit, wichtige Geld-
bewegungen auffordet, zahlreiche Avbeiter verlaugt, tnerldssige
Beitrage zu der allgemeine Okonomie darbietet. Demnach ist es
wichtig, dass sie vollkommen hekannt sei, nich nur weil man immit-
telbare Gewinne durch genaue Kentniss eines lebensfdhigen Teiles
davon ziehen kann, sondern auch weil die O0konomische Theorie
interessante Biespiele, sogar viclleicht gewisse Besonderheiten, die
spater breiterer Benutzung {ihig werden, endecken kann.

Igs kommt zunr Vorschein, dass, betreffend die Holzerne Er-
zeugnisse, deren Stndium so weit gegangen ist, dass es unter sehr
begreutzen  Abschnitten zu verhandeln notig geworden ist. Der
Wald, namilich, bringt eine sehr Dbreite Trzeugnissenfolge, deren
Stand, physiche und techuniche Tligenheiten, Anwendinger, sehr
verschieden sind.

Daraus ergibt sich dass mindestens jede grosse Klasse einen
Markt Desitzt, mit einem ganz besonderen Ausschen, und dessen
kein zu allgemeines Studium  eine richtice Vorstellung  schenken
Kann-Gewiss ist es moglich,  gemeinschaftliche  Ziige zwischen
einige von diesen Kategorien zu finden; das Dedeutet aber nicht
dass alle vollie identisch sind. Anderseits ist der Markt der holzer-
nen [irzeugnissen den drtlichen und Zeitlichen Zufélligkeiten unter-
werfen,

Die keutige Arbeit hringt die T.osnng zu diesenn Denken und be-
richtigt ihre Titel. So begrenzt ist sein Zweck,

Tortens, das: Phiinomen der Preisen, deren Studium die Zerle-
gung der verschiedenen  Aspeckten des Holzmarktes  bendtigt;
zweitens ein Erzengniss (ndmlich die Eichenschnitthélzer), und
das flir einen geographischen Auschnitt sowie fiir eine Periode die
vollsiindig fergestellt sind.

IEbenso erscheint es dass, therhaupt seit dem zweitem Weitkriege,
haben dic Statistiken grosse IFortschritte gemacht., und dass mann,
fiir Umfang sovie fiir Quantitit, im Bereich der holzernen Frzeug-
nissen, iiher niitzlichen Grunden fiangt an zu verfiigen.

Daran musst man immer denken, dicse grunde nur mit Riickhalt
zu lenutzen, ohne aber zu behaupten, systematische Untersuchun-
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gen fithren zu wollen. So ist es moglich, Verhiltnisse mit ziffern
aufzustellen, das heisst, e¢ine Genauigkeit— Quelle zu bringen.

o
# ok

Das gegenwirtige Studimm ist in sechs Teilen getrennt:

Die Zerlegung des Gebetes lemotigt erstens einige Daten tber
Erzeugner und Handler zu sammeln; daun Verbindungen mit dem
Markt des Rohstoffes aufzusuchen ; das Kosten und die verschiedene
Elemente zu zerlegen, die, bei Erzeugung, iiber di Preise wirken
konnen.

Aus diesem erstem Teil schliesst man, dass Anherbieten an
Eichenschnitthdlzer zusammen ganz verschieden ist als das von
Land : wirtschaflichen Frzeugnissen und auch von Erzeugnissen
der Industrie.

Seine wesentliche Karakteristike sind die folgende: atomisch,
weich, bei Sinken als bei Steigen stirkere Elastigitit, zahlreiche,
wagerechte, inwendige sovie auswendige Verdindungen; wichtige
senkrechte Beziehungen, in Verbindung mit dem Markt des Roh-
holzes .

Symetrischerweise ist das Gehst studiert, so lange Entwicklungen
benotigt es aber nicht. Es zieht ganz verschiedene Aspeckten an, von
dem atomischem und weichem Gebot an bis zum Oligopsona und
Monopsona: sein Tlastizitit ist vollstindig anders von einem
Abschnitt bis zum einem anderen. Hier auch erscheinen zahlreiche
Verbindungen.

Mit mdglichst grossem Zahl voun gesammelte niitzlichen Tlemen-
ten kommt der Iolzmarkt in Frage:

Man miisst nicht nur was die Fichenschnitthdlzer hetrifft sam-
meln, sondern auch was, das auf den Elementen, die cine Einfluss
auf diesem Markt ausiihen fihig sind, beziiglich ist:

— Andere wichtige Grundlager des Holzmarktes,

— Wesentlichste Bewegungsanzeige des nationales Umstandes
(Erzeugung, allgemeine Titigkeit, finanzieller Umstand, Preise).

— Wichtigkeit des aiisserlichen Handels.

— Lage der Konkurrenzstoffe (man denkt iiberhaupt auf die
tropikalische Holzer),

Eine kurze Synthesis zeigt wie, in der Zeit, diese Elemente an
Verbindung gekommen sind.

Die, durch gewisse, schon klar und bestimmt ausgedriickte Be-
makungen, verleichterte Zerlegung diesen Daten, vermagt verschie-
dene Eigenschaften der Preise der Fichenschnittholzer zu ent-
wickeln., Hierauf ist der Einfluss der Wichtigkeit des Gebotes und
der Zunahme ausgesucht, dann die Beziehungen mit den Elementen



SUR LE MARCIHE FRANCAIS DES SCIAGES CIIENE 327

der finanzieller Tage (Preis des Goldes, Hohe der beweglichen
Werten), endlich die Ahnlichkeiten zwischen die Schwenkung des
Preises der Fichenschnittholzer wnd die allgemeine Tage der
franzosischen Preisen.

Unter Titel « Dazwischenkunfte » sammelt ein viertes Teil
sehr zwischeneinander verschiedene Elemente, die aber etwas ahn-
liches hahen, namlich dass sie gar nichto — fiir oder gegen — mit
der beinahe vollkommene Konkurrenz zu tun haben, die man auf
einem Markt, wo zahlreiche Kaiifer und Verkaiifer sind, finden
kann.

So ist es behandelt :

— tiihber vorschriftsmiissige DPreisendazwischenkunfte ;

— iiber Verstiindniss der franzosischen und auslindischen
Kaiifern auf dem Markt der weissen T.aubschwellen;

— fiiber Einkauf der Brettern fiir Wagonboden durch S.N.C.F.
(die sehr genaue Datensammlung ist durch monopsona verleich-
tert) :

— fiber die Dazwischenkunfte, im Rahmen der Gewerben, die
sich {iberkaupt das Gleichgewicht zu hringen bestreben, das durch
die Unzulinglichkeit der Waldwirtschaft in Abhéngigkeit mit der
nationaler Schnittmdglichkeiten getrochen ist;

— fdiher die Problemen tther der Form des Rohstoffsverkauf.

Tst es moglich. die Schwenkung der Eichenschnitthdlzerpreisen
vorauszisehen? Nach einem kurzem Studium des Problemes unter
seiner allgemeiner Form ist es in dem europdischen und dann in
franzosischen Rahmen gelegt. Fndlich, ist die Vorhersehung in
einem hesonderem Kapitel in dem Rahmen der dkonomischer euro-
pdischer Gemeinschaft hehandelt.

Die Abschliessungen des Studiums, in einem letzten Teil ge-
sammelt, konnen wie folge zusammengefasst sein:

An der Stoffeigenschaften hiangen:

— die schlechte Itlastizitit des Marktes, weil das Steigen durch
die greuzen der Mdglichkeiten der jéhrlichen Walderzeugung af-
gelegt ist;

— Form der Bestimmung der Standohlzpreise und dessen Ver-
bindung mit dem Preis des Schnittholzes;

— Steigerungmode der Preise, infolge der zwei ersten Abschlies-
singen,

— Nachlissigkeit des Marktes, als Folgerung der Mehrheit der
Trzeugnissen;

— Zerstrennung des Gebotes, deren Ursache in der Ausheitung
der Walderzeugung liegt, und die, in Ambhlick der Konkurrenz beim
Finkauf des Rohstoffes, eine steigenursache der Preise forstellt;
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— die Schwierigkeit, fiir die Siger, das Gleichgewicht zwischen
Bestellungen und Rohholzeinkauf festzustellen, infolge der Abhin-
gigkeit zwischen Taugligkeiten;

— die Schwierigkeit einer Forstellung der Einheitspreisen, weil
die rzeugnisse wechselseitig ergatizend sind ;

—- die Wichtigkeit des Kredits und die Notigkeit der Spekula-
tion, infolge der T.angsamkeit der Erzeugungmittels,

— die Auflagerungmoglichkeit, die dem Holzmarkt eine Festig-
keit anbringen kann;

— die Sommerhewegung der Schnittholzerpreise.

Unter Abhéngigkeit des Umstandes sind:

— die Wichtigkeit der innere Zunahme, in vorziiglicher Verbin-
dung mit der Wohnungsbautatigkeit ;

— das aulandische Zunahmevolumen, das als eine Preisenschwen-
kung Hauptursache sicht aus;

— Gewisse Ersctzungaspekte der Frzeunisse (z. b. tropikalische
Holzer anstatt Eiche), teilweise in Verbindungen mit der Grosse
der Preisen;

— die Spekulation, die, wie es gesagt wurde, beiderseits an
Sachenart und an 8konomischer Mimzschwenkung hangt.

Es scheint aus dass gewisse Dazwischenkunfte, die auf Preisen
wirken konnen, schwer im Werk zu richten sind: so, zum Beispiel,
fiir die Verminderung des nationales Umfanges der Sigereien, oder
der Verkaufsarten des Rohholzes.

Kiufer haben die Moglichkeit auf Preisen vorteilhaftig, durch
ihre Lage, zu wirken: es ware aher mehr interessant spekulative
Einkaufe und Vernunftgemissige Verwendung der Holzmasse in
wichtiger Weise auszusehen.

Das Studium der Schwenkung lasst schliessen, dass die Zukunft
der Eiche nicht gefihrdet aussicht. Thre Anwendung aber wird, den
Preisen nach, vermindern oder vergrossern, in Verbindung mit den
moglichen Ersetzungen.

Die Ausbreitung der Abschliessungen, die fiir Eichenschnitthdlzer
gegeben wurden, musst nur mit Vorsichtigkeit gemacht sein, und,
selbst in der Gruppe dieser FErzeugnisse konnen TFigenschaften
erscheinen, fiir den und den von denen, beim Anblick, ndmlich der
Verschiedenen Geniisse ihrer Bestimmung.

*
%ok

Solch ein Studium wird niitzlicheweise nach einigen Jahren wie-
dergefithrt sein, denn werden die Entwicklung von anderen 6kono-
mischen Zickeln, die zunehmende Prizision der Statistiken die Mo-
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glichkeit bringen, Gestzte fest zustellen. Schon zieht diese Arbeit
gewisse systematische Aspekte an, z. b, Rechnungen {iber Elastizitat
und Abweichung des Marktes; es wird dann wahrscheindlich m6-
glich, diese Aspekte zu vermehren. Zum Schliiss wiirde dieses Stu-
dium aus den anderen Studien Vorteil ziehen, die auf anderen Stof-
fen — vorziiglich holzerne — gefiihrt wiren, und mit den der Ei-
chenmarktengen Verbindungen hat.
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