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LA POLITIQUE O’ INFORMATION COMPTABLE OE L ENTREPRISE

LES DIFFERENTES APPROCHES

INTRODUCTION

Ay  Camada, comme en Francel(t) et ailleurs dans le monde{2), le
principe de la permanence des méthodes comptables, en vertu duguel
1'entreprise doit sulvre les memes pratigues comptables d un exercice
3 1l'autre dans le cadre ¢e 1 établissement et de la présentation de
ses #tats financiers, est Lres important pour la profession comptable.
Paradoxalement, L1l ezl bien connu qu'il existe un grand éventail de
techniques comptables parmi lesquelles les divigeants peuvenl choisir
pour rendre compte de la situaticn financiére de leur entreprise. En
dehors des facteurs économiques réels qui 1nfluenyent le benéfice net
des sociétes, des facteurs d'ordre comptable permetlent done aux
entreprises de choisir parm: une variété de bénéfices nets celui

qu'elles veulent publier(3).

tine  ralsan souvent invagqués pour laguelle les comptables mettent
1l aceent sur le prancipe Qe la permanence est leur volenté de proteger
1es wutilisateurs de leur preduit: les #tats financiers. I[ls supposent
que les 1nvestisseurs sont naifs, ¢est-a-dire que ces dernrers ne
sonl pas en mesure de vraimenl distinguer emtre 1'effet d’événements
economiques reels et l'effet de modifications comptables sur les
vrésyltats fainancletrs. Aussi, le oprincipe de la permanence est en
harmenie avec 1 hypothese que 1'investisseur se laisserait berné par

les modifications romptables,

Mais qu'en est-il au juste? Comment les dirigeants d'entreprises
cholsissent-1ls entre drvers principes et methodes comptables
acceptables et peurquoi font-ils, de temps & autre, des modifications
i leur politique d” information comptable? Il n'existe pas encore de
theorie pleinement satisfalsante pouvant expliquer cemment les firmes
déterminent leur politique d'information comptable. Toutefois, des

chercheurs ont commenge 4 s'interroger sur les motifs gqui incitent




LY}

les gestionnaires i influencer 1 ensemble des princines comptables
généralement admis et 3 effectuer des choix parmi les solutions

possibles.

NDans cet article, nous poserons 1la problématique de la politique
d'information comptable de l'enireprise que nous définissons comme
l'ensemble des actions sur lec données comptables que les dirigeants
entreprennent pour modifier certains paramétres financiers publieés.
Nous le ferons tout en passant en revue les différents aspects sous
lesquels les recherches antérieures ont abordé le sujet:

a} celui de la "théorie™ comptable,

b) celui de 1'utilité prévisionnelle de 1'informatian camptable,

¢} celur de 1'utilité contractuelle de 1 information comptable.

LA PROBLEMATIQUE

Dans wume etude publiée sous les auspices du service de recherche de
1'Institut Canadien des Comptables Agréés ([CCA) et portant sur 1 éve-
lution  future de 1 anformation financiére publiée par les sociétés,

Stamp (1381, p. 4] résume les buts de cette information en une phrase:

"Tournir wune 1nformation adequate au sujet de la
sitvation écvonomique véelle et des résultats reéels
d’une entreprise i tous les utilisateurs potentiels qui
ont besoin de cette information pour prendre des

decisiony.”

11 est évident que la comptabilité s'intéresse a la présentation de la
"réalité eéconomigque”. A premiére vue, ce concept semble sans
équivoque. La réalité économique nous entoure sous forme de terrains,
© baltiments, matériels, stocks etc. foutefois, lorsque le dirigeant
d'entreprise ouv le comptable s attache & mesurer la valeur de cette
véalité économique el qu'il peut choisir parmi une trés grande variété
de méthodes pour le faire, il apparait vite que ce n'est pas une tache

qu'il peut mener i bien sans ambiguité pour 1l'utilisateur potentiel.

Nombre des incertitudes caractérisant les mesures comptables pour les

utilisateurs tiennent & 1'ambiguité des wvaleurs gque les dirigeants
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cherchent & mesurer. D autres résultent de leur incapacité 3 prédire
1'avenir. D'autres enfin découlent de problémes plus subtils,
auxgquels notre recherche s intéresse, reliés 4 la latitude dont les
dirigeants disposent pour cheisir et modifier les méthodes comptables
et a 1 asymétrie informationnelle entre c¢es derniers et les

utilisateurs de l'information financiére publiée.
LES THESES EN PRESENCE
1. La “théorie” comptable

Surtout depuis les années 30, la normalisation comptable semble etre
la voie suivie par la plupart des pays. A cette fin, un organisme of-
ficiel comme 1'ICCA au Canada ou le Conseil national de la
comptabilité en France est investi de la responsabilité de formuler
des normes de comptabilité et de vérification. Nous employons ici le
terme “théorie” dans le sens o8 il est communément utilisé pour

supporter les recommandations de ces organismes de normalisation.

Jusqu'a malntenant, il semble que lg type de théories comptables
retenues par ces organismes soit de nature déductive et normative. La
définition suivante d Hendriksen (1977, p.1) convient trés bien 2
cette théorie comptable. Elle consiste en “wn raisonnement logique qui
se traduirt en un ensemhle de principes généraux permettant
1"évaluation des pratiques comptables aptuelles et la mise au point

de nouvelles méthodes™.

C'est done un ensemble de prescriptions (4} sur ce que devrait étre le
contenu des états financiers. Ces prescriptions sont fondées sur des
hypothéses sans fondement empirigque qui, comme nous le verrons plus
laoin, sont plus souvent qu autrement en contradiction avec des
théories actuellement reconnues en finance et en économie. Selon cette
thése, le choix des méthodes doit eétre fait selon des postulats,
principes ot concepts comptables tel celui de 1'autonomie des

exercices ou de la prudence.

Cette fagon de veoir améne plusieurs problémes théoriques déconcertants

auxquels plusieurs auteurs se sont interessés (cf. Stamp, 1981):
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a} La répartition entre exercices

L'American Accounting Association (AAA) lui a consacré deux études (5]
signées par le professeur Thomas pour comclure que le probléme de 1la
mesure de 1'amortissement est vraisemblablement insoluble. Cela est di
au  fait que la méthode pour mesurer 1 amortissement comporte
obligatoirement des répartitions entre exercices qui sont par nature
arbitraires. Pourtant, sans la mise au point de méthodes de
répartition systématique et [dans la mesure du possible) rationnelle,
il serait difficile pour les dirigeants des entreprises de prendre des

décisions en matiére de fixation des prix de leurs preduits.
b) La Jéfinition de ce qu'est la réalité économique

Méme un bilan entidrement basé sur les valeurs actuelles ne constitue
pas une mesure exacte de la wvaleur économique d'une entreprise.
Sinon, il serait possible de dresser le bilan d une entreprise en
exploitation dans lequel le chiffre de l'actif net représente le prix
que tout vendeur serait preéet 4 accepter en échange de toutes les
actions de la société., Or, ce n'est pas possible. Mous n avons qu’a
considérer que dans de nombreuses sociétés d aujourd hui, 1°élément le
plus important, 1l'achalandage ("goodwill"), esi Lotalement absent du
bilan. Le taleat humain, le savoir-faire technique ou administratis et
les divers autres éléments fort pew quantifiables que comporte

1l achalandage rendent pratiquement insoluble ces problémes de mesure.
c} La personnalite ou non-personnalité de 1 entreprise

Si 1'on adopte la convention de la non—persupnalité de l'entreprice
selon ia théorie dite du propriétaire, on considére que 1'entreprise
agit 4 titre de mandataire des propriétaires gui possédent en tant que
groupe les éléments d'actifs el sonmt responsables des dettes. Selon
cette théorie, l'équation comptable est exprimée sous la forme: actif
- passif : capitaux propres et les intéréts et les impots sont
considerés comme  des charges el les dividendes c¢omme des

distributions.
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$i 1l'on retient la convention de la personnalité de 1 entreprise,
selon la théorie dite de 1l'entité, on considére que non seulement
l'entreprise a wune existence distincte de celle de ses propriétaires
mais aussi, on n'établit aucune distinction nette entre les capitaux
empruntés et les capitaux propres, Selon cette théorie, toutes les
ressources de l'entreprise lui proviennent de tiers dont la situation
juridique différe. L'équation comptable s exprime maintenant sous la

forme suivante: actif = droits & 1'actif.

De ce point de vue de 1'entreprise-personne, les impots me sont qu'une
forme de distribution parmi d autres, semblables de par leur nature,
sinon de par leur importance, aux autres distributions & des tiers que
constiluent les versements d'intéréts et de dividendes. %1 1l'on s'en
tenait & cette théorie, les impdts et Lles intéréts ne devraient pas
plus que les dividendes étre considérés comme des charges mais bien,

dans les deux cas, comme des distributions.

Nous pouvons conclure gue bon nombre des problémes théorigques
embarassants que pose la complabilité sont insolubles en ce sens
qu'une solution unique n'est pas possible. Heureusement, il semble
qu'une solutien unique n’est pas nécessaire. Sinon, on aurait de la
difficulté & s'expliquer la survie de la comptabilité jusqu'a nos
Jours., Comme le lakssait présager notre définitiom des buts de
1'information financiére dv début, il semble que la “bonne” solution 2
apporter aux problémes comptables dépend pour une bonne part du peint
de wvue et des besoins de 1'utilisateur de 1l'information, de sa
situation juridique par rapporit a l'entreprise ou du type de contrat

qui le lie a cette derniére.

La théorie comptable telle que nous )'avens bricévement présentée ne
semble pas offrir d'explication cohérente pour les diverses politigues
comptables observées par Les entreprises. €Elle permet difficilement
la prédiction de leur comportement en matiére d’information comptable.
Elle est 4 prédominence normative plutot gque descriptive ou positive
en ce sens qu'elle s'intéresse i des questions ceoncernant le
traitement comptable appoprié de 1'inflation, des fluctuations des
taux de change, des stocks, des baux etc. Ces questions sont

naturellement importantes pour le comptable mais le dirigeant
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intéressé 4 maximiser 1a valeur de sa firme doit aussi estimer comment
tel traitement comptable affectera 1la valeur de sa firme. Selon
Jensen (1983, p. 320), ce dernier type de aquestion est de nature

positive.

Les questions normatives prennent 1a forme suivante: "Comment les
fluctuations des prix devraient-elles étre inscrites dans les états
financiers?” Les questions pesitives se formulent comme suit: “Comment
la comptabilité indexée sur le niveau général des prix affecte-t-elle
la wvaleur de la Ffirme?" Les réponses aux gquestions normatives
dépendent toujours du choix des critéres qui sont matiére de ‘jugement
de wvaleur. En conséquence, les propositions normatives sont diffici-

lement réfutables empiriquement.

D un autre coté, les réponses aux questions positives impliquent 1a
découverte d un aspect en particulier du fonctionnement du monde qui
nous entoure et peuvent toujours étre rofutées empiriquement.
L'objectif du positivisme en comptabilité n'est pas de trouver 1la
meillevr solution comptable, mais de déterminer les raisons des choix
de praliques complables . Selon les partisans de 1'école positiviste
gn  comptabilité, appelée “"The Rochester School” (Christensan 1083),
L'insuccés de 1 influence de la théorie traditionmelle sur les
pratiques comptalbles est lie a sa nature normative et non

scientifique. Nous y reviendrons plus loin,

2. L'utilite prévisionnelle de 1 information comptable

Oepuis 1la fin des années soixante, plusieurs travaux de recherche en
comptabilité ont emprunte une appreche plus rigoureuse aue celle de la
“théerie” comptable traditionnelle en se basant sur l'hypothése de
l'efficience du marché des capitaux et em utilisant des modéles
d"equilibre des actifs financiers développés en finance. Cette
rigueur vient de ce que 1a validité de cette hypothése et 1a
robustesse dJde c¢es modéles ont souvent éLé mises a 1'épreuve d'une
fagon scientifique par des chercheurs en finance. en é&conomie et en

comptabilité.
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La plupart de ces études empiriques en cnmptabilité visent A donnexr un
meilleur éclairage sur la présumée utilité prévisionnelle de
1l'information comptable, a savoir gue cette information peut modifier
les antigipations du m;rché au sujet de la distribution de probabilité
du  “gash flow™ futur de la firme. Elles portent sur les relations
entre 1 information comptable et le prix des valeurs mobiliéres en
essayant de mesurer la réaction du marché a l'annonce d’événements
comptables tels les bénefices annuels ou trimestriels, les

modifications a la pelitique comptable etc.

L "hypopthése du conteny informatif d’une meodification ceomptable
suppose qu une modification & la politique d'information comptable de
1'entreprise peut servir de signal au marché boursier, Les recherches
empiriques fondées sur cette hypothése ont supposé que les investis-
seurs suivent un processus bayesien {voir tableau I} pour continuelle-
ment réviser leurs anticipations. Les auleurs de ces recherches se¢
sont peu préoccupés du degré de crédibilité de 1'utilisation d’une
modification comptable comme signal par la direction, crédibilité qui
constitue pourtant un élément important de la théorie des signaux

telle que développée pat Akerlef {1970) et Spence (1973, 1974},

) Tableau I
L information dans le marché des capitaux -

information

prive
_I—' | demande

investisseurs —e» | réactions
individuels mécanisme observables
~-préférences du du marché
-portefeuille marcheé {prix et
~anticipations|€ —_— volyme )
T ajustements
au portefeuille
information

publique +

En effet, Akerlof montre que, sams un mécanisme permettant de signaler

la qualité réelle des produits, le marché des voitures d'occasion
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s effondrerait, Seuls les vendeurs connaissent la qualité réelle des
produits. En examinant les transactions passées, les acheteurs ne
connaissent que la probabilité d'acquérir une bonne ou une mavvaise
voiture et n’acceptent de payer qu'un prix moyen pondéré par la
probabilité que la qualité soit celle & laguelle ils peuvent

s'attendre,

Pour illustrer, supposons gque les voitures d'occasion de benne
qualité se vendent 10005, celles de mauvaise qualité, 500% et que les
acheteurs estiment que 507 des voitures d'occasien sont de banne
qualité. Dans ce cas, les acheteurs seront préts a payer 150% pour
une voiture d'ocasion {1000% x ,5 + 5005 x ,5). A moins que les
vendeurs des produits de bonne qualité ne puissent révéler cette
qualité avec succés, ils ne pourront vendre leurs produigs qu'au prix
moyen (7505) inférieur. a4 celui qu'ils sont en droit d'attendre
L1eogs). Cette situation les incitera soit & abandonner le marché,
s0it 3 vendre des produits dont la qualité sera de plus en plus

mauvaise, jusqu'd l'effondrement du marché.

Pour éviter que le marché ne s'effondre, vendeurs et acheteurs ont
intéret & &liminer le différentiel d information par le bisis d'un
mecanisme de signalisation qui prend la forme de garanties, miarque de
commeree etc. Remarquons dés i présent que cette activiké on'est pas
gratuite et que son colt doit étre suffisamment élevé pour éliminer
tout risque de duperie. Un vendeur de voitures de mauvaise qualité ne

doil pas pouvoir signaler son produil comme étant de bonne qualité,

A notre connaissance, seuls Gonedes et Dopuch [1974, p. ¥3-B0% n'ont
fait qu’une bréve allusion 4 la théorie des signaux dans leur revus de
la littérature sur le choix des méthodes comptables en s empressant

d'expliquer pourquoi ils ne la considéraient pas pertinente:

“More importantly, introducing these issues would
require important depavlures from Lhe conventional
assumptions of the theoretical and empirical works of

interest to wus here”.[5)
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pPour Gonedes (1978, p-26), les chiffres comptables sont des variables
aléatoires qui peuvent " véhiculer de 1'information sur les
distributions de probabilité des valeurs futures des titres des
firmes. Les propriétés stochastiques des chiffres comptables et le
contenu des rapports publiés dépendent & la .feis de 1la nature
¢conomique réelle des décisions de la firme dont les résultats sont
‘ aléatoires et de ses techniques comptables., Le contenu informatif des

chiffres comptables viendrait donc de deux facteurs:

al 1'existence d'une relation entre ce gui caractérise les décisions
d'investissement/production ou de fihancement de 1la firme et les

chiffres comptables gqui en rendent compte.

B) la possibilité qu'a la direction de choisir les procédures et les
régles utilisées pour déterminer ce qui sera divuylgué et la maniére

dont ce le sera.

pPar définition, l'information comptable publiée , les fagons dont les
techniques comptables sont wutilisées et les changements dans ces
techniques comptables peuvent servir de “signaux” s'ils véhiculent de
1"information & propos de caractéristiques non observables des
décisions de 1la .firme lex. la fonction de distribetion de son “cash
flow" ). . .

I1 peut etre colteux d entreprendre ces activités de "signalling” mais
¢'est le prix qu'il faut payer pour que le signal soit credible. Son
efficacité peut 8tre affectée par la possibiliteé qu’ont les divigeants
de sociétés de moins bonne qualité d'imiter le signal (i. e. mentir au
sujet de l'information qu'ils deétiennent). Son efficacité peut aussi
atre renforcée si 1 information véhiculée , ut étre certifiee de fagon

i en améliorer la crédibiliteé,

De 1leur «dté, les acheteurs éventuels d'actions connaissent cette
asymétrie de L'information et ne se conduisent pas d'une fagcon naive
{i. e. comme si elle n'existait pas). Dans ce contexte, comme le
transfert direct d'information n'est pas envisageable, c'est par le

biais du comportement des dirigeants observable au niveau du marché
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que l'informatiea sera véhiculée. Sans mécanisme de signalisation,
comme nous l'avens vu dans le cas des voitures d'eccasion, 1'acheteur
n‘accepterait d'offrir qu'un prix moyen pour toutes les actions,
bonnes ou mauvaises, et cette conduite peurrait graduellement conduire

4 la disparition dv marché si personne ne veut plus transiger,

11 est relativement facile d étudier le degré de diversification des
portefevilles des managers (Leland et Pyle 1977, lensen et Meckling
19761 et les politiques d'endettement (Ross 1977) et de dividende
(Bhattacharya 1372) de la firme sous IL'angle de la théorie des signaux
4 cause des couts monétaires évidents reliés & ces stratégies. La
poessibilité que les dirigeants puissent modifier leur politique
comptable pour se servir de 1l information financidére comme signal est

moins évidente, quoigue plausible.

81en qu'ils solent réels, les couts directement liéds aux modifications
comptables [ceuillette des nouvelles données, comptabilisation, perte
de comparabilsité, divulgatlonl'ne sont probablement pas suffisants a
eux seuls pour decourager les dirigeants des firmes mal en point
d'amiter les dirigeants des firmes prospéres en procédant i des
modificatlons comptables pour mieux paraitre. Cependant, 1les coOts
Lndirects suivanls semblent plus disswasifs. A plus ou moins long
terme, la mamipulation des resultats financiers pourrait avoir des
répevcussions importantes sur la réputation des vérificvateurs (c'est
leur actif le plus important) et des managers. $i c¢es derniers
emettent scremment un faux signal et que, de fait, les résultats at-
tendus aprés le signal ne se matérialisent pas, leur valeur sur le

marché du travail diminuera {Fama §980).

Pour conclure sur la presumee utilité prévisionnelle de 1 information
comptalile, disons que la plupart des études qui ont porté sur la
reaction du marche a la décision de la direction de modifier sa
peliLique comptabkle (7} ont conclu comme Ball {1972, p. 321, que le
marché ne reagit pas aux modifications de mesures uniguement
complables, qu'il tient comphe et réagit plutdt aux changements réels,
entrainant un effet, le plus souvent fiscal, sur le "cash flow" de la

firme. Dans 1l'ensemble, elles ont donc refuté 1'bypothése de
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1'investisseur naif, selon laquelle les investisseurs n'apprécieraient
pas pleinement les subtilités sows-jacentes aux pratigues comptables
et ne se solcieratent que du montan. des bénéfices. Ces résultats

soulévent tout de méme un certain nombre de guestions.

Pourquoi les orgasrismes de normalisation comptable continuent-ils a
-fonctionner en grande partie selon les principes et hypothéses de la
“théorie comptable” telle que nous 1 avons décrite précédemment? Par
exemple , le principe de la permanence des méthodes, qui nous
intéresse plus particuliérement, ne semble pas aveir de fondement
théorigue assez solide pour mériter toute Y'impartance qu'on lui
accorde. $°i1 est vrai que, comme ces études le laissent supposer,
les modifications aux conventions comptables sans incidence fiscale
n‘ont pas d implication pour la richesse des actionnaires ou le prix
des actiens, alors peurquoi les firmes continueanl-elles i procéder &
des modifications comptables gui n'ont apparamment aucune conséquence
économique et ce, sans y étre farcées? Question corollaire: pourguol
engagent-elles dec ressources (réponses aux exposés-sondage, lobbying
etc.] pour tenter d influencer les modifications comptables proposeées
par dec organismes tels que L Institut Canadien des comptables agréés

ou la SEC aux Etals-Unis.

Invoquant les récents développements de la théorie du mandat et de la
theorie des uwptions, des chercheurs ont commencé & vérifier la
possibilité que certaines modifications comptables d apparence neutre
a1ent des conseguences économiques indirectes sur la valeur de la
firme. ©DCans la derniére partie, nous traiterons de cette littérature
qui semble avoltr misé sur 1l utilité contractuelle plutot que

prévisionnelle de 1l informaticn comptable.

T. L'vtilité contractuelle de 1'information comptable

Un troisiéme courant de recherche aberde la problématique de la
politique comptable de 1 éentreprise sous 1 angle de 1'utilité
contractuelle de L1'information comptable et propose une théorie
positive de la comptabilité . Selon les avocats de cette approche,

Watts (1977 p. 54}, Watts et Zimmerman (1979, p. 273] et Jensen {1976,
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p- 11 in Christenson (1983, p.1) et 1983, p. 319-3200, la littérature
que neus avons regroupée sous le vocable de “théorie comptable” n'est
Pas scientifique. 1 n'y a pas de théorie des états financiers sous
la forme d'hypothéses gqui auraient été soumises i des tests empiriques

pour en confirmer la validité.

Héme la recherche en comptabilite qui se base sur 1'hypothése vérifiée
empiriquement de l'efficience du marché des capltaux et sur les
modéles d'équilibre des actifs fimanciers ne fournit pas de test
d hypothése expliquant directement pourquoi les é&tats financiers
prennent la forme qu'on leur connait. Cette recherche met plutdt
1'accent sur la réaction du marché au contenu des atats financiers,

comme nous l'avons vu.,

A partar " des travaux de Jensen et Meckling (1976} sur 1a relation
mandant-mandataire, Watls (1977), Watts et Zimmerman 11gva, 1979}
propesent donc une théorre des états financiers, qui congtituent
l'aboutissement de la politique comptable de 1'entreprise. Les
prédictions de cette théorie "des conséquences économiques des choix
comptables” (ainsi appelée par Holthausen et Leftwich (1983, p. 717
dans leur revue de la littérature sur le sujet] se fondent sur les
couts de mandat treliés

a) aux ententes contractuelles de la firme tels les régimes de
rémunération de la direction et les contrals d emprunt et

bl 4 la visibilité politique des firmes.

Malgré certaines difficultes d’interprétation, les recherches
empiriques fondées sur 1'hypothése des coits de mandat révélent que
deux wvariables semblent systematiquement associées au choix deg
méthodes comptables:

-la taille de 1'entreprise, variablg représentant sa visibilité
politique { Watts et Zimmerman 1978, Bowen, MNoreen et Lacey 1%81,
Phaliwal 1980, Dhaliwal, Salamon et Smith 1882, Lilien et Pastena
1982, Zmijewski et Hagerman 1981)

-le levier financier de la firme, variable représentant les colkts de
mandat des contrats d emprunt (Bowen, Moreen et Lacey 13981, Dhaliwal

1980, Dhaliwal, Salamon et Smith 1982, Lilien et Pastena 1882,
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Zmijewski et Hagerman 1981, Leftwich 1981 et 1983, Holthausen 1961)

Pans cette derniére partie, nous étudions briévement cette théorie de
la relation mandant-mandataire et des couts de mandat que cette
velation entraime pour ensuite faire le lien avec la politique

d'information comptable de l'entreprise.
3.1 La relation mandant-mandataire et les colts de mandat

$‘inspirant de Coase [1937) et d'Alchian et Demsetz (1972}, JENSEN et
MECKLING (1976, p. 310) et Jensen ( 1983, p. 326) avancent que Ia
plupart des organisations ne sont en définitive que des entités ou
fictions légales servant de connexions ["nexus”] pour un ensemble
complexe de contrats {écrits ou non) enltre des individus, facteurs de
production. Leur contribution -~ théorique réside surtout dans leur
démonstration que diverses structures organisationnelles peuvent
modifier les stimuli du comportement opportuniste des membres de la

firme.

L'entreprise dont les actions sont cotées en bourse est la propriéeté
d'actionnaires bien que, plus souvent qu'autrement, elle soit dirigée
par des individus qui ne possédent qu'yne petite fraction de son
capital-actions. La 1relation contractuelle liant actionnaires et
dirigeants comme celle existant entre obligataires et actionnaires,
fournisseurs el dirigeants, etc. mn  est une ‘de mandant-mandataire.
JENSEN et MECKLING(19Y6 p.308) définissent la relation de mandat comme
"un econtrat selon lequel une ou plusieurs personnes [(mandantis}
engagent une autre persenne {le mandatairel pour agir et donc prendre
des décisions en leurs noms, Les participants & cette relation
désirent tous maximiser leur propre utilité ou richesse qui est en
partie déterminée par la performance de 1'entreprise dans son ensemble
i.e. comme wne éguipe [Alchian et Demset~ 1972). Toutefois, comme }a
rémunération de chague individu est déterminée différentiellement,
c'est-a-dire que ce que l'un gagne, l'autre le perd, des conflits-
d'intéréts surgissent entre eux et pertent i croire que le mandataire

n'agisse pas toujours dans les meilleurs intérets du mandant.
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Les divergences d'intérats entrainent des colts que JENSEN et
MECKLING (1976, p. 308} regroupent sous le vocable de cofits de
mandats, [l s"agit d'abord de dépenses de controle {"monitoring
expenditures”) engagées par le mandant pour s assurer de la
compatibilité de 1la gestion du mandataire avec ses propres objectifs
l[ex: colts engagés pour mesurer et observer le comporiement de
l'agent, pour établir une politique de rémunération ete.). I1 ¥ a
ensuite les dépenses de cautionnement ou limitation ["bounding
expenditureu“) engagées par le mandataire qui 2 intérét 3 rassurer le
mandant quant 3 la qualité de sa gestion f{ex: colts de veérification
des états financiers) ., Ces couts sont analogues aux codts de
signalisation, Enfin, malgré 1'importance des colts précédents, il
subsistera wune certaine divergence entre les décisions du mandataire
et celles que le mandant aurait lui-méme prises 'pour magimiser sa
richesse. Lla diminution d'utilité gue subit le mandant & cause de
cette divergence entraine une perte de valeur résiduelle ["residual

loss”™) qui constitue la troisiéme composante des colUts de mandats.

3.2 Les contrats et la politique d’information comptable de
M

1'entreprise.

te courant de recherche en comptabiliteé s intéresse plus
particulierement aux vrelations contractuelles existant entre les
obligataires et les actionnaires ainsi qu'entre les actionnaires et
les dirigeanis des firmes. Nous nous en tiendrons & cette deuxieéme
relation au le mandant [actionnaire] fournit 1les ressources
preoductives ouv financiéres et délégue la prise de décision au

mandataire (dirigeant}.

Dans le modéke qui suit, le mandant et le mandataire négocient
d’avance une régle de partage des gains (et des risques) qui
proviendront de 1'entente et perﬁettront de dédommager le mandataire
de ses afforts tout en laissant le résidu au manﬁént. Pour assurer le
respect de contrat, ils ont besoin d’un estimé observable fun signal!
de ce qu’ils entendent par gains.

Soit r = la formule de rémunération négociée,

n = la politique ou le systéme comptable choisi conjointement
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pour fournir le signal. Ce systéme est soit établi sur mesure, soit
fondé sur les principes comptables généralement admis;

y = la donnée comptable wutilisée pour établir la formule de
rémunération,

@ = le niveau d'effort fourni par le mandataire,

0 = le facteur aléatoire

x = les extrants aléatoires et qui ne peuvent étre évaluds
directement par le mandant.

La rémunération du mandataire dépend de la donnée comptable "y

utilisée pour le calcul, laguelle 3 son tour dépend des extrants X
et du systéme comptable choisi "n":
r = flyln, x}i. -
L utilité prévue au moment du contrat et du cheoix de "n” pour le
mandataire dans toutes les evemtuazlités probables (0] est la suivante:
Ve = Uele, 1}
= Uele, flyln, x})]
= Uele, flyln, xie,0)}}}
= Uele,r,nl.
C'est une fonction croissante de la rémunération et décroissante de
1'effort. Si le mandataire accroit son niveau d'effort, les extrants

sont plus élevés mais son wtilité diminue. L'utilité prévue pour le

. E}
mandant prendra la forme suivante:

tm = Umix-1)

Autrement dit, son utilité dépend de la différence entre les extrants
et la rémunération du mandataire calculée sur la base de
l'information c¢omptable. A cause de }'interdépendance des variables,
Um dépend des mémes variables que Ue:

Um = Umie, v, n}

Ces trois variables font 1 objet de négociation entre le mandant et
le mandataire qui veulent maximiser leur utilité. L'utilité des deux
partis est donc fonction non seulement du niveau d'effort fourni par
le mandataire mais aussi de la régle de partage des gains fondée sur
1'information publiée dans les états financiers. Les états financiers
résulteraient donc de 1 interaction d'individus désirant maximiser

leur utilité.
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La théorje du mandat expliguerait que la comptabilité au codt histori-
que ail survécu jusqu'é'nos jours malgré les nombreuses remises en
question. Elle est sans égal comme instrument contractuel 3 cause de
la piste de vérification qu’'elle fournit aux partis du contrat. Cette
théorie permet donc des prévisions qui semblent en accord avec les
pratiques que 1l'on peut eobservées actuellement. Par exemple, le con-
flit entre la comptabilité au cout histerique et, la comptabilité au
colt actuel semble s'étre résolu en faveur de la premiére malgré 1'u-
tilité présumée de la deuwiéme pour la prise de décicion. Au Canada et
aux ‘Etals-Unis, 1a base d'évaluation dans les états financiers reste
le «cout historique, méme si les grandes entreprises doivent également
présenter un supplément d‘'information concernant les valeﬁrs actuel-

les,

3.3 La visibilité politique et la politique d'information comptable de

la firme

Le lien causal entre 1l wvisibilité politique de la firme et la
pelitique d'information compltable ne. repose pas sur un conkrat
explicite, comme dans le cas précédent. Il résulte plutot de 1°utili-
sation que font des chiffres comptables des partis habituellement
considérés comme externes par rapport & la firme: les politiciens et
les électeurs. Dans une économie o0 la présentation des e&tats
rinauciers.rait 1'objel d une réglementation, ce lien est fondé sur la
théovie de la réglementation économique dite des “groupes d’'intéréts”
[Posner 1974), Celle-ci prone que la réglementation résulte des
demandes de groupes de pression qui se font la concurrence pour
maximiser la richesse de leurs membres. Elle est en contradiction
aver la théorie de "1l'intérét public” qui prone que la réglementation
résulte de 1la demande du public pour que c¢ertaines imperfections du

marché soient corrigées,

L'information financiére publiée par une firme peut entrainer une
réaction positive ou négative de 1la part des consommateurs, des
employés, des syndicats et des politiciens. L'information comptable
affecteraitl 1la visibiliyé pelitique de la firme parce qu'il est

couteux de mandater et de controler dans le systéme politigue. Ces




63

coOts de controle des électeurs sur leurs représentants seraient
suffisamment élevés pour permettre 3 ces derniers, les politiciens,
d'utiliser l'information financiére publiée comme excuse pour imposer
des taxes 3 certains électeurs {mandants) ou accorder des subventions
i d'autres. Dans le systéme politique, 1les codts de mandat et de
contrale sont ceux nécessaires pour former des coalitions (groupes de
pression} et s'informer au sujet des conséquences écnnomiques de ces

taxes et de ces subventions.

A la suite du mandat gu'ils ont regu de leurs électeurs, les
politiciens ont le pouvoir ¢ 'effectuer des transferts de richesses
entre les différents groupes de la société. Les entreprises l(surtolt
les grandes) sont vulnérables & ces redistributions de richesses
possibles. Certains groupes d’électeurs ont intéreét 4 exercer des
pressions pour la nationalisation, l'expropriation ou la
réglementation d'une industrie ou d'une entreprise. <Ces actions,
souvenk fondées sur des caractéristiques chiffrées des firmes (ex:
taille, profits excessifs ete.) ingitent les élus a proposer de telles
mesures. Pour contrer ces imtarventions gouvernementales possibles,
les grandes eptreprises choisiraient {entre autres moyensi des
politiques comptables minimisant les bénéfices publiés pour minimiser

leur "visibiliteé" politigue.

Walts {1977, p. 671 suppose que les politiciens et les bureawvcrates,
engagés pour administrer les lois régissant la divulgation financiére,
maximisent  leur wutilité. Leur carriére et donc leur utilité espérée
sont affectées par la probabilitéd gu'ils soient blamés pour les crises
futures. D'o¢ leur tendance i la prudence. La faillite de sociétés
importantes comstituent des crises politiques potentielles. Dans ces
cas, les pertes des actioanaires {(surtout les petits) et les pertes
d'empleois sont montées en épingle par les média. Ex post, 1l est
facile de dire que les actifs étajient surévalués. En conséguence, on
doit s'attendre & ce que les bureaucrates proposent des régles qui
encouragent la direction 3 sous-évaluer leurs actifs dans les états
financiers. Ainsi, on peut s'expliquer partiellement que le principe
de la prudence ob du. conservatisme et la comptabilité au cout

histerique aient survecu -jusqu’a nos jours.




Watts et Zimmerman (1378} qui sont & 1'origine de ce courant de
.recherche avec Jensen et Meckling, ont étudié 1la réaction des
dirigeants d'entreprises A la réglementation du contenu des états
financiers, lorsque 1 information nécessaire aux décisions de vote en
faveur de 1'une ou Ll autre régle proposée est colteuse. Ils avancent
que le dirigeant a intérét & choisir sa politique d infermation
comptable et a faire duv “lobby" auprés des politiciens et des
bureaucrates en faveur des méthodes comptables qui réduisent 1le
bénéfice net publié dans les eétats financiers. Les politiciens
utiliseraient les profits élevés pour créer des “crises” et ainsi se
faire réélire en apportant des solutions législatives simples i ces
crises . Watts et Zimmerman {1978, p. 8) avaacent également que la
vraisemblance ou la probabilité que le revenu net publié‘soit utilise
pour justifier wune action politique augmente avec la taille de
l'entreprise. De «ce fait, le dirigeant d’une grande société devrait
étre plus enclin & favoriser wume norme comptable qui diminue 1le
bénéfice net publié dans les états financiers que le dirigeant d'une
petite soviété. Cel argument leur a permis de formuler 1 hypothése
suivante: “ Lorsqu’un érganisme de normalisation propose un changement
de méthode comptable ayant pour effet d'augmenter (diminuer] le
bénéfice net d'une eateprise, plus la taille de cette derniére est
grande, plus la probabilité que ses dirigeants exercent des pressions

contre (pour} cette norme ect élevée”,

Pour wvérifier vcetie hypothése, MWatts et Zimmerman ont observé les
soumissions au "FASH™ américain concernant son document de travail sur
la complabilité indexée sur 1le niveau général des prix [émis le 15
février 1974). Ils ont identifié 26 entreprises hors du secteur du
service publique dont les bénéfices nets seraieni diminués par ces
ajustements. Ils rejettent 1'hypothése nulle que 1 attitude de 1la
direction de ces firmes vis-a-vis cette norme est indépendante de la
taille de l'actif de la société au niveau de confiance ,00%. Lla
direction des plus grandes societés tend & favoriser la nporme
propesée. En réduisant les bénéfices publiés, les dirigeants
viseraient a4 réduire les colts imposés par les entrepreneurs-

politiciens.
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Pour résumer, du point de vue de cette approche positive et empirique
de la politique d'information cemptable de 1l enrtreprise, 1'importance
accordée & la fonction prévisionnelle des états financiers dans la
littérature comptable serait le résultat des actions d individus
impliqués dans un processus politique. Elle émanerait de
1‘intervention du gouvernement et d'organismes de réglementation,
comme l1a SEC aux Etats-Unis ou la COB en France, qui promulguent que
les états financiers doivent fournir de 1'information utile aux
investisseurs dans Jleur évaluation des titres sur le marché des
capitaux. Watts (1977, p. 631 doute de ce que 1'hypothése du contenu
informatif des atats financigrs ait autant de potentiel que
1'hypothése des colits de mandats pour expliquer 1'existence d'états
financiers dans 1'économie si une telle intervention gouvernementale

n'existait pas.

Plusieurs raisons motivent son doute:

a) Les résultats des recherches empiriques, comme nous 1'avons vu
pour les modifications comptables, suggérent que les états financiers
comportent relativement peu d’information amenant les marchés des
capitaux a modifier les valeurs des titres des 50Cidtés.

b) Les dirigeants sont susceptiblés d'avoir trés peu d'intérét i
publier de 1'information dans les états financiers. Les individus qui
sont les premiers & découvrir de 1 information pertinmente pouvant
servir 4 1'évaluation des titres d'une société (par ex. gu'on a
découvert de l'or) peuvent transiger sur 1a base de cette information
et augmenter leur ‘richesse. 0On devrait s'attendre a ce qu'ils
trunsigent <jusqu'a te gque les prix soient égaux i leurs estimés des
prix d'équilibre, étant donné l'informatien dont ils disposent. De
plus, 1les spéculateurs, gqul n'ont pas un accés priviléegié & la meme
information, investiront dans la production d'une telle information
"privée” jusqu'd ce qu'ils gagnent un rendement “nmermal” sur le dollar

marginal investi.

Alors, les dirigeants des sociétés ne peuvent publier d'information
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dans les états financiers que si deux conditions sont présentes. La
premiére est qu'ils aient zccéds 3 de 1'information au sujet du "cash
flow™ futur de la firme avant que les gens extérieurs 3 1la firme
{"outsiders”] qui investissent aussi dans la recherche d information
ne la découvrent, ce.qui est compatible avec 1'hypothése plausible de
l'asymétrie informationnelle dont nous avons traitée précédemment. La
deuxiéme est qu'ils soient en mesure de maintenir leur accés exnlusif

a4 cette information jusqu'a la publication des états financiers, ce
qui est une hypothése invraisemblable. Par exemple, Ross [1979)
mentignne qu’en transigeant 3 partir de cette information, les initiés

font varier les prix qui & leur tour véhiculent 1'information.

5i les dirigeants ne sont pas en mesure de fournir d information
pertinente 4 1'évaluation des titres aux marchés des capitaux dans les
états financiers, ils ne seront pas rémunérés pour la production d'une
telle information. 0'autre part, ils sont rémunérés lorsque, au
moment de la signature de contrats, ils s'engagent 3 fournir de
l'information pour en assurer le respect. Leur rémunération vient de
ce qu'ils peuvent =zlors vendre les actions ou les obligations a des

Prix plus 8levés gue s'ils ne s'y engageaient pas.
CONCLUSION

Si la seule explication logique du choix des méthodes comptables par
la direction ou du choix des normes comptables par les organismes de
normalisation semble étre fondée sur 1le fait que les individus
impliqués dans la négociation des contrats qui composent la firme ou
dans le processus politique (les dirigeants, les politiciens, les
comptables etc...) visent & maximiser leurs propres intéréts, pourquei
la littérature comptable tend-elle 3 supposer qu’il en est autrement?
La raison est que 1la fonction de 1la littérature “scientifique-
comptable contemporaine ne viserait pas 3 expliquer les ‘pratiques

comptables observées dans la réalite.

Expliquer le c¢hoix d une politique d'information financiére sur la
base des intérets des intervenants dans l'entreprise ne constituerait

pas une défense efficace contre les actions politiques. De plus, Watts
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{1977,p. 1), fait remarquer qu’il nest pas dans l'intérét des
individus faisant partie des organismes de normalisation comme le
“FASO" aux Etats-Unis, le Conseil national de la <comptabilité en
france ou 1'ICCA au Canada de Jjustifier 1la sélection des normes

comptables sur cette bhase.

Parce que la seule explication rationnelle du choix des méthodes et
des normes comptables ast politiguement colteuse, ces groupes
réclament d autres explications. Ces explications  doivent
nécessairement manquer de logique a cause des conflits d'intéréts ou
des hesoins, a premidre vue disparates, des utilisateurs des états
financiers. Elles doivent varier selon les circonstances, parce que ce
ne sont pas les véritables raisons sous-jaceptes. Il y a donc une
demande de prescriptions variées pour justifier le chdix des méthodes
et des normes comptables. Watts va méme jusqu 3 émettre 1 hypothése
qu'une des principales fonctions de 1la recherche académique en
comptabilité depuis 1939, a été de fournir ces diverses prescriptions.
Watts et Zimmerman {1978} retracent les principaux développements dans
l1a “théorie” comptable des cents derniéres années et les relient 3 la
demande pour des “"histoires®, c¢'est-d-dire & la demande pour des

excuses.

ponc, 1la fonction principale de la littérature académique comptable
n'est pas la fonction typigue de 1la théorie pour une science
appliquée. Cette littérature ne vise pas a fournir aux praticiens une
structure théorique powr choisir parmi les méthodes comptables et
faire des recommendations 3 leurs clients. Au lieu de cela, elle

fournit des excuses.

NOTES:

1. Le nouveau plan comptable francais, en vigueur depuis le premier
janvier 1984 [cf. arreté ministériel du 27 avril 1982 ) précise
clajirement, tout comme son prédécesseur, que la présentation des
comptes annuels et les méthodes d'évaluation retenues pour un exercice
ne doivent pas différer de celles utilisées pour 1'exercice précédent.

2. Cf. les normes comptabies internationales n' 1L - “Publication des’

méthodes cemptables suivies par 1l entreprise” et n 8 - “Eléments
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exceptionnals, éléments afférents aux exercices antérieurs et
changements de conventions comptables”.

J. Méme si en France, le cadre légal est beaucoup plus strict qu’au
Canada, Philippe Kienast {1984, p. 7] note que "les entreprises ont la
possibilité, en jouant sur 1'utilisation des méthodes comptables a
l'intérieur de ce cadre, de modifier la présentatien de leurs comptes
Pour poursuivre des objectifs propres. Par exemple:

-le lissage des bénéfices

-la minimisation des bénéfices imposables,

~la minimisation des pertes publiées”.

T k. Chambers (1864, p. 264 el 266} va méme jusqu'ad utiliser le terme
"dogme” pour décrire certains aspects de cette théorie.

5. Cf. les études n' 3 et n’ 9 de 1'A, A. A. par A. L. Thomas: Ihe

allocation problem in financial accounting  theory, 1969 et Jhe
allocation problem: part two, 1974,

B. Traduction: "De plus , le fait d'intreduire ces questions
impliquerait une deéviation impartante des hypothéses conventionnelles
sous-jacentes aux travaux théoriques et empiriques qui nous
intéressent ici.”

7. Cf. Archibald 1972, Ball 1972, Kaplan et Roll 1972, Sunder 1973,
1975,

8. Litterature sur ces conflits: Fama et Miller 1972, p. 152,

Black et Scheles 1973, lJensen et Meckling 1976, Myers 18377,
Modigliani et Miller 14958, p. 293, Black et Cox 1976, 8lack,

Hiller, Posner 1978, Journal of Business 51, p. 379-412.)
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